VPRAŠANJA-TEHNIKA ZUNANJE TRGOVINE


Pojasnite marketikški pristop izvoza klobukov v Anglijo.


Hočemo pridobiti 20% prihodkov na tujem trgu, na katera 4 vprašanja moramo odgovoriti?


Imamo mednarodni izvozni posel, opredelite aktivnosti v področju marketinga.


Opišite faze, ki bi opredeljevale marketinški pristop na področju informacij.


Katere skupine dejavnikov konkurenčnosti poznamo in kakšen je rang teh skupin, če kupujemo kalkulator iz Taiwana in iz Nemčije?


Kaj je konkurenčnost?


Ali bi bile tržne strategije enake, ko gre za veliko podjetje, ki izdeluje čevlje in malo podjetje?


Na primeru tekstilnega podjetja opišite 7 nagibov za zunanjo trgovino.


Ste edini proizvajalec testenin v Sloveniji. Kakšno carinsko zaščito uporabite proti italijanskemu izvozniku testenin, ki so 30 % cenejše?


Ste proizvajalec narodnih noš. Ali lahko enake narodne noše izvažate v Avstrijo in na Kitajsko?


Želimo postaviti proizvodno tovarno v Azerbajđanu in dodelavo-šivanje v Nemčiji, Kakšna tveganja se pojavijo  (v obeh primerih)?


Pojasnite na primeru prehrambenih izdelkov vpliv-pomen sestavine kulturnega okolja, vpliv kulturno-socialnega okolja.


V katerem primeru v mednarodnem poslovanju bi nas zanimalo energetsko ali proizvodno okolje?


Opišite na primeru uvoza marmelade možnosti necarinskih elementov zaščite in na kaj bi morali biti pri tem pozorni?


Opišite tok izdelkov, dokumentacije in plačil v posrednem izvozu?


Navedite osnovno razliko med licenčnim in franšiznim poslovanjem na dveh resničnih ali izmišljenih primerih.


Kako vemo, da se neka strateška povezava loči od navadne kupoprodajne povezave-zveze.


Imamo računovodski servis. Kaj je kupoprodajni odnos in kaj strateška zveza?


Ukvarjate se s prirejo piščancev-perutnina Ptuj. Opišite možnosti strateških poslovnih zvez in cilje, ki bi jih v tej zvezi lahko uresničevali?


Opišite tri značilnosti tržne niše na primeru, ko ste bili proizvajalec praškastih juh, sedaj pa bi oskrbovali vrtce z otroško hrano.


Izvažate žeblje v Belgijo, Kateri bi bili primarni in kateri sekundarni podatki?


Izvažate belo tehniko v Francijo, opišite pojem ponudbenega paketa. 


Kakšna je razlika med poroštvom in garancijo?


Izvažate stroj za obdelavo iz Maribora v Chichago,LC 500.000 USD,dobiček 1%/LC


priprava izvozne dokumentacije 500 USD, priprava izvozne pošiljke 1.000 USD


stroški transporta MB-KP 2.000 USD, stroški nakladanja 5.000 USD


stroški prekomorskega prevoza do luke Boston 7.500 USD


prekomorsko zavarovanje 8.000 USD, uvozna carina 5% / LC


transport Boston – Chichago 3.000 USD


Izračunaj FOB Koper, CIF Boston, DDP Chichago.


CIF Koper 600.000 USD (ostali podatki enaki kot pri 24. nalogi). Izračunaj ali bi šli v posel!


Nemec bi rad dobavil določen material, sprejel bi vse pogoje dobave. Kakšne prodajne pogoje bi uporabili?











Razmejite mednarodno poslovanje in mednarodni marketing.








