МОДЕЛИРОВАНИЕ В ИССЛЕДОВАНИИ МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА (конспект старого учебника).
Наиболее полное исследование экономических систем обеспечивается с помощью метода математического моделирования.  Эффективность метода определяется: 

· зрелостью научных представлений об экономических процессах 

· уровнем развития математического аппарата. 

В экономической науке в самостоятельное направление было оформлено глобальное моделирование, изучающее проблемы глобального масштаба и позволяющее охватывать  более длительный период времени и объем информации.  

Глобальное моделирование используется для оценки будущих последствий современных экономических процессов,  раннего выявления проблем мирового развития, возможности их разрешения, обеспечение согласованности краткосрочного и долгосрочного анализа.

Эволюция моделей:

1. Первые модели концентрировали внимание на глобальном характере проблем, не учитывая социальных и политических факторов развития. 

2. Модели второй половины 70-х гг. отличаются более серьезными требованиями к исходной информации, высокой степенью региональной и отраслевой детализации, ориентации на решение проблем долгосрочного глобального развития. 

3. Современные модели решают проблемы отражения социально-политических аспектов в глобально развитии и разрабатывают нормативные программы долгосрочного глобального развития. 

При разработке глобальных моделей используются следующие методологические подходы: 

· макроэкономические модели

Кратко- и среднесрочном прогнозирование:

· уровня и структуры мирового производства

· объема и структуры мировой торговли

· динамика мирового платежного баланса

· динамика цен

· исследований и влияния колебаний цен на динамику экономического роста (модель ЛИНК) 

· модели общего равновесия 

Предназначены для сравнительного анализа альтернативных равновесных состояний, соответствующих различным сценариям развития. Используются для оценки влияния конкретных вариантов политики на состояние рассматриваемой экономической системы. 

· межотраслевой подход 

Обеспечивает технологическую сбалансированность альтернативных вариантов долгосрочного равновесия в мировой экономике. Применяется в перспективном анализе размещения ресурсов и распределения доходов. 

Типы моделей различаются по принципам выбора среди сбалансированных альтернатив:

· глобальная межотраслевая модель  Леонтьева не содержит какого-либо механизма выбора вариантов мирового и регионального развития 

· модель выбора предпочтительных альтернатив решает проблему сбалансированности путем выделения множества предпочтительных  альтернатив, на основе которых осуществляется выбор компромиссных решений, которые в различной степени отвечают интересам отдельных участников системы.

 
По принципу поиска компромиссных решений выделяются два типа глобальных экономических моделей: 

1. Оптимизационная модель 

Предполагает использование техники оптимизации для поиска предпочтительных вариантов развития и для имитации возможностей последствий достижения различных сочетаний целей регионов и стран. 

2. Модель экономического взаимодействия 

Включает основные элементы международного экономического механизма, такие как регулирование торговых и платежных балансов, ценообразование. Модель отражает процесс выбора решений о перспективах мирового развития, когда каждый регион стремится к достижению своих целей. 

Экономические модели имеют сходную структуру, используют в основном общее информационное и математическое обеспечение. Различиаются, как правило, формулировкой начальных условий. 

Модели используются международными организациями. Например, отдел прогнозирования перспективных исследований при ООН использует глобальную экономическую модель,  базовым показателем развития регионов которой является ВВП.  Для среднесрочного прогнозирования используется модель ЛИНК.  

Стандартные блоки моделей включают:

· предложение

· потребление

· инвестиционный спрос

· внешнюю торговлю

· доходы


· занятость

· цены

· денежное обращение

При разработке общей социально-эклономической перспективы развития регионов мира используется модель ФУГИ, состоящая из субмоделей: 

· глобальная межотраслевая модель 

· глобальная макроэкономическая модель

Последнаяя является нструментом:

· сценарного анализа долгосрочного развития мировой экономики

· прогнозирования долгосрочных тенденций социально-экономического развития регионов мира

· прогнозирования перспектив развития межрегиональной торговли, проблем обеспеченности продовольствием, энергии и т.д. 

ОБЩАЯ ХАРАТКЕРИСТИКА ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫХ СТРАН

Основные признаки промышленно развитых стран.

1. В общественно-экономическом плане хозяйство этих стран базируется на капиталистическом способе производства.

Капиталистический способ производства - единство и взаимодействие производительных сил и производственных отношений, определяемых собственностью на средства производства. В данном случае в основе выделения подсистемы лежит концепция общественного строя, который в конечном счете определяется отношениями собственности и связанными с ними формами распределения произведенного продукта, его обмена и потребления. 

Развитие капиталистических отношений обусловливается быстрым распространением товарного производства., когда товары и услуги производятся для обмена. Товарные отношения распространяются и на рабочую силу. 

Для докапиталистических отношений было характерно внеэкономическое принуждение к труду.  При феодальных отношениях границы общего производства определялись потреблением феодала. Производство, таким образом, соответствовало такому уровню развития производительных сил и производственных отношений, которые предопределяли ограниченную цель производства. 


Капиталистический способ производства отрицает внеэкономическое принуждение. Регулятор теперь - товарно-денежные отношения. Рабочий продает свою способность к труду, обеспечивая собственнику средств производства прибавочную стоимость. Получение прибыли (превращенная форма прибавочной стоимости) становится основной целью производства, что создает безграничные возможности для его расширения. 


Кроме формационного подхода есть еще концепция У. Ростоу - стадии роста (ее Кузьмич не особо котирует) Общество по уровню экономического развития делится на несколько стадий:

· традиционное общество

· период предпосылок (переходное общество)

· общества подъема (сдвига)

· зрелое (индустриальное) общество

· общество высокого уровня массового потребления

В данном случае развитые страны проходят стадии начиная со стадии подъема.

Стадия подъема:


Окончательное преодоление старых традиционных устоев, препятствующих устойчивому росту. Силы экономического прогресса занимают доминирующие позиции в обществе. Растет доля сбережений и накоплений. Новые отрасли быстро развиваются, прибыли реинвестируются. На СХ распространяются рыночные отношения. 


У ведущих стран длился с начала промышленной революции до 20х годов ХХ века. 


После подъема - стадия устойчивого роста - переход к зрелости: приблизительно 40 лет. Промышленность, которая ранее базировалась на нескольких отраслях, становится более комплексной. 

Стадия зрелости:


Стадия, когда экономика способна перейти от традиционных отраслей и эффективно использовать широкий спектр ресурсов. Постоянный рост благосостояния граждан. 

Общество высокого уровня массового потребления.

Здесь главную роль начинает играть производство предметов длительного пользования и услуг. 

2. Промышленно развитые страны выделяются среди всех подсистем мирового хозяйства очень высоким уровнем экономического развития.

По производству ВВП на душу населения почти в пять раз превышает среднемировой. 

Определяющая роль производства - получение прибыли, побуждает:

· повышать производительность труда

· вводить новую технику

Машинное производство ведет к удешевлению продукции. Дешевая продукции была более конкурентоспособной, вытесняла более дорогие заменители, что вело к расширению производства. 

3. В результате буржуазных революций социальная структура общества в развитых странах претерпела серьезные изменения.

Классовые отношения стали профилировать структуру общества. 

Раньше личный статус задавался в момент рождения человека. Жесткая иерархия закреплялась государством и церковью. Такой принцип не соответствовал потребностям рыночной экономики и был упразднен. 

Класс представляет собой социально-экономическую общность людей, который представляет определенный способ производства. Исходный момент деления - отношение людей к собственности на средства производства, так как распределение средств производства предшествует всякому производству и образует его предпосылку. 

Классы отличаются по роли в общественной организации труда, и, следовательно, по способам получения и распределения той доли общественного продукта, которым они располагают. Доход выступает как один из признаков класса, когда его накопление открывает путь к контролю над средствами производства. 

Классовая структура западных стран существенно менялась:

· рабочие

· капиталисты

· крупные земельные собственники

· торгово-промышленная буржуазия

· крупные акционеры

· буржуазия (крупные и средние собственники, управляющие)

· мелкая буржуазия (мелкие собственники, используют свой физический труд)

· рабочие 

· промышленный пролетариат

· торгово-конторский пролетариат

Финансовые секторы играют все большую роль в современной жизни западных стран. 

Кроме классов в обществе есть еще много групп и прослоек, которые обладают признаками двух соседних классов, но не могут быть отнесены ни к одному из них. 
4. В ходе общественно-исторического развития в XVI-XVIII в западных странах сложилось гражданское общество: совокупность форм социальной организации, распространяющихся на все общество и его крупные составные части. 

Оно представляет собой совокупность самодеятельных организаций, связывающих все общество по горизонтали. Эти организации не сводятся к государству, а нередко и противостоят ему. 

Гражданское общество возникло в результате преодоления общинного типа взаимодействий, когда на смену ему пришел вещный тип отношений людей. При этом происходило обособление индивида в обществе, он стал выступать сам по себе, а не как ячейка общества. 

На уровне индивида это привело к росту социальной мобильности, социального продвижения. В политической области формировались организации, построенным на демократических признаках. 

В результате получается такая структура современного общества промышленно развитых стран:


В основе: 
всеохватывающая товарно-капиталистическая экономика


Надстройка:
государственные институты представительной демократии

Между ними:
самодеятельная организация добровольного членства, связанных с государством через политические партии

Развитые страны как подсистема мирового хозяйства являются самоорганизующимися, открытыми образованиями, находящимися в состоянии развития и взаимодействия с внешней средой (что бы это ни значило).

Дифференциация и выравнивание уровней экономического развития индустриальных стран Запада.

Углубление товарно-денежных отношений ломало преграды,  которые тормозили:

· развитие производительных сил

· расширение потребностей

· диверсификацию и специализацию производства

· эскалацию обмена

Темпы и факторы роста


Основу экономического развития западных стран и приумножения их богатства составлял труд наемных рабочих. 

Первый этап развития капитализма характеризовался экстенсивным использованием рабочей силы. Присущее капиталу стремление поддерживать цену рабочей силы ниже стоимости вступало в противоречие с факторами, понуждающими его к техническому и организационному совершенствованию производства, новые технологии которого предъявляли более высокие требования к физическому состоянию и профессиональной подготовке используемой рабочей силы. 

Экономическое развитие обеспечивалось увеличением нормы производительного накопления. 

Развитие производительных сил способствовало росту внешней торговли. Экономика развитых стран со временем становилась все более открытой. С 1870 года темпы роста международной торговли стали понемногу сокращаться, вследствие проведения протекционистских мер.

Цикличность развития.


Экономическое развитие западных стран с начала XIX века приобрело цикличный характер, проявлявшийся в периодических кризисах перепроизводства. С 1857 года кризисы стали поражать сразу ряд стран, а иногда и все развитые страны сразу. 


Циклический характер производства выражает собой перепроизводства капитала, вызываемое погоней за прибылью, и, естественно, излишнее расширение производства. Кризисное сокращение производства сопровождается массовым обновлением основного капитала. Это: 

· составляет основу цикла и периодичности экономических колебаний

· свидетельствует о повышении уровня производительных сил

· говорит о приспособлении капитала к новым условиям воспроизводства

Неравномерность развития.


Положение отдельных стран внутри подсистемы развитых стран во все стадии развития капитализма менялось в связи с неравномерностью их экономического развития. Неравномерность проявляется в неодинаковых темпах развития всех составных элементов подсистемы:

· макроэкономик

· отраслей

· предприятий.

Этот факт определяется тем, что любая система включает в себя неодинаковые элементы, которые связаны между собой, но обладают относительной самостоятельностью и испытывают воздействие различных факторов и условий. 

Неравномерность развития имеет многомерное измерение (?). 

До второй половины ХХ века среди промышленно развитых стран преобладала тенденция усиления неравномерности экономического развития. 

Центры силы.


За последние два века лидером побывали три страны:


Конец XVIв - начало XIXв - Голландия.


Начало XIXв - конец XIв - Великобритания.


Конец XIXв - наше время - США.


Факторы выдвижения Великобритании:

· первоначальное накопление капитала 

· растущие рынки сбыта (колониальные войны)

· быстрый рост спроса внутри страны

· структура британской промышленности концентрировалась на быстрорастущих секторах

·  сложилась развития сфера услуг

Факторы выдвижения США:

· опережающий рост капиталовложений по сравнению с другими странами

· усилия США по развитию внутреннего рынка (развитие структуры и увеличение территории)

· высокий уровень производственных вложений (16% ВВП)

· огромные земельные и природные ресурсы

· расширение путей сообщения

· рост трудоспособного населения благодаря иммиграции

· более эффективная структура экономики

· большое количество профессиональных корпораций (нововведения)

Успех американского предпринимательства:

· специализация производства за счет упрощения трудовых операций

· разработка и внедрение правил предпринимательства

· распространение и внедрение управленческой информации

Во время лидерства Великобритании в процессе производства произошел сдвиг от изготовления тканей к изготовлению машин, но в характере конечных потребительских товаров изменений не произошло. В период американского лидерства традиционная структура потребления изменилась. Это вызвало:

· развитие техники сбыта товаров

· изучение рынка

· изучение рекламы

· появление коммерческого кредита

В конце прошлого века в начале этого очень сильно укрепились экономические позиции Франции и Германии. 

Факторы выдвижения Германии:

· объединение немецкого народа

· военная победа над Францией

· аннексия Эльзаса и Лотарингии

· контрибуции в 5 миллиардов франков

С конца 60х годов XIX века начался промышленный подъем Японии. Характерная особенность - непосредственное участие государства в создании промышленности, особенно крупных предприятий тяжелой индустрии. Тем не менее к началу XIX века Япония все еще оставалась аграрной страной из-за узости внутреннего рынка.

В конце того же века укрепила свои позиции и Россия. С 1860 по 1913 год объем промышленного производства вырос в стране в 12 раз. Темпы роста были выше чем в Англии, Франции, Германии. По душевому показателю отставали. 

Происходили и существенные изменения в уровне экономического развития. Душевой ВВП рос очень быстро.

Самая большая неравномерность в развитии промышленно развитых стран связаны с двумя мировыми войнами, которые, сами будучи следствием неравномерности, еще больше обострили ее. Неравномерность развития приводила к изменению места и роли отдельных стран в рассматриваемой подсистеме и в мировом хозяйстве в целом. 

Сдвиги в соотношении сил приходили в противоречие со сложившимся экономическим и территориальным разделом мира. Основным способом территориального передела было применение военной силы. 

Тенденция к выравниванию уровней экономического развития. 


После второй мировой войны механизм действия неравномерности приобрел новые черты:

· усилился процесс сближения уровней производительности труда по отношению к ведущей стране (следствие - ослабление позиций США в системе)

· важное воздействие оказывает "вторая экономика" - комплекс зарубежных предприятий ТНК, которая дает важные рычаги воздействия на конкурентов

· важным средством влияния центров силы на остальной миры стало движение капитала и товаров

· бесспорна военная монополия США

Основные модели и типы развития промышленно развитых стран Запада.

Основные типы развития западный стран: 

· колониальный капитализм бывших метрополий колониальных империй

· рентный капитализм Австралии и Канады

· эндогенный капитализм Северных стран

Условия использования факторов производства:

· отношения государства и предпринимательства

· организация функционирования рынка 

· национальные особенности хозяйственной деятельности

· особенности внутрифирменного управления 

· трудовые отношения

· различные образования, кланы, выступающие элементами координации

У каждой социально-экономической силы есть свои ценности:


Рынок:

· свобода выбора
· конкуренция
· независимость


Государство:

· власть

· контроль

· распределение функций

У коммун, сообществ, классов:

· сопричастность

· солидарность

Ассоциации:

· партнерство

· согласие

Кланы:

· принадлежность

· вера

· взаимные обязательства

· выгода, доверие

Организация экономических процессов, структура и механизмы взаимодействия различных институтов придают национальным экономикам определенные характерные черты. Вместе с социально-культурной и политической обстановкой они создают среду, которая влияет на динамику экономического роста и развития. Все вместе это формирует неповторимость хозяйственных систем. При этом развитие производительных сил, разность скоростей развития отдельных стран во многом зависят от форм, методов, инструментов регулирования процесса общественного воспроизводства. Именно они воспринимают все сдвиги в производительных силах и дают простор их развитию. Будучи управляющей подсистемой экономики, хозяйственных механизм на национальном уровне действует в рамках общества и модифицируется под влиянием социокультурных условий и политико-правовых институтов.

Исходя из роли отдельных элементов можно выделить несколько моделей:

1. Либеральная модель.

Хозяйственная практика США в течение последних 10 лет тесно связана с регулируемым рынком. Центральная часть - превосходство частной собственности над государственной и доминирование частных решений в сферах:

· производства

· инвестирования

· сбыта

· использования рабочей силы

Правительство в ряде случае играет активную роль в макро- и микропроцессах. 

Национальные и местные органы власти регулируют частный сектор через законодательство и посредством административных мер в целях:

· содействия конкуренции 

· смягчения провалов рынка 

· защиты интересов определенных групп

Американская практика в области использования рабочей силы имеет свои отличительные черты:

· отсутствие массовой рабочей партии

· заключение торговых соглашений на уровне предприятий

· устойчивость экономического индивидуализма

· децентрализованная структура рабочего движения

· фрагментарный характер трудовых отношений

Трудовые соглашения заключаются сроком на три года, практика индексации практически не используется. Рынок труда характеризуется жесткостью номинальной заработной платы, а приспособление к циклам деловой активности идет за счет изменения занятости. Отличительная особенности - значительные разрывы в уровне оплаты труда. Разброс в оплате труда напрямую зависит от уровня образования сотрудника.

Компании США в основном стремятся повысить свою конкурентоспособность посредством:

· расширения возможностей в сдерживании роста ставок заработной платы

· уменьшения гарантий занятости

· сокращения  налогов, направляемых на финансирование расходов по социальному страхованию

· ослабления роли профсоюзов (закон Тафта-Хартли)

Такая модель получила название либеральной или дарвинистской. Для нее характерно:

· низкий уровень профсоюзного движения

· децентрализованные переговоры по заработной плате

· ограниченное трудовое законодательство

· отсутствующая или ограниченная минимальная заработная плата

· малоразвитая политика занятости

Страны: 

США, Канада

Приближаются:
Бельгия, Франция, Ирландия, Италия, Великобритания (либерально-реформистская модель)

2. Корпоративистская модель.

Эта модель представляет собой систему регулируемого рынка, где отмечаются интенсивные формы государственного участия. Этот тип имеет два подвида:

· демократический (социал-реформистский)

· иерархический

Демократический корпоративизм преобладает в странах, где:

· долгое время у власти находились социал-демократы

· высок уровень государственного предпринимательства

Содействие экономическому росту и общему социальному благосостоянию в этой системе осуществляется посредством координации общественных и частных интересов через совокупность национальных институтов и согласований между ними в отношении процессов на рынке капитала, материальных ресурсов и рабочей силы.

Модель основана на поиске социального консенсуса, предпочтение отдается адаптации рабочей силы путем постоянной профессиональной подготовки.

Для модели характерно: 

· сильные профсоюзы

· централизованные переговоры по заработной плате

· развитая трудовая регламентация

· высокий уровень пособий по безработице

· активная политика занятости

От других ее отличает:

· идеология социального партнерства

· относительно централизованная система выражения интересов различных групп

· добровольная и постоянная координация конфликтных целей участников политического процесса посредством переговоров

· экономические решение принимаются при совместном формировании предпочтений

Эта модель обладает достаточной гибкостью и приспособляемостью к новым условиям, поскольку сама структура переговоров не является раз и навсегда заданной.

Иерархический корпоративизм характеризуется регулированием использования ресурсов в Японии. Особенность - одновременное заключение соглашений по всем отраслям на внутрифирменном уровне. До трети компенсации за труд может поступать в формы доплат обычно дважды в год. 

Японский рынок достаточно оперативно реагирует на изменения цен и хозяйственной обстановки. Его организация стимулирует повышение производительности труда и расширение внутреннего спроса. Постоянно прилагаются усилия по повышению квалификации рабочей силы. 

3. Социально-рыночная модель (ФРГ). 

Ближе к корпоративистским моделям хозяйственного развития. Предусматривает постоянную поддержку тех, кто испытывает социальные трудности при нерегулируемом капитализме:

· молодежь

· фермеры

· малообеспеченные семьи

· мелкие и средние фермы, которые не могут противостоять ТНК

Совмещаются:

· большая экономическая активность государства

· и широкие обязательства в обеспечении благосостояния

Система в значительной мере опирается на негласный консенсус общественных и политических сил.

Современная экономика, по словам Й. Шумпетера, должна быть творчески деструктивной. Изменения в условиях воспроизводства вызывают определенные сдвиги в системах хозяйствования. Данные показывают, что наибольших успехов достигли те страны, которые смогли управлять процессами своего развития на основе согласия общественных сил. Оно становилось инструментом обеспечения баланса экономической эффективности и определенной социальной справедливости.

ВНУТРЕННИЕ РЫНКИ РАЗВИТЫХ СТРАН

Понятие внутреннего рынка. Основные показатели величины и развитости. 


Внутренний рынок - система обмена внутри национального хозяйства без экспортно-импортного сектора. Является первичным элементом всей системы функционирования мировой экономики. К понятию внутреннего рынка близко понятие национального рынка. Разница состоит в том, что последнее включает в себя экспортно-импортный сектор в виде чистого экспорта. 


Объем и уровень развития внутренних рынков находится в зависимости от следующих обобщающих показателей:

1. Величина ВВП. 

2. Доход на душу населения.

3. Число обслуживаемых потребителей. 

4. Взаимосвязь сфер производства и потребления.

5. Взаимосвязь между подразделениями и отраслями экономики. 

6. Уровень развития денежных отношений рынка.

7. Состав и характер потребления.

Структура потребления:

1. Потребительский спрос - денежные требования физических лиц.

2. Производственный спрос - состояние производственной сферы.

Потребительский спрос.

Потребительский спрос выступает ведущим фактором экономического роста индустриальных стран Запада. Структура потребительского спроса:

1. Личное потребление.

2. Государственное потребление (?).


Факторы потребительского спроса:

1. Уровень занятости, следовательно, и уровень заработной платы.

2. Уровень богатства населения.

3. Развитость потребительского кредита.


Производственный спрос.


Предъявляется на орудия и предметы труда, в которых воплощается научно-технический прогресс общества. Величина производственного спроса определяется величиной производственных капитальных вложений.  Норма накопления в развитых странах снижается в течение последних лет. 


Характерная особенность современного этапа развития хозяйства является высокая доля промежуточной продукции в общем объеме промышленной продукции, что является следствием углубляющейся специализацией производства. 


Структура предложения. 


Сдвиги в предметной структуре предложения происходят под влиянием несоответствий в темпах роста отдельных отраслей экономики и непосредственно зависят от параметров воспроизводства:

1. Величины и динамики ВВП

2. Размеров фонда накопления

3. Эффективности использования фонда накопления


Интенсификация труда, вызванная его механизацией, означает все большее уплотнение рабочего времени, возрастает однообразие процессов. Все это ведет к увеличению физической усталости и нервного напряжения. Большое влияние на повышение роли отдыха в процессе воспроизводства оказывают условия жизни в городах. 


Появление большинства новейших отраслей и производств вызвано не только ростом потребностей в сборе, передаче и обработке информации, но и необходимостью автоматизации процессов управления и производства как наиболее перспективного средства повышения производительности труда и экономии ресурсов. 


Институциональная структура внутренних рынков. 


Институциональная структура рынков - совокупность хозяйствующих субъектов, имеет следующие аспекты:

1. Отраслевой

2. Размерный

3. Социальный

Размерная структура формируется в результате концентрации и специализации производства. 

1. Крупные и крупнейшие компании.  Основой их возвышения являлась концентрация и централизация капитала в рамках отрасли. (КМ) 


Виды интеграции компаний:

1. Горизонтальная, внутриотраслевая интеграция.

2. Вертикальная, межотраслевая интеграция однородных предприятий.

3. Конгломератное объединение.

2. Малые и средние компании

Другая классификация:

1. Открытый - конкурентный сектор.

2. Закрытый, защищенный сектор.


Критерием выделения отдельных компаний служит число занятых. Более 500 работников - крупные и крупнейшие компании. Менее 500 - средние и малые компании.


Внутренние цены.


Ценообразование происходит на уровне первичных хозяйственных единиц, благодаря которому складывается совокупная ценовая структура. Общий уровень цен формируется в сфере денежного обращения национального хозяйства. 


В 70-80е годы инфляционные процессы в разных странах развивались неравномерно из-за введения плавающих валютных курсов. 


Причины роста внутренних цен:

1. Функционирование механизма олигополии, сложившейся в большинстве отраслей. 

2. Факторы, связанные с издержками производства и динамикой производительности труда. 

3. Инфляция спроса вследствие экспансионистской денежно-кредитной политики.

ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СТРАТЕГИИ И ПОЛИТИКИ ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫХ СТРАН


В промышленно развитых странах существуют и взаимодействуют два организующих начала:

· свободно рыночное

· целенаправленно регулирующее


Экономическая политика, рассматриваемая как практическая хозяйственная деятельность, содержит в себе как цели политики, так и средства из достижения. 


Нередко сами средства и их развитие становятся одной из целей политики. Цели политики бывают:

· основные

· стратегические

· текущие


Экономическая  стратегия и политика формируется под воздействием внутренних и внешних факторов:

· сдвиги в производительных силах

· сдвиги в уровне международного разделения труда и обобществления производства и капитала

· изменения в мировом развитии

50-60
Успехи послевоенного восстановления и реконструкции хозяйств подтвердили преимущества активной роли государства. Идеи смешанной экономики объединили взгляды различных политических и социальных групп, что способствовало их утверждению. 


Характерные черты смешанной экономики:

· цены и объем предложения товаров и услуг устанавливаются преимущественно рынком

· государство как совокупный предприниматель и перераспределитель доходов осуществляет регулирование воспроизводственных процессов с целью решения задач, которые рынок не может выполнить.
· государство несет ответственность за обеспечение наиболее разумного использования всех национальных ресурсов

Ответственность государства за эффективное функционирование национальной экономики обусловлена, в частности тем, что от этой эффективности зависит объем средств, поступающих на общественные нужды.


Основные направления экономической стратегии:

· достижение стабильного экономического роста

· достижение высокой занятости
· достижение устойчивости цен
· достижение равновесия платежного баланса

В 50е-60е годы экономический рост был более быстрым, чем в предыдущие периоды и приобрел значительную стабильность. В этот период на экономику воздействовали две причины:

· внутренний спрос

· антициклическая политика

1. В 60е годы одной из основных целей политики многих стран стало строительство государства всеобщего благосостояния. Предполагает ответственность государства за благосостояние индивидов.  Цель - предоставить всем членам общества различные социальные права путем справедливого распределения доходов. Обязанностью общества становится контроль над нормой труда и потребления, сокращения в неравенстве доходов. 

2. В тесной связи с пунктом 1 развивалась политика полной занятости. Подразумевала увеличение государственных расходов, чтобы возместить недостаточную склонность к потреблению частных лиц и довести общий объем эффективного спроса до уровня полной занятости.

Инструменты экономической политики. 

· экономическое планирование

· среднесрочный и долгосрочный хоз. прогноз

· выработка целей

· постановка крупных экономических задач

· система государственных мер по их осуществлению

· научно-технический прогресс

· создание инвестиционного климата

· введение льгот для инвестирования в новые виды оборудования

· помощь в организации и финансировании НИОКР

· политика цен и доходов. 

Цель - установить верхний предел роста номинальной заработной платы с тем, чтобы создать долгосрочные благоприятные для национального воспроизводства соотношения доходов домашних хозяйств, компаний и государства с другими НХ показателями.

· денежно-кредитная политика

· фискальная политика


Итак, в 50е-60е годы в общехозяйственной стратегии и политики промышленно развитых капиталистических стран первостепенное значение уделялось:

· стабилизации размещения ресурсов 

· стабилизация распределения доходов и в целом общеэкономической активности


Основную роль в осуществлении этой политики играли фискальные меры. С интернационализацией банковского капитала все большее значение стала играть денежно-кредитная политика. 

В 80е годы произошли серьезные изменения в экономической политике промышленно развитых стран. Причина - кризис середины 70х.  Как следствие - переход к неоклассической модели факторов, в области государственной политики - к монетаризму. 

Вся экономическая стратегия западных стран стала направляться на повышение гибкости экономической системы в целом, ее способности достаточно быстро реагировать на структурные перемены в мировой экономике. 

1. На первое место вышла денежно-кредитная политика с преобладанием ограничительных функций

2. Снижение налоговых ставок

3. Повышение норма амортизационных отчислений

4. Приватизация государственной собственности

5. Государственная поддержка НИОКР

6. Снижение роли государства в экономике (больше нет цели государства всеобщего благоденствия) 

7. Отстранение от работы малопроизводительных работников

Основные направления внешнеэкономической стратегии. 

Внешнеэкономическая политика направлена на решение задач, связанных с использованием выгод международного разделения труда.  Внешнеэкономическая политика является составной частью экономической и внешней политики в целом. 

Внутренняя стабильность промышленно развитых стран поддерживала их способность выполнять международные обязательства и участвовать в создании международного экономического порядка. Конфронтация, характерная для первой половины 20го века сменилась кооперацией. 

Система внешнеэкономических отношений в 50е-60е годы имела три основных компонента:

· валютная система, основанная на долларе и фиксированных валютных курсах

· торговая система с акцентом на тарифное регулирование

· сеть соглашений о взаимопомощи


Этапы функционирования внешнеэкономических связей и осуществления внешнеэкономической политики:

· фиксированные валютные курсы, сильный валютный контроль, преобладание механизма двусторонних платежей между странами. Цель - выправление платежного баланса страны.  (40е-60е)

· некоторая либерализация внешнеэкономических отношений

· внедрение эффективной системы многосторонних обменов и платежей с полным обменом валют

· сокращение количественных ограничений на импорт продукции обрабатывающей промышленности

· снижение тарифов на обработанную продукцию

· либерализация движения капитала (60е-70е)

· введение средств нетарифной защиты собственных рынков (70е-90е)


Две основные тенденции 70х-90х годов:

· дерегулирование в сфере МВКФО

· протекционизм в торговой сфере


Внешнеэкономическая политика промышленно развитых стран по отношению к социалистическим странам:

· политика сдерживания, отказ от экономических связей

· политика наведения мостов, выборочное ослабление созданных запретов

· отход от политика разрядки, стратегия расширения мирового сообщества рыночных демократий


Внешнеэкономическая политика промышленно развитых стран по отношению к развивающимся странам:


Главная цель внешнеэкономической стратегии в отношении освободившихся стран состояла в том, чтобы сохранить эти страны в системы хозяйственных связей капитализма.


В 70е годы явно обозначился отход стран Первого мира от политики консервации международного разделения труда колониального типа, когда развивающимся странам отводилось место главным образом аграрно-сырьевых придатков к экономике метрополий. 


Противоречие в отношениях стран Первого и Третьего мира - стремление к сохранению их подчиненности и создание самими странами Третьего мира условий для их равноправного положения и взаимовыгодного экономического сотрудничества. 


Основные инструменты внешнеэкономической политики промышленно развитых стран по отношению к странам Третьего мира:

· система преференций

· официальная экономическая помощь (сейчас сокращается)


Соревнование за влияние в годы Холодной войны стимулировала развитие. Теперь соревнование за то, чтобы обеспечить развитие беднейших стран, прекратилось. Развитие находится в состоянии кризиса.  

США В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ 


США - ведущая страна в мировом хозяйстве, одно из крупнейших о территории и населению государств мира. В середине 90-х годов на долю США приходилось 25% ВМП по текущим валютным курсам или 21% по ППС. 


Развитие воспроизводственных процессов в американской экономике осуществляется под воздействием растущей интернационализации, которая происходит теперь не только в результате вывоза товаров, услуг и капиталов, но и небывалого притока в США товаров, услуг и капиталов из-за рубежа. 


Периоды развития экономики США.

1. После Второй Мировой Войны и до конца 50-х годов.

· переориентация экономики на гражданские нужды

· восстановление и расширение роли потребительского спроса как двигателя экономического роста 

· развертывание программ антикризисного государственного регулирования

2. Кризис 1957-1958гг - кризис 1973-1975гг. 

· расширение поточного производства

· движение НТП в этом направлении

· кейнсианская доктрина регулирования экономики

3. С конца 1970-х годов.

· переход к интенсивному росту

· повышение роли денежно-кредитной политики в регулировании экономики

· приток иностранных капиталов и снижение инфляции

В 80-е годы основная стратегическая цель - восстановление экономической и стратегической мощи США. 

Особенности развития экономики США. 

1. Относительное ослабление позиций США в мировом хозяйстве, в основе которого лежит целый ряд факторов внутреннего и внешнего порядка. 


ВНЕШНИЕ

· сокращение технологического разрыва в ряде новейших отраслей  промышленности между США и другими западными странами

· рост производства в странах ВА И ЮВА, к которым перешли сравнительные преимущества в традиционных отраслях и ряде наукоемких производств


ВНУТРЕННИЕ

· дефицитность государственного бюджета, рост государственного долга

· рост роли денежно-кредитной политики, повышение процентных ставок и увеличение притока иностранных капиталов

2. Снижение производительности труда в США более быстрыми темпами, чем в других ведущих странах. Сейчас США опережают остальные страны по производительности труда на 20%


ПРИЧИНЫ

· компьютеризация рабочих мест

· миниатюризация производственного оборудования

· сокращение складских запасов

· развитие собственности работников

3. Снижение капиталоотдачи и как следствие ниже среднего факторная производительность в США.


Мирохозяйственнное положение США.


Ведущее положение США в мировой экономике обеспечивается главным образом из превосходством над другими странами по:

1. Масштабам и богатству рынка

2. Уровню научно-технического потенциала


Кроме того обращает на себя внимание мощная и разветвленная система мирохозяйственных связей с другими странами по линии

· торговли

· инвестиций

· банковского капитала

1. Самый высокий объем ВВП в мире означает, что США расходуют больше любой другой страны на текущее потребление и инвестиции. Устойчивая структура хозяйства, где преобладает доля услуг (70%). 30% - материальное производство, 2% - СХ. Обрабатывающая промышленность - 17%. 40% продаж машин и оборудования ПРС. Монопольная структура. 

2. Ежегодные ассигнования на НИОКР в США превышают подобные расходы Японии, Германии, Великобритании и Франции вместе взятых. 1992г - 160 млрд. США остается ведущим производителем наукоемкой продукции во всем мире. Америка - 2/3 научных статей мира, 35% публикаций. Опережают конкурентов в среднем на 10 лет по разработкам и нововведениям. 

3. США - крупнейший производитель наукоемкой продукции. 36% мировой наукоемкой продукции. Япония - 20%, ФРГ - 9%.

4. США являются лидером по обработке накопленных массивов знаний и предоставлению информационных услуг. 75% банков данных в США. 

5. Большое количество научных кадров. 6 950 тыс. научных сотрудников, занятых полное время. На 10 000 занятых - 298 ученых, Япония и Британия - 328. Высокий образовательный уровень рабочей силы. Лишь 11,6% имеют образование ниже среднего. 


Факторы мирового влияния США

1. Размер и уровень национального рынка. 

2. Высокая степень самообеспеченности ресурсами. 


Позиции США в мировой торговле.


США принимают примерно 20% мирового экспорта машин и оборудования. Экспортная квота США сравнительно невелика - 10%-12%.  Но для отдельных отраслей квота куда больше: по СХ - 25%. На семь отраслей приходится 75% экспорта промышленной продукции. Однако целый ряд отраслей незначительно участвует в международном разделении труда. 


Улучшение международной конкурентоспособности связано:

1. С повышением научно-технического потенциала корпораций.

2. Со значительным снижением издержек производства.

3. С геополитическими изменениями в мире.


Важным свидетельством ведущей роли США в мировой экономике является движение технологического платежного баланса страны, который включает потоки платежей и поступлений по передаче технологий. Активное сальдо США по этой позиции -до 8 млрд. 


Международное производство США.


На базе прямых инвестиций, осуществляемый ТНК, в прогрессирующих масштабах происходит формирование международного производства, объединяющего экономику США с хозяйствами других стран более тесными связями, чем это делала торговля. 


Сеть международного производства, созданную посредством прямых заграничных инвестиций принято называть второй экономикой. Занимает особое место в мировой система. По своему потенциалу значительно превосходит международное производство ближайших конкурентов.


Международное производство на середину 80х. 


20 тысяч компаний, 6,5 миллионов рабочих (25% всей рабочей силы ТНК).


30% оборота, 30% прибыли, объем продаж второй экономики 32% ВВП. 


70% продаж зарубежных предприятий - промышленные фирмы.


Интенсивное взаимодействие зарубежных предприятий американских ТНК с хозяйственными структурами США проявляется в растущей производственной кооперации филиалов с материнскими компаниями - "глобальные конвейеры". 


Создание замкнутого цикла производства в 12 развивающихся странах обеспечивает американским ТНК дополнительные прибыли в 2-3 млрд. Главный выигрыш - дешевизна рабочей силы. 


Становление и развитие зарубежного производства приводят к трансформации содержания внешнеторговых связей. Благодаря развитию международной кооперации все более значительная часть внешней торговли приходится на внутрифирменную торговлю. Создание заграничных сборочных цехов в РС привело к тому, что 10% товарооборота с ними 0- внутрифирменные поставки США - РС - США. С ПРС масштабы взаимных поставок еще масштабнее - 20% торговли с ФРГ. 


Доля США в ПЗИ снижается, но объем растет. 1960г - 60% ПЗИ, 1995г - 35%, но это больше чем любая другая страна (Япония - 11%). 


35% ПЗИ - в обрабатывающую промышленность.


50% ПЗИ - в ПРС, из них 30% - Великобритания. 


США принимают около 21% всех прямых иностранных инвестиций. Доля стран ЗЕ - 65%. Британия - 23,6%, Япония 19,4%.


37% ПЗИ в США - в обрабатывающую промышленность.


15% ПЗИ в США - в торговлю.


 В отдельных отраслях фирмы, контролируемые иностранным капиталом, производят до 30% национального выпуска продукции. 


Интенсивное инвестирование в США является признаком силы экономики США. Иностранных капитал инвестируется в менее технологичных отраслях, что позволяет американскому капиталу переходить в более современные секторы, поддерживая при этом устойчивость общей хозяйственной системы стран.


Позиции на рынках ссудных капиталов. 


В мировой конкуренции за финансовые ресурсы, США побеждают благодаря своему мощному потенциалу, генерирующему экономический рост на новой технологической основе, а в организационном плане этот перелив обеспечивается емкостью и высокой степенью совершенства внутреннего финансового рынка. 


Доллар - мировая валюта.

1. На доллар приходится 61% валютных резервов центральных банков.

2. Почти 65% всех международных расчетах осуществляется в долларах. 

3. Около 75% банковского кредитования осуществляется в долларах. 


Изменение позиции США в мирохозяйственных связях вызвало рост внешнего долга. Представляет собой разницу между объемом всех разновидностей инвестиций иностранного капитала в США и объемом всех видов инвестиций американского капитала за границей. 


Приоритеты экономической политики и стратегии.


Цель стратегии - повышение уровня конкурентоспособности и сохранение лидирующих позиций в мировом хозяйстве. Повышение деловой активности в стране. 


Основное направление политики США на международной арене - опора на военную силу. Сохранение политическую стабильность для экономической взаимозависимости.  "Превосходящая американская сила". 


Основной инструмент - стимулирование структурной перестройки экономики на основе достижения нового этапа НТП (стимулирование развития новейших отраслей), посредством фискальных мер и политики амортизации. Меры косвенного регулирования НТП:

· введение налоговых субсидий для фирм, расширяющих научные исследования

· государственные гарантии займам

· уменьшение налоговых ставок для капитала

· сокращение сроков амортизации


На структурную перестройку тратится ежегодно 100-200 млрд. 


Роль государства.


Бюджет американской администрации - четвертый в мире. 


Государственные НИОКР - 46,4% всех НИОКР, больше только во Франции.


Государство полностью финансирует создание сложных и дорогостоящих установок.


Доля государства в здравоохранении - 13,6%.


Государственные военные заказы = содействие концентрации и централизации капитала.


Снятие законодательных препятствий для усиления концентрации в области экспортно-импортных операций.


Направления внешнеэкономической политики:


Основа - создание инвестиционного климата за рубежом для своих ТНК.



Установление нац. режима для иностранных инвестиций в США, в ряде отраслей РНБ.

· содействие экспорту частного капитала (ОПИК)

· государственные гарантии

· непосредственное финансирование

· подготовительная работа по осуществление проектов за границей

· соглашения по защите инвестиций

· программы экономической помощи США иностранным государствам

· создание инвестиционного климата

· соглашения о защите инвестиций

· обеспечение свободы торговли в мире и защита своего рынка  

· протекционизм на избирательной основе

· форсирование экспорта (источник роста национальной экономики)

· способствование осуществлению структурных сдвигов в экономике

· поддержка институтов эк сотрудничества (ВТО, НАФТА)


Государственное регулирование внешней торговли направлено в первую очередь на форсирование экспорта как главный источник экономического роста в стране. Главная роль в стимулировании экспорта принадлежит Экспортно-импортному банку (ЭИБ) На международной арене стимулирование экспорта осуществляется при помощи либерализации международной торговли. 


Региональные приоритеты внешнеэкономической политике. 

· североамериканский регион

· тихоокеанский регион


Динамичное развитие внешнеэкономических связей между США и АТР вызывается:

· особенности распределения ресурсов 

· условия эксплуатации ресурсов

· направленность социально-экономической политики стран региона


Крупнейшие партнеры: Канада, Япония, Мексика, КНР.


В 1993 году было принято соглашение о НАФТА. К 2005 году создание всеамериканского свободного рынка. Способствует политике структурной перестройки США.


В будущем эк положение США будет определяться интеграционными процессами в МХ. 

ЕВРОПЕЙСКИЙ СОЮЗ В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ. 


На долю ЕС приходится 28% ВМП по текщим курсам или 20% по ППС и 6,4% населения мира. ЕС включает 15 стран.  Рождением ЕС считается образование в 1957 году Общего рынка. С 1993 года - Маастрихтский договор. 

Особенности экономического развития.


Страны ЕС относятся к группе стран с однотипной экономикой. Они характеризуются высоким уровнем экономического развития. По уровню экономического развития и структуре экономики все страны ЕС делятся на несколько групп:

1. Германия, Франция, Великобритания, Италия - 50% населения, 70% ВВП.

2. Малые промышленно развитые страны.

2.1. Бельгия, Ниделанды, Швеция, Испания - 
20,1% ВВП

2.2. Австрия, Дания, Греция Финляндия 
8,1% ВВП

2.3. Португалия, Ирландия, Люксембург
2% ВВП

В последнее время экономическое развитие ЕС характеризуется:

1. Снижение доли в мировом ВВП

2. Замедление темпов экономиеского роста

3. Высокий уровень безработицы

4. Синхронность цикличного развития

5. Кризис традиционных отраслей производства

6. Высокая доля военных расходов

7. Рост правительственных расходов

8. Рост расходов на НИОКР (эффект снижается дублированием)

9. Большая доля расходов на фундаментальные исследования

10. Неконкурентоспособность на наиболее динамичных рынках

Структурные сдвиги в экономике

1. Снижение роли промышленного производства (кроме Финляндии и Ирландии)

2. Выделение и развитие новых наукоемких отраслей экономики

3. Снижение доли СХ в ВВП и в занятости

4. Снижение энергоемкости ВВП

5. Снижение роли государства  в экономике ЕС

Формирование хозяйственного механизма ЕС


Растущая интернационализация хозяйственных связей и все большая взаимозависимость экономических субъектов обуславливает необходимость проведения единой политики в основных сферах экономической жизни, что привело к созданию единого механизма регулирования хозяйственной жизни. 

Регулирование аграрной сферы.


В основе механизма аграрной интеграции лежит несколько базовых элементов:

1. Ответственность органов ЕС за проведение единой политики

2. Единые цены на основные СХ продукты

3. Свобода внутризональной торговли

4. Взаимные преференции членов ЕС

5. Есдиное финансирование отрасли

6. Общие правила внешней торговли

7. Таможенный барьер против тертьих стран


Из-за недостаточной эффективности СХ единые цены установлены на более высоком уровне, чем мировые цены. Следовательно приходится ограждать свой рынок от мировых конкурентов таможенным барьером. ЕС может вообще запретить ввоз тех или иных товаров. Это привело к обострение противоречий с дургими странми-поставщиками СХ продукции. 


С целью стимулирования СХ и ликвидации излишков был создан ФЕОГА (Фонд ориентации и гарантирования СХ). Бюджет фонда формируется за счет бюджета всего Союза, который составляет 1% ВВП ЕС. Фонд занимается:

1. Меры по повышению рентабельности СХ.

2. Оплата экспорта излишков и субсидирование фермеров. 

Механизм научно-технического сотрудничества


НТ сфера стала одним их приоритетных направлений интеграции, развиваемая на основе создания междгосударственных центров научных исследований и проведения совместных программ (всего 10) в основном за счет бюджета ЕС.

1. ЭСПРИТ (автоматизированная обработка данных, ИТ, микроэлектроника)

2. БРИТЕ ЕУРАМ (новые пром технологии)

3. РАСЕ (телеком)

4. КУБЕ (биотехнология) 


Программа ЭВРИКА 1985 года на уровне компаний. Шаг к созданию технологической Европы. Охватывает:

1. Микроэлектроника

2. Информатика

3. Создание средств автоматизации

4. Создание средств лазерной техники

5. Биотехнология

6. Производство новых материалов


Однако за время существования ЭВРИКИ было осуществлено не более 20 проектов, эффект которых на конкурентоспособность европейских компаний был не очень значительным. 


Расходы на НИОКР не превышают 4% бюджета ЕС. 

Финансовая база ЕС


Элементы финансовой системы ЕС:

1. Бюджет ЕС - 1% ВВП ЕС

2. Автономные фонды:

2.1 Европейский фонд развития

2.2 Европейский социальный фонд

2.3 Европейский региональный фонд

3. Европейский инвестиционный банк

Within the European Union (EU), projects considered for EIB financing must contribute towards one or more of the following objectives : 

· fostering the economic development of the less favoured regions; 

· improving European transport and telecommunications infrastructure; 

· protecting the environment and the quality of life, promoting urban development and safeguarding the Community's architectural and natural heritage; 

· attaining Community energy policy objectives; 

· enhancing the international competitiveness of industry; 

· supporting the activities of small and medium-sized enterprises; 

· extending and modernising infrastructure in the health and education sectors as well as assisting urban renewal, under the Amsterdam Special Action Programme in support of growth and employment. 

Outside the Union, the EIB supports the Union's cooperation and development aid policies in over 120 countries in Africa, the Caribbean and the Pacific, the Mediterranean area, Central and Eastern Europe, Asia and Latin America. 

These activities, conducted in close cooperation with the European Commission, are aimed at fostering sustainable development, as well as underpinning efforts to achieve stability and peace in several regions. 

4. Европейский центральный банк

The primary objective of the European System of Central Banks (ESCB), as defined in Article 2 of the Statute of the European System of Central Banks and of the European Central Bank (ESCB Statute), is to maintain price stability. Without prejudice to the primary objective of price stability, the ESCB shall support the general economic policies in the Community with a view to contributing to the achievement of the objectives of the Community. In pursuing its objectives, the ESCB shall act in accordance with the principle of an open market economy with free competition, favouring an efficient allocation of resources.

The basic tasks to be carried out by the ESCB are defined in Article 3 of the ESCB Statute. These tasks include:

· to define and implement the monetary policy of the Community; 
· to conduct foreign exchange operations; 
· to hold and manage the official foreign reserves of the participating Member States; 
· to promote the smooth operation of payment systems; and 
· to contribute to the smooth conduct of policies pursued by the competent authorities relating to the prudential supervision of credit institutions and the stability of the financial system. 

Monetary policy instruments

1. Open market operations 

1.1 Main refinancing operations 

1.2 Longer-term refinancing operations 

1.3 Fine-tuning operations 

1.4 Structural operations 
2. Standing facilities 

2.1 Marginal lending facility 

2.2 Deposit facility

3. Minimum reserves 


Бюджет формируется за счет:

1. Компенсационных сборов при импорте СХ продукции (6%)

2. Таможенных пошлин при ввозе других товаров (23,5%)

3. Отчислений в размере 1,5% с НДС 

4. Других взносов 

На пути к экономическому союзу


В 1993 году было официально завершено создание Европейского внутреннего рынка без внутренних границ, который был задуман как пространство бех физических и налоговых границ.  


С 1993 года:

1. Отменен таможенный кодекс в отношении внутреннего обмена товарами

2. Отменены все барьеры на перемещение капиталов 

3. Создан единый рынок финансовых услуг, в основу которого положены: 

3.1 Принципы взаимного признания национальных законодательств

3.2 Унификация основных нормативов банковского надзора. 


Проводится политика по гармонизации национальных законодательств о компаниях. Основной правовой унифицированный документ: Устав Европейсокой компании (1992). 


Другие важные направления унификации законодательств:

1. Регулирования конкуренции

2. Антимонопольное законодательство


Создание ЕВР - основа для перехода к экономическому союзу, необходимым условием которого является валютный союз. 


Проблемы развития ЭС:

1. Низкая мобильность населения

2. Сложности в унификации налоговой сферы

3. Неравномерность экономического развития

Европейский союз в системе мирохозяйственных связей.

Страны ЕС в движении капитала = в мировом производстве.


Увеличилась роль ТНК ФРГ, роль же бывших колониальных держав - Бельгии и Франции сократилась. Доля ЕС в экспорте капитала - 25% в начале 90х. Лидером по накопленному объему капиталовложений - Великобритания. 


Рост ПЗИ региона - экономический рост и необходимость обеспечить продвижение своих товаров на зарубежных рынках. 


Все большая часть производственных мощностей западноевропейских ТНК переносится за пределы региона. В Бельгии, Великобритании и Нидерландах на долю заграничного производства приходится более 20%, причем в Нидерландах - более 90%. ФРГ, Франция и Италия - 8%-15% ВВП.


Экспорт капитала сопровождается процессом ликвидации определенного несоответствия между масштабами экономического потенциала и размерами ПЗИ стран ЗЕ, чему способствовала политика самих стран.


Защита инвестиций осуществляется двояко:

· государственные гарантии частных инвестиций

· система международных соглашений о защите инвестиций


Прежде всего инвестиции идут в США. ПЗИ ЕС в США больше, чем ПЗИ США в ЕС. На ЕС приходится 66% ПЗИ в США и 25% ПЗИ в Японии. 28% ПЗИ приходится на РС, снижение с 50%. Недостаточно внимания уделяется АТР - 2%-2,5% ПЗИ. 


Инвестиции в США идут в химию, в машиностроение - всего 6,3%. 


ПЗИ в ЕС.


США - 56%. Из них 42% - обрабатывающая промышленность. 


Япония в основном в финансовый сектор и 15% в обрабатывающую промышленность.


Основные центры привлечения инвестиций - Великобритания - 30%, Франция - 20%, Бельгия - 14%.

Внешнеторговые связи.


 Во внешней торговле ЕС велика роль иностранных ТНК. В некоторых отраслях на них приходится порядка 30% экспорта всей отрасли. 


ЕС - ведущий экспортер продукции машиностроения, химической промышленности. Второе место после США по экспорту СХ продукции.


Производительность труда в странах ЕС ниже, чем в США и ниже, чем в Японии в области обрабатывающей промышленности. Наибольшей конкурентоспособностью в ЕС обладает ФРГ. 


ЕС ввозит около 2/5 энергетического и 3/4 других видов сырья. 


Среди стран ЕС 3/4 торгового оборота приходится на промышленно развитые страны. Основной торговый партнер - страны ЕАСТ. Основа - соглашение от 1994 года о создании Европейского экономического пространства, которое распространяет на ЕАСТ свободу передвижения факторов. 


На втором месте - США - 17,5%. Доля Японии невелика - около 5%. 


Частенько возникают противоречия

· по вопросам СХ продукции

· по вопросам экспорта в США стали из ЕС

Отношения с развивающимися странами.


Три группы стран, с которыми развивается экономическое сотрудничество:

· АКТ

· Средиземноморье

· ЛА и ЮВА


1. Развивающиеся страны пользуются значительными таможенными преференциями. В частности, в феврале 1975 года в Ломе была заключена конвенция между ЕС и странами Африки, бассейна Карибского моря и Тихого океана (АКТ) - отмена таможенных пошлин на большинство товаров из развивающихся стран.


На каждые пять лет ЕС выделяет этим странам определенную сумму на финансовую и техническую помощь. Была учреждена 

· система по гарантированию доходов развивающихся стран от экспорта основных сырьевых товаров (Стабекс)

· система по защиты и поощрения горнодобывающей промышленности (Сисмин), которая представляет собой своеобразную систему страхования. 

2. В 70-е годы был заключен целый ряд соглашений широкого профиля:

· положения о зоне свободной торговли

· о преференциальном режиме торговли для СХ продукции

· о промышленном и техническом сотрудничестве

· о финансовой помощи


Страны ЕС выделяют довольно много средств на помощь развивающимся странам - порядка 0,42% - 0,49% ВВП. Источники распространения:

· Бюджет ЕС - 45%

· Европейский фонд инвестиций - 35% - 40%

· Кредиты


Удельный вес развивающихся стран в европейской торговле - 34%, снижается. Возросла доля Ближнего и Среднего Востока, доля ЛА сократилась. Основная тенденция - увеличение поставок машин и оборудования. Особое место занимают поставки оружия. 


Доля импорта развивающихся стран во внутреннем потреблении ЕС около 5%. Самая большая доля импорта во внутреннем потреблении - одежда - 18% и сырье - 30%. 

Экономические связи со странами Центральной и Восточной Европы. 

 
Их доля в Экспорте ЕС - 7%. В 1970 голу - 11%. Причины:

· низкая платежеспособность импортеров

· слабая конкурентоспособность товаров (в основном сырье)


Стратегия ЕС в отношении в отношении стран ЦВЕ направлена на их включение в международную экономическую систему западных стран, оказание помощи и проведение рыночных реформ.

· ФАРЕ - для стран ЦВЕ.

· ТАСИС - для стран СНГ.


Основные партнеры стран СНГ в ЕС - Германия (39%), Италия (19%), Франция (12%). 


Особенности ВЭС ЕС:

· дефицит торгового баланса

· дефицит в торговле патентами и лицензиями

· дефицит баланса обмена наукоемкой продукцией


Отсутствие единой патентно-лицензионной политики стран ЕС приводит к расширению связей местных компаний с американскими и японскими. 

ЯПОНИЯ В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ.

Этапы развития японской экономики:

1. Период 40х-60х годов.


После Второй Мировой Войны, согласно плану Доджа проводилась следующая политика:

· были установлены приоритетные производства, необходимые для восстановления экономики:

· черная металлургия

· каменноугольная промышленность

· электротехника

· жд и морской транспорт


Для их развития использовались методы прямого вмешательства в экономику.

· в первой половине 50х годов - политика рационализации производств, в рамках которой проводилось обновление оборудование базовых отраслей

· во второй половине 50х - обновление ОФ в новых отраслях:

· производство синтетических волокон

· нефтехимия

· электротехника


Инструментами такой политики были:

· кредиты правительственных финансовых институтов

· налоговые льготы

· в этот же период (50е) были разработаны и претворены в жизнь мероприятия по комплексному стимулирования экспортного производства, включая:

· создание спец организаций для предоставления крдитов

· страхование внешнеторговых операций

· проведение важных реформ в социально-экономической и политической сферах:

· легализация организаций трудящихся

· упразднение феодальных пережитков в отношениях между трудом и капиталом

· ликвидация феодального землевладения

· перестройка структуры японских концернов под давлением АМ органов

· отказ от войны - военные расходы не более 1% ВВП

· политика в области НИОКР - заимствование западных образцов и внесение незначительных изменений.

2. Период 70х-80х годов. Направления развития.


Основными причинами, по которым в Японии начался новый этап развития:

· энергетический кризис 70х годов

· рост реальной заработной платы с конца 60х

· повышение роли услуг


Первые два фактора могли привести к подрыву конкурентоспособности экономики. 



Это привело к серьезной структурной перестройке экономики. Доля обрабатывающей промышленности сократилась с 36,8% в 1970 году до 24% в 1995 году. В ней возрасла доля машиностроения, в основном за счет электротехнической промышленности. 


В течение всего времени происходило снижение доли СХ - с 12,9% в 1960, до 2,1% в 1995 году. Однако СХ отличается следующими проблемами:

· высокая трудоемкость

· низкая производительность труда

· высокие издержки по сравнению с другими странами

· сохраняется земледельческое направление


Переход к новому типу воспроизводства сопровождался развитием самостоятельных НИОКР. Возросли исследования в фундаментальных областях. 

Экономическая модель Японии.


Социальная структура японской экономики характеризуется дуализмом современной промышленности. Основное место в занятости и производстве обрабатывающей промышленности принадлежит мелким и средним предприятиям. Вместе с тем, быстро развивалась концентрация капитала в отраслях тяжелой промышленности, что привело к образованию гигантских объединений. 


Особенность экономического строя - вертикальная интеграция фирм. Различают два типа  образования экономических группировок:

· переплетение капитала и личной унии

· объединение крупных компаний с мелкими и средними 


В отличие от двухслойной структуры дргуих западных стран 

· рынок 

· предприятие

японская экономическая система имеет три слоя:

· рынок 

· группа предприятий 

· предприятие

Помимо производственных связей структуру группы цементирую другие виды зависимостей:

· участие головной компании в капитале зависимых фирм

· направление в советы директоров других компаний свои представителей

· оказание различного рода услуг


Переплетение капитала, проивзодственная вертикальная интеграция в форме кайрецу привели к созданию финансовых групп, которые заняли в хозяйстве господствующие позиции. Они, как правило, управляются крупными банками, универсальными торговыми и промышленными компаниями. Некоторые из финансовых групп выросли из довоенных дзайбацу. 


Отношения в группировках финансового капитала строятся на приницпах иерархичности. Переплетение интересов, иерархичность отношений между частниками приводят к тому, что на рынках группировка выступает единым фронтом. 


Система взаимного держания акций почти полностью выводит компании из-под влияния колебаний на фондовой бирже и внешней скупки акций. 

Трудовые отношения.


В Японии длительное время пропогандировался принцип пожизненного найма. Крупные компании, которые в состоянии построить кадровую пирамиду и обеспечивать занятость, имеют большие возможности для осущетсвления этого принципа в отличие от мелких и средних фирм. Постоянные рабочие составляют 20%-30% рабочей силы. 


Трудовые отношения строятся на основе принципа "Фирма - наш общий дом". Использование рабочей силы основывается на концепции "человеческого потенциала". В Японии отказались от конвейерных операций. 


Основу организации и управления при этом подходе составили малые самоуправляющиеся группы. Они охватывают все предприятие и по вертикали, и по горизонтали. 


Более продолжительная рабочая неделя (57,7 часов) в значительной мере определяется системой оплаты труда, которая делится на три категории:

· базовая ставка

· сверхурочная ставка

· премиальная ставка


Система использования рабочей силы вместе с многоступенчатой структурой организации производства функционировала эффективно и была источником конкурентный силы. Она способствовала частой ротации персонала в начальной стадии карьеры работника, что благоприятствовало быстрому усвоению стиля поведения компании и установлению неформальных отношений среди различных групп одной организации. Но подобная система усложняла аппарат управления, делала его громоздким. 

Роль государства.  


Особенность экономичкской модели состоит в единстве государственного аппарата и крупного капитала в решении общих проблем. До сих пор отмечается высокая координация действий промышленных, торговых, банковских компаний и правительства. В стране широко используется система:

· общегосударственного

· регионального

· целевого

· отраслевого

· внутрифирменного

планирования. 


Система общегосударственных планов складывается из пяти групп планов:

· план экономического и социального развития

· план развития и использования земель

· план рационального размещения производительных сил

· отраслевые планы

· целевые общегосударственные программы и региональное планирование


Планы и программы, несмотря на свою индикативность, подкрепляются широким арсеналом средств финансового, правового и организационного характера, которые обеспечивают их значительную эффективность и реализуемость. Общегосударственные экономические планы - своего рода государственные инвестиционные программы, рекоменудемые и поддерживаемые экономическими и социальными ресурсами всего государства.  


Основу СХ составляют мелкие фермы, причем все СХ развивалось в условиях искусственного климата, поддерживаемого государством.


Важное в системе регулирования занимают процентные ставки и валютный контроль с разделением внутреннего и мирового рынков. Депозитный процент по каждому виду, краткосрочный процент и привязанная к нему вся система процентных ставок следовали за движением официальной учетной ставки. Наряду с количественным ограничением банковского кредитования это аозволяло до начала 70х годов эффективно осуществлять прямое кредитно-денежное регулирование, а также занижать издержки привлечения средств банками и в определенной мере капитальные издержки компаний. В 70е годы началась либерализация процентных ставок на финансовых рынках, которая включала не только освобождение ссудного процента, но и процента по депозитам и другим инструментам мобилизации средств банками и предприятиями, который долгое время устанавливался на заниженном уровне


По принятому обычаю указания высших должностных лиц обязательны для исполнения фирмами. 


По данным Комиссии справделивых сделк на 1993 год, 40% всей произведенной продукции являлось объектом тех или иных ограничений и государственного регулирования. 

Япония в МЭО


В начале 90х годов Япония овышла на второе место по уровню прямых зарубежных инвестиций. По размерам экспорта Япония уступает США и Германии, порядка 10% мирового экспорта. Экспортная квота - 12%. Однако ряд отраслей промышленности почти полностью работает на экспорт:

· производство часов, магнитофонов - 90%

· производство кассовых аппаратов - 83%

· производство копировальных машин - 77%

Развитие и стркутура внешней торговли


В основе успехов японских компаний на мировых рынках лежит конкурентоспособность продукции, которая формируется за счет:

· высокого качества

· новейшей технологии

· кадровой политики

· авторитета фирмы


Ритмичность и гибкость производственного процесса, его способность к переналаживанию и выпуску новой продукции, поставки комплектующих и изделий и сырья точно в срок существенно повышает качество продукции и эффективность работы предприятий. 


Один из методов конкурентной борьбы японских фирм - быстрая смена моделей. Период разработки новой продукции в Японии намного короче, чем в США. 


При всей важности этих факторов конкурентоспособности Японии, следует отметить еще и низкую, по сравнению с другими странами, стоимость рабочей силы в стране. 


В настоящее время Япония на 30% отстает от США по производительности труда в обрабатывающей промышленности. Разрыв этот сокращается, однако остается значительным. Отставнаие в уровне производстельности труда во многом связано со стратегией большого числа японских фирм, которые уделяеют первостепенное внимание не прибылям, а их доле на рынке. На общее состояние дел влияет и то обстоятельство, что производительность трудана мелких и средних предприятиях значительно уступает показателям крупных, составляя 40% от их уровня. Это сдерживает общие показатели всей промышленности. 


В послевоенный период структура экспорта претерпела серьезные изменения. До 60х годов преобладающее место в ней занимали потребительские товары:

· радиоприемники

· телевизоры

· текстильные изделия


В 80е годы произошел новый сдвиг в структуре японского экспорта. При увеличении доли автомобилей и бытовой электротехники вперед стал выходить экспорт капитальных средств. Значительно выросла доля продукции общего машиностроения, электромашиностроения, научного оборудования, оптики. 


Структура импорта отражает процессы международной специализации промышленности, интернационализации хозяйства и бедность отечественной минеральной базы. 


Основными внешенеторговыми партнерами Японии являются:

· США (11% экспорта)

· Индонезия (37% экспорта 24% импорта)

· Малайзия (16% экспорта 26% импорта)

· КНР (15% - 16%)


Торговый оборот сводится с огромным положительным сальдо, которое превысило 130 млрд долларов. Из них 40% - результат торговли с США.

Обмен технологиями


Многосторонние научно-технические связи базируются на осуществлении международных исследовательских проектов. В 1986 году Япония выдвинула крупномасштабную программу "Человеческие границы". Цель - занять доминирующие позиции на наиболее перспективных направлениях НТП. Исходят из того, что биотехнология станет приоритетным фактором в создании новых материалов, механизмов и технологий, способные преодолеть трудноразрешимые сейчас проблемы энергии природных реусрсов, гармоничного взаимоотношения человека и новых технологий. 


Лишь в 1993 году Японии удалось достигнуть положительного сальдо общего технологического платежного баланса. Объясняется это бременем прежнего импорта технологий, когда страна полностью зависела от западных поставок. Роялти по этим поставкам охватывают период в 10-15 лет. 


Япония импортирует почти всю технологию из промышленно развитых стран, а экспортирует поровну в развитые и развивающиеся. Порядка 70% импорта технологий - из США. 

Организационная структура системы управления международной деятельностью. 


Отличается большим числом посреднических фирм, которые наряду с:

· банковскими институтами

· промышленными компаниями

· аппаратом государственного регулирования


стали одной из важнейших составных частей механизма осуществления ее внутренних и внешних экономических связей. Самая большая роль в организации и осуществлении меджународной деятельности принадлежит девяти универсальным торговым посредническим компаниям (олигопольная структура):

· Мицубиси

· Мицуи

· Итотю

· Марубени

· Сумитомо

· Ниссе иави

· Тое мэнка

· Канемацу госе

· Нитимэн


На них приходится около 45% экспорта и 77% импорта. К общим функциям относятся:

· осуществление операций по экспорту и импорту

· выполнение формальностей по обеспечению внешней торговли

· организация валютного обмена

· консультирование по вопросам логистики

· инвестирование капиталов за границей

· содействие в проведении НИОКР


Сочетание в общей структуре субъектов внутренней и внешнеэкономической деятельности крупных универсальных торговых и средних и мелких специализированных компаний создает двойственную структуру посреднической сети, что является серьезным препятствием для проникновения кокурентов на японский рынок. 

Экспорт - импорт капитала. Его характерные черты. 


В 80е годы произошла переориентация Японии с экспорта товаров на экспорт капитала. Во второй половине 80х Япония занимала первое место по объему ПЗИ. Однако в начале 90х годов Япония пропустила вперед американские и французские ТНК. 


Начиная с 80х годов, в связи с повышением стоимости рабочей силы и курса йены японские компании стали создавать за границей предприятия трудоемких отраслей. В США 15% автомобилей производится на предприятиях с японским капиталом. Однако до сих пор основные капиталовложения сосредточены в:

· кредитной сфере 42,4%

· торговле 11,3%

· недвижимости 11,1%


В США за пределы территории вывезено 30% промышленного производства, в ФРГ - 20%, то в Японии только 11%. 


Основным рынком приложения японского кпитала является Северная Америка, где заметна тенденция внедрения компаний высоких технологий, которые стремятся использовать опыт американских компаний и ликвидировать свое отставание в таких областях как

· ЭВМ

· мобильная связь

· компьютерная графика


Далее в приоритетах следует Западная Европа, где основной объем инвестиций сосредоточен в Велибритании и Нидерландах. В Азии основными центрами приложения японского капитала являются Индонезия, КНР. В Южной Америке - Панама. 


Японские капиталовложения в ЮВА способствуют созданию отношений многогобразной и сложной производственной специализации сежду сестными и японскими предприятиями. Одна или несколько стран становятся основными поставщиками отдельных видов продукции:

· Тайвань, Южная Корея, Сингапур, Таиланд - электротехнические детали и элементы электронных схем

·  Тайвань, Южная Корея - станки и производственное оборудование

· Сингапур, Малайзия, Таиланд - бытовые электроприборы


Норма прибыли японским компаний по регионам:

· Япония 


0,9%

· Азия 


4,8%

· Северная Америка 
частенько отрицательная


Повышение с 60х годов конкурентоспособности японских товаров привело к резкому увеличению положительного сальдо по всем статьям внешних расчетов. Превратившись в один из полюсов притяжения международных платежных средств, Япония стала одним из крупнейших кредиторов. Она играет важную роль в предоставлении правительственной помощи развитию, став крупнейшим донором - 24,5%.


Самую значительную часть помощи получает АТР - 60%, а там:

· КНР

· Индия

· Индонезия

· Таиланд

· Филиппины

· Бангладеш

Кроме того Африка 12,2%, ЛА -9,1%. 

Около 12% помощи идет на техническое сотрудничество. Обычно помощь предоставляется в форме кредитов в йенах, причем несвязанных. 

Япония выделяет около 10% средств Верховного Комиссариата ООН по делам беженцев. 

Токио - мировой финансовый центр. 


Токийский фондовый рынок устпает Лондону и Нью-Йорку только в вопросе обработки синдицированных кредитов (1% американского объема). 


Йена занимает скромные позиции в роли резервной валюты. Доля в обслуживании международной торговли за послдние годы повысилась. Экспорт - 38%, импорт - 24%. 


В результате роста курса йены (1 единица = -0,06% ВВП), кторый привел к импортному буму, японские компании потеряли возможность покрывать свои издержки за счет повышения внутренних цен - они стали снижаться под давлением импорта. 

Проблемы 90х годов. 


Источники проблем - кризис 1993 года, в результате которого стали исчезать преимущества японской организационной модели.

· снижение темпов экономического роста

· резкий рост цен на недвижимость, следовательно появились имущие и неимущие

· резкий рост издержек на рабочую силу


Эти факторы наложились на неразвитость социально-экономической инфраструктуры Японии:

· меньше квартир на 1000 человек, чем в развитых странах

· растущая доля лиц пенсионного возраста

· зависимость от США в плане информационных технологий

· недостаточный уровень информатизации (10 компьютеров на 100 человек)


В настоящее время модель корпоративного управления Японии подвергается пересмотру. 

ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН

Основные признаки развивающихся стран. 

1. Схожее колониальное прошлое. Большинство государств образовалось в ходе освободительной войны народов против метрополий.

2. Господствующий тип производительных сил - доиндустриальный или индустриальный.  Долгое время господствовал простой тип воспроизводства.

3. Как следствие разнородности производительных сил - многоукладность экономик.  Сегментация экономических систем была представлена значительным набором форм производства от патриархально-общинной и мелкотоварной до монополистической и кооперативной, которые составляли общественно-экономические уклады. 

Многоукладность предполагает различное социально-экономическое содержание производительных отношений в границах отдельных секторов, существовавших как система относительной автономных структур со сложным механизмом их внутренних и внешних связей. 

Хозяйственные связи между укладами ограничены. Имея особый тип производства, производственных отношений, свой уровень развития, уклад обладает своей системой ценностей, характеризуется особым образом жизни населения. 


Многоукладность проявляется на разных уровнях социально-экономического механизма:

· формирование спроса и предложения

· функционирование рынка

· накопление капитала

· формирование и использование рабочей силы


Распределения продукта происходило в двух основных формах: 

· безвозмездной


Изъятие продукта докапиталистическим эксплуататором - феодалом и ростовщиком

· возмездной


Прямой продуктообмен с развитыми товарно-денежными отношениями


Различные уклады составляют два относительно автономных сектора:

· традиционный

· современный


В традиционном секторе, главным образом СХ долгое время сохраняется высокий уровень изъятия продукта докапиталистическими методами. В середине 60-х в Индии изъятия - 20% валового дохода растениеводства.

4. Слаборазвитость и отсталость.


Слаборазвитость выражается в качественной неоднородности и системной неупорядоченности общества, состоящего из различных экономических и неэкономических институтов современного и традиционного типов, а также переходных промежуточных институтов. 


Отсталость отражает состояние хозяйства этих стран, которое характеризуется низким уровнем развития производительных сил. Отсталость привела к расширению первоначального разрыва в уровнях экономического развития. Отсталость имеет два аспекта: 

· исторический  (отсталость в момент колонизации)

· современный (отсталость на сегодня)

5. Зависимый характер развития всех развивающихся стран от развитых стран.

ЮНИДО: Имеются серьезные признаки того, что развивающиеся страны в течение определенного времени будет скорее в роли воспринимающих мировые структурные сдвиги, чем генератором собственных на базе внутренней динамики индустриализации. 

6. Отличная от западных стран социальная структура общества. 


Деление на классы не всегда профилирует их социальную структуру. Социальные организмы особенно афро-азиатских стран включают в себя различные образования:

· классовые

· неклассовые

· внеклассовые


Становление товарных отношений ы этих странах сопровождалось распространением деклассирования. Это связно с тем, что при затяжной трансформации представители низших укладов выталкивались из привычной экономической среды, лишались традиционных источников существования. 


Взаимодействие между образованиями очень сложное и неустойчивое. Неклассовые и внеклассовые элементы социальной структуры накладывают отпечаток на общественное развитие в целом. Необходимость обеспечение экономического прогресса при огромной нищете и голоде приводит к резким обострениям социальной обстановки. 

7. Развивающиеся страны еще не преодолели общинный тип социальности. 


В целом ряде стран Третьего Мира не сформировалось разветвленное и прочное гражданское общество. Институты гражданского общества выполняют структурообразующую роль. Гражданское общество еще не выделилось из государства. До сих пор преобладают вертикальные социальные связи при слабой развитости горизонтальных.

Движущие силы социально-экономического развития стран Третьего мира (Конспект старого учебника)

Ликвидация социально-экономической отсталости подразумевает: 

· развитие производительных сил

· трансформацию традиционных структур

· перестройку социально-экономических отношений

· развитие современного хозяйства. 

Три движущих силы: 

· государственный сектор

· современный сектор 

· иностранный сектор 

Современный сектор: средние и крупные государственные, частнокапиталистические, иностранные предприятия. В отличие от традиционного сектора, который тормозит экономический рост (но он важен в силу его социального стабилизирующего фактора), современный сектор является:

· проводником новых экономических отношений

· внедрения новых производительных сил

· расширения инвестиций

· притягивает наиболее образованные и квалифицированные кадры

· его продукция направлена на внутренний и на внешний рынки, что влияет на укрепление внешнеторговых связей. 

Государственный сектор. Основные функции:

1. Функция стабилизирующего и  организующего фактора - направление экономической политики государства путем 

· директивного или индикативного планирования

· непосредственного участия в предпринимательской деятельности, 

что позволяет на первых порах формировать базовые отрасли без которых невозможно дальнейшее развитие экономики (гос. сектор от 50 до 100% в зависимости от страны). 

2. Регулирующая функция путем 

· квотирования

· лицензирования экономической деятельности

· налогообложения, 

тем самым концентрируя ресурсы на приоритетных отраслях

3. Социально-политическая функция.

Иностранный сектор: может присутствовать как в предприятиях с чисто иностранным капиталом, так и в совместных предприятиях.  Основная функция 

· помощь в проведении индустриализации

· вкладывание средств в наиболее выгодные отрасли

· помощь в интегрировании во   внешнеторговые операции

· внедрение новых технологий (главная проблема - степень включенности  ТНК во внутренний рынок)

· содействие  в обучении нац. кадров в соответствии с НТП

· инвестирование. 

Эти три движущие силы действуют в совокупности, но степень их влияния зависит от каждой страны в отдельности в зависимости от политической ориентации. 

Социально-экономическая структура хозяйства (высокая степень многоукладности): 

· низший уклад - докапиталистические формы хозяйства (община, натуральные и полунатральные крестьянские хозяйства в Тропической Африке, Южной и Ю.-В. Азии, латифундии в Лат. Америке) 

· мелкотоварный уклад - крестьянские хозяйства и ремесленники - развитие экстенсивным путем. Азия - 27% докапиталистического и мелкотоварного уклада, Африка - 25% 

· высший уклад, государственно-капиталистический: гос. сектор и смешанные предприятия (особенность - сильные позиции государственно-капиталистического уклада, так как странам досталась дезорганизованная структура хозяйства)

· национальный частнокапиталистический уклад - как правило, развивающийся, в смычке с иностранным капиталом, отличается неоднородностью типов и форм предпринимательства

· иностранный уклад - высоко рентабельные предприятия, высокий технический уровень, использование новых технологий, которые через рабочую силу поступают в национальную экономику. 

ВНУТРЕННИЕ РЫНКИ РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН

Объем и уровень развития внутренних рынков.

1. По величине ВВП внутренние рынки развивающихся рынков достаточно невелики. Совокупный ВВП всех развивающихся стран всего на 30% больше ВВП Японии и в 1,3 раза меньше, чем в США. Если же рассчитывать ВВП по ППС, то получается более благоприятная картина. В этом случае внутренние рынки РС сопоставимы по величине с рынками ПРС. В этом случае, среди 50 стран, имеющих наибольший ВВП, получится 16 развивающихся.

2. По другому показателю: величине дохода на душу населения. По текущим курсам, средний показатель для РС в 20 раз уступает показателю ПРС, причем колеблется от 82 раз до 9,4 раз. В 50 ведущих стран в этом случае попадает 13 РС, в основном страны Персидского залива. 

3. Покупательная способность рынка связана не только с высоким уровнем экономического развития, но и с численностью населения. У 13 РС численность превышает 50 миллионов человек. Небольшая численность населения побуждает страну к интенсивному участию в международном разделении труда. 

Другой особенностью РС является тот факт, что большую часть доходов население до сих пор получает от натурального, нетоварного производства: 5% - ЛА, 23% - Азия, 25% - Африка. Вследствие этого объем платежеспособного спроса остается ограниченным.

4. Кроме того, уровень развития внутренних рынков во многом определяется распространением наемного труда. В среднем, наемный труд составляет около 40% всех занятых в регионе. В то же время связь лиц наемного труда с рынком остается достаточно ограниченной. 

В ряде стран, неформальная, незарегистрированная деятельность играет значительную роль в производстве и занятости. В аграрном секторе Африки, например, такая деятельность обеспечивает 75% занятости и 40% ВВП. 

5. Другая важная особенность внутренних рынков РС - определенная автономность сферы потребления к производству. Она [сфера] играет менее активную роль в формировании производственного процесса, чем в странах Запада. На это повлияли такие факторы, как:

· неразвитость наемного труда, натуральность хозяйства

· разработка природных ресурсов началась в этих странах вне связи с внутренними потребностями, носила экспортоориентированный характер, что впоследствии привело к появлению самодовлеющей тенденции. 

6. Важный показатель общей трансформации хозяйственного механизма - развитие денежного рынка, о росте которого говорит соотношение кредитных обязательств к ВВП. В начале 80-х годов этот показатель в самых крупных РС был на уровне 50%-60%, меньше уровня ПРС 50-х годов.

Потребительский спрос.


Развитие экономики во многом определяется развитием основных компонентов спроса: потребительского и производственного.

Основные положения


Потребительский спрос наиболее важную роль играет в странах с небольшой численностью населения и в наименее развитых странах. Дело в том, что потенциал внутреннего рынка производственных товаров достаточно ограничен. 


Наибольший вклад имеют отрасли легкой и пищевой промышленности. По мере сдвигов предпочтений потребителей растет влияние потребительского спроса на передовые в техническом отношении товары (электроника, автомобили)


Кроме того, третичный сектор экономики также довольно сильно зависит от потребительского спроса. 


Рынок товаров и услуг потребительского назначения определяется частными расходами. В 60е годы они обеспечивали 5/6, а в 90е годы - 4/5 всего потребительского спроса. Вместе с тем, темпы прироста частного потребления в 80е годы сократились в 2 раза. 


Частное потребление зависит от:

· величины дохода

· социального положения человека

· культурного уровня

· национальных традиций

· климатических условий

· моды

Факторы потребительского спроса.


Развивающиеся страны характеризуются низким уровнем оплаты труда, часто нищетой и голодом. Это вызывает рост дифференциации индивидуальных доходов, что ведет к концентрации покупательной способности в руках небольшой группы населения. 
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В таких условиях рост современного производства опирается главным образом на платежеспособный спрос этих 5%-20% населения. 


Беднейшая половина населения Латинской Америки:

· расходовала 13% доходов на промышленные товары

· их спрос покрывал лишь 9% общей стоимости промышленных изделий

· эта часть населения почти не потребляла промышленных товаров длительного пользования

· необработанное продовольствие покрывало 70% потребностей в питании

Доходы и дробность спроса.


Несмотря на то, что богатейшая часть общества обладает наибольшей покупательной способностью, спрос на товары и услуги нового типа оказывается небольшим. Это означает, что небольшая емкость сочетается с неблагоприятной структурой местного спроса. Она оказывается распыленной по широкому ассортименту товаров и услуг, способствуя диверсификации производства по горизонтали. 


Эти три фактора

· небольшой объем внутреннего рынка

· концентрация покупательной способности у 5%-25% населения

· распыленность спроса

ускоряют насыщаемость внутреннего рынка промышленных изделий и создают условия для недогрузки существующих мощностей по выпуску товаров потребительского назначения.


Положение усугубляется еще и тем, что появление РС на индустриальной арене и начальный этап их промышленного развития, совпали с расцветом крупномасштабного производства, когда приоритет отдавался выпуску массовой продукции, что и до сих пор сказывается на развитии экономики стран. 


Вследствие дробления рынков товаров потребления дробятся и рынки производственных товаров, необходимых для производства таких изделий. Все это:

· сдерживает организацию многих видов производства

· препятствует становлению взаимосвязанных отраслей 

· последнее препятствует образованию народнохозяйственных комплексов


В последние годы произошла модернизация отраслей. В результате получили совмещенный современный и архаичный сектора. Общая тенденция:

По мере роста дохода, сокращается его часть, используемая для удовлетворения первичных потребностей, растет потребление товаров длительного пользования. Барьер для начала приобретения товаров длительного пользования - $2.000 в год.


Существующая дробность спроса при небольших его масштабах повышает капиталоемкость промышленных предприятий и затрудняет освоение современных научно-технических достижений, ограничивает возможности индустриализации и экономического роста развивающихся стран. 

Производственный спрос.


Производственный спрос предъявляется на орудия и предметы труда. Его масштабы определяются величиной накопления. Большое значение имеет межотраслевая и внутриотраслевая диверсификация национальных экономик. 

Величина накоплений.

 
Норма накопления довольно высока. В странах с низким уровнем национального дохода даже при высокой норме накопления абсолютные размеры капиталовложений малы, поэтому крпуномасштабное и быстрое развитие экономики не представляется возможным. 


Плюс ко всему, в ряде стран норма сбережений имеет отрицательную величину. Таких стран в 90е годы было приблизительно 10. 

Особенности производственного потребления. 


Особенность рынка производственных товаров: он отстает в своем развитии от увеличения фондов основных и оборотных средств. Наличие натурального хозяйства означает, что фонд производственного потребления не полностью реализуется через рыночные каналы. Часть орудий и предметов труда воспроизводится на натуральной основе. 


В Африке, доля труда, связанного с механизацией, составляет всего 5% затрат на производство продукции. В Латинской Америке только 10% хозяйств ведут обработку земли с помощью техники, в то время как 56% используют для таких целей тягловый скот и ручной труд. 


Спрос на предметы труда тоже имеет особенности. Спрос носит менее распыленный характер, так как от размеров хозяйства не зависит вид предметов труда. Высокий спрос на вещественные элементы оборотного капитала стимулируется развитием мелкого предпринимательства и воздействием на него конкуренции. 


Рынок промежуточной продукции:

· сырье

· полуфабрикаты

· вспомогательные материалы

· комплектующие изделия


Именно этот рынок в основном формирует единство местной промышленности. 


Главные потребители промежуточной продукции - обрабатывающая промышленность и строительство. Те же отрасли являются и основными производителями этой продукции. К началу 90х годов доля промежуточной промышленности составила 60%-70% продукции обрабатывающей промышленности. 

Государственный спрос.


Ресурсы, которые государство мобилизует, используются на:

· стимулирование производственного спроса

· поддержание и повышение потребительского спроса


Удельный вес государства в ВВП неуклонно повышался. Текущие расходы государства увеличились с 11% в 50е-60е до 18% в 80е-90е. На капитальные расходы правительства пришлось около 6,1% ВВП. Самым высоким государственный спрос был в странах Тропической Африки. Относительная величина текущих расходов была выше в странах с медленными темпами роста. Капитальные расходы - в целом одинаковы. 

Изменения в структуре предложения.


Развитие внутренних рынков обеспечивается как спросом, так и предложением, то есть структурой и динамикой местного производства.


Сдвиги в структуре производства взаимосвязаны с:

· потреблением

· направленностью производства на обеспечение общественных потребностей


Факторы изменения структуры производительных сил и предложения:

· развитие внутреннего спроса

· ряд внешних факторов


Доля промышленности в совокупном ВВП всех развивающихся стран за 1960-1993 гг. возросла в 1.7 раза с 20,9% до 37%.

Позиции сельскохозяйственного производства.

 
Несмотря на то, что на СХ приходится довольно большая доля ВВП, между промышленностью и СХ сохранились застойные и длительные диспропорции. Повышение товарного выхода продовольствия непосредственно зависело от подъема производства.


Медленные темпы роста СХ:

· тормозили процессы развития внутреннего рынка

· затрудняли работу промышленности из-за нехватки сырья

· не удовлетворяла спрос на продовольствие со стороны растущего числа наемных рабочих


В результате зеленых революций 70х-80х годов товарность СХ повысилась, однако в аграрном секторе возникли диспропорции:

· программы модернизации основывались на импортной технологии, что поставило СХ в зависимость от дальнейшего импорта средств производства

· местные особенности стран делают невозможным применению западной технологии


За период с 1980 по 1995 годы был достигнут резкий рост производства продовольствия - 75%, однако:

· голод и недоедание не сократили

· в некоторых странах производство на душу населения даже сократилось

· плюс еще повышение цен на пшеницу - 130 стран являются ее импортерами

Сдвиги в сфере услуг.


Объективным условием индустриального развития выступает расширение сферы услуг. Без нее нормальное функционирование расширенного производства невозможно. В РС рост третичного сектора во многом определяет динамику общественного производства. За последние 35 лет доля услуг в ВВП выросла в 1,2 раза. На услуги приходится треть валовых инвестиций (исключая транспорт и связь).


Ускоренный рост сферы услуг объясняется тем, что аборигенам больше нечего делать. Производство нацелено на экспорт, все остальное импортируют. Разросшаяся сфера услуг создает проблемы в функционировании экономик, способствуя нарушению равновесия между спросом и предложением на вещественные компоненты потребления.


По мере повышения роста экономического развития темпы роста сферы услуг замедляются, однако начинается ее кардинальная перестройка, что требует вложений в развитие инфраструктуры, а также в повышение и поддержание уровня рабочей силы.

Изменение структуры обрабатывающей промышленности.


Тенденция последних лет - сдвиг в сторону обрабатывающей промышленности, что позволило укрепить собственную индустриальную базу и увеличить темпы роста ВВП. Доля в ВВП выросла до 24% в 1993 году. 


У 17 стран, имеющих наибольшую задолженность, доля обрабатывающей промышленности в ВВП сократилась с 29% до 21%. Отличительная черта развития ОП - сокращение доли производства товаров потребления и рост доли производства предметов производства. 


Значительную роль играет производство несложных, по нынешним меркам, средств производства. 


Преимущественно горизонтальная диверсификация промышленности РС приводит к тому, что отрасли тяжелой промышленности удовлетворяют свой спрос на промежуточную продукцию за счет импорта. 


Почти 25% инвестиционного фонда в натуральном выражении - импорт. Причины:

· неравномерность развития

· отсутствие возможности для организации для организации смешанных производств, способных обеспечить целостные промышленные комплексы

· анклавность отдельных отраслей


Вместе с тем, значительная часть ВВП производится сверх потребностей внутреннего рынка - идет на экспорт.

Институциональная структура внутренних рынков.

Позиции мелкого предпринимательства.


Появилось лишь с независимостью. Критерии выделения: от 10 до 100 наемных сотрудников. Доля в промышленном производстве - до 40%. 


Мелкая промышленность делится на:

· кустарная (домашняя) промышленность

· мелкая рыночная промышленность


Домашняя - мелкотоварное производство, представлена:

· предметы потребления

· примитивные средства производства


Мелкая рыночная промышленность использует:

· наемный труд

· машинную технику


Сохранению мелкого производства способствует относительное перенаселение. Цены на товары устанавливаются безотносительно их стоимости (интересно, а как умудряется платить зп и покупать сырье?). 


Нередко в структуре производства остается неразвитым среднее предпринимательство. По мере экономического развития роль мелких предприятий понижалась и возрастало значение среднего предпринимательства.


В ведущих странах ЛА предприятия с числом занятых от 200 до 299 человек обеспечивают 16%-17% предложения промышленных товаров. В Индии - 14%.

Восточная монополия. 


Одна из особенностей местной институциональной структуры - возникновение торгово-промышленных групп национального капитала, которые обладают монополистическими чертами. 


Процесс монополизации идет с начала 30х годов нашего века. Отличие от схожих процессов на Западе:

· возникновения частного предпринимательства в регионе было следствием развития капитализма на Западе 

· местное крупное предпринимательства было ответвлением иностранного капитала

· длительное процесс накопления в РС сдерживался колониализмом

· последнее оказало влияние на характер концентрации и централизации капитала


Факторы, благоприятствовавшие деятельности крупного капитала и созданию диверсифицированных монополий:

· слабость промышленного развития

· ограниченные возможности накопления мелкими собственниками

· узкие рамки внутреннего рынка


На первых этапах монополии не имели связей с промышленностью, с внутренним рынком, а возникали и росли на базе феодально-бюрократического и торгово-ростовщического капитала.


Важнейшим источником накопления в процессе формирования торгово-промышленных групп являлась концентрация и централизация низших форм капитала в результате неэквивалентного обмена, внеэкономического принуждения. 


На положение крупного восточного капитала серьезное влияние оказывают личные связи, концентрация богатства. Поэтому крупные объединения нередко существуют как надстройка над многоукладным производством. 


Многие крупные объединения покоятся как на капиталистических, так и на традиционных основаниях ----- это, вместе с монопольностью рынка и его дробностью, тормозит развитие конкуренции ----- дробность рынка ограничивает конкуренцию снизу за счет подчинения массы мелких производителей. 


На Востоке в товарный обмен, помимо нормально произведенных товаров, втягиваются продукты, произведенные и отчужденные на основе внеэкономического принуждения. 


Усилившись за счет традиционного обмена, крупнейшие объединения постепенно стали создавать крупные современные предприятия. То есть среднемировая норма прибыли достигается за счет использования более дешевой рабочей силы и более дешевого оборудования. 


Высокий уровень централизации капитала и производства обусловил значительную мощь торгово-промышленных групп. 

В Индии 70 групп - 70% частных активов. Крупнейших - 20. На предприятиях Таты занято 778 тысяч человек. 


В Пакистане 22 группы - 2/3 промышленных активов. 

В Индонезии - похожая ситуация. Пять крупнейших возглавляют родственники экс-президента Сухарто.


Основу промышленных групп составляют несколько крупных компаний, полностью принадлежащих одной семье, или одна холдинговая компания. Кроме того, корпорация участвует в делах нескольких десятков компаний. Контроль также может осуществляться и через банки.

Одноотраслевые крупные компании.


Кроме развития восточной монополии шли процессы образования классических отраслевых монополий. В ходе структурных сдвигов 70х годов процесс ускорился. Средняя буржуазия за годы независимости переросла в крупнейшую. 


Процесс неравномерен. В наиболее развитых странах происходит процесс перелива капитала их отраслей легкой промышленности в тяжелую. В менее развитых странах капитал сосредоточен в экспортных отраслях, а также в предприятиях с наиболее коротким производственным циклом. Велико также и влияние государства. 


В результате национализации 70х годов филиалов ТНК на первое место вышли нефтяные монополии. К настоящему моменту они сильно диверсифицировали свою деятельности и производят очень много всего разного. 


Также к числу наиболее концентрированных традиционно относится горнодобывающая отрасль. Раньше господствовали ТНК, но к началу 80х годов государственные предприятия захватили лидерство на этих рынках - добыча медной руды и других минералов. 


За счет государства были созданы крупные предприятия по производству черных металлов. Ряд компаний укрепили свои позиции среди производителей общего машиностроения и судостроения. 


Около 20%-35% ВВП развивающихся стран приходится на 20 крупнейших объединений. Во многих странах до половины производства отрасли принадлежит 4 объединениям. В 500 крупнейших компаний мира входит 20 из РС. 


Важное место в институциональной структуре внутренних рынков развивающихся стран важное место занимают также филиалы ПРС. Они создают определенные перекосы в предложении в сторону обслуживания зажиточных групп населения, что ведет к отрыву воспроизводства фонда личного потребления этих групп от местного производства. 

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СТРАТЕГИЯ И ПОЛИТИКА РАЗВИВАЮЩИХСЯ СТРАН (старый учебник)

Экономическая стратегия развивающихся стран.

Урепление хозяйственной независимости.

После получения политической независимости в развивающихся странах был проведен ряд социально-экономических реформ в целях:

· устранения препятствий в развитии производительных сил 

· усиления использования природных ресурсов в интересах национального развития

вырабатывалось законодательство 

· регламентирующее деятельность иностранного капитала 

· подчиняющее его интересам национального развития

предпринимались меры для равномерного распределения доходов, предотвращения концентрации экономической власти в руках узкого слоя людей.

Индустриализация - императив развития.

Была проведена индустриализация - средство ликвидации экономической отсталости. Проведено развитие обрабатывающей промышленности, отраслей группы А. 

Индустриализация 

· способствует разделению труда

· создает материальные предпосылки для специализации и кооперирования различных видов производства

· обеспечивает складывание общего цикла производства и формирование единого внутреннего рынка

· ведет к повышению уровня экономического развития

· способствует расширению потребительского и производственного спроса. 

В начале 50-х гг. произошло повышение цен на мировом рынке на готовые изделия, что привело к необходимости больше экспортировать сырья, чтобы приобретать тот же объем промышленной продукции. Однако дефицита на внутреннем рынке избежать не удалось и встала задача строительства предприятий по выпуску готовых изделий. Особенности индустриализации второй половины 20 в.: 

· проходила в развивающихся странах в условиях развития НТР в мировом хозяйстве,

что осложнило положение развивающихся стран. В н. 60-х гг. получили развитие концепции эндогенного развития - “нового внутреннего порядка”. Характерной чертой являлось сосредоточение внимания на максимальном использовании внутренних ресурсов для удовлетворения основных потребностей в связи с нищетой и голодом. 

В развивающихся странах существует 2 типа развития: 

1. Создание самодостаточной экономики, опираясь на потребности внутренних рынков, с развитием отраслей тяжелой промышленности. 

Предполагало: 

· существенное вытеснение иностранного капитала 

· усиленное государственное вмешательство в целях ограничения стихийности рынков

· развитие государственного предпринимательства

· развитие государственного капитала 

Эта стратегия выразилась в политике импортозамещения. Поскольку создание отраслей тяжелой промышленности требовало импорта оборудования и машин, необходимо было сократить импорт товаров потребительского назначения. Становление обрабатывающей промышленности происходило на основе переработки сырья, что делало развитие малоперспективным, а создание экспортных отраслей высоких технологий было не по силам большинству развивающихся государств. Импортозамещение содействовало  строительству независимой самостоятельной экономики, однако создало и значительные проблемы  для экономики (необходимость огромных финансовых средств). Произошел процесс образования внутренних рынков, однако они обладали низкой покупательной способностью, что 

· ограничивало возможности современного производства 

· тормозило дальнейший прогресс производительных сил. 

Энергосырьевые проблемы в мировом хозяйстве в 70-е г. способствовали увеличению в развивающихся странах материало и энергоемких отраслей, однако их создание требовало расширения ввоза машин и оборудования. В конце 60-х гг. произошел переход к наращиванию. экспортного производства. 

2. Стратегия возрастающего  участия в международном разделении труда и политика экспортной ориентации. 

Позволило осуществить производство некоторых видов продукции в расчете на внешние рынки и увеличить объем внешних поступлений. 

Базируется на: 

· активном взаимодействии с иностранным капиталом

· способствует формированию экономики открытого типа

· требует создания инфраструктуры

· привлечения иностранных технологий. 

Однако в ряде случаев экспорт был менее выгоден, чем поставки на внутренний рынок. Некоторые страны проводили смешанную политику, опираясь исключительно на экспорт с/х продукции и ископаемых, они проводили в остальном политику импортозамещения (Индия, Бразилия). Те страны, которые не располагали крупными запасами сырья, с помощью иностранного капитала смогли вписаться  в систему международного разделения труда, что способствовало становлению современного хозяйственного механизма, более полному использованию их экономических ресурсов (Ю. Корея, Тайвань): изменилась роль государства - на передний план вышли косвенные меры регулирования, что повысило роль стихийно-рыночных импульсов в развитии национальных хозяйств. 

Дальнейшее расширение активности государства натолкнулось на проблему государственного дефицита и роста инфляции. Кроме того из-за наличия внешнего долга государству пришлось сократить свои социальные и экономические функции. Произошло сокращение предпринимательской активности государства, некоторые государственные предприятия были приватизированы. Выплата государственного долга пала на государственные предприятия. В 86 г . на государственных предприятиях создавалось 12% ВВП развивающихся стран  (медленный, но постоянный рост).

Экономическая политика развивающихся стран.

После получения политической независимости в экономической политике развивающихся стран доминировали усилия на ускорение экономического роста. Хозяйственный механизм был ориентирован на потребности быстрого промышленного развития. Государственное воздействие оказывалось путем ограничительных и поощрительных мер. 

Внешнеэкономическая политика государств была направлена на:

· стимулирование национального  производства

· ограничение конкуренции на внутренних рынках. 

Существовала необходимость в проведении гибкой протекционистской политики для ускорения модернизации отсталых хозяйственных структур: на ввозимые иностранные товары установились высокие пошлины. 

Валютный курс нередко поддерживался на завышенном уровне, что позволяло приобретать оборудование за рубежом по пониженным ценам, однако подобная практика сдерживала развитие экспорта. 

Особенность политического процесса - преобладание различных форм коллективных действий при выработке экономической политики. 

Одним из ключевых вопросов программы было переустройство мирохозяйственных связей - восстановление равновесия цен на сырьевые и промышленные товары с целью стабилизации доходов от экспорта развивающихся стран. 

Наблюдались тенденции к интеграции национальных хозяйств на региональном уровне. 

Цели создания торговых и экономических региональных объединений: 

· увеличение экономического роста 

· политическое сближение

· содействие региональной безопасности. 

В Африке главными целями были:

· преодолеть узкие рамки внутренних рынков

· стимулировать экономический рост. 

В начале 80х гг. произошел сдвиг политики развивающихся стран с доминирования экономического роста на структурную политику, ликвидацию макроэкономических дисбалансов. 

Кризисы 70х-80х гг. привели к серьезным нарушениям воспроизводственного процесса и усилению воздействия внешних факторов на их развитие. 

Международные организации настаивали на:

· принятии развивающимися странами открытой стратегии развития

· уменьшению импортных барьеров

· изменению валютных курсов. 

Два основных типа регулирования: 

· меры стабилизации 

· меры структурной перестройки. 

Политика стабилизации исходит из того, что главной причиной инфляции является изменение спроса. А основным методом борьбы рассматривается ограничительная денежно-кредитная политика. 

Политика структурной перестройки включает следующие меры: 

· либерализация торгового режима

· повышение эффективности государственных расходов

· перестройка налогообложения в целях содействия эффективности производства

· увеличение сбережений

· либерализация ценообразования

· улучшение управления

· отказ от протекционизма отечественных предприятий. 

Эти меры отвечают интересам ТНК. 

Стабилизирующие мероприятия в рамках программ по перестройке экономики привели к: 

· сокращению совокупного спроса

· снижению инвестиций 

· стагнации производства

· уменьшился общий объем потребления. 

Положительные результаты были более, чем скромными: 

· из 55 стран в 27 произошло повышение темпов роста ВВП

· 13 постигла неудача в проведении структурной перестройки

· в 7 произошло снижение социальных показателей. 

Причинами послужили: 

· рост дефицитности платежных балансов

· сильное ограничение импортных потребностей 

Политика структурной перестройки: 

· уменьшила доходы, что повлекло к уменьшению покупательной способности внутренних рынков

· содействовала сокращению внимания к индустриализации и промышленности. 

На данном этапе приоритетной целью экономической политики становится увеличение капиталовложений: 

· привлечение иностранных инвесторов

· стимулирование частных вложений рыночными методами. 

Приоритетное направление приобретают программы по стимулированию с/х производства, что проводится посредством увеличения закупочных цен на экспортные товары. 

Существует необходимость в увеличении производства в связи с голодом и низким уровнем жизни во многих с/х развивающихся странах.

ЮЖНАЯ КОРЕЯ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

Особенности экономического развития


Корея после Второй Мировой Войны оказалась разделенной на две части. ВВП на душу населения в 50е годы не превышал 100 долларов. 

Основные направления хозяйственной политики (по этапам).

1. 1948 - 1961 

· преобладает доля СХ 1953 - 68% 1960 - 56%

· второе место занимает торговля

· доля обрабатывающей промышленности выросла в 1,5 раза до 14,6%

· ориентация на трудоемкие отрасли

· основная доля в об. промышленности приходится на потребительские товары:

· помол муки

· производство сахара

· обработка хлопка


Характеризуется:

· аграрно-сырьевое направление

· низкий уровень развития

· отсталая структура


Причины:

· колониальное прошлое

· война 1950 - 1952 гг

· раскол страны - основные производственные мощности - на севере

2. 1961 - середина 70х годов


Так как внутренний рынок предъявлял спрос в основном на конечные изделия, особенно на потребительские товары, то упор делался на:

· импортозамещающая индустриализация (также и в след период)

- опережающие развитие ключевых отраслей, которые через сеть прямых и обратных связей вызывали рост в сопряженных отраслях

· протекционистские меры в целях овладения денежным спросом


Наиболее последовательно данное направление развивалось после военного переворота в 1962 году. 


Поставили задачи достижения независимости экономики, которые решались посредством:

· поощрения частной инициативы

· внедрения принципов рыночной экономики

· активная роль государственного аппарат в этом процессе

· победа над коммунизмом в экономическом соревновании - идеология5


Так как Южная Корея бедна природными ресурсами, то единственный путь развития - поощрение обрабатывающей промышленности. 


Для осуществления индустриализации необходимо:

· реконструировать существующие отрасли

· заложить основы новых капиталоемких производств

· расширить и модернизировать промышленную инфраструктуру


С середины 60х годов индустриализация приобрела экспортоориентированный характер:

· ориентация на материало- и энергоемкие производства

· позднее - ориентация на наукоемкие отрасли, вследствие роста капиталоемкости

 
Причины:

· низкая покупательная способность населения

· недостаток валютных средств для импорт инвестиционных благ


Создание такой (экспортной) модели осуществлялось при сохранении протекционизма на внутреннем рынке, с целью достижения положительного сальдо счета текущих операций и высоких темпов роста, которые тормозились небольшим объемом внутреннего рынка


Любая развивающаяся страна сможет развивать свою промышленность и поддерживать высокий экономический рост, если сможет экспортировать трудоемкие товары на зарубежные рынки. В жизни это очень трудно. Южной Кореи рынки сбыта обеспечили США и Япония. 

Структурные сдвиги в хозяйстве


Среднегодовые темпы прироста ВВП:

1. 60е - 8,7%

Инфляция:

2. 70е - 10%



20%

3. 80е - 10,4%



>10%

4. 90е - 7,6%



5%-6%


Благодаря таким темпам прироста ВВП на душу населения удваивался каждые 10-12 лет.


В структуры хозяйства произошли кардинальные сдвиги:

· доля СХ снизилась с 40% до 7%

· доля промышленности возросла с 30% до 43%


 Сдерживающим фактором экономического развития остается сельское хозяйство:

· мелкотоварное

· парцельное

· сохранилось землепользование


Закон о земельное реформе 1948 года:

· максимальный размер участка 3 га

· запрет купли-продажи

· запрет аренды


Позже возродили.  В таких условиях СХ может опереться только на государственную поддержку и стимулирование. В конце 80х страна обеспечивала себя на 39% зерном и на 65% продовольствием. 

Источники экономического роста

· накопление капитала 


Так как Корея была вовлечена в гонку вооружений, национальные сбережения извлекались на непроизводительные цели, подогревали инфляционные тенденции. Поэтому велика роль иностранного капитала в формировании накопления. В целом иностранный капитал в общих капиталовложениях составлял:


59,6%
1961-1965


38,8%
1966-1970


30,2%
1971-1975


14,2%
1976-1980


15,2%
1981-1984

· заимствование иностранной технологии


Способствовало: 

· созданию новых производств

· снижению себестоимости 

· повышению качества выпускаемой продукции


Например была создана основа атомной энергетики Кореи. Сейчас есть 10 реакторов - 50% ээ. 

· развитие собственных НИОКР


За 1960-1980 расходы на НИОКР выросли с 0,25% до 0,58% ВВП. Сейчас - 2,7% ВВП.  В 80е годы произошли значительные изменения:

· созданы научно-производственные парки

· созданы НИИ

· венчурные предприятия


В научно-производственных парках осуществлялось мелкосерийное производство, разработка новых технологий, изделий и материалов. 


В 1987 годы министерство разработало 15летний план, определивший основные направления научно-технической политики государства. Развитие разработок в области:

· чистой химии

· микроэлектроники

· информатики

· автоматизации производства


По плану к 2001 году Корея должна выйти на передовые позиции в этих областях. Определенные разработки определены и в области:

· аэронавтики

· космической технологии


В 1993 году вывели исследовательский спутник, созданный на основе собственной технологии. 


По некоторым оценкам общий уровень технологического развития Южной Кореи составил около 40% от уровня промышленно развитых стран. На 10 000 человек приходится 16 сотрудников научно-технических сотрудников и исследователей. В США - 39, в Японии - 37. 

· количество и качество рабочей силы


В стране длительное время отмечается относительное перенаселение, особенно в сельской местности.


В начале 60х годов ввели обязательное начальное образование, а к началу 90х все дети были охвачены начальным образованием. Около 39% молодежи в возрасте 20-24 лет посещают различного рода учебные заведения. Но 3,7% взрослого населения остается неграмотным. 


Трудовые ресурсы - основной фактор экономического роста в 60х-80х годах: 


30,8% - 

прироста ВВП
труд


23,5% - 

инвестиции


17,8% - 

внедрение технологии


18,7% - 

эффект масштаба производства


9,2% - 


рациональное размещение ресурсов


В последние годы доля трудовых затрат сократилась, а роль технологии выросла. По этим показателям страна соответствует Японии в 60е годы. В 1996 году Южная Корея была принята в ОЭСР.

Основные черты хозяйственного механизма. 

Общая характеристика.


Модель экономического развития похожа на японскую, однако в Корее большее значение имеет государственное вмешательство в экономику. Широко использовались диктаторские методы руководства.  Так в 1978 году правительство разрешило национальным компаниям не выплачивать проценты по долгам и сумму основного долга. Цель - мобилизация ресурсов государства. За 1960-1989 год около 2/3 прироста ВВП обеспечивалось ростом ресурсов, а не ростом производительности и эффективности. По мере экономического роста эффективность средств производства снижалась. 


В 1987 году:

· отказ от всемерной поддержки крупных объединений

· усиление поддержки мелкого и среднего предпринимательства

· уменьшение роли государства в регулировании учетных ставок

· усиление роли частного капитала в кредитной сфере


Характерная черта - всеохватывающая роль государства. Правительственный контроль предусмотрен конституцией страны. Капиталистические отношения насаждались сверху, и одновременно происходило их становление в недрах хозяйственного механизма при повышенной роли внешнего фактора. Государство обеспечивало централизованное воздействие на сферу социально-экономических решений, что проявлялось в:

· стимулировании развития крупнейших объединений

· стимулировании слияния банковского и промышленного капитала

· создании государственного сектора


Для экономического роста требовалось повышения конкурентоспособности экспорта и направления этого процесса государством.

Чеболь.


Процессы концентрации и централизации привели к возникновению крупных финансово-промышленных групп - чиптан или чеболь. Сформировались на базе торговых компаний и включают компании различных отраслей - огромные конгломераты. Сейчас 50 групп, в 1960 - всего 6. 


"Хенде", "Самсунг", "Дэу", "Лакии-Голдстар".


Особенность: руководствовались не краткосрочными целями извлечения прибыли, а преследовали цели сохранить и укрепить позиции на рынке, переходя от одного сектора производства к более высокому в технологичном отношении. 


По мере развития выходили на международные рынки. Росло и значение для национальной экономики. В конце 80х на 10 крупнейших чеболь приходилось 23% ВВП. 


В кредитной сфере доминируют три банка:

· Бэнк оф Сеул энд Траст

· Кориа ферст бэнк

· Коммершл бэнк


В создании и развитии чеболь большую роль сыграло государство, создавая условия для льготного финансирования. На них приходится 75% всех кредитов, выданных частному сектору. В результате Корея имеет менее здоровую концентрацию экономической мощи, которая создает двойственную структуру внутреннего рынка.


Промышленные группы контролируются семейным капиталом - 60% акций в 30 крупнейших чеболь. Около 75% фирм не имеют листинга на фондовой бирже:

· отношения между чеболь строятся не на рыночном принципе

· конкуренция подавляется


Высокая степень концентрации капитала способствовала повышению эффективности производства, но в меньшей мере занятости населения.


В 1987 году на мелкие и средние предприятия приходилось 57% рабочей силы и 30% промышленной продукции. В общем машиностроении субконтрактная система охватывает свыше 30%малых и средних предприятий. 

Государственный сектор.


Другая особенность социальной структуры Кореи - мощный государственный сектор, основанный на бывшей японской колониальной собственности. Значительная часть государственной собственности была создана в 60х-70х годах на базе специального закона в целях развития промышленности и становления экспортоориентированной экономики. Государственная собственность охватывает:

· электроэнергетика

· строительство шоссейных дорог

· производство черных металлов

· производство химических удобрений

· использование гидроресурсов

· морской промысел

· мелиоративные работы в сельском хозяйстве


В 1981 году 24 государственных корпорации давали 10% ВВП. 


Механизм хозяйствования Кореи с 1962 года связан с пятилетним планированием экономического и социального развития. С 1963 года в стране действовало Управление экономического планирования, чьи функции с 1994 года были переданы министерству промышленности. Планированию присущ в определенной мере нормативный характер. Осуществляется с участием Федерации корейской промышленности.


Важное место отводилось свертыванию тех отраслей промышленности, которые утратили свои сравнительные преимущества и перелив капитала в другие отрасли. 


В ряде отраслей, как и в Японии, были созданы депрессионные картели. Договорное сокращение объемов производства, сохранение лишь наиболее конкурентоспособных производственных мощностей:

· электронная промышленность

· производство минеральных удобрений

· судостроение

· другие отрасли, где были допущено просчеты или где изменилась ситуация на внешних рынках


Важной вехой развития СХ было кооперирование. В 60е годы осуществлялось создание 

· снабженческих

· сбытовых

· кредитных


кооперативов, в 70е годы формировались коллективы совместной обработки земли. Все это проводилось в рамках движения за новую деревню, начатого в 1972 году. Включало:

· улучшение дорожной сети

· мелиорацию и механизацию

· создание предприятий для обеспечения работой разорившихся крестьян


Кредитная система находилась под жестким контролем государства. В начале 60х годов банки были национализированы, но впоследствии приватизированы. Госбанк обеспечивал дополнительные рычаги контроля над деятельностью финансово-промышленных групп. Связь правительственного банка и крупной группы создавала внутренний рынок финансирования, который функционировал более целенаправленно, чем система свободного рынка. 


Характеристика предоставляемых кредитов:

· целенаправленность

· долгосрочность

· льготность условий


Правительство прямо или косвенно контролировало до 2/3 капиталовложений. При этом оно финансировало:


1960е

20%

1972-1975 14,5%

1976-1980 20%

1981-1984 24,4%

Трудовые отношения.


Стратегия быстрого экономического роста споровождалась острыми социальными проблемами, включая:

· рост неравенства в распределении доходов

· неудовлетворение первичных потребностей

· увеличение бедности


Только с четвертого пятилетнего плана правительство стало включать в него вопросы 

· контроля над рождаемостью

· расширения занятости

· улучшения образования

· улучшения здравоохранения

· улучшения производственных отношений


За 70е-80е годы разрыв в уровнях дохода самых бедных и самых богатых групп сократился с 19,8 до 8,5 раз, причем наиболее сильное выравнивание пришлось на 80е годы. В 1976 году коэффициент Джини - 0,3908, а в 1990 году - 0,3226.


До этого момента основной целью социальной политики было предотвращение абсолютной бедности. 


До 1987 года (в период правления военных) рабочим и служащим государственных предприятий было запрещено проводить забастовки для отстаивания своих прав. Выступления за демократию жестоко подавлялись (Кванжу 1980г).


Труд рабочих в Южной Корее в 70х годах был самым дешевым в Азии. В начале 80х - около 250 долларов в месяц, что в два раза меньше чем у сингапурского рабочего. Потом, однако заработная плата росла быстрее, чем в развитых странах. Сохраняются различия в оплате мужского и женского труда. 


После 1987 года рабочие получили новые возможности при заключении коллективных соглашений. Количество профсоюзных учреждений возросло в 3,5 раза, однако они охватывали лишь 15% рабочих. 


Коллективные соглашения заключаются на уровне предприятий. Исключения:


(на уровне отрасли)

· банковский сектор

· текстильная промышленность


(на уровне региона)

· горнодобывающая промышленность

· обувная промышленность


Правительство в рамках трехсторонней комиссии оказывает решающее воздействие на заключение договора. Довольно широко практикуются дополнительные выплаты от одного до четырех раза в год. 


В крупных объединениях существует практика пожизненного найма, закрепленная трудовым законодательством. В результате для компаний было дешевле создавать дополнительные мощности, чем производить сокращение рабочей силы.


Характерная черта положения рабочих - продолжительная трудовая неделя. Законодательно она ограничена 44 часами (в середине 80х годо - 60 часов). На практике же она значительно дольше. На концерне Дэу рабочий день составлял 12 часов при шестидневной рабочей неделе. То есть модель экономического развития привела к положительным результатам за счет жертв и ограничений.


Для идеологического воздействия на населения использовались:

· угроза с Севера

· чучхесон (национальная самобытность)


Последняя послужила важным элементом теории национальной и кореизированной демократии, которые  представляли собой синтез традиций прошлого с формами буржуазной эволюции общества. Использовались идеи патернализма и лояльности к правительству вместе с идеями индивидуальной свободы. 

Южная Корея в мирохозяйственных связях.

Внешняя торговля.


Быстрый рост внешней торговли явился результатом воздействия различных факторов и условий.


60е годы
33,4%


70е годы
39,8%


80е годы
14,5%


90е годы
10,0%


Южная Корея не относится к странам свободного торгового режима. Правительство осуществляет как прямой, так и косвенный контроль над внешней торговлей. До недавнего времени торговая политика сводилась по сути к протекционизму и поощрению экспорта. Однако импорт оборудования и промежуточных товаров освобождался от пошлин и пользовался льготными тарифами.


С начала 60х годов была введена строгая система зависимости между импортом и величиной экспортной выручки. 


Высокие темпы роста внешнеторгового оборота привели к росту значения Южной Кореи на мировых рынках. Доля в мировой торговле:


1962 год
0,04%


1980 год
1,1%


1990 год
1,9%


1996 год
2,4%


Экспортная квота возросла с 1,1% в 1960 году до 30,1% в 1980 и 36% в настоящее время. Импортная квота несколько выше, но разница в этих показателях в последнее время значительно сократилась. 


Позиции Кореи на мировых рынках:


Текстиль


7,0%


Одежда


5,2%


Суда



15%


Персональные компьютеры
1,3%


Однако конкуренция с другими странами растет. 

Товарная структура импорта

Основное место - промышленное оборудование. Далее сырье и продовольственные товары. Значительная часть промышленных материалов и топлива (41%) и инвестиционных товаров (25%) реэкспортируются. Сырье и топливо - более половины импорта. 


По:

· круглый лес

· каменный уголь

· железная руда

· хлопок

· кукуруза

· нефть


Южная Корея является вторым - четвертым импортером в мире. 


Объем импорта машин и оборудования  увеличился за 1980г-1995г в 10 раз и достиг 37% общего объемы импорта. За счет импорта удовлетворяется да 50% спроса на промышленное оборудование. 


Основа конкурентных преимуществ Южной Кореи:

· низкие издержки на рабочую силу

· государственные субсидии:

· налоги были снижены наполовину

· сняты пошлин на ввоз сырья и полуфабрикатов

· предоставление льготных ссуд на экспортные операции


За последние годы значение данных факторов снизилось. Рост реальной заработной платы:


За 70е-80е годы 
300%


За 1990-1994 гг
35%


Хотя до сих пор заработная плата в Южной Корее в три раза меньше, чем в Японии. 

Географическая структура внешней торговли.


Основные партнеры на всех этапах - США и Япония.


Япония

14,1% экспорта
24,8% импорта


США

21,4% экспорта
21,1% импорта


АСЕАН
14,3% экспорта
5,0%   импорта
 


США в 1989 году исключили Южную Корею и другие страны НИС из списка стран, имеющих право на экспорт товаров в США в рамках Генеральной системы преференций и потребовали открыть корейский рынок для американских товаров и иностранных инвестиций. 


Основным поставщиком технологий для Южной Кореи является Япония, а не США. 


Четыре крупнейших чеболь обеспечивают 57% экспорта страны. Семь торговых компаний сосредоточили в руках 40% экспорта. 


Внешняя торговля длительное время сводилось с дефицитом из-за импорта машин и оборудования. Дефицитен также был и счет текущих операций. 

Экспорт и импорт капитала.


На первых порах капитал притекал в форме помощи. Основные доноры - США и Западная Европа. За 1954-1992 гг. Корея получила 8,1% ВВП в виде помощи. Япония присоединилась к помощи к 1966 году.  За 1955-1960 гг. помощь составила 78% импорта. Предоставление прямой помщи закончилось в 1980 году. Помощь шла на:

· реорганизацию хозяйства

· стабилизацию жизни народа

· индустриализацию

· ускорение формирования новой структуры экономики


Также важную роль играл ссудный капитал. Формы в разные периоды: 


Восстановление хозяйства

продовольствие и экономическая помощь развитию


Индустриализация


государственные займы


Позже




частные кредиты и прямые инвестиции


Структура:

1962-1971 89% - государственные займы

6,8%- частные займы

1,4%- прямые инвестиции

1976-1988 48,6%- государственные займы

16%   - частные займы

10,7%- прямые инвестиции


Широкое привлечение ссудного капитала привело к росту внешней задолженности с 3,5 миллиардов долларов в 1972 году до 44 миллиардов в 1985 году. Стоимость долга - порядка 15%-16%. Во второй половине 80х годов задолженность несколько сократилась, но к 1997 году составила 120 миллиардов долларов, велика доля краткосрочных займов. 


Прямые инвестиции:

1971-1980 1,34% всех инвестиций

1981-1990 0,54% всех инвестиций


Правительство заинтересовано в привлечении прямых капиталовложений при долевом участии местного капитала в целях освоения новых технологий. С середины 60х годов были приняты законы, согласно которым предприятия с иностранным капиталом освобождались от уплаты от подоходного налога на первые пять лет, и от налога с юридических лиц и налога и имущества. 


В некоторые сектора экономики доступ был закрыт:

· средства массовой информации

· нефтепереработка

· ряд услуг


Иностранные вложения сосредоточились в основном в экспортных зонах, которые были учреждены в 1966 году для производства товаров на экспорт. На иностранных предприятиях в 1997 году производилось:


Южная Корея

2,3% ВВП


Сингапур

53,8% ВВП


Индонезия

1,3% ВВП



Тайвань

8,1% ВВП


Повышение уровня экономического развития превратило Корею в экспортера капитала. Капитал стал вывозится в конце 60х годов. За период 1966-1981 накопленная сумма вывезенного капитала составила 209 миллионов долларов. А в период 1981-1989 - 1,7 миллиарда.  Основные рынки приложения инвестиций - страны ЮВА. 


Цели инвестиций:


В развивающихся странах - вывести трудоемкие и материалоемкие производства за границу.

В развитых странах - 
обойти внешнеторговые барьеры, получить доступ к научно-техническим 




достижениям развитых стран.


Важное место в системе МЭО страны занимают миграция рабочей силы и строительные услуги. Сначала это были моряки и медицинский персонал. Позднее - строители. В начале 80х годов доходы от строителей за рубежом составили 40% невидимого импорта. Основные сферы приложения - страны Ближнего и Среднего Востока. Доля Кореи на рынке строительных контрактов - 6,1% - второе место после США. 


Экономическая стратегия (ориентация на экспорт) привела к тому, что:

· внутренний рынок стал более подвержен внешним воздействиям

· ограниченности и неэффективности внутренней стабилизационной политики

· капиталовложения стали функцией экспортных перспектив

· валютная политика приобрела изменчивый характер

· стал нарушаться механизм валютного контроля

· стала расти краткосрочная внешняя задолженность

ИНДИЯ В МИРОВОМ ХОЗЯЙСТВЕ.

Основные черты экономического развития.


Основная причина отсталости экономического развития - полуторавековое колониальное господство. Сформировалась специфическая колониальная экономика с:

· неэффективным сельским хозяйством

· слаборазвитой промышленностью


Страна превратилась в сельскохозяйственный придаток Британии, чей капитал играл главную роль в развитии экономики, функционируя отдельно от национального капитала. Характеризовалась:

· преобладанием докапиталистические уклады и раннекапиталистические формы хозяйства

· современные структуры охватывали лишь 5% населения и давали 10%-15% ВВП 

· преобладанием легкой промышленности

· деградацией сельского хозяйства

· отсутствием собственного машиностроения

· долей в мировом производстве - 1%

· средней ожидаемая продолжительность жизни - 32 года

· числом грамотных - 18% 


После завоевания независимости основным направлением экономическим преобразований стали:

· перевод хозяйства на промышленную основу

· ускорение экономического роста

Темпы, факторы и условия экономического роста.


Хозяйство испытало три спада в 1957, 1972, 1985.


Относительно низкие темпы роста объясняются отсталостью социально-экономической структуры хозяйства и слабостью национального капитала:

· доля сбережений только к 90м годам достигла 24% ВВП. В 50х - 10%-13%

· основная масса сбережений осуществлялась в домашних хозяйствах

· перелив капитала из традиционных в новые и новейшие отрасли происходил очень слабо

· общая факторная производительность стагнировала вплоть до 80х

· капиталоотдача в тот же период снижалась

· слабая квалификация рабочей силы (52% грамотных, 3,8% ВВП выделяют на образование)

· неразвитость инфраструктуры - энергетики, связи, транспорта

· дефицит электроэнергии 7%

· на 1000 жителей 8 телефонных номеров


В то же время есть и парадокс - Бангалор (силиконовая долина Индии). На Индию приходится 1% мировых расходов на НИОКР, которые достигают 1% ВВП. Основная масса исселодваний осуществляется в фундаментальной сфере. Прикладным же исследованиям уделяется недостаточное внимание. 


Медленный рост занятости в промышленности и в сфере услуг не позволял обеспечить отток избыточного населения из сельской местности при его увеличении там в два раза. Привело к:

· росту масштабов маргинализации

· росту пауперизации 

·  20% населения живут за чертой бедности

· половина сельского хозяйства не приобретает фабричных товаров


В результате в Индии существует дуалистический рынок. Стагнация платежеспособного спроса на предметы первой необходимости сочетается с ростом платежеспособного спроса на предметы длительного пользования. 


Общую обстановку в стране отягощают сепаратистские движения:


Штат Ассам 
с 1979 года


Штат Пенджаб
с 1981 года


Штат Кашмир
с 1989 года

Структурные сдвиги.


За годы независимости в стране:

· промышленное производство выросло в 13 раз

· доля обрабатывающей промышленности превысила 20%

· удельный вес тяжелой промышленности в общем объеме обрабатывающей промышленности вырос с 32% до 64%

· значительно возросло производство потребительских товаров длительного пользования и инвестиционных товаров


В отраслевой структуре обрабатывающей промышленность тоже произошли серьезные изменения. 


Сократились:

· доля продовольственных товаров в 1,5-2 раза

· доля хлопчатобумажных тканей

· джутовых и текстильных изделий


В середине 50х годов около 2/3 совокупной продукции промышленности приходилось на пищевые и текстильные товары, а в 1993 году уже 1/3.

Выросли:

· доля нефтепродуктов

· доля химических товаров

· доля машиностроения - 28,4% продукции обрабатывающей промышленности


Развитие промышленности привело к созданию в стране многоотраслевого хозяйственного комплекса, превращению национального хозяйства в саморазвивающуюся, самодостаточную систему. 


Огромную роль в экономике Индии играет сельское хозяйство. На него приходится 30% ВВП и 67% рабочей силы.  


За годы независимости:

· сельскохозяйственное производство увеличилось в 3,5 раза

· производство пищевого зерна возросло с 50 до 192 миллионов тонн


Среднедушевая норма потребления продуктов остается крайне низкой, в энергетическом эквиваленте составляя около 2250 калорий. Товарное производство зерновых все еще сосредоточено в основном на 15% всех обрабатываемых земель:


Штат Харьяна


Штат Пенджаб


Штат Западный Уттар


Штат Прадеш


В большинстве штатах восточного побережья, юго-востока и других районов малоземелье основной части крестьянства служит причиной воспроизводства традиционных форм аграрных отношений. Сооруженные в этих районах в этих районах промышленные предприятия отличаются невысоким социально-экономическим эффектом. 


В целях сглаживания структурных и региональных отношений проводились аграрные преобразования на уровне штатах:

· установлены пределы земельной собственности 

· установлены пределы земельной ренты от 20% до 25% валовой продукции (уменьшила выгодность сдачи земли в аренду)


Однако реформы не привели к перераспределению земельных участков. В результате увеличения числа нерентабельных хозяйств сохранились черты старой феодальной и полуфеодальной системы. До 70х годов  темпы роста производства продовольствия отставали от темпов роста населения.


Социально-экономическая модернизация затронула все другие сферы хозяйства.


Была создана диверсифицированная кредитная система. Однако наряду с организованным в стране сохранился огромный неорганизованный денежный рынок, где действуют:

· местные банкиры

· ростовщики-профессионалы

· торговцы-посредники

· мелкие общества взаимного кредита


В первые годы независимости основная часть крестьян и мелкой промышленности были подчинены торгово-ростовщическому капиталу, который истощал их высоким ростовщическим процентом и тем самым препятствовал товарной трансформации. Обычная ставка процента в неорганизованным секторе колебалась от 18% до 36%, а в ряде районов и до 75%. 


Доля организованного кредита:


1996 год
60%


1970 год
29%


1950 год
7,0%

Общие итоги.


В течение 50 лет Индия превратилась из аграрной в аграрно-индустриальную страну. Получили развитие такие наукоемкие отрасли, как:

· атомная

· электронная

· аэрокосмическая


Промышленный потенциал Индии совместим с потенциалом многих индустриальных стран. 


Стабилизировалось продовольственное положение.


ВВП на душу населения вырос в два раза


Резко уменьшилась доля бедных до 18,9%


На 1990 год доля в мировом производстве:


30% 
земляных орехов


28%
чая


21%
риса


11%
молока


10%
пшеницы


8,5%
удобрений


Доля промышленного производства Индии по сравнению с другими странами:


70%
Южная Кореи


40%
КНР


6,0%
Японии

Этапы экономического развития.


Развитие экономики Индии характеризуется достаточно четко выраженными режимами воспроизводства или этапами развития.

1. Первое десятилетие: Стабилизационный период.


Формирование основы хозяйственного механизма. 


Для создания внутреннего рынка и подъемы национального хозяйства на этом этапе становилось устранение диспропорций, вызванных искусственного раздела страны, который нарушил отраслевые и территориальные пропорции.


В этот период была выдвинута и разработана концепция сочетания:

· централизованного планирования

· рыночных связей


Создание исходных предпосылок для развития национальной экономики включало:

· умеренное стимулирование крупного капитала

· введение импортного протекционизма

· введение валютного контроля 


Но:

· задерживался рост мелкого и среднего предпринимательства

· ограничивался процесс перерастания мелких и средних капиталов в более крупные

2. Середина 50х  -  середина 60х: Интенсивная стабилизация.


На этом этапе были предприняты меры по:

· перестройке существовавших производственных отношений

· ограничению свободы рыночных сил

· ограничению свободы действия иностранного капитала


Идеология - построение общества социалистического образца. Самоподдерживаемая и самообеспеченная экономика.


Однако на самом деле государство пыталось построить капиталистическую социально-экономическую структуру. 


Образование государственной собственности шло по нескольким направлениям:

· национализация собственности колониальных властей

· национализация частных компаний иностранного капитала

· строительство новых предприятий на государственные средства


Форма индустриализации - импортозамещение. Основной упор:

· снижение зависимости от внешней помощи

· диверсификация отечественной продукции


Главный сдвиг в период индустриализации заключался в увеличении удельного веса:

· металлургической

· машиностроительной

· химической отраслей


Доля промышленности в чистых капиталовложениях возросла с 26,4% в 50х до 41,1% в 60х.


Результаты:

· опора городской буржуазии на массы населения (консенсус в обществе)

· сосуществование промышленного капитала и верхушки традиционных укладов

· рост роли государства в предпринимательской сфере

· рост диспропорций между промышленностью и сельским хозяйством


Все это способствовало формированию предпосылок для создания многоотраслевого комплекса, охватывающего производство промежуточной продукции и капитальных товаров.

3. Середина 60х - середина 70х: Ликвидация резких диспропорций.


Между:

· крупной промышленностью

· сельским хозяйством

· мелким производством


Меры:

· начало стратегии "зеленой революции"

· приняты программы помощи сельской бедноте

· оказание содействия мелкому производству

· новый цикл аграрных преобразований (очаговый характер из-за феодальных пережитков)

· национализация коммерческих банков в 1969 году


Результаты:

· политика защиты и государственный поддержки промышленности и мелкого предпринимательского сектора обеспечили устойчивость предпринимательского сектора

· средний уровень банкротств стал меньшим по сравнению с предыдущими периодами

· возросло число убыточных предприятий

4. Середина 70х - конец 80х: Этап сбалансированного роста. 


Характерная черта данного этапа - ограниченность роста внутренним спросом, причем не только отдельных отраслей крупной промышленности, но и всего частного сектора.


Причина:

· изменение внешних условий воспроизводства - рост цен на энергоносители.


Итоги всех предыдущих этапов:

· процесс форсированной товарной трансформации по ряду параметров приблизился к завершению

· развитие капиталистических отношений в основных отраслях экономики приобрело самоподдерживающийся характер.


Поэтому в экономической политике задачи ускорения роста все больше уступали целям поддержания равновесия современного и традиционного секторов.


Меры в целях стабилизации структурных преобразований:

· распределение среди бедноты скота, других средств производства 

· организация общественных работ в деревне с целью увеличения занятости 

· увеличение государственных вложений  и расширение действия рыночных сил в целях ускорения технической модернизации

· национализация или установление государственного контроля над "больными" предприятиями (1980г - национализация банков)


Результат:

· рост дефицита государственного бюджета: вторая половина 80х годов - 7%-9% ВВП

· рост государственного долга: с 51% до 66% ВВП

· рост внешнего долга: с 16% до 29%

· по сути исчерпание внутренних источников роста

5. 90е годы: Либерализация экономики.


Меры:

· было проведено дерегулирование внешнеэкономической сферы

· средневзвешенный тариф был понижен с 87% до 27% к 1995 году

· был понижен курс рупии к доллару на 30%

· разрешена доля иностранного капитала в 51% в 34 приоритетных отраслях

· снижено число отраслей, в которых активно развивался государственный сектор с 17 до 6

· государственные предприятия получили большую автономию

· государственным предприятиям разрешили создавать совместные предприятия

· государство сдерживало расходы на образование и здравоохранение

Итог: 
темпы роста не превышали 5%-6% за весь период, что недостаточно для осуществления экономического прорыва.

Характерные черты хозяйственного механизма.

Общая характеристика.


В Индии сложился особый тип воспроизводства, который включал:

· государственное предпринимательство

· крупные частные объединения

· мелкое капиталистическое производство

· традиционный сектор


Основные характеристики механизма:

· многоукладность препятствует созданию всеохватывающего хозяйственного механизма

· организованный сектор в НД составляет 50%, в занятости 30%

· в промышленности организованный сектор растет быстрее неорганизованного (на 50% больше)

· основу неорганизованного сектора составляет домашняя промышленность в деревне - форма ремесленного производства индийской общины

1. Крупное частное предпринимательство.


Отличительные особенности:

· главенствующие позиции занимают представители крупнейших состояний (восточных монополий)



Тата



Хиндустан Левер



Амбани



Адутья-Бирла



Бая-Муканд

· активы 20 крупнейших составляют 30% активов частного акционерного сектора

· под контролем крупнейших находится ряд ключевых отраслей:

· производство многих видов промышленного оборудования

· сельскохозяйственное машиностроение

· электротехническая промышленность

· автомобильная промышленность

· фармацевтическая промышленность

· снизился торгово-ростовщический контроль и эксплуатация подконтрольных компаний


Увеличение активов таких компаний отражает концентрацию производства, а не подчинение мелких и средних производителей.

2. Роль государства.


После приобретения Индией независимости произошло резкое увеличение хозяйственной роли государства. 

Меры в сфере промышленности: 

· государственное предпринимательство сосредоточилось в крупной промышленности. На него приходится 3/5 основного капитала и 50% рабочей силы:

· черная металлургия

· машиностроение

· химическое производство 

· нефтепереработка

· доля государственных компаний в ВВП возросла с 3% в 1950 году до 12% в 1986 году

· жд транспорт



100%

· авиационный транспорт

100%

· морской транспорт


53%

· электроэнергетика


96%

· нефтяная промышленность

100%

· угольная промышленность

96%

· финансовый сектор


93%

· обрабатывающая промышленность
10%

· доля государства в капитальных вложениях тоже возросла с 27% до 46%

· выросла занятость в государственном секторе с 4,2% до 7% активного населения

· содействие решению общенациональных целей ограничивало прибыльность государственного сектора (25% прибыльности частного сектора)

· ряд производств был зарезервирован за МП и СП (методом промышленного лицензирования)

· создание организаций долгосрочного финансирования промышленности, которые:

· расширили масштабы финансовой поддержки

· способствовали изменению структуры промышленности

· высокая прогрессивность обложения доходов, идущих на личное потребление

· льготный режим реинвестируемых прибылей

Меры в сфере сельского хозяйства:

· в государственной собственности была сосредоточена основная часть ирригационной системы, за счет которой орошалось до 40% угодий

· поддержание закупочных цен на минимальном уровне

· ценовое регулирование и субсидирование в целях поддержки производителя и потребителя (субсидирование ээ, воды для ирригации, удобрений - 1% ВВП)

· создание в этих целях 200 региональных СХ банков


Основной инструмент для осуществления структурных сдвигов - пятилетний план. 

· директивный характер для государственных кап. вложений 

· индикативный характер для частного сектора


Включал в себя:

· программы развития страны в социально-экономическом и отраслевом аспектах

· определенные цели

· стратегию их достижения

· стратегию мобилизацию ресурсов


Ряд исследователей оценивают индийскую экономику не как планируемую, а как контролируемую. Пик контроля пришелся на 70е годы, в последующий период шло его ослабление.

К государственному сектору непосредственно примыкают и частично входят в него:

· совместные предприятия

· государственно-кооперативные предприятия 


Наибольшее развитие получила государственно-кооперативная система кредита.


К середине 80х годов в фабричном капитала доля составила:

· совместных (государство + частный сектор) предприятий 8%

· кооперативов 2%


Доля земледельческих кооперативов в чистой посевной площади составляла всего 0,2%

3. Сектор мелких и средних предприятий.

· развитие концентрации и централизации капитала не привело к соответствующему росту средних предприятий

· поддержка средних предприятий государством была меньше, чем мелких

· степень прямой конкуренции с крупными предприятиями выше, чем у мелких компаний

· по своим размерам и крупные, и мелкие предприятия значительно уступают крупным предприятиям

Итог:
средние предприятия - связующее звено между мелкими и крупными предприятиями - остаются недостаточно развитыми.


Мелкая промышленность в основном развивается из торгового капитала, а не преобразует докапиталистические уклады. Это один из аспектов, который определяет высокую поляризацию социальной структуры индийского хозяйства, способствует сохранению докапиталистической промышленности.

4. Трудовые отношения.

 
Процесс индустриализации мало изменил структуру наемного труда. 

· основная масса ЭАН населения сосредоточена в неорганизованной экономике

· на современный сектор приходится около 30% ЭАН


Характерные особенности традиционного сектора:

· тесная связь рабочих традиционных отраслей с деревней и временное положение этих рабочих в качестве горожан 

· внеэкономические зависимость работника


Сохранению традиционных потоков мигрантов их одних и тех же деревень и районов в одни и те же города, предприятия, отрасли способствуют:

· сильное давление безработицы

· иерархичность кастового размещения наемного труда

· тяжелые жилищные условия


На процесс найма рабочей силы сильное влияние оказывают:

· религиозная принадлежность

· кастовая принадлежность

· этнонациональная принадлежность

· землячества


Наибольшая концентрация низших каст сохраняется среди:

· сельскохозяйственных

· строительных

· промышленных рабочих неорганизованной сферы экономики


Относительная перенаселенность страны:

· повышает выгодность докапиталистических форм эксплуатации в неорганизованном секторе

· приводит к тому, что реальная заработная плата может понижаться ниже физиологического минимума

· вызывает к действие нерыночные регуляторы, основанные на личной зависимости работников 

· приводит к ростовщическому рефинансированию постоянного дефицита в потреблении беднейших слоев


Даже на крупных предприятиях современного сектора сохраняются различные унаследованные от прошлого формы эксплуатации, включая ростовщичество. 


Профсоюзное движение значительно возросло, но охватывает менее половины рабочих организованного сектора (15% ЭАН).


В стране действует законодательство, которое:

· затрудняет увольнение рабочих

· затрудняет закрытые малорентабельных предприятий на крупных компаний

Индия в международных экономических связях.


Индия играет скромную роль в процессах международного разделения труда. Ее доля в мировой торговле длительное время сокращалась и стабилизировалась на уровне 0,5%. 


Индия относится к странам с полуоткрытой экономикой:

· экспортная и импортная квоты не превышают 11% ВВП (у некоторых отраслей - 3%)

· выступает только на 35 крупнейших импортных рынках

Внешняя торговля.


Темпы роста товарооборота:


60е-70е годы
3%-4%


80е годы
7,4%


90е годы
13%


Препятствия на пути развития внешней торговли:

· падение спроса на мировых рынках на традиционные экспортные товары Индии

· конкуренция ряда других стран на традиционных рынках Индии

· протекционизм ряда промышленно развитых стран

· экономическое развитие страны долго опиралось на внутренние источники роста 


Меры по стимулированию экспорта:

· создание экспортно-импортных зон: 1990 год - лишь 2,5% экспорта страны. Выпускаемые в них товары шли в основном на пополнение внутреннего рынка


Изменения в структуры внешней торговле в период индустриализации:



Продовольственные поставки 



с 45,3%
до 16%



Продукция обрабатывающей промышленности
с 45%

до 76%



Колониальные товары
(вместе взятые)

с 64%

до 20%







Увеличились поставки на внешний рынок новых для индии товаров:

· черные металлы

· продукция химии

· продукция машиностроения



Диверсификация импорта ослабила зависимость страны от нескольких товаров.


Однако, несмотря на позитивные изменения:



Доля машиностроения низка


13,2%




В т.ч. электроники


1,5%



Изделия художественных промыслов

29% 
(самая быстрорастущая группа)


На внешних рынках Индия выступает как слаборазвитая страна. Ее специализация в международном разделении труда не претерпела коренных изменений. Она остается поставщиков сырьевых, слабообработанных товаров. Доля большей части товаров не превышает 0,2% мирового экспорта. Исключение - продукция органической химии - 0,7%.


Зависимость страны от импорта имеет критический характер.



Средства производства 

22,2%



Нефтепродукты


22%



Химические товары


10,9%


Импортные товары способствуют становлению новых и новейших отраслей. Доля машин и оборудования в импорте значительно превосходит их долю в экспорту, что говорит о неразвитости международной специализации индийского машиностроительного комплекса, слабой интернационализации на внутриотраслевом уровне.


Географическая структура отрасли:


Выросла доля США


19% экспорта
10% импорта


Сократилась доля Британии

с 26,9%
до 6,4%


Сократилась доля РФ




до 3,0%


В целом усилилась ориентация индийских торговых связей на промышленно развитые страны Запада и прежде всего США, что является переломом в тенденции последних десятилетий. 

Позиции в международном разделении труда.


До 80х годов проводилась политика ограничения прямых капиталовложений в Индию. Государство регулировало отраслевое направление иностранных вложений. Хотя на определенных условиях допускалось вложения в технологические отрасли. Практически не допускались ПЗИ в традиционные отрасли. 


Изменились формы участия иностранного капитала:

· доля филиалов в иностранном акционерном капитале сократилась с 51% до 5%

· уменьшилось число дочерних компаний

· основная  масса капитала стала приходиться на смешанные предприятия

· наметился поворот от вложения в сферу обращения к технически сложным производствам


Основные источники инвестиций:


Британия
35%
снижается


США

27%
растет


ФРГ

9,3%
растет


Правительство проводило политику предпочтения импорта технологии импорту капитала и в ряде производств содействовало расширению взаимосвязей индийского и иностранного капитала в форме соглашений о сотрудничестве.


В результате процесса либерализации иностранным компаний позволили повышать долю своих средств в акционерном капитале до 74%%-100%. 

Использование экономической помощи и ссудного капитала.


Основную массу помощи Индия получила от международных организаций - МБРР, Ассоциации международного развития. Среди стран-доноров:


СССР

11,5%




Япония

10,5%


При содействии СССР было построено около 70 промышленных объектов. В середине 80х на них производилось:


Электроэнергии



20%


Стали





33%


Оборудования для черной металлургии
80%


Оборудования для электроэнергетики

60%


Перерабатывалось нефти


30%


Внешнее финансирование по отношению к ВВП составляло небольшую величину:

1950-1973 1,76%

1974-1981 1,4%

1982-1986 2,68%

Усиление внешних факторов развития сопровождалось возрастанием внешнего долга:

1990 год
76 миллиардов долларов

1995 год
110 миллиардов долларов, 4% - краткосрочный долг

Внешний долг составляет 
25% ВВП страны. 

Платежи по обслуживанию
27% экспортных поступлений

Тенденции последних лет (общее ухудшение условий заимствований):

· увеличивается доля коммерческих кредитов

· сокращается доля льготной помощи

· рост доли предпринимательского капитала (формально не задолженность) - ПЗИ выросли со 154 миллионов в 1991 до 946 миллионов в 1994.


Индия также является донором в двух формах:

· помощь небольшим странам региона

· экспорт частного капитала 6-8 миллиардов долларов


В целом положение Индии в структуре международных экономических отношений отражает усиливающееся влияние внешних факторов, повышение их значения в развитии страны, что подтверждает общую тенденцию к интернационализации хозяйственной жизни. 

