1. Ступени интеграции.

I. 1957-1968. Этап зоны свободной торговли.

17 марта 1957 – ЕЭС и Евратом. Члены: Франция, Бельгия, ФРГ, Люксембург,  Италия, Нидерланды.

25 марта 1957 – Римский договор.

Евратом имел отраслевой характер и ставил своей задачей объединение усилий в развитии ядерной энер​ге​тики, использовавшейся в мирных целях.

Ближайшей задачей ЕЭС ставилось создание примерно к 1970 таможенного союза и общего рынка товаров. Экономические корни интеграции – рост производительных сил, переплетение производительных сил и капитала, следовательно, необходимо создание межгосударственных органов для регулирования экономи​ческих связей.

Римский договор предусматривал:
· постепенную отмену в течение 12 лет между государствами-участниками таможенных ограничений;
· установление общей торговой политики в отношении третьих стран;
· устранение препятствий для свободного движения лиц, услуг и капиталов;
· установление общей политики в области с/х, транспорта;
· создание валютного союза;
· сближение законодательств государств-членов;
· предусматривал сближение политики в области соц.сферы и внешних связей.

В этот период интеграция находилась на уровне ЗСТ:  в соответствии с Римским договором:
· были постепенно отменены таможенные пошлины и количеств. ограничения на взаимную торговлю,

· установлен общий таможенный тариф (ОТТ),

· введена общая таможенная политика в отношении 3-х стран.

По мере того, как либерализовывалась двусторонняя торговля, между странами-членами возникали час​тичные ЗСТ, причем каждая из них сохраняла свой национальный таможенный тариф в отношении 3-х стран.

С 1962 – единая с/х политика (ЕСП)

С1963 – Яудское соглашение: ряд развивающихся стран вступили в ассоциированные отношения с ЕЭС.

1965 – договор о слиянии ЕЭС, Евратом и ЕОУС.

1968 -  упразднены внутр. таможенные границы в Сообществе и введен ОТТ. Т.о. таможенный союз был создан за ½  года до намеченного срока.

II. 1969-1985. Этап таможенного союза.

Этап активного развития преимуществ тамож. союза и внешнеторговой политики сначала в рамках 6-ти стран-основателей, а позже – в рамках постоянно расширяющегося ЕС.

Целенаправленная с/х политика дополняется единой политикой в области охраны окр.среды и в области исследований и технологического развития.

1971 – на основе соглашения между ЕЭС и ЕАСТ границы внутриинтеграционной ЗСТ распространяются на 7 стран-членов ЕАСТ. Принята программа перехода к ЭВС (план Вернера).

1972 – введена  “валютная змея”
1978-79 введена Европейская валютная система (ЕВС)

III. 1986-1993. Этап общего рынка.

На основе Единого европейского акта (1986), который предусматривал создание к 1992 ед. внутр. рынка со свободным движением лиц, услуг и капиталов,  а также подписанного в 1985 White Paper о программе создания внутреннего рынка страны ЕС ликвидировали оставшиеся барьеры на пути передвижения  товаров и факторов производства. В этот же период страны ЕС перешли к осуществлению уже не просто согласованной, а единой политики в отдельных отраслях – энергетике, транспорте, вопросах социального и регионального развития. 

сер. 80-х – завершение формирования единого внутреннего рынка.

1992 – Маастрихтское соглашение (д-р о создании ЕС)

            цели: 1) создание ЭВС;
                      2) переход к общей внешней политике и политике безопасности и сотрудничества в области внутр. правосудия. Введение единого гражданства.

IV. 1993-н/вр. Этап экономического союза.

Усиление политической интеграции и форсированное развитие валютного союза на основе Маастрихтского соглашения о ЕС. Его создание основывается как на прошлых достижениях согласованной валютной политики, так и на новых инициативах.

1 этап (1990-93): валюты всех стран ЕС включаются в совместное плавание в рамках евр. вал. системы и устраняются вал. ограничения. 

2 этап (1994-98): создается Евр. вал. институт и усиливается координация макроэконом. политики. 

3 этап (с 1999): сначала взаимно фиксируются курсы валют, а затем вводится единая валюта и создаётся единый европейский ЦБ. На этом же этапе вступит в силу соглашение о едином экономическом пространстве между 15 странами ЕС и 3 странами ЕАСТ (Исландией, Норвегией и Лихтенштейном) 
2. ЕОУС – первый этап западноевропейской интеграции.

ЕОУС – первый руководящий орган, управляющий общим рынком угля и стали 6-ти основавших его чле​нов.

В 1950французский МИД Р.Шуман вышел с предложением об объединении европейских ресурсов угля и стали с целью стимулирования промышленного развития объединённой Европы. 

Политические  цели:

· Нормализация франко-германских отношений;

· Интеграция ФРГ как суверенного государства в западноевропейское общество.

Экономические преимущества:

· Наличие наднациональной администрации позволяло осуществлять эффективный контроль за камен​ноугольной и металлургической промышленностью, т.о. м.б. избежать образования картелей олигопо​листического типа;

· Облегчался экспорт этой продукции. Экономика стран “третьего мира” развивалась, но это не могло создать новых рынков сбыта для европейских предприятий до того, как благодаря специализации и росту объёмов производства они смогли бы стать конкурентоспособными по сравнению с их американ​скими аналогами.

План Шумана позднее вошел в Парижский договор, ратифицированный в 1952 Францией, Италией, ФРГ, странами Бенилюкса и учреждающий ЕОУС.

К ‘54г. практически все пошлины, квоты и другие барьеры внутри Сообщества, относящиеся к торговле углем, коксом, сталью, чугуном и металлоломом были отменены. Постепенное согласование внешних та​рифов закончилось принятием в ‘58г.  общего внешнего тарифа стран Сообщества.

Особенно сильным был психологический эффект от факта учреждения ЕОУС. На практике организация быстро столкнулась с целым рядом трудностей, что, первую очередь, связано с слишком узким полем её деятельности.

Уголь и сталь составляли лишь часть производства каждой страны, и было слишком сложно изолировать её от остальной экономики. К тому же, уголь составлял лишь часть общих потребностей З.Европы в энер​горесурсах, и с ‘50г. внимание начинает переключаться на другие многообещающие источники.

‘53г. – доклад Яна Тинбергена: прогноз на 10 лет относительно спроса на уголь: замена в будущем угля га​зом или нефтью не казалась столь очевидной. Результат – активная политика ЕОУС по увеличению до​бычи угля в следующем 10-летии.

‘50-60-е гг.: - огромные запасы нефти и газа найдены на Среднем Востоке, в Северной Африке и   др.       

                        регионах. Добыча этих ископаемых резко увеличилась, а цены резко упали;

                     - последствия суэцкого кризиса привели к созданию супертанкеров, которые обеспечивали                                      

                        низкие издержки доставки из региона Персидского залива в Европу.

Процесс замены угля нефтью и газом ускорился:

     доля угля в общем обеспечении энергоресурсами ЕОУС упала с 74% в ‘50г. до 31,3% в ‘67г.

     доля нефти за тот же период выросла с 10% до 51,5%.

Структурная политика ЕОУС была полностью искажена. Вместо увеличения производства пришлось беспокоиться о борьбе с перепроизводством, закрывая  некоторые шахты и перепрофилируя целые регионы. Из-за постоянных проблем, связанных с угольной промышленностью, экономическая мощь ЕОУС оказалась ослабленной.

КЕС, заменившая в ‘67г. Главное управление Сообщества, получила права на установление цен и квот на производство, на ограничение импорта из третьих стран, применение санкций против фирм, нарушивших правила, и осуществление финансирования за счет сборов с угля и стали, производимых в странах Сообщества.

В ‘77г. Комиссия ввела в действие План Симоне, предусматривающий совершенствование управления ценами и квотами в угольной и металлургической отраслях промышленности.

В ’67г. первоначальная организационная структура ЕОУС слилась с аналогичными структурами ЕЭС и Евратома, в результате чего возникла общая структура ЕЭС.

5. Цели и задачи Римского договора.
Дата подписания – 25 марта 1957г.

Главные цели:
· Устранение между государствами таможенных сборов и количественных ограничений на импорт и экспорт товаров;
· Введение ОТТ и общей торговой политики по отношению к 3-м странам;
· Устранение между государствами-членами препятствий свободному движению лиц, капиталов и услуг;
· Введение общей политики в области с/х, транспорта;
· Гармонизация национальных законодательств;
· Создание ЕСФ с целью улучшения возможностей занятости для трудящихся и содействия повышению их жизненного уровня.

· Предотвращение нарушений правил конкуренции в общем рынке;
· Согласование экономической политики и устранение неравновесий в платежных балансах;
· Ассоциация с заморскими странами и территориями с целью увеличения торговли и совместного содействия повышению их жизненного уровня.

Характеризуя основные положения договора и в особенности провозглашенные им принципы, полезно иметь в виду, что в его тексте нашла отражение реальная ситуация, сложившаяся в то время в Западной Европе.

6. Единый Европейский акт.
Подписан 12-ю государствами-членами в Люксембурге и Гааге в феврале 1986г., предусматривал создание к декабрю 1992г. единого внутреннего рынка, который должен представлять собой пространство без внутренних границ, в котором обеспечивается свободное движение товаров, лиц, услуг и капиталов.

ЕЕА внес в учредительные договоры существенные дополнения, особенно в Договор о ЕЭС, включив в задачи этого Сообщества содействие экономическому и социальному сплочению стран-участниц, а также развитие сотрудничества в таких сферах как наука и технология, окружающая среда, внешняя политика и др. Были также внесены значительные изменения в процедуры принятия решений, в том числе расширен круг вопросов, по которым решения принимаются большинством голосов. 

ЕЕА, ставший первым пересмотром Римского договора, также увеличил полномочия Сообщества в целом ряде областей, где создание единого рынка нуждается в поддержке. Он возлагает на Сообщество ответственность за проведение новой политики, призванной способствовать более тесному экономическому и социальному сотрудничеству между богатыми и бедными государствами-членами ЕС. Кроме того, ЕЕА усилил роль Сообщества в защите окружающей среды, а также в научных исследованиях и технологических разработках в промышленности.

ЕЕА также расширил возможности влияния Европейского парламента на разработку законов, касающихся как единого рынка, так и соглашений между Сообществом и 3-ми странами.  

ЕЕА вступил в силу с 1 июля 1987г.

7. Результаты западноевропейской интеграции в области свободы передвижения товаров.
Свобода движения товаров обычно рассматривается в качестве первой из 4-х основных свобод на которых строился общий рынок. Первое требование договора о ЕЭС гласило: «Устранение между государствами-членами таможенных сборов и количественных ограничений на импорт и экспорт товаров и всех других эквивалентных по своему значению мер». Свободное движение товаров распространяется на товары которые произведены в государствах членах и на товары из третьих стран свободно циркулирующие в государствах-членах.

Для того чтобы товары могли циркулировать внутри единого внутреннего рынка независимо от нац границ таможен и правил го-ва-члены ЕЭС договорились об учреждении таможенного союза . Как было сказано в договоре о ЕЭС, он охватывает всю торговлю товарами. Таможенный союз отличался двумя главными чертами: 

1) предусматривал запрет импортных и экспортных пошлин и других равнозначных сборов в торговых отношениях между государствами-членами

2) Устанавливал ОТТ в отношениях государств-членов с третьими странами

Был принят поэтапный подход: как импортные пошлины, так и сборы, равнозначные им по эффекту будут отменяться постепенно в течение переходного периода, Для каждого продукта базовой пошлиной, в отношении которой стали производится снижения явилась пошлина, взимавшаяся на 1-ое января 1957 года.

Сроки снижения:
1) На первом этапе – год спустя после вступления договора в силу, Второе – через 18 месяцев после первого, третье – в конце 4-го года с момента вступления в силу договора

2) На втором этапе снижение должно было производится через 18 месяцев после начала этого этапа, второе – через 18 месяцев после 1-го, 3-е еще через год.

3) Остальные – на третьем этапе.

Таможенный союз на практике не заставил себя ждать. Первое снижение тарифов произошло как и было намечено 1 января 1959 года, а завершилось строительство ТС даже ранее намеченного срока – 1 июля 1968 года. 

Но в дальнейшем движение вперед как оно намечалось договором сначала замедлилось. А затем и совсем приостановилось. Во-первых, в обстановке экономического кризиса первой половины 70-х вновь усилились протекционистские тенденции, проявлявшиеся в виде самых различных тарифных ограничений , применявшихся всеми участниками ЕЭС. Во-вторых, сохранялись и даже усиливались таможенные  и пограничные формальности, что также затрудняло свободное движение товаров.

Но ни в начале 70-х, ни даже еще 10 лет спустя препятствия не были устранены. Только после того как программа построения единого рынка к 1 января 1993 года стала понастоящему осуществляться пошло ускоренное продвижение к бестаможенным границам.

В своем годовом отчете за 94 год Комиссия смогла констатировать, что все государства-члены подтвердили факт ликвидации контроля за товарами на внутренних границах Сообщества.  

9. Результаты Западноевропейской интеграции в области передвижения капиталов свободы 

Свобода движения капиталов рассматривается большей частью последней из 4 основных свобод Общеого рынка. В договоре о ЕЭС нет четкого и полного понятия свободы движения капиталов. Это понятие формировалось постепенно.  Первоначально было заявлено о том, что в течение переходного периода и в той мере какая необходима для функционирования общего рынка, государства-члены будут во все возрастающей степени устранять в отношениях друг с другом все ограничения на движение капиталов, принадлежащих лицам, проживающим в качестве резидентов на территории государств-членов. Чтобы ускрить реализацию свободы движения капиталов были определены этапы и составлен примерный график. В первую очередь должны были освобождаться от всяких ограничений текущие платежи, связанные с движением капиталов между государствами-членами. Разрешения на валютные операции стали по мере возможности даваться на основе либерального подхода. Государства-члены обязались устанавливать  свои внутренние правила, регулирующие рынок капиталов и кредитную систему, на недискриминационной основе.

Особо оговаривался вопрос о займах. Устанавливалось, что займы, предназначенные для прямого или косвенного финансирования государства-члена , а также его региональных или местных адм. Органов, могли выпускаться или размещаться в других государствах-членах только в случае, если между заинтересованными государствами достигнуто соответствующая договоренность.

В дальнейшем понятие свободы движения капиталов стало приобретать более четкие рамки, Прежде всего под движением капиталов надо понимать только односторонние трансферы ценных бумаг из одного государства-члена в другое, При этом речь идет о таких финансовых трансакциях, которые носят самостоятельный характер, а не осуществляются в связи с поставками товаров, оказанием услуг или перемещением рабочей силы .

В настоящее время можно сказать, что свобода движения капиталов включает в первую очередь прямые инвестиции, предоставление кредитов, обеспечение поручительств, участие в предпринимательстве, приобретение недвижимости, вложение ценных бумаг, размещение займов.

Роль свободного движения платежей объясняет то, что такое движение постоянно находилось в центре внимания государств-членов. Даже признавая ее необходимость, они часто очень неохотно расставались с паолномочиями в этой сфере, стремились сохранить за собой если не прямые, то косвенные рычаги контроля. Только тогда, когда экономическая ситуация в государствах-членах и в целом в сообществах в основном стабилизировалась, такой контроль был ослаблен. Однако некоторые страны были вынуждены возвращаться время от времени к прежнему положению, когда у них возникали кризисные явления.

Полная либерализация не была достигнута и к началу 90-х кроме 8 ведущих стран.  

10. “Общий рынок” рабочей силы ЕС. Социальная хартия. Шенгенское соглашение.

Европейская социальная модель построена на концепции солидарности с целью защиты человека. 

Договор о ЕС очертил контуры соц. политики, сформулировав её осн. цели в рамках общей для того времени тенденции – подчеркнуть связь между экономической интеграцией и соц. развитием и постараться избежать отриц. последствий экон. интеграции.

На практике рамки соц.политики Сообщества в 60-е гг. были весьма узкими, а её масштабы – незначительны. 

Реальный прогресс достигнут в 3-х областях:
1) 1969 –введено своб.движение трудящихся, являющихся гражданами государств-членов;
2) 1954 – система проф.переподготовки шахтёров и металлургов;
3) 1962 – создан Европейский социальный фонд (ЕСФ).

Единый евр.рынок, решение о котором было принято в1985г. и кот. был  полностью завершен к 1992, предсталяет собой пространство, в котором могут свободно циркулировать товары, услуги, капиталы и люди. Благодаря ему каждый европейский гражданин имеет право находится где угодно в пределах ЕС и переезжать на территорию любого государтсва-участника, не подвергаясь контролю на внутренних границах ЕС.

14 июня 1985 – Шенгенское соглашение. Вступило в силу с 1 янв.1990.    

изначально подписали: Франция, Германия, страны Бенилюкс.

позднее присоединились: Италия (’90), Испания и Португалия (’91), Греция (’92), Австрия (’95), Дания, Швеция и Финляндия (’96).

Конкретно Шенгенская конвенция вступила в силу в марте 1995, но в составе всегшо 7-ми членов, поскольку на эту дату некоторые подписавшие её страны ещё не удовлетворяли требуемым техническим и юридическим условиям.

Шенгенское соглашение предусматривает следующие положения:
· упразднение таможенного контроля на общих границах между странами-участницами и усиление мер проверки на внешних границах;
· координация работы полицейских и таможенных служб;
· создание Шенгенской информационной системы (ШИС) – системы обмена информационными данными.

1989 – принята Хартия основных социальных прав трудящихся Сообщества, закрепившая 12 прав: 

1. на труд в любом государстве-члене;
2. на справедливое вознаграждение за труд;
3. на улучшение условий жизни и труда;
4. на соц. защиту в соответствии с правилами, принятыми в государствах-членах;
5. на свободу ассоциаций и коллективных переговоров;
6. на проф. подготовку; 

7. на равное обращение с мужчинами и женщинами;
8. на информацию, консультацию и участие в управлении;
9. на охрану здоровья и безопасность на рабочем месте;
10. на защиту детей и подростков;
11. право престарелых на достойные жизненные условия;
12. на интеграцию инвалидов в общество и трудовую жизнь.

В Маастрихтский договор (1992) был внесен раздел “социальная политика, образование, проф.обучение и молодежь”.

За Советом ЕС было закреплено право посредством директив устанавливать минимальные социальные стандарты и технические нормы труда.

В начале 90-х гг. Европейская комиссия приняла ряд новых документов в соц.сфере:

1. Белая книга-93;
2. Зелёная книга-93;
3. Белая книга-94.

11. Результаты западноевропейской интеграции в области свободы передвижения услуг.

Под услугами понимаются те, которые обычно предоставляются за вознаграждение если они не регулируются положениями относящимися к свободному движению товаров капиталов и лиц.  

Классификация услуг согласно договору о ЕЭС:
1) деятельность промышленного характера

2) деятельность торгового характера

3) деятельность ремесленников

4) деятельность лиц свободных профессий

5) туристская деятельность

6) радиосообщение, включая рекламу по радио

Сразу были исключены транспортные банковские и страховые услуги. Порядок предоставления этих услуг устанавливался в связи с определением общей транспортной политики, а также политики либерализации движения капиталов . 

Три формы осуществления свободы передвижения услуг:

1) Выделяется пересечение производителем услуги границы для того, чтобы доставить ее получателю ( активная свобода). 

2) В качестве отдельной формы услуг понимаются те случаи, когда получатель услуг направляется через границу к их производителю (пассивная свобода)

3) Виды услуг, которые осуществляются с пересечением границы , но без изменения места прибывания как производителя, так и получателя ( неперсонифицированная свобода)

Согласно Белой книге 1985 года прогресс в реализации свободы движения услуг достигался значительно медленнее чем прогресс в осуществлении свободы дуижения товаров что связано с неразвитостью правового регулирования свободы движения услуг. Ни фирмам , ни физическим лицам не удавалось использовать в необходимой мере провозглашенный принцип.

12. Цели и принципы единой аграрной политики ЕС.
Единая с/х политика (ЕСП) относится к наиболее разработанным направлениям политики ЕС. В договоре об учреждении ЕЭС ей посвящен специальный раздел “Сельское хозяйство”.

Трудности:
· Большие различия в масштабах и уровнях ведения хозяйства

· Разные уровни вмешательства.

Согласно ст.39 Договора, в цели ЕСП входило:

1. Повышение производительности труда в с/х;

2. Поддержание достойного уровня жизни сельского населения;

3. Обеспечение потребителя с/х продукцией по разумным ценам;

4. Стабилизирование внутреннего рынка;

5. Умеренные цены на продовольствие.
ЕСП была направлена на защиту и производителей и потребителей. Со времени вступления в силу Римского договора общая аграрная политика стала одним из краеугольных камней европейской интеграции. В силу большого разнообразия природных условий, сезонного характера деятельности и разных способов её организации введение свободного движения с/х продукции было невозможно без ряда защитных мер.

Фактически осуществление единой аграрной политики началось в 1962г.

В её основу были положены следующие принципы:

1. принцип единства рынка. Перемещение продукции на общем рынке – на тех же условиях, что и на внутренних рынках. Установление единых цен на большинство видов продукции с/х.

2. Community Preference. Высокая степень защиты внутреннего аграрного рынка и регулирования цен. Основа ЕСП – особая рыночная и ценовая политика, направленная на обособление внутреннего с/х рынка Сообщества от мирового рынка. Это достигается посредством специальных импортных пошлин, величина которых соответствует разнице между “нижней” ценой мирового рынка и “пороговой” ценой, которая устанавливается таким образом, чтобы импортируемые товары не могли продаваться ниже цены, установленной в ЕС.  Для экспорта из ЕС производятся выплаты, подсчитываемые по той же схеме. Все цены ежегодно устанавливаются Советом.

3. Принцип финансовой солидарности. Мероприятия аграрной политики финансировались через Европейский фонд поддержки и гарантий с/х (ФЕОГА), который начал действовать с 1 июля 1964г.

4. Принцип совместной ответственности (’72). Окончательно утвержден в конце ‘70-х. Означает вклад фермеров, которые несут совместную финансовую ответственность за последствия такой политики.(?)

13. Механизм регулирования аграрного рынка ЕС.
Разработкой ЕСП занимаются:

· Европейская комиссия – общие направления с/х политики

· Совет ЕС – законодательный орган – принятие решений.

Механизмы регулирования:

     главные инструменты:

· единые цены и системы вмешательства

· импортные компенсационные сборы

· экспортные субсидии.

В рамках ЕСП – 22 товарных рынка – 95% с/х продукции ЕС.

Главная роль регулирования – в механизме системы поддержки.

Единый уровень цен установлен в отношении главных с/х товаров:

· зерно

· сахар                      70% с/х продукции

· говядина и др.

Некоторые виды единых цен:

· базисные – контр. ориентированные цены. Max. цены, которые ЕС старается обеспечить производите​лям. Устанавливаются каждый год в соответствии с изменяющимся спросом. Регулируются СЕ. Немного выше мировых.

· Главные цены – цены вмешательства. Поддерживаются и гарантируются ЕС. На несколько % ниже базисных. Органы вмешательства обязаны скупать запасы фермеров на складах, чтобы цены дальше не падали. С помощью этих цен на практике осуществляется регулирование с/х, т.к. рыночне цены могут колебаться между базисными и ценами вмешательства.

· Min. импортные цены – цены, которые защищают рынок ЕС от внешних конкурентов. На уровне, либо немного выше базисных цен.

Продукция, купленная организациями вмешательства, используется для создания буферных запасов. Если вдруг цены вырастут, продукция будет поставляться на рынок.

Т.о. ЕС способствовало ещё большему завышению цен по сравнению с мировыми.

14. Итоги действия ЕСП ЕС.

В 1981г. в докладе Комиссии главам государств и правительств ЕС результаты, достигнутые ЕСП за 20 лет, были оценены как весьма позитивные. Сообщество добилось самообеспечения с/х продукцией. Начал происходить быстрая модернизация с/х, рост производительности труда.

Некоторые итоги:
· Устойчивый рост с/х производства, темп роста > темпа роста ВВП

· Рост производительности составил 4-5% в год

По масштабам с/х производства ЕС стало сильным конкурентом США, и не только на рынках 3-х стран, но и на рынках США.

Вместе с тем выявились и недостатки этой политики. К тому же ситуация в с/х государств-членов существенно изменилась. Поддержание высоких цен внутри ЕС привело со временем к перепроизводству некоторых с/х продуктов (молоко, масло, говядина и т.д.) что потребовало значительных дополнительных расходов на складирование излишней продукции. Перепроизводство и накопление запасов было обусловлено также технологическим прогрессом, который привел к значительному увеличению урожаев и продукции животноводства. Всё это, вместе с постепенным изменением потребительских вкусов (в частности, падением спроса на красное мясо), подрывало равновесие между спросом и предложением. Росло финансовое бремя ЕСП; при этом обратной стороной чрезмерных расходов на подержание цен и хранение излишков было явно недостаточное финансирование мероприятий, способствовавших улучшению структуру с/х, повышению его технического уровня и эффективности.

Кроме того, приходилось считаться с тем, что в ходе многосторонних переговоров по вопросам мировой торговли, проходивших в рамках ГАТТ, политика аграрного протекционизма, которую проводило ЕС, подвергались острой критике со стороны США и других стран-экспортёров с/х продукции.

15. Внутренние и международные проблемы аграрной политики ЕС.
I. Внутренние проблемы:

· Цены внутри ЕС >> мировых (поскольку устанавливаются по уровню издержек самой дорогой страны);

· Нарастание излишков некоторых видов продукции;

· Постоянное увеличение финансовых расходов. Эффективность=результаты/затраты. Эффективность низка, поскольку затраты были огромны: ‘80-е – до 70% всего бюджета ЕС; 

                                                                                               95% средств на поддержку цен, 

                                                                                                 5% – на реструктуризацию.

· Значительное перераспределение доходов от потребителей в одних странах к производителям в дру​гих: 80% доходов шло на поддержку всего 20% ферм;
· Комплекс экологических проблем (применение новейших технологий, чрезмерное использование удобрений).

II. Международные проблемы. 

ЕС – нетто-экспортер с/х продукции, что является результатом ЕСП, а не изменений в сравнительных преимуществах.

По экспорту с/х продукции ЕС занимает 2 место в мире.

Обвинения, предъявляемые ЕСП:
1. Использование протекционизма в качестве инструмента социально-политической поддержки фермеров;
2. ЕСП способствует дестабилизации мирового рынка своим запр. рынка и системой сборов и субсидий;
3. Продажа излишков на экспорт по субсидированным ценам, что ведёт к разорению более конкурентоспособных хозяйств за пределами ЕС.

Впервые в рамках ГАТТ – сегментированное регулирование торговли:
· сведение всех ограничений импорта к обычным тарифам к 2000г.;
· в течение 6 лет снижение тарифов: 36% для ПРС,

                                                          24% для РС.

· снижение экспортных субсидий  на 36% по ценам,

                                                                    21% по объёму;                                                                 

· снижение внутренних субсидий: 20% для ПРС,

                                                              13% для РС.

16. Причины и проблемы реформы ЕСП ЕС.

После 20 лет функционирования ЕСП выявились недостатки этой политики. К тому же ситуация в с/х государств-членов существенно изменилась. Поддержание высоких цен внутри ЕС привело со временем к перепроизводству некоторых с/х продуктов (молоко, масло, говядина и т.д.) что потребовало значительных дополнительных расходов на складирование излишней продукции. Перепроизводство и накопление запасов было обусловлено также технологическим прогрессом, который привел к значительному увеличению урожаев и продукции животноводства. Всё это, вместе с постепенным изменением потребительских вкусов (в частности, падением спроса на красное мясо), подрывало равновесие между спросом и предложением. Росло финансовое бремя ЕСП; при этом обратной стороной чрезмерных расходов на подержание цен и хранение излишков было явно недостаточное финансирование мероприятий, способствовавших улучшению структуру с/х, повышению его технического уровня и эффективности.

Кроме того, приходилось считаться с тем, что в ходе многосторонних переговоров по вопросам мировой торговли, проходивших в рамках ГАТТ, политика аграрного протекционизма, которую проводило ЕС, подвергались острой критике со стороны США и других стран-экспортёров с/х продукции.

Слишком большие расходы обусловили необходимость реформ ЕСП.

Было предпринято много попыток реформирования ЕСП, из которых 3 основные, главной целью которых было сокращение издержек и снижение финансовых расходов:

1. 1979г. Министерства с/х договорились о введении специального налога на производителей молока, чтобы переложить часть расходов на фермеров. Была проведена попытка постепенного снижения цен – также некоторые успехи.

2. Начало ‘80-х. План КЕС. В 1984г. Совет одобрил пакет мер по реформированию аграрной политики Сообщества. Реформа предусматривала:

· Установление фиксированного предела перепроизводства, по достижении которого фермер переставал получать гарантированную цену за продукцию (под действие этой нормы подпадала почти треть с/х продукции). Результат: снижение излишек мяса: ‘85г. – 1млн. тонн.

                                                                                          ‘88г. – 200тыс. тонн.

· Переход к новой ценовой политике, учитывающей реальное состояние рынка с/х продукции и ориентированной на сдерживание роста перепроизводства;

· Сокращение импорта продуктов с/х из 3-х стран.

Сообщество постепенно отходит от политики гарантированных цен и аграрного протекционизма и переходит к политике структурной и технологической перестройки с/х. 

С 1988г. после реформы Структурных фондов расходы на ЕСП координируются с расходами ЕФРР и Европейского социального фонда (ЕСФ). 

Тем не менее расходы на ЕСП продолжали расти: с 1млрд. ЭКЮ во второй ½ ‘60-х до 26млрд. в ‘88г. и почти 44млрд. в ‘95г. К 1991г. руководящие органы ЕС, в первую очередь Комиссия, вынуждены были признать, что ЕСП не справляется со своими задачами.

3. радикальная реформа ЕСП была начата в 1992г. и продолжается по сей день. ЕСП должна лечь в основу общей стратегии развития агарных регионов Союза. На достижение этой цели направлены мероприятия, призванные

· повысить конкурентоспособность фермеров на территории ЕС и за рубежом, 

· привести производство в соответствие с требованиями рынка, 

· поддержать наиболее нуждающихся фермеров, 

· защитить и поднять качество окружающей среды .

· центральный элемент реформы – снижение цен на основные продукты, что стимулировало выведение излишней земли из оборота; при этом фермерам компенсировался недополученный доход.

· Земли, выведенные из с/х оборота, могут использоваться для различных целей, например, для производства биологического топлива.

Т.о., происходит сдвиг от системы поддержки цен к системе поддержки определённого дохода фермеров. Реформа предусматривает также развитие более “экологических” типов с/х и реализацию программ облесения земель.

17. Предпосылки подписания Маастрихтского соглашения.

Стратегия развития ЕС в 90-е гг. исходит из учета трех основных факторов:
1. После завершения строительства единого внутреннего рынка Сообщество достигло такого уровня, когда очередной практической задачей стал переход к экономическому, валютному и политическому союзу;
2. Фундаментальные перемены в странах ЦВЕ, а также в новых независимых государствах, возникших вместо СССР, не только потребовали дальнейшего укрепления Сообщества, но и открыли новые перспективы в развитии европейской интеграции;
3. Необходимость дальнейшей консолидации ЕС продиктована  также состоянием мировой экономики, обострением глобальных проблем, стоящих перед человечеством, и задачами укрепления мирового правопорядка, урегулирования военных конфликтов в “горячих” регионах, обеспечения всеобщей безопасности.

Принимая во внимание все эти обстоятельства, Сообщество поставило перед собой сложнейшую задачу одновременного углубления и расширения европейской интеграции.

Цель и программа развития интеграции “вглубь” были сформулированы в Маастрихтском договоре о Европейском Союзе, подписанном 7 февраля 1992г. Договор вступил в силу 1 ноября 1993г., дав Сообществу новое название – Европейский Союз. Маастрихтский договор нацелен прежде всего на создание ЭВС, создание которого завершилось 1 января 1999г. введением единой валюты – евро. Кроме того, в цели Маастрихтского договора входило формирование “Европы граждан” и существенное расширение сферы политического сотрудничества на уровне Союза.

19. Основные этапы создания ЭВС ЕС.

I. план Вернера.

Декабрь 1969 – в Гааге главы государств и правительств “шестерки” приняли решение о создании ЭВС. 

В октябре 1970 группа под руководством П.Вернера представила окончательный вариант программы, а в феврале её утвердил Совет ЕЭС.

Строительство было расчитано на 10 лет до 1980г.

В 3 этапа необходимо было осуществить следующие меры:
· ввести полную обратимость валют;
· обеспечить свободу передвижения капиталов;
· объединить все официальные золото-валютные резервы и создать Фонд валютного сотрудничества, который поддерживал бы паритеты валют, следил за равновесием платёжных балансов и координировал денежно-кредитную политику стран-участниц;
· твердо зафиксировать обменные курсы и, возможно, перейти к единой валюте.

Однако, ещё не начавшись, план Вернера потерпел неудачу. Причины: 

· отмена с 15 августа 1971г. обмена долларов на золото, переход от золотодевизного стандартаи фиксированных курсов к механизму плавающих курсов;
· резкий рост инфляции на фоне энергетического кризиса;
· отсутствие в ЕЭС единого экономического пространства.

II. Валютная змея.

24 апреля 1972г.- механизм совместного плавания валют. Валюты стран-членов привязывалась друг к другу и могли отклоняться не более чем на 1,125% в ту или другую сторону. Каждая страна имела право провести девальвацию или ревальвацию национальной валюты и затем поддерживать уже новый курс.

Чтобы удержать курсы в установленных пределах, вводился механизм валютных интервенций. В апреле 1973г. специально для финансирования данных операций был образован Европейский фонд валютного сотрудничества (ЕФВС), который объединил ресурсы нац. ЦБ, выделяемых для взаимных кредитов.

III. ЕРЕ – валютная корзина.

21апреля1975г.  была введена Европейская расчетная единица (ЕРЕ). Она представляла собой валюту-корзину. Валюта-корзина – коллективная денежная единица, расчетным путем составленная из валют нескольких стран, благодаря чему она более устойчива к колебаниям конъюнктуры и биржевым спекуляциям. Доля валюты страны в корзине зависит от доли страны в совокупном ВВП. В 1976-78 ЕРЕ стала применяться в межгосударственных расчетах ЕС и в расчетах с некоторыми третьими странами, использоваться в операциях Европейского инвестиционного банка, а также в бюджете и статистике ЕС.

IV. Европейская валютная система.

С 13марта 1979г. вступила в действие ЕВС. В неё вошли все 9 стран-участниц ЕЭС. ЕВС основывалась на коллективной денежной единице и механизме свободного плавания. Как и в рамках “валютной змеи”, участвующие страны имели право официально пересматривать курс своей валюты. Вместе с тем ЕВС предусматривала ряд новшеств:
· механизм совместного плавания и коллективная единица были впервые увязаны в одну систему.

· Появилась Европейская валютная единица – ЭКЮ. Курс ЭКЮ определялся на основе корзины и был постоянным. Пересмотр корзины допускался раз в несколько лет.

· Значительно расширились возможности для проведения валютных интервенций

С 1 января 1999 вступила в силу новая ЕВС – ЕВРО, которая стала главным инструментом валютной интеграции для стран ЕС, оставшихся за пределами валютного союза.

V. 1989 – доклад Делора:
· Полностью либерализовать движение капиталов внутри ЕС;
· Объединить финансовые рынки государств-членов;
· Достичь полной и необратимой конвертируемости национальных валют;
· Жестко зафиксировать обменные курсы;
· Свести к нулю существующие пределы колебаний, а затем

· заменить национальные денежные единицы на единую европейскую валюту.

Строительство ЭВС рассчитано на 3 этапа. Их сроки были оговорены Маастрихтским договором.

1. 1 июля 1990 – 31 декабря 1993.

· завершено формирование единого внутреннего рынка;
· разработаны меры, направленные на сближение некоторых макроэкономических показателей стран-членов;
· проведена либерализация движения капиталов внутри ЕС.

2. 1 января 1994 – 31 декабря 1998.

      Рассчитан на подготовку институциональной, административной и юридической базы

3. 1 января 1999 – 30 июня 2002. 

Цель – введение единой европейской валюты – евро, которая постепенно заменит национальные денежные знаки.

20. Организационная структура ЕС. Эволюция значения его основных органов за период после подписания Римского договора.

Институты ЕС формируются двумя способами: одни состоят из лиц, действующих в качестве официальных представителей государств-членов; ддругие – из лиц, предлагаемых национальными правительствами, но полностью независимых в выполнении своих обязанностей.

В настоящее время главными органами управления ЕС являются:
· Европейский совет;
· Совет ЕС;
· Комиссия ЕС;
· Европейский Парламент;
· Суд ЕС.

Европейский совет – директивный орган ЕС, собирающийся на периодические заседания (не реже двух раз в год) в составе глав государств и правительств стран-членов ЕС и председателя Комиссии ЕС. Начал регулярно собираться с 1974г., с принятием ЕЕА в 1986г. получил официальный статус и в настоящее время выступает как руководящий политический орган ЕС. Принимает решения по ключевым вопросам интеграции – прямые выборы в Европейский Парламент, принятие новых членов, создание европейской валютной системы, реформы ЕСП, отношения с 3-ми странами, - которые являются обязательными для исполнения всеми другими органами ЕС. Председателем  Совета является глава государства или правительства страны ЕС, который сменяется каждые 6 месяцев.

Совет ЕС (Совет Министров) – межправительственный орган ЕС. Заседания проводятся по мере необходимости и собираются, в зависимости от обсуждаемых вопросов, на уровне министров иностранных дел, финансов, экономики, с/х, транспорта и т.п. Наибольшим количеством голосов в Совете ЕС обладают ФРГ, Франция, Италия и Великобритания. Решения принимаются квалифицированным большинством голосов (создание единого рынка, технологическая, региональная и социальная политика). Решения по отдельным политически чувствительным вопросам (налогообложение) требует консенсуса.

Комиссия ЕС – надгосударственный исполнительный орган ЕС. Состоит из членов, назначенных правительствами стран ЕС в личном качестве на 5-летний срок. Члены Комиссии не могут получать каких-либо инструкций от своих правительств и обязаны действовать в интересах сообщества в целом. Каждый из них отвечает за определенную сферу деятельности ЕС. Председатель Комиссии назначается по договоренности между правительствами стран ЕС и по согласованию с Европейским парламентом на 5 лет. Комиссия управляет повседневной деятельностью ЕС, готовит предложения на рассмотрение Совета ЕС, осуществляет контроль за выполнением решений Совета национальными правительствами. Комиссия осуществляет все сношения от лица ЕС с 3-ми странами, следит за осуществлением единой политики ЕС в отдельных отраслях, прежде всего в сфере торговли с 3-ми странами. Местопребывание Комиссии – Брюссель.

Европейский парламент – представительный и консультативный орган ЕС. С момента образования ЕС в 1957г. до 1979г. депутаты делегировались в состав Европарламента национальными парламентами. С 1979г. депутаты избираются прямым голосованием от каждой страны ЕС сроком на 5 лет. Количество депутатов от каждой страны зависит от удельного веса экономики каждой из стран. Во время работы парламента депутаты объединяются в политические, а не в страновые фракции. Секретариат парламента находится в Люксембурге, сессии проходят в Страсбурге, комитеты заседают в Брюсселе. Парламент принимает решения совместно с Европейским советом по вопросам внутреннего рынка, бюджета ЕС, принятия новых членов, заключения соглашений с развивающимися странами и сотрудничестве со странами с переходной экономикой. Имеет право выносить вотум недоверия Комиссии ЕС, накладывать вето на постановления в определенных областях.

Суд ЕС – верховная судебная инстанция ЕС, состоящая из 13 судей, назначенных на 6 лет по взаимному соглашению между правительствами стран ЕС. Суд наблюдает за единообразием применения правовых документов ЕС, определяет соответствие законодательству правовых актов Комиссии и Совета и выносит решения по вопросам применения законодательных норм ЕС, если такие вопросы передаются на его рассмотрение национальными судами стран ЕС. Любая страна ЕС и Комиссия ЕС имеют право возбудить дело в Суде, если они считают, что какая-либо другая страна не выполняет условия договоров ЕС. Суд также рассматривает обращения физических и юридических лиц, которые полагают, что законодательные акты ЕС нанесли им ущерб.

21. Основные этапы расширения ЕС. Перспективы дальнейшего расширения состава участников.

I. ЕС-6.

1957г. – Римский договор.

Франция 

ФРГ

Италия

Бельгия

Люксембург

Голландия 

Кол-во

стран
территория
население
ВНП
Душевой ВНП (по ЕС в целом)
ВПН

(ЕС-6=100%)

6-9
+31
+32
+29
-3
97

9-12
+48
+22
+15
-6
91

12-15
+43
+11
+8
-3
89

15-26
+34
+29
+5
-16
75

* в %.

II. ЕС – 10: 1979г.- Греция.

III. ЕС – 12: 1986г. - Испания, Португалия.
IV. ЕС – 15: 1.01.95. – Австрия, Швеция, Финляндия.

Со вступлением новых стран в ЕС промышленный товарооборот внутри стран Союза изменился незначительно, поскольку перерабатывающая промышленность уже с 1977г. имела беспошлинный доступ на рынок ЕС в рамках соглашения о свободной торговле между ЕС и ЕАСТ. Вступление в ЕС дало, прежде всего, упрощение административных процедур.

Средне- и долгосрочные эффекты от вступления для новых членов и для ЕС в целом практически равнозначны.

Новые члены получают надёжные долгосрочные перспективы участия в Европейском экономическом пространстве, что будет положительно воздействовать на их экономику, хотя ожидаемое увеличение экспорта, инвестиционной деятельности, роста и занятости не произойдет само по себе.

Сегодня на присоединение к ЕС претендуют:

Болгария, Венгрия, Румыния, Чехия, Кипр, Латвия, Литва, Словакия, Словения, Эстония, Польша.    

Критерии приёма:
· Стабильность функционирования национальных институтов, обеспечивающих демократию, верховенство закона, права человека и защиту национальных меньшинств;
· Наличие сложившейся и функционирующей рыночной экономики;
· Способность конкурировать и выдерживать давление рыночных сил на внутреннем рынке ЕС;
· Готовность принять на себя в полном объёме обязательства, связанные с членством в ЕС.

По оценкам КЕС из всех вышеперечисленных стран таким критериям пока ни одно из них не соответствует полностью. Поэтому сам процесс присоединения совмещается с интенсивной подготовкой новобранцев. Для каждой из этих стран Совет ЕС разработал индивидуальные “стратегии присоединения” с выделением приоритетов, конкретных действий и сроков их осуществления, в т.ч. в сфере формирования рыночной экономики, демократического правопорядка, совершенствования органов управления, борьбы с преступностью, региональной политики, политики в ряде ключевых отраслей хозяйства.

По степени относительной готовности к членству указанные государства на базе тех же оценок КЕС делятся на 2 группы:
1) Начавшие непосредственные индивидуальные переговоры о присоединении с 30 марта 1998г.                    Это  Венгрия, Польша, Словения, Чехия, Эстония.

2) Остальные, “дозревающие” до этой стадии под наблюдением специальной Европейской конференции.

 Подготовка стран-кандидатов к вступлению может частично финансироваться из средств ЕС, но лишь при условии аккуратного выполнения ими всех предвступительных обязательств.

С учетом данного сценария ожидается, что фактическое расширение ЕС за счет отдельных, наиболее подготовленных стран-претендентов может начаться примерно к 2003-2004 г.

Очевидной проблемой для З.Европы является то, что его экономические выгоды от расширения пока потенциальны, а  сам прирост ресурсов сводится к земельным и людским. Имея 100млн. жителей страны-претенденты увеличат ВНП ЕС всего на 5%. Это, во-первых, гораздо меньше, чем при любом из предыдущих расширений, а во-вторых, заметно снижает показатели развития по ЕС в целом. Наконец, практически все они находились в последние годы в состоянии экономического кризиса.

В наименьшей степени эти страны готовы присоединиться к валютному союзу ЕС и единой валюте евро, что потребовало бы от них на порядок большей стабильности государственных финансов. Поэтому в расширяющемся ЕС неизбежно размежевание на внутреннее ядро государств, перешедших к новой валюте, и обширную и нестабильную валютно0финансовую периферию. Это, в свою очередь, лишает завершенности и сам внутренний рынок Сообщества. У идеологов европейской интеграции есть серьёзные опасения, что экспансия ЕС вширь будет происходить за счет и во вред развитию вглубь.

Столь же очевидно и то, что страны-претенденты не в силах самостоятельно преодолеть в обозримом будущем своё отставание ни в развитии, ни в зрелости рынков и структуре хозяйства. ЕС долго ещё будет иметь дело с государствами клиентского типа, активно претендующими на  регулярное предоставление в их пользу ресурсов ЕС. 

Потому ещё до начала расширения в ЕС решено завершить радикальную реформу бюджетной, региональной и аграрной политики, заметно снизив связанные с ними бюджетные трансферты. Наконец, потолок бюджета ЕС для гарантий от его расширительного раздувания обозначен на период до2006г. на уровне 27% совокупного ВПН ЕС, а вся возможная помощь странам-претендентам – не более 4% ВНП каждой из них.

С политической точки зрения за расширением стоит открытое стремление к переделу бесхозного наследства, оставшегося от соц.лагеря. вместе с тем внутри ЕС есть своя оппозиция расширению.

22. Амстердамский пакт.
20 марта 1996г. в Турине (Италия) открылась Межправительственная конференция, которая, продлившись с перерывами более года, завершилась двумя заседаниями Европейского совета в Амстердаме – 16-17 июня и 2 октября 1997г. Целью МПК был пересмотр тех положений Маастрихтского договора, которые не соответствовали его целям.

Итоги МПК и двух саммитов были оценены как скромные, но вполне достаточные, чтобы продвигаться вперед. Была утверждена новая редакция Договора о Европейском Союзе, который именовался теперь Амстердамским. В него внесен ряд положений, предусматривающих:
· Осуществление  в течение 5-летнего периода ряда мер, обеспечивающих свободное передвижение граждан государств-членов в рамках ЕС;
· Обязательство государств-членов соблюдать принципы демократии, прав человека и приоритетности законности;
· Активизацию социальной политики ЕС;
· Расширение межправительственного сотрудничества в области борьбы с преступностью, терроризмом, контрабандой, расизмом;
· Повышение роли Европарламента в развитии законодательства ЕС.

Помимо подписания Договора о ЕС, на Амстердамских саммитах были приняты другие важные решения: подтверждена ранее установленная дата создания ЭВС – 1 января 1999 г., подписан Пакт стабильности и роста и принята резолюция о росте и занятости.

23.Отношения ЕС с развивающимися странами. Ломейские конвенции.

Страны З.Европы, в большинстве своём бывшие метрополии обширных колониальных владений, уделяют особое внимание отношениям с развивающимися странами. Они стремятся сохранить и углубить своё присутствие в развивающемся мире. Этой цели служит курс на установление системы особых отношений с развивающимися странами. В частности, развивающиеся страны пользуются значительными таможенными преференциями при поставках с/х товаров в ЕС. 

Отношения ЕС со странами Африки, Карибского моря и Тихоокеанского региона (АКТ) в значительной степени определяются стратегическими направлениями политики развития, основы которого были разработаны западноевропейскими странами в период создания ЕЭС.

Римский договор 1957г. предусматривал возможность ассоциации государств-членов ЕС с исторически связанными с ними странами и территориями, расположенными вне Европы (в основном – бывшие европейские колонии на африканском континенте).

Полномасштабные переговоры с ними, начатые в декабре 1961, завершились подписанием самого широкого из когда-либо подписанных соглашений об ассоциированных связях Европы и Африки – Яудской конвенции.(20 июля 1963). Конвенция, срок действия которой был определён в 5 лет, связала ЕЭС с 18 странами Африки. Они получили возможность пользоваться преимуществами торговой, технической и финансовой кооперации с Сообществом. Очень скоро их примеру последовали некоторые другие восточно-африканские страны, заявившие о своем желании присоединиться к Конвенции. 

В 1975г. в г. Ломе (Того) была подписана I Ломейская конвенция, ставшая новым этапом в развитии отношений ЕС – АКТ. Её участниками стали 9 ПРС, входивших тогда в ЕС, и 46 стран АКТ. С одной стороны, конвенция была призвана обеспечить регулярное снабжение европейских рынков сырьём, а также сохранить привилегированное положение производителей ЕС на рынках развивающихся государств; с другой – она предоставляла странам АКТ РНБ  в торговле, вводила в действие систему тарифных преференций, облегчающих этим странам доступ к европейским рынкам и фондам, которые должны были способствовать стабилизации цен в с/х секторе экономики.

31 октября 1979г. была заключена II Ломейская конвенция, вступившая в силу с 1 января ’81. Она не только возобновляла договоры, заключенные в рамках I Конвенции, но и предусматривала значительные новации и дополнительные положения, касающиеся сотрудничества в горнорудной промышленности, энергетике, рыболовстве и законодательстве о труде. Число стран АКТ, примкнувших к Ломейской конвенции, увеличилось до 56.

III Ломейская конвенция, подписанная 8 октября ’84, подтвердила привлекательность данной модели сотрудничества с З.Европой для большинства стран АКТ. Ломе-III была подписана 10 государствами-членами ЕС и 65 партнёрами в АКТ. Был значительно, на 60%, увеличен размер финансовой помощи этой группе стран.

В декабре ‘89г. Сообщество и 69 стран АКТ подписали IV Ломейскую конвенцию, рассчитанную на период до февраля 2000г.

Ломейские конвенции представляют собой систему наиболее масштабных соглашений между развитыми индустриальными странами Севера и странами Юга, испытывающими значительные экономические и социальные трудности. 

Основными инструментами сотрудничества являются:
· соглашения о таможенных тарифах, 

· система стабилизации экспортных доходов,

·  механизмы консультаций по вопросам внешнего долга, прав человека и защиты окружающей среды.

 Система торговых преференций предусматривает свободный доступ товаров, произведённых в странах АКТ, на рынки ЕС по ценам, установленным для европейских производителей, без соблюдения принципа взаимности. Это значит, что страны АКТ имеют право облагать налогами импорт ЕС, причем эти меры не рассматриваются как дискриминационные по отношению к другим индустриальным странам.

Одним из наиболее важных инструментов, предусмотренных Ломейскими конвенциями, является система стабилизационных экспортных доходов развивающихся стран, входящих в группу АКТ – Стабэкс. Она применяется к 48 наименованиям экспортируемого ими с/х сырья и гарантирует им компенсацию в случае падения цен и доходов. Действие аналогичного стабилизационного фонда – Сисмин – распространяется на экспорт важнейшей горнодобывающей продукции из стран АКТ.

Основные ориентиры, определяющие отношения ЕС – АКТ после истечения срока IV Ломейской конвенции, были одобрены Европейской комиссией в конце января 1998. Эти рекомендации касаются лишь рамочного соглашения, которое объединит 21 страну АКТ и 15 стран ЕС после 29 февраля 2000г. предметом дальнейших соглашений станут соглашения об экономическом партнёрстве с субрегионами, призванные в течение 20-25 лет привести к созданию 3 ЗСТ  - в Африке и бассейнах Карибского моря и Тихого океана.

Следующее место по степени развития отношений занимают страны Средиземноморья. В ‘70-е гг. на основе единого подхода были заключены соглашения широкого характера с Израилем, Тунисом, Алжиром, Египтом, Иорданией, Сирией и Ливаном. Эти соглашения включали положения о: 

· ЗСТ, 

· преференциальном режиме торговли для с/х продукции, 

· промышленном и техническом сотрудничестве,

·  финансовой помощи.

В последние годы произошло расширение регионального сотрудничества, распространившегося на Латинскую Америку и Ю-В.Азию.

Латинская Америка:
I. рамочные соглашения о торгово-экономическом сотрудничестве (‘90-е): 

· регламентируются параметры торгово-экономических связей

· предусмотрено постепенное создание ЗСТ.

· система преференций, введённая в ’71.

II. отношения с субрегиональными объединениями континента:
· Андское сообщество (1.10.92 – 31.12.96 – Андский общий рынок) – эк. группировка в  составе Боливии, Венесуэлы, Колумбии, Перу;
· МЕРКОСУР (общий рынок стран Южного конуса, создан 26.03.91): Бразилия, Аргентина, Парагвай, Уругвай;
· “группа Сан-Хосе”: Белиз (от стран Карибского общего рынка), Гватемалы, Гондураса, Коста-Рики, Никарагуа, Панамы;
· “группа Рио” (дек.'86).

отношения с развивающимися странами Азии менее упорядочены, чем с группой АКТ, как правило, это двусторонние соглашения о торговом и экономическом сотрудничестве и помощи развитию. Они не предусматривают таких льгот, какие предоставлены странам АКТ. Тем не менее эти государства могут пользоваться режимом системы общих преференций ЕС и получать спорадически финансовую помощь за счет бюджета ЕС, в котором имеется статья расходов на помощь развитию.

Страны ЕС выделяют на помощь развивающимися странам 0,42-0,49% их совокупного ВВП.

24. условия создания и отличительные особенности НАФТА.
Критерии интеграции:

· Взаимный характер зависимости

· Стабильность экономических и политических связей

· Рост степени сращивания национальных экономических характеристик.

Цель любой интеграции – ликвидация любой дискриминации  в отношении между экономиками.

Янв.1994 – создание НАФТА

Члены: КАНАДА, США, МЕКСИКА.

Предпосылки:

· Географическая близость стран

· Рост зависимости стран друг от друга

                                                          -торговля товарами и услугами

Зависимость между странами        -миграция капитала

                                                          -на рынке рабочей силы. 

США – Канада:

· Двусторонняя торговля на 50% больше, чем с Японией. После WWII товарооборот вырос в 30 раз.

Канада: 75-80% экспорта – в США (20% ВВП Канады)

       Товарная структура: а) экспорта: -а/м запчасти                    – 34%

        (общие с США)                             -нефть и нефтепродукты – 6,5%

                                                                -с/х продукция                  –  до 10%

                                           б) импорта: -а/м и запчасти                  – 26%

                                                                -электрон.пром-ть            – 12%

       Экспорт – 3,6% мирового экспорта (8-е место) = 135млрд.$

       Импорт  – 3,4%  -------------------------------------- = 130млрд.$

США:      1) 19% экспорта США – в Канаду (1%ВВП США, 15%ВВП Канады)

                  2) 19% импорта США – из Канады

       Товарная структура: а) экспорта: -с/х продукция                                       – 9,2%

        (общие с Канадой)                        -пром. мат-лы, предметы снабжения  – 32%

                                                                -а/м                                                          – 9,2%

б) импорта: -нефть и н/пр.                                          – 9,6%

                                                                -пром.мат-лы и предметы снабжения  – 15%

                                                                -готовые изделия (кроме а/м)               – 22,5%

                                                                -а/м                                                          – 16%

         Экспорт – 12,1% мирового экспорта

         Импорт  – 14% мирового импорта (1-е место)

Главная роль во взаимной торговле – готовая продукция.

· Миграция капитала:

· США вкладывает в Канаду столько, сколько в 12 (из 15-ти) стран ЕС.

· Наибольшая доля – прямые инвестиции

· 2/3 промышленных предприятий Канады – в собственности ТНК США.

· Происходит вплетение филиалов США в канадскую промышленную структуру

· 3/5 крупных американских компаний – дочерние компании в Канаде

“–“ : текущий дефицит Канады в торговле с США

“+” : передача технологий.

· Особенности рынка рабочей силы:

· в интеграцию включается высококвалифицированный персонал

· зависимость США от Канады: 1) Канада – значительный рынок для товаров США

                                                           2) у Канады – огромные минеральные ресурсы (асбест, Pb, Ni, Au, Zn, Vm,         

                                                               соль, природный газ, нефть).

США – Мексика.

Мексика: ‘30-50гг. - низкий уровень урбанизации и грамотности, для преодоления чего проводилась национализация, политизация экономики, милитаризм, антиамериканизм, стратегия опоры на собственные силы (но американский капитал просачивался). 

                 ‘50-70гг. – национализация иностранной собственности, рост доли протекционизма, отток инвесторов, единственное, что привлекало – нефть. Происходил рост задолженности (до 70% ВВП), вследствие чего

                 ‘82г. – экономический кризис: падение темпов эк. роста до 1,2% с 6,4% (70-е), рост задолженности (до 70% ВВП к ‘87г.)

                 Затем – децентрализация управления промышленностью, отмена ограничений на участие иностранных капиталов в мексиканских компаниях, реформы в с/х, либеральная финансовая система и приватизация, вследствие чего – падения темпов инфляции с 52% (’88) до 9%(‘93), приток ин. капиталов (24-25 млрд.$ в год). Американские капвложения выросли в 1988 на 15%, в 89 – па 24,3%, в 90 – на 32,2%, в 91 – на31,9%.

Открытие Мексики в сторону США:
· 60-е гг. – приграничная хозяйственная зона по переработке поступающего с севера сырья на базе дешевого труда мексиканцев – т.н. “экономика макиладора”;
· 80-е гг. – 2/3 мексиканской внешней торговли – на долю США;
· 2-я ½ ‘80-х – рост двусторонней торговли в 2,7 р.

· 65% ПЗИ Мексики – на долю США.

Зависимость рынков обеих стран (М, К) неравнозначна.

Отличительные особенности НАФТА.

· Асимметричность экономической взаимозависимости  вследствие доминирующего положения США, слабого интеграционного взаимодействия Канады и Мексики (взаимный товарооборот – миним.), отрицательной реакции Канады на присоединение Мексики;
· Разный уровень развития: Канада лишь приблизилась по развитию к США, Мексика – хоть и рост темпов развития, но разница слишком велика;
· Интеграционные процессы – без создания специальных политических институтов.

25. Основные положения Североамериканского соглашения о создании ЗСТ.

Образцом для выработки 3-хсторонней договоренности (1991,92,93,94) послужил договор 1989г. о свободной торговле между Канадой и США. Соглашение представляет собой пространный, детальный (около 500страниц, но в некоторых источниках 1000) документ, подробно регламентирующий многие аспекты экономических отношений между 3-мя соседними странами.

Ключевые элементы соглашения:
1. ликвидация всех таможенных пошлин к 2010г., 

· в частности: за 15 лет планируется ликвидировать таможенные тарифы с Мексикой (ср. тариф и Мексики – 10%, что в 2р. больше, чем у США). Особенно быстро планируется снизить тарифы в обрабатывающей промышленности и продовольствии – к 2003г. В чувствительных отраслях (с/х, энергоресурсы –медленней)

· открытие а/м рынка Мексики и крупнейших а/м компаний США (Ford, GM, Chrysler) успешно действуют в Мексике. Снижение тарифов на продукцию а/м строения также будет способствовать развитию канадской провинции Онтарио, которая тесно увязана с экспортом комплектующих. Т.о., тарифы на ввоз а/м были снижены в 2 раза (причем применено правило происхождения а/м: тариф снижается на а/м 62,5% которого произведено в Северной Америке. 

· НАФТА открывает мексиканский рынок телекоммуникаций, который оценивается в 6млрд.$.

2. поэтапное упразднение значительного числа нетарифных барьеров в торговле товарами и услугами

3. смягчение режима для североамериканских капвложений в Мексике. Мексика должна смягчить ограничения доли акционерных капиталов США и Канады в компаниях Мексики. 1993г. – максим. 49% ин. капитала, с 2001г. – максим. – 51%, с 2004г. – до 100%. Однако, иностранцам пока запрещено вкладывать капиталы в добычи переработку энергоносителей, транспортную инфраструктуру.

4.   либерализация условий для деятельности американских и канадских банков на финансовом рынке Мексики. Планируется отмена ограничения на участие иностранного капитала в банках Мексики + разрешается создавать дочерние компании. К 2004г. – устранение всех лимитов.

5.   урегулирование вопроса, связанного с правами интеллектуальной собственности (планируется более высокий уровень защиты в соответствии с Уругвайским раундом ГАТТ).

6. создание трехсторонней арбитражной комиссии

7. Канада обязалась не вводить в случае кризиса мер против американских потребителей канадской нефти

8. Сохранение самобытности и культуры Канады (вследствие ее гос. и полит. устройства)

распространяясь практически на все отрасли все отрасли экономики стран-участниц, договоренность о НАФТА представляет собой самое всеохватывающе соглашение о свободной торговле в мире. Будучи рамочным, соглашение открывает широкие возможности для присоединения других стран, в первую очередь, Латинской Америки.

В договоренности существует множество изъятий, как-то:
· запрет Мексики на капвложения в нефтедобычу и переработку

· неприсоединение Канады к соглашению об охране окружающей среды в полной степени (не признается юрисдикция арбитражной группы, признаются только санкции канадского суда)

26. Формирование правовой основы североамериканской интеграции.

1. План Эббота (кан. мин-р финансов) – стимулирование инвестиций США в экономику Канады – 1947

2. 1959 – соглашение о взаимном военном производстве (США и Канада) – первая отрасль, согласившаяся на внедрение американской технологии в канадское производство.

3. 1965 – соглашение о либерализации торговли продукцией а/м строения (имело эффект и на другие отрасли)

4. 70-е гг. – рост инвестиций

5. 1988(89) – американо-канадское соглашение о свободной торговле, вступившее в силу с января 1989г., предусматривавшее отмену тарифных и многих нетарифных ограничений в течение 10 лет, либерализацию движения трансграничных инвестиций кроме стратегических отраслей (энергетика, транспорт, культура)

27. Экономический эффект НАФТА.

Итоги:

1. снижение таможенных пошлин

2. дано точное определение страны происхождения товара

3. новые правила возврата пошлин (экспорт в 3-и страны)

4. добавлена глава по правам на интеллектуальную собственность

результаты противоречивы: прирост экспорта не был  сбалансированным (сначала сильно рос, потом падал, потом опять рос).

Объём торговли в НАФТА за первые ½ года деятельности:

· экспорт из США в Мексику - +16,7%, из США в Канаду - +9,6% 

· импорт из Мексики в США - +20,3%, из Канады в США - +10,2%.

· За 1994г. двусторонняя торговля США с Мексикой выросла на 23% до 100млрд.$.

США: отрицательное сальдо с Мексикой. Существенный фактор несбалансированности – экономический спад в Мексике.

По некоторым оценкам именно активизация торговли с Канадой и Мексикой позволила США быстро выйти из кризиса начала ‘90-х без особых последствий, хотя, как предполагалось, этот кризис мог бы быть сравнен с Великой депрессией.

Оценка итогов НАФТА профессором экономики Массачусетского университета.

1. НАФТА не влияет на занятость в США, 

2. не наносит урона экологии,, а наоборот

3. не способствует росту реальных доходов 

4. в некоторой степени снижает з/пл неквалифицированных рабочих

5. создание НАФТА – скорее вопрос внешней, а не экономической политики

Мексика: 

1. Рост объёма торговли с США, в особенности импорта а/м, п/ф.

2. рост инвестиций в мексиканскую экономику

3. рост миграции рабочей силы

4..закрепление курса на либеральные экономические преобразования

5. повышение эффективности экономики

6. обеспечение доступа к новым технологиям

Канада: 

1. Рост и без того тесной привязки к рынку США (80% экспорта, 65% импорта, 40%промышленного производства.)

2. положительное сальдо торгового баланса с США

3. возрождение конкурентоспособности канадских товаров (в сфере производства и услуг – торговля и инфрастуктура)

4. рост торговли с Мексикой (в первый же год – на 30%)

5. выгоды в области оказания услуг и телекоммуникаций

6. подъём особенно ощутим в транспортном машиностроении, строй.материалах, ЭВМ, нефтяной и газовой отрасли.

Отрицательные последствия:

1. опасения по поводу деиндустриализации экономики

2. усиление профсоюзной борьбы против эрозии социальной системы  и культурной экспансии

3. это новое испытание федеративности Канады – её индивидуального государственного устройства.

Показатели 1994г.:

· прирост ВВП – 4,2% (больше, чем у всех ведущих индустриальных стран)

· рост занятости- 1,7% (США – 2,1%)

· рост реальных доходов – 2% (США – 1,7%)

· индекс цен – 0,4% (США – 2,6%)

Однако следует учесть, что 1994г. предшествовал сложный для канадской экономики период, когда безработица достигала 11,3%.

Итоги: 

· договор выполняет свою роль в создании единого рынка,

·  рост торговли сопровождается ростом инвестиций, 

· происходит выздоровление экономики США и Канады

28. Проблемы углубления и расширения НАФТА.
НАФТА более открыта, чем ЕС. Основная направленность расширения блока – Латинская Америка, однако, здесь проблемой стало появление другой региональной организации закрытого характера – МЕРКОСУР, т.к. члены блока (МЕРКОСУР) не могут входить в другие торговые союзы.

Расширение НАФТА:
1. Присоединение Аргентины. Канада против, т.к. Аргентина обладает огромным потенциалом экспорта с/х продукции и была бы конкурентом Канады в торговле внутри блока.

2. Присоединение Чили. Канада – наиболее активный сторонник присоединения (бум канадских инвестиций в Чили). Важно также то, что Чили – одновременно и латиноамериканская и тихоокеанская страна – АТР, а у Канады большие планы по торговле в этом регионе

3. Потенциальные члены: Венесуэла (из-за нефти) и Колумбия. 

4. Помимо южного направления расширения НАФТА есть идея западного.

Страны НАФТА понимают, что Латинская Америка и страны АТР становятся в ‘90-егг. Очагами экономического роста и через НАФТА эти страны могут подключиться к “мотору” этого роста.

Канада, как и Мексика, не заинтересована в развитии интеграции вглубь, т.е. в создании на базе НАФТА группировки наднационального типа с неизбежной передачей ряда суверенных функций и атрибутов своей государственности её органам, т.к. в условиях недвусмысленной гегемонии США в НАФТА всякая подобная структура будет выполнять роль проводника американского влияния. И это побуждает Канаду и Мексику нацелиться на интеграцию вширь, т.к. чем больше в блоке будет участников, тем меньше будет возможность создать наднациональную структуру. 

29. Место АТР в мировом хоз-ве. Интегрирующие и дезинтегрирующие факторы в регионе.

АТР – 1) С-В Азия : Япония, Корея, КНДР, Монголия, Китай, Тайвань, Российский Дальний Восток.

2) Субрегионы: Ю-В Азия, Сингапур, Малайзия, Индонезия.

3) Юг Тихого океана: Филиппины, Австралия, Новая Зеландия. 

4) Иногда в этот регион включают США.

АТР – 3-й центр региональной экономической интеграции (после  Европы и Сев. Америки.)

Роль АТР в совр. хоз-ве: 56% мир. ВВП, 40% мир. торговли, 5% мир. пром. пр-ва.

                                                  включая Японию и США

С сер. 80-х гг. растёт влияние интегрирующих факторов, таких как:

· Динамика эк. роста (в 80-х)

· Расширение внутрирегиональной торговли: 28% (‘75) до 45% (‘95). Торговля  в рамках АКЭС – 68.5%.

· Расширение внутрирегиональных капиталовложений: 39% (’85) до 60% (’96).

· Расширение региональных потоков финансовой помощи: в 90-е США предоставляла ежегодно фин. помощь в размере 1,2млрд.$, Япония – 4млрд.$.

· Развитие горизонтального разделения труда в АТР и, прежде всего, в В.Азии (С-В +Ю-В), что привело к расширению внутренней торговли за счет падения доли США.

Дезинтегрирующие факторы:

· Разный уровень экономического развития (прим. 20 лет)

· Большая дифференциация в социально-культурных и политических областях

· Географическая удалённость стран друг от друга (до 5-7 тыс. миль)

· Противоречия между странами по вопросу экономической интеграции

· Исторически страны АТР были ориентированы на экономическое сотрудничество со странами, расположенными вне региона (ЗЕ, США)

· Высокие взаимные таможенные барьеры и другие торговые ограничения.

· Принадлежность к разным валютным зонам.

· Отсутствие какого-либо валютно-монетарного соглашения об обслуживании внутрирегиональных расчетов.

· Низкий уровень институционализации

· До 70-х – слабая взаимодополняемость экономических и внешнеторговых структур, медленное развитие обмена новыми технологиями, готовыми промышленными изделиями, полуфабрикатами, услугами и т.п.

Специфика экономической интеграции в АТР:
· В течение нескольких десятилетий основой была субрегиональная интеграция (из-за разрыва в развитии)

· На региональном уровне преобладала “фактическая” интеграция (м.б. межгосударственная и “фактическая” интеграция (soft), т.е. интеграция на частнопредпринимательском уровне, а не на государственном), которая и подтолкнула в сер.90-х к межгосударственной интеграции.

30. Основные этапы развития экономической интеграции в АТР.

Особенности интеграции в АТР:
1)т степень экономической интеграции стран, входящих в АТЭС, значительно выше в традиционной сфере экономических связей – внешней торговле, чем в областях международного переплетения долгосрочных вложений функционирующего капитала.

2) Усилившаяся активность японских инвестиций создает эффект мультипликатора и сопровождается возникновением новейших технологических отраслей в странах региона. Она вызывает рост внешнеторговых потоков особенно внутрирегиональной торговли готовыми промышленными изделиями 

3) Что касается переплетений прямых и портфельных инвестиций , то развивающиеся страны АТР больше связаны с японскими партнерами, чем друг с другом 

4) Либерализация миграции капитала как и встречной торговли не продвинулось настолько, чтобы в развивающихся странах АТР возникли взаимные интеграционные комплексы. Лишь Япония, США, Австралия, отчасти КНР и Сингапур способны играть ведущую роль в интеграционных процессах.  

32. экономическая интеграция на региональном уровне. APEC (АТЭС).

1989 – создание форума (организации) Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества

первоначально 12 государств: США             Республика Корея

                                                    Канада          Тайланд

                                                    Австралия    Филиппины

                                                    Н.Зеландия   Малайзия

                                                    Япония          Индонезия

                                                    Сингапур       Бруней

                                       1991: + КНР, Гонконг, Тайвань, Мексика, Папуа- Новая Гвинея, Чили

                                       1998: + Россия, Перу, Вьетнам.

                                       Итого: 21 страна.

Форум АТЭС – региональная экономическая организация.

Её цели:
1. Содействие экономическому росту стран-участников

2. Создание открытой многосторонней торговой системы

3. Сокращение барьеров в рамках торговли товарами, услугами, движения инвестиций между странами в соответствии с нормами ГАТТ/ВТО

Один из принципов деятельности форума – принцип открытого регионализма.

 1993  –  впервые упоминается о необходимости формирования сообщества в рамках форума.

 1994 – на саммите в Индонезии принимается решение о возможности формирования ЗСТ товарами и движения инвестиций не позднее 2010 для ПРС и 2020 для РС.

 1995 – принимается программа действий (в г.Осака, Япония)

 1997 – начальная дата формирования ЗСТ. К товарам и инвестициям были добавлены услуги.

             Были определены 3 основных направления либерализации:
1. Снижение ставок пошлин

2. Гармонизация национальных промышленных стандартов

3. Постепенная ликвидация ограничений во взаимной торговле услугами.

 1996 – принятие Манильской программы действий:
1. Индивидуальные планы действий для каждой страны в отдельности

2. Коллективный план действий

а)  к 2000г. внедрить компьютерную систему таможенного учета

б)  к 2000г. ликвидировать пошлины во взаимной торговле продукцией отраслей высокой технологии

в) ввести принцип взаимного признания  национальных промышленных стандартов и осуществить их             гармонизацию в соответствии с международными.

г)  упрощение визового режима для предпринимателей.

д) обеспечение большей информатированности при проведении правительственных закупок  или заказов.

е)  укрепление прав защиты интеллектуальной собственности и переход к принципу контроля на границе к 2000г.

                                                 56%совокупного мирового ВВП

 на АТЭС приходится:           50% мировой торговли

                                                 50% ПЗИ

34. Параметры факторов.

Факторы производства – компоненты необходимые для деятельности фирм в любой отрасли (рабочая сила, с/х угодья, природные ресурсы, капитал и инфрастуктура. Согласно традиционной теории торговли разные страны наделены различными количествами факторов, страна экспортирует товары, при производстве которых интенсивно используются факторы имеющиеся в стране в сравнительно большом количестве. Важен не столько запас факторов на данный момент, сколько скорость, с которой они создаются, совершенствуются  и приспосабливаются к нуждам отраслей. Наличие некоторых факторов в большом количестве может не усилить, а наоборот подорвать конкурентное преимущество, И наоборот: нехватка некоторых факторов часто влияет на стратегию и побуждает к обновлению таким образом, что приводит к долговременному конкурентному преимуществу.

Группы факторов:
1) Людские ресурсы (количество квалификация и стоимость рабочей силы)

2) Физические ресурсы (количество, качество, доступность и стоимость земли воды  леса и т.д.)

3) Ресурс знаний (Сумма научной технической и рыночной информации, влияющей на товары и услуги)

4) Денежные ресурсы (количество и стоимость капитала, который может быть пущен на финансирование промышленности).

5) Инфраструктура (тип, качество имеющейся инфраструктуры и плата за пользование ею, влияющие на характер конкуренции)

Набор применяемых факторов (факторные пропорции) в разных отраслях существенно различается.

Фирмы достигают конкурентного преимущества, если имеют в распоряжении дешевые или уникально высококачественные факторы тех типов, которые важны при конкуренции в конкретной отрасли.

Получение конкурентного преимущества на основе факторов зависит от того, насколько эффективно они используются. Наличия факторов недостаточно, чтобы объяснить успех в конкуренции. Наличие факторов в стране перестает быть преимуществом, если эти факторы из страны уходят.

Типы факторов:
Принципы различия факторов:
1) Деление на основные и развитые. Основные – такие как природные ресурсы, климат, географическое положение, неквалифицированная и полуквалифицированная рабочая сила, дебетный капитал. Основные факторы достаются стране даром или же их создание не требует больших частных и государственных капиталовложений. Их значение снижается либо из-за сокращения потребности в них, либо из-за их возросшей доступности, или же потому, что глобальные фирмы свободно получают к ним доступ за счет перевода деятельности за рубеж или поиска сырья на международном рынке. Прибыль от основных факторов низка независимо от их размещения. Они сохраняют важность в добывающих отраслях и в отраслях, связанных с с/х, а также, где требования к технологии и навыкам рабочих невелики, а применяемая технология широко распространена (гражданское строительство).

Развитые – современная инфраструктура обмена информацией на цифровой основе, высокообразованные кадры, исследовательские отделы университетов. Для конкурентного преимущества наибольшее значение имеют развитые факторы, для того чтобы получить преимущество более высокого порядка (дифференциация продукции, патентованная технология).

2) Деление по степени специализации: общие и специализированные. Общие – сеть автодорог, дебетный капитал, персонал с высшим образованием – их можно применить в широком спектре отраслей. Специализированные -  персонал с узкой специализацией, инфраструктура специфических типов, базы данных в определенных областях и другие факторы, применяемые в ограниченном числе отраслей или в одной единственной. Специализированные факторы образуют более солидную и долговременную основу для конкурентного преимущества, чем общие. Для получения специализированных факторов требуется более целенаправленное частное и общественное финансирование, а также база в виде общих факторов. На конкурентное преимущество на базе основных/общих факторов – преимущество низкого порядка и к тому же часто неустойчивое. Ресурс фактора обесценивается как основа для долговременного преимущества, если его постоянно не совершенствовать и не делать более специализированным.

Механизм создания.

Те факторы, которые наиболее важны для достижения конкурентного преимущества более высокого порядка или более стойкого всегда искусственны. В число механизмов создания факторов входит государственные и частные учебные заведения, программы профессионально-технического обучения, государственные и частные исследовательские институты и организации, организации представляющие инфраструктуру. Растущие требования к факторам по всему миру приводят к тому, что разовых капвложений оказывается недостаточно для получения преимущества на базе факторов и требуется непрерывное финансирование с целью повышения качества факторов. Страны будут конкурентоспособными, если они имеют особые высококачественные механизмы для создания специализированных факторов.  

35. роль условий внутреннего спроса в системе детерминант м/н конкурентного преимущества государства.

Спрос на внутреннем рынке на товары или услуги, предлагаемые отдельной отраслью характеризуется, 3-мя чертами:
1. Структурой внутреннего спроса 

2. Объёмом и характером роста внутреннего спроса

3. Механизмами, с помощью которых предпочтения на внутреннем рынке передаются на зарубежные рынки 

Для конкурентного преимущества важнее не количественная, а качественная сторона спроса на внутреннем рынке.

I. Структура внутреннего спроса – соотношение и характер потребностей отечественных покупателей.

Структура спроса определяет то, как фирмы устанавливают эти потребности и реагируют на них. Страна получает к/пр в тех отраслях, где спрос на внутреннем рынке даёт местным фирмам представление о потребностях покупателей раньше и точнее, чем зарубежным конкурентам, или в случае введения новаций быстрее, чем у иностранных конкурентов под давлением внутреннего спроса. Для достижения национального к/пр важны 3 характеристики спроса на внутреннем рынке:
1. сегментная структура – деление спроса по сегментам внутреннего рынка или распределение спроса по разновидностям (так в выпуске гражданских самолётов существует несколько классов по размеру, грузоподъёмности). Фирмы могут получить к/пр в глобальных сегментах рынка, на которые приходилось значительная доля спроса на внутреннем рынке, но образуют довольно меньшую долю в других странах. Ныне признано, что размер сегментов рынка имеет значение для национального к/пр, если имеют место эффект масштаба или освоение нового товара. Особенно ценно наличие в стране больших сегментов, где требуются более сложные виды к/пр.

2. требовательные и разборчивые покупатели. Это ещё важнее, чем структура внутреннего рынка как таковая. Фирмы страны добиваются к/пр, если покупатели в этой стране очень разборчивы и предъявляют большие требования к товарам или услугам фирмы. Они вынуждают фирму повышать стандарты качества изготовления и обслуживания. Их роль могут играть не только конечные пользователи, но и каналы сбыта (посредники).

3. Предполагаемые потребности покупателей. Фирмы данной страны получают преимущество, если потребность в каком-либо товаре возникает в этой стране раньше, чем в других (яп. фирмы столкнулись с озабоченностью покупателей дороговизной эл/энергии и начали работать на снижение потребления эл/энергии товарами гораздо раньше других стран).

II. величина спроса и характер его роста.

Если покупатели в стране разборчивы и спрос позволяет увидеть не только внутренние, но и м/н потребности, величина спроса на внутреннем рынке и характер его роста могут усилить к/пр страны в какой-либо отрасли. Есть 2 мнения: - большой внутренний рынок – это преимущество, т.к. он даёт эффект масштаба;
· это недостаток, т.к. именно ограниченный внутренний спрос вынуждает фирму экспортировать и тем самым даёт к/пр в глобальных отраслях.

1. Величина спроса на внутреннем рынке.

Большой внутренний рынок может дать преимущество в отраслях, где есть эффект масштаба или снижение издержек по мере освоения нового продукта. Величина внутреннего рынка имеет большое значение для к/пр страны  в определённых отраслях и где требуются крупномасштабные НИОКР, большое обновление технологий при смене поколений товаров или значительный фактор риска. Но этот показатель может сослужить плохую службу, предоставляя фирмам такие возможности для сбыта, что выход на внешние рынки становится как бы ненужным.

2. Число независимых покупателей.

 Наличие в стране некоторого количества независимых покупателей создаёт более благоприятную обстановку для обновления, чем когда внутренний рынок на данный товар ограничивается 1-2 клиентами

3. Скорость роста на внутреннем рынке может быть также важна для достижение к/пр, как и абсолютное выражение спроса (бурный рост спроса заставил японские фирмы вложить огромные деньги  в автоматизированные заводы).

4. Упреждающее возникновение спроса на внутреннем рынке помогает местным фирмам захватить позиции в отрасли до того, как это сделают зарубежные конкуренты.

5. Раннее насыщение рынка. Насыщенный товарами рынок заставляет снижать цены, вводить новые потребительские свойства, всячески подталкивать потребителя к покупке нового товара. Насыщение внутреннего рынка особенно благотворно, если оно совпадает с бурным ростом зарубежных рынков. Хороший пример – японская бытовая электроника, где жизненный цикл товара исключительно короток.

III. с помощью определённых механизмов  спрос на внутреннем рынке интернационализируется и буквально вытаскивает производимые в стране товары на мировой рынок. 

Это: 

1. мобильные и многонациональные местные покупатели

2. влияние фирмы на запросы зарубежных покупателей: существующие на внутреннем рынке потребности передаются или внушаются зарубежным покупателям (приезд в страну на учебу иностранцев, эффект демонстрации в научных кругах, политические союзы и исторические связи).

IV. Взаимодействие параметров спроса.

 Различные параметры внутреннего спроса могут усиливать друг друга и имеют огромное значение на различных этапах эволюции отрасли. Влияние параметров спроса на к/сп зависит также от других частей ромба. Без сильной внутренней конкуренции широкий внутренний рынок не даст глобального преимущества. Без  наличия соответствующих поддерживающих отраслей фирмы не способны отвечать потребностям требовательных местных покупателей.

36. Роль родственных и обслуживающих отраслей в конкурентном ромбе. Концепция кластеров.

Важным детерминантом, определяющим национальное преимущество в отрасли, является наличие в стране

1) отраслей поставщиков

2) смежных отраслей, которые конкурентоспособны на мировом рынке.

Конкурентоспособность некоторых отраслей-поставщиков дает преимущество национальным фирмам в других отраслях промышленности, т.к. они производят элементы, которые широко используются и играют важную роль в интернационализации или инновационных процессах.

Наличие у нации конкурентоспособных смежных отраслей – не менее важный фактор. Механизмы, посредством которых конкурентоспособность поставщиков и родственных отраслей приносит выгоду другим отраслям, очень похожи:

I) Конкурентоспособность отраслей поставщиков.

Наличие у нации конкурентоспособных отраслей поставщиков создает целый ряд преимуществ для потребляющих отраслей промышленности:
1) Эффективный быстрый доступ к самым дорогостоящим ресурсам. Однако сам по себе он не дает сколько-нибудь существенных выгод стране, имеющих конкурентоспособных на мировом рынке поставщиков, даже при наличии эффекта упреждения. 

2) Координация поставщиков на внутреннем рынке. Возможно, самым главным преимуществом наличия местных поставщиков является их роль в процессах нововведений и возвышения уровня производства. Конкурентоспособность возникает в результате тесных производственных связей между промышленностью и поставщиками мирового уровня, которые помогают фирмам овладевать новыми методами и возможностями применения современных технологий. Национальные фирмы получают наибольшую выгоду, если их поставщики сами конкурентоспособны на мировом рынке.  Поставщики, уровень которых соответствует мировым стандартам, помогают развивать конкурентоспособность потребляющих отраслей промышленности, даже если сами они обслуживают отрасль не участвующую в конкуренции на мировом рынке. Пример – реклама.

Для национальной промышленности в целом иностранные поставщики менее желательны т.к. они редко создают новый продукт на местном рынке.

Для достижения конкурентоспособности в данной отрасли нет необходимости иметь внутри страны всех конкурентоспособных поставщиков. Ресурсы можно получать и из-за границы без существенного влияния на внедрение новшества или на процесс производства в отрасли. Это касается также технологий, где отрасль представляет собой узкоспециализированную сферу.

II) Наличие в стране конкурентоспособных родственных отраслей часто ведет к возникновению новых  высокоразвитых видов производства. Родственные отрасли – отрасли, в которых фирмы могут осуществлять взаимодействие между собой в процессе формирования цепочки ценности, а также отрасли, имеющие дело с взаимодополняющими продуктами (компьютеры и программное обеспечение). Наличие родственных отраслей промышленности способных конкурировать на мировом рынке открывает стране доступ к обмену информацией и техническому взаимодействию как это происходит и с внутренними поставщиками. Географическая близость и культурное родство обуславливают более активный взаимообмен. Чем в случае с иностранными фирмами. Наличие родственной отрасли активизирует новые возможности и обеспечивает появление в отрасли новых фирм, которые развивают новые подходы в конкуренции. Успех на мировом рынке одной отрасли может повлечь за собой развитие производства дополнительных товаров и услуг. Дополняющие товары или услуги, предлагаемые фирмами одной и той же страны, могут быть более эффективными в ценовом отношении.

Достичь успехов в той или иной отрасли тем легче, чем больше в стране конкурентоспособных родственных отраслей, самые значительные из которых те, которые играют важную роль в инновационных процессах и дают возможность расширения сферы деятельности.

III) Концепция кластеров конкурентоспособных отраслей. 

Системная природа ромба  способствует созданию кластеров национальных конкурентоспособных отраслей. Процветающие отрасли обычно связаны вертикальными (покупатель-поставщик) или горизонтальными (общие клиенты, технологии, посредники и т.д.) взаимоотношениями (пример – Дания – производство товаров для дома и здравоохранения, Италия – крупные кластеры бытовых товаров еда модная одежда и обувь. Германия – химическое производство металлургия транспорт печать). Причины возникновения кластеров прямым образом связаны с детерминантами национального преимущества и являются проявлением их систематического характера. Одна конкурентная отрасль помогает созданию другой в процессе взаимоукрепляющих отношений. Такая отрасль часто бывает самым требовательным покупателем товаров и услуг, от которых она зависит. Ее наличие в стране становится важным фактором, определяющим рост конкурентоспособности отрасли поставщика. Конкурентоспособные поставщики также способствуют развитию в стране потребляющих отраслей.

Когда формируется кластер, все производства в нем начинают оказывать друг другу взаимную поддержку выгоды – по всем направлениям связи.

Кластер становится средством для преодоления замкнутости во внутренних проблемах, инертности, негибкости и сговоров между соперниками, которые уменьшают или полностью блокируют благотворное влияние конкуренции и появления новых форм. Наличие целого кластера отраслей ускоряет процесс создания факторов там, где имеется группа внутренних конкурентов, а также способствует увеличению обмена информацией, вероятности появления новых подходов и возникновению новых производителей появляющихся из отраслей потребителей из смежных отраслей или же путем отделения.

В процессе развития кластера экономические ресурсы начинают притекать к нему из изолированных отраслей, которые не могут использовать их столь же продуктивно. Чем более отрасли ориентированы на международную конкуренцию, тем более наглядно становится процесс образования кластеров. Таким образом, национальная конкурентоспособность во многом зависит от уровня развития кластеров отдельных отраслей.

37. Значение структуры и стратегии фирм в формировании международных конкурентных преимуществ государств .

Фирма создается и управляется в зависимости от характера конкуренции на рынке. Национальные особенности влияют на управление фирмами и на форму конкуренции между фирмами. ( Италия – многие фирмы – малые или средние семейные предприятия, Германия – высшие руководители многих компаний имеют высшее образование,  а сами компании по структуре и методам управления – иерархические). 

49. Страны с переходной экономикой в современных МЭО.

I). Проблемы переходного периода.

Основные преобразования в ЦВЕ:

· возникновение новых независимых государств

· исчезновение противостоящих друг другу политических и экономических блоков (НАТО, ОВД, СЭВ, ЕЭС)

· принципиальное изменение форм и направлений развития (формирование рын. экономики)

а) основной субъект хоз. деятельности – предприятие с участием иностранного капитала; госкомпании приватизированы или ликвидированы;

б) в новых условиях принципиально изменен механизм ценообразования, устранены валютные ограничения, существенно снижен уровень таможенной защиты;

в) сформировались и начали активно действовать коммерческие банки, инвестиционные компании, фондовые и товарные биржи. Экономический спад не очень глубокий и не слишком продолжительный.

Экономическая стабилизация и рост: 

· коренная перестройка экономической системы (в некоторых странах до сих пор сопровождается спадом производства);

· медленные темпы реструктуризации промышленности;

· недостаточная эффективность ВЭС (в связи с тесной связью с соцблоком и их разрывом)

Реформы переходного периода:

· макроэкономические реформы;

· макроэкономическая стабилизация;

· институциональная реформа;

В связи с этим страны ЦВЕ можно условно разделить на четыре группы: 

1) Польша, Венгрия, Чехия, Словения.

2) Страны Балтии кроме Эстонии

3) Словакия, Болгария, Румыния.

4) Бывшая республика Югославия, Албания

Характерные черты групп:

1) Все тенденции политического и экономического развития определяются максимальной приближенностью к Западной Европе 

· макроэкономические реформы проведены

· макроэкономическая стабилизация в целом достигнута

· осталось сблизить валютно-финансовые сферы

2) Экономический рост по данным 1996 года:

· Эстония-11%

· Латвия-4,6%

· Литва-2,5%

Проведена макроэкономическая стабилизация и институциональная реформа (Эстония)

3) Макроэкономическая реформа проведена не до конца.

II). Интеграция стран ЦВЕ в современную международную торговлю

В начале 90-х ЦВЕ оказались в геополитическом вакууме. Причины:

1) разрыв традиционных связей 

2) несформированность новых связей

Основной партнер для ЦВЕ – страны ЕС. Причины:

1) Затрудненность торговли с США

2) ЦВЕ – Потенциальные члены ЕС

3) Географическое расположение

4) 91-96 годы средний годовой прирост объема торговли ЦВЕ с ЕС прим. 20% , 97 год – 20,7%

Страны ЦВЕ в зависимости от уровня связи с ЕС можно разделить на:

1) импортозависимые (импортная квота 55%) 2) Самостоятельные ( квота 18-35%)

 Импортозависимые – Румыния, Болгария, Словакия.

Состояние торговли между странами ЦВЕ и ЕС (в млрд.ЭКЮ):


1996
Первая ½ 1997
Доли в общем объёме

Экспорт ЕС
69,5
39,7
11,1

Импорт
49,5
27,9
8,5

сальдо
20
11,8


Географическое распределение экспорта ЕС в страны ЦВЕ в 1996:

 Польша                        28,5%

Чехия                            20,1%

Венгрия                         14,4%

Албания                          1,1%

Босния-Герцеговина      0,8%

Товарная структура 

                                                        Экспорт              Импорт (из ЕС)

Готовые изделия                             84%

Сырьё и материалы                        15%

Машинотехнические изделия                                       40%

Другие готовые изделия                                                45%

(включая продовольствие)

III). Иностранные инвестиции.

Недостаток инвестиционных ресурсов – общая проблема переходного периода.

Основные инвесторы в ЦВЕ – страны Западной Европы. 

Географическое происхождение ПЗИ в Страны ЦВЕ:


Чехия
Венгрия
Польша
Словения

Из ЕС (в основном Германии)
54,6
53,8


53.4
30,6

США
27,9
14
16,4
9

Япония
0
1.9
0,2
0

Общий объем накопленных инвестиций 22 млрд.$

IV). Перспектива вступления в ЕС.

В 91-94 годах  страны  ЦВЕ подписали Европейские соглашения (соглашения об ассоциированном членстве) 

1) 91 год- первая группа + Чехословакия

2) 94 год - республики Югославии, страны Балтии

Соглашения подразумевают 10-летний период

1) Первые пять лет – формирование ЗСТ

2) Вторые – приспособление нац. законодательств законодательству ЕС.

     Итог - полноправное членство в ЕС.

Цели:

1) политические – возвращение в Европу

2) экономические

В результате к 97 году было определено, что Польша, Венгрия, Словения и Эстония и Чехия могут начать переговоры о полноправном членстве

Были определены сроки вступления – 2002 год.

