Аккредитив:

Например, банк обязуется платить 1 млн. $ за:

1. торговую фактуру в 7 экземплярах, изданную экспортером на имя импортера, отражающую поставку товара Х (описание). Здесь необходимо дословно переписать все условия, включая и ошибки - общую сумму, единичную цену, упаковку, маркировку, франкировку. Это обязательный документ.

2. транспортный документ - обязательно.  Зависит от вида транспорта -дубликат железнодорожной накладной; океанского/морского/речного коноса​мента; воздушного коносамента/накладной; автомобильной накладной - ори​гинальные транспортные документы. Можно получить специально оформленные подтверждения экспедиторов, особенно при использовании железнодорожного транспорта, потому что 1 штука накладной выдается на один вагон, а в нем могут находиться товары многих продавцов/покупателей. Когда товар нахо​дится  на  складе  в  стране  продавца,  необходима  складская  распис​ка/свидетельство.

3. страховой документ

4. документ о происхождении

5. качество

6. фитосанитарные, ветеринарные и прочие свидетельства

7. свидетельства спец. лабораторий

8. упаковочные листы

9. масса (кг) товара

10. консульские фактуры

11. годность и старость перевозочных средств (например, кораблей)

12. декларации,  включая копию телекса,  телеграммы,  которую бенефициар должен был выслать 24.01 после погрузки товара.

Как уже было отмечено,  "расчет по аккредитиву должен происходить при предоставлении полного комплекта товарораспорядительных документов". Обычно банки требуют предоставления более чем одного комплекта докумен​тов, потому что они придут различными путями. Обычно высылаются с товаром/по почте два комплекта документов.

Банк проверяет документы в 3 фазы:

1. опись документов соответствует пакету/комплекту

2. каждый документ по отдельности - соответствуют ли данные о нем данным аккредитива (количество, вид, кто выдал и т.д.). Если выданы три коносамента, то должны получить три. Если получены два, то узнать, куда пошел третий. Чаще всего банк желает получить три комплекта, чтобы точно знать, заплачен ли фрахт.

3. сопоставка отдельных документов,  потому что всегда  существует возможность, что каждый один правильный по отношению к аккредитиву,  но между собой различаются.

Банк платит, только если документы правильные. Однако он может за​платить и если несоответствия поправимы, но в любом случае банк всегда оставляет  себе  возможность  аннулировать  платеж.  То  есть  совершает "резервный" платеж - если приказодатель откажется заплатить, банк вернет свои средства. Также банк может потребовать банковскую гарантию.

Сроки аккредитивной операции
В соответствии с "Единообразными правилами и обычаями относительно документарных аккредитивов":

Если аккредитив открыт на срок "1 месяц" или "6 месяцев", этот срок начинает идти от даты открытия, если не указано иное (ст.46в).

В аккредитиве,  который включает и транспортные документы,  должен быть фиксирован срок предоставления документов банку; иначе банки отка​зываются принять документы, которые им представлены позднее 21 дня от даты выписки транспортного документа (чт.47а).

Если последним днем предоставления аккредитива окажется праздник, срок откладывается до следующего рабочего дня (ст.48а)

Выражения типа "сразу же", "немедленно", "как можно быстрее" по по​воду экспедирования  (получения)  товара означают,  что поставка должна быть осуществлена в рамках тридцатидневного срока от открытия аккредити​ва (ст.50в)

Понятие "в" или "около даты" означают, что погрузка товара должна произойти в течение пяти дней до и пяти дней после указанной даты (ст.50ж)

Выражения  "до" или "от" определенной даты включают обозначенный день в срок, а слово "после" исключает этот день из срока (ст.51)

Некоторые неопределенные выражения имеют следующее толкование

"первая половина месяца" - с 1 по 15 число включительно

"вторая половина месяца" - с 16 .до последнего числа месяца включи​тельно

"начало месяца - от 1 до 10 включительно

"середина месяца" - от 11 до 20 включительно

"конец месяца" - от 21 до последнего числа месяца включительно

Расходы по аккредитивной операции

При открытии аккредитивов и проведении расчетов по ним, банки взи​мают комиссионные за каждую операцию. Они должны покрыть расходы банка (труд, материалы и пр.), обеспечить ему прибыль и компенсировать креди​тование и связанные с ним риски.

Наиболее важные доходы следующие:

а) при открытии аккредитива - комиссионная за открытие, исчисляется поквартально

б) при авизовании аккредитива банком-корреспондентом - комиссион​ная за подтверждение при неотменяемом подтвержденном аккредитиве, исчис​ляется поквартально; комиссионная за авизование при необязующем сооб​щении об аккредитивном приказе или при открытии неподтвержденного аккре​дитива, исчисляемая вне связи со сроком аккредитива

в) при изменении аккредитивных условий - комиссионная за изменение условий

г) при проведении расчетов по аккредитиву - комиссионная за провер​ку документов и за расчет; комиссионная за отложенный расчет - когда расчет последует в течение определенного срока после принятия документов

д) всевозможные расходы за телеграммы, почтовые тарифы и пр. 

е) при участии второго  (третьего) банка к расходам добавляются и его комиссионные. 

Если стороны не договорились об ином, все эти расходы несет приказодатель.

Лизинг:

Сущность лизинговых сделок

Понятие лизинг происходит от английского to lease, и в сущности означает сдачу вна​ем. Во внешнеэкономической практике лизинг это внешнеэкономическая операция, при которой одна сторона - наемодатель  (лизингодатель)  предоставляет другой стороне - нанимателю (лизингополучателю)  право использовать определенный объект - машины,  сооружения, транспортные средства и прочие против внесения периодических взносов, распределенных во вре​мени в рамках срока лизингового договора в соответствии с оговоренными условиями.

В историческом плане сдача внаем связна с недвижимымм имуществом - землей, сооруже​ниями и пр., но эта операция сегодня называется аренда. Постепенно объектом договоров сдачи внаем становится движимое имущество - преимущественно с инвестиционным предназначе​нием. В сфере международной торговли сдача внаем превращается в обычную практику только после Второй мировой войны, когда этот вид операций получает собственную специфику, чтобы могли быть оформлены как внешнеэкономические - самостоятельная разновидность сделок под особым названием - лизинг.

В ряде стран сегодня лизинговые операции являются одной из наиболее приоритетных форм международной реализации нефтезондажного и геологоразведочного оборудования,  элек​тронно-вычислительной и всяких прочих видов организационной техники, точной измеритель -ной, исследовательской и прочей техники, транспортных средств, сельскохозяйственной тех​ники и пр., а также оборудования всех видов отраслей добывающей и обрабатывающей промышленности и ряда товаров массового потребления с длительным сроком. Хотя они позже вошли в широкомасштабный бизнес, лизинговые сделки хорошо рассмотрены в законодательствах ряда стран. Первыми определение лизинговой операции с движимым и недвижимым имуществом дал Французский закон 2 июля 1966 г.

В соответствии с мировой практикой различают два определения лизинга:

1. лизинговыми операциями являются операции по сдаче внаем оборудования и инстру​ментов, закупленных с целью сдачи внаем предприятиями, которые остаются их собственника​ми, когда эти операции предоставляют нанимателю возможность приобрести целиком или час​тично настоящее имущество по оговоренной цене, принимая во внимание принятые взносы по найму.

2. Лизинговыми считаются операции, посредством которых одно предприятие сдает внаем для профессионального использования недвижимое имущество, закупленное ею иди построенное за ее счет, когда эти операции позволяют нанимателю стать собственником целого или части нанятого имущества после истечения срока найма через передачу и исполнение одностороннего обещания о продаже или через прямое или косвенное получение права собственности на место (землю), на котором были постройки или построенное имущество, а также через передачу пол​ных прав собственности на возведенные постройки на земле нанимателя.

Коротко международное право дает очень конкретное и полное определение лизингу и сводит лизинговые операции к следующему:

лизинг практикуется для. инвестиционных товаров, которые наниматель использует ис​ключительно для профессиональных целей;

имущество специально закупается наемодателем в соответствии со спецификацией буду​щего нанимателя с целью сдачи внаем;

срок кайма, определенный в договоре, должен соответствовать предполагаемой продол​жительности экономической жизни (эксплуатации в соответствии с основным предназначением) имущества;

величина найма определяется таким образом, чтобы покрыть стоимость имущества в пе​риод его использования, определенный в договоре;

договор открывает возможность нанимателю в конце срока найма приобрести право соб​ственности на нанятое имущество по установленной, цене, которая должна соответствовать предполагаемой остаточной стоимости этого имущества.

ИЗ приведенных определений видно, что по существу лизинговые операции означают спо​соб или вариант (разновидность) финансирования инвестиционной и производственной деятельности с позиции нанимателя и кредитной операции с позиции наемодателя. 

Виды лизинговых операций

Как во внутренней, так и в международной торговой практике различают две основные формы лизинга: финансовый лизинг (finance leasing или location financement) и оперативный лизинг (operational leasing, location operationelle, location d'exploitation). Это разгра​ничение типично прежде всего для Западной Европы, тогда как в США, где лизинговые операции имеют более длительную историю и более широкие масштабы применения, различают более богатое разнообразие разновидностей.

Существуют и другие разграничения лизинговых операций в 'зависимости от различных критериев. С точки зрения объекта различают:

1.1. лизинг "первой руки" (first hand leasing), когда товар не эксплуатировался до его сдачи внаем, и

1.2. лизинг "второй руки" (second hand leasing) для уже эксплуатировавшегося товара;

2.1. лизинг товаров широкого потребления и

2.2.  лизинг  инвестиционных  товаров.  Лизинг  инвестиционных  товаров  (equipment

leasing, chattel leasing) подразделяется на

2.2.1. лизинг, при котором наниматель принимает все обязательства, связанные с нор​мальным функционированием объекта, то есть его обслуживание (net leasing) и

2.2.2. лизинг, при котором эти обязательства принимает наемодатель (full leasing). Дальнейшая детализация лизинга инвестиционных товаров построена на отдельных видах товаров и распределении обязательств по поддержанию объекта лизинга между наемодателем и наемодателем.

Финансовый лизинг

В соответствии с договором о финансовом лизинге наемодатель обязуется предоставить нанимателю в его распоряжение определенный объект (оборудование, транспортные средства и пр., включая целое предприятие) в соответствии с указаниями - спецификацией, заданиями, описаниями и пр. нанимателя. Последний оплачивает пользование данным объектом через пе​риодические взносы, величина которых и их распределение в границах лизингового срока, покрывающего, как правило, экономическую жизнь объекта, указаны в договоре. Нанимателю предоставляется возможность закупить объект после истечения лизингового срока.

Законодательные нормы в равных странах и практика показывают, что основными характерными моментами в стандартной форме финансового лизинга являются;

В договоре о финансовом лизинге предусматривается начальный период, называемый также неотменимый (irrevocable), в течение которого ни одна из договаривающихся сторон не имеет права его аннулировать, даже когда наниматель больше не нуждается в объекте лизинга по определенным причинам. Этот период достаточно продолжителен и в принципе покрывает эконо​мическую жизнь изделия, которая в случае лизинговых операций чаще всего измеряется перио​дом законодательно установленного амортизационного срока (в рамках которого производятся амор​тизационные отчисления). Вполне возможно, что этот начальный период не покроет экономи​ческую жизнь соответствующего лизингового объекта из-за слишком длинного периода жизнен​ного цикла объекта с одной стороны и постановлений местного законодательства, ограничивающих максимальный срок лизинговых договоров. В таких случаях предполагается вторичный период при пересмотре действующих условий лизингового договора, но опять с характеристи​ками финансового лизинга. Начальный период определяется таким образом, что если он покры​вает экономическую жизнь изделия, компания-наемодатель обеспечивает себе возвращение пер​воначально вложенных инвестиций (для покупки объекта лизинга), финансовых расходов по операции (проценты и пр.) и прибыль в форме совокупности всех взносов по найму в рамках лизингового периода.

Наниматель несет все расходы, респекитвно и риски и ответственность, связанные с эксплуатацией и поддержанием объекта лизинга: риски потери или повреждения товара, даже в случаях форс-мажорных обстоятельств: риск неэффективной эксплуатации, деятельность, рас-

ходы и риски по обслуживанию объекта лизинга в процессе его эксплуатации: осуществление всех административных и прочих обязательств, включая выплату налогов, такс, пошлин, стра​ховок, штрафов и пр., связанных с объектом лизинга. Наниматель обязуется также во время эксплуатации объекта не осуществлять никакие действия, которые привели бы к уменьшению стоимости этого объекта или внесли бы изменения в результате несоответствующих требова​ниям эксплуатации нововведений, перемещений объекта и пр. С целью проследить за этим нае​модатель оставляет себе право контроля и наблюдения в любое время в течение срока догово​ра за действием объекта.

Данная характеристика финансового лизинга находится В прямой связи и зависимости со следующей.

Наемодатель осуществляет лизинговую операцию в качестве собственника объекта - ма​шин, оборудования, транспортного средства и пр., то есть он осуществляет финансирование в виде предварительной покупки оборудования, отдаваемого впоследствии в наем. Между постав​щиком (производителем) данного сооружения и нанимателем не существует прямой юридической связи, только если наемодатель не перебросит на нанимателя свои права (через цессию) на некоторые из основных последующих связей - обслуживание, монтаж и пр., но не собственность. Обычные торговые и технические услуги, связанные с монтажом, пуском в эксплуатацию и самой эксплуатацией, являются объектом прямых взаимоотношений между поставщиком и нани​мателем- Фирма наемодатель не вмешивается в технические аспекты сделки. Через договор купли-продажи и через специальные уполномочивающие документы наемодатель передает свою компетенцию нанимателю. Вот почему все расходы, риски и обязательства, связанные со стра​ховкой, поддерживанием объекта лизинга и ар. - за счет нанимателя, однако из любого пра​вила можно найти исключения.

Встречные операции:
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2.2.3. встречные операции с предварительной покупкой, параллельные или с последующей покупкой. Предварительная покупка означает реализацию покрытия, т.е. встречную покупку с целью частичной оплаты последующего встречного экспорта. Параллельные операции предполагают синхронизацию во времени при договоре и исполнении поставок, а сделки -с последующей по​купкой, наиболее распространенные на практике, - означают вступление в действие оговорки бай-бек после реализации первоначальной поставки с целью ее покрытия встречным импортом в оговоренном размере.

2.3. зонтичное соглашение - рамочное соглашение предполагает долго​срочную принципиальную договоренность между партнерами об осуществлении цепи встречных операций,  а компенсационный принцип реализуется в ка​честве конечного эффекта в рамках оговоренной суммы, одинаковой по раз​меру в обе стороны. Специфические отличия от бартера:

при рамочном соглашении частично или полностью компенсируются обя​зательства между партнерами, хотя в качестве главной цели не предусмат​ривается достижение нулевого сальдо при истечении срока его действия

отсутствует степень конкретизации товарных листов - они содержат только наименование товарных позиций при высокой степени свободы внесе​ния изменений по взаимному согласию партнеров

часто соглашение осуществляется по принципу индиректной компенса​ции,  т.е. при функционировании внутреннего клиринга в качестве основы участия ряда фирм

обязательства партнеров компенсируются полностью или частично  в рамках продолжительного периода - от 1 до 3 лет, при этом каждая внешне​торговая операция не предполагает соответствующую встречную сделку,  а балансирование происходит по пути кумулятивных операций.   После истече​ния определенных сроков поводится баланс специфицированных оборотов со​образно договоренности соглашения. Это означает, что каждая операция -экспорт или импорт - урегулируется расчетом (наличными, в кредит и пр.). Оговорка бай-бек в конвертных договорах отсутствует. Торговые потоки на​блюдаются, управляются и контролируются банками.
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3. оффсет - само понятие оффсета чаще всего связывают с биржевой торговлей, где оно означает обратную операцию и дает возможность много​кратно ликвидировать контракты в клиринговой палате. В определенных случаях операция оффсет представляет разновидность встречных операций. Она предполагает: продавец-экспортер поставляет определенные товары,

обычно наукоемкую продукцию против согласованных встречных поставок, в которых интегрирован объект импорта, или эти поставки включают другой вид товаров и услуг, не связанных с первоначальным импортом. Существен​ным моментом является присутствие джентльменского соглашения между сто​ронами" как основы встречного обмена. Разновидности оффсета

встречная операция - импорт сложных элементов, схем, технологичных процессов и пр. оплачивается договорной продукцией в определенном про​центе покрытия, а встречные поставки предназначены для самого поставщи​ка, его субпоставщика или указанной им фирме (обычно посреднической)

совместное производство поставщика и покупателя - доля поставщика погашается компенсацией 100% или договорным размером -компенсации. Кон​кретные формы совместного производства могут выражаться в сборке, произ​водстве компонентов или оборудования в стране покупателя, основанном на трансферте технологии, технической информации и ноу-хау со стороны по​ставщика. Чаще всего совместное производство на территории покупателя является объектом межправительственной договоренности из-за высокой сте​пени сложности и значимости и предполагает интегрирование лицензионного соглашения

технологический трансферт - предполагает производство компонентов или оборудования в стране покупателя при прямом договорном соглашении между поставщиком и правительством (правительственной организацией)  -покупателем  или  производителем.   Компенсация  -  вид  и  размер определяется государствами,  а осуществляется фирмами, получив​шими права

субконтракт - договор субдоставки/субисполнения между поставщиком и покупателем.

4. свитч - по сути товарный реэкспорт с целью превращения одной ва​люты в другую и прибыли от разницы курсов - имеет разновидность и встречной операции. Например, при наличии клиринга в странах А и В и от​сутствии в стране А интереса к продукции, предлагаемой в рамках клирин​гового соглашения страной В, появляется третья страна С, которая•прояв​ляет интерес к предлагаемым В товарам. На этой основе возможна встречная операция свитч.

свитч (switch = clearing+barter agreement)
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1. А осуществляет экспорт товаров и/или услуг в рамках клиринга в страну В, в результате образуются авуары по клиринговому счету

2. А перебрасывает стране С свои требования (авуары) по клирингово​му счету со страной В (операция осуществляется при содействии банков или прямо по их инициативе после договоренности с заинтересованными партне​рами)

3. С экспортирует товары из страны А в соответствии с достигнутой договоренностью за счет переброшенных авуаров по клирингу А с В

4. С покупает товары из страны В в рамках клиринга с А, т.е. на основе передаваемых требований А от В на С

На основе двух последних операций фактически осуществляется встреч​ная операция, которая могла бы быть реализована и по бартерному принци​пу. Подобный эффект мог бы получиться и при бартерном соглашении в ка​честве их аналога клирингу на основе операций свитч, алле-ретур и пр., потому что получаемые товары на основе бартерного соглашения очень часто превращаются в объект реэкспорта с целью последующей встречной поставки.

5.  своп -  самый элементарный вариант встречной операции,  также предполагает передачу требований, как и свитч.

1. предполагаем, что между Мексикой и Грецией существует договорен​ность о поставке нефти в рамках определенного срока и определенных усло​вий

2. предполагаем, что подобная договоренность существует между Рос​сией и Перу - поставка российской нефти в Перу.

3. через координацию действий обоих поставщиков операции поставки нефти соответственно в Грецию и Перу могут быть оптимизированы и осу​ществляться через сделку своп в качестве компенсационной операции: по​ставщики обмениваются местами, Россия поставляет в Грецию в соответствии с греческо-мексиканской договоренностью, а Мексика - Перу в рамках дого​воренности  с Россией. С этой целью можно использовать бартерный принцип или разновидности встречных операций.

Глобальный эффект от этой операции предполагает экономию средств на транспорт, страхование, сокращение времени подготовки и реализации опе​раций и пр.

Операции свитч и своп в качестве компенсационных сделок могут осу​ществляться и без участия товаров - просто переводить требования и обя​зательства банковским способом.

Все разновидности встречных операций позволяют обобщить их специфи​ческие особенности:

в целом для встречных операций характерна свобода контрагентов по отношению условий и продукции, которая действует в обоих направлениях. Встречные поставки не имеют другого характера связей, кроме интересов и выбора контрагентов. В этом смысле известны самые невероятные сочетания

- в зависимость от интересов и возможностей контрагентов,  конъюнктуры рынка,  что  с  другой  стороны создает  ряд неприятностей,  потому что встречные операции связаны с необходимостью достижения взаимности в кон​кретных интересах, что часто ведет к замедлению осуществления сделки.

Все компенсационные сделки характеризуются наличием большого числа участников, прежде всего потому что в принципе сочетают несколько дого​воров - это прямые партнеры, которые приводят с собой непрямых партнеров

- банки, страховые компании, транспортные, экспедиторские и пр. посред​нические фирмы. Встречные операции невозможны без участия посредников, и даже именно в ответ на необходимость обеспечения размещения товаров по встречным поставкам развивается высокая специализация различных видов посредников.  Пни компенсации вознаграждения посредников высокие из-за низкой степени продаваемости товаров по встречным поставкам в большинстве случаев. Комиссионные составляют до 50%.

При обслуживании встречной торговли цепь каналов реализации слишком длинная и разветвленная - особенно ..товаров широкого потребления, предло​жение которых на рынке высоко, а они не всегда достаточно конкурентоспо​собны. Товары "тонут в каналах реализации", т.е. товар вообще не про​дается реальному потребителю или не потребляется.

Встречные операции - существенный элемент системы форм международ​ного размещения, и в ряде случаев они интегрируются в более сложные ком​плексные ВЭО для решения специфических задач. Например, если при выполнении инжинирингового проекта подрядчик вынужден закупить оборудование, мате​риалы и пр., он использует встречные операции, фактически интегриро​ванные в исполнение инжинирингового проекта. В данном случае встречная операция, хотя она неприятна и трудна, сложна и рискованна, может успешно играть роль буфера при реальных трудностях.

