Вопрос 1. МРТ и осн. факторы, определяющие его развитие. Влияние НТП на МРТ.

МРТ- это разд. труда м/у странами в опред. колич. и качеств. соотнош, опосредствов. обменом м/у ними товарами, услугами и др. р-татами общественно полезной деятельности.

Межд. кооперирование и межд. специализация явл. основн. элементами, определяющими сущность МРТ.

Межд. специализация пр-ва подразделяется на производств. (межотраслевая, внутриотраслев, специализация) и территориальную - специализация отдельных стран и регионов на пр-ве определ. продуктов и их частей для мир. рынка. На соврем.этапе для МСП характерна динамичность протекающего процесса, непрерывное изменение ее видов и переход к более сложным формам, порождаемым сдвигами в обществ. пр-ве, структуре мировых потребностей, воздействием НТР. (особо видно на примере машиностроения)

Межд. производств. кооперирование - его основой явл. растущий уровень развития производит. сил, Под влиянием НТп создаются не только новые подразделения обществ. пр-ва, а отрасли и подотросли с подетальной и технологич. специализацией. >> основ. функции: -служить ср-вом увеличения производимых материальных благ при более высокой производитель-ти труда; - реализация новых задач, которые трудно решить без объединения усилий производителей неск. стран.

Значит МРТ осуществляется в целях повышения эффективности пр-ва, служит ср-вом экономии затрат общественного труда, выступает ср-вом рационализации производит. сил. Специализация отдельных стран на пр-ве тех или иных товаров для продажи на мир. рынках (т.е. где страна имеет сравнит. Приемущества) объективно ведет к разной степени зависимости стран друг от друга. 

МРТ- повышение эффективности пр-ва, снижение затрат. Чем более развито МРТ, тем более развита потребность в эконом. обмене >> более развиты эконом. отношения.

Факторы и предпосылки: 1) характер и уровень обществен. пр-ва в странах и в мире (чем выше уровень обществ. пр-ва, тем больше возможностей в МРТ)

2) природно-географич. различия (различия в распределении природных богатств, различие почвенно-климат.условий, географич. положение страны, размеры трудовых ресурсов)

3) влияние НТП и экономич. факторов МРТ постепенно освобождается от предопределенности природными условиями. Гл. фактором формирования МРТ становятся технич. достижения, совершенствование информац.техники, внедрение ее во все сферы жизни >> меняется обществен.разделение труда, пропорции его распределения медлу отраслями, странами.

НТП - главная движущая сила МРТ, развитие науки. Масштабы и основные направления этого разделения труда находятся в прямой связи с уровнем развития производит. сил участвующих в нем стран, с состоянием их науки и техники

4) социально-экономич. факторы, общественный строй участвующих в МРТ стран, производств. традиции и историч. особенности развития, воздействие социальных и полит. факторов на МРТ (напр. развитые и развив. страны) 

5) новые факторы: стремление получить эконом. выгоды, совместное решение глобальных проблем: охрана окр. среды, решение продовольств. проблемы.

Тенденции:- возрастание роли ТНК в мировом пр-ве, МРТ. ТНК – доминирующий фактор межд.специализации и кооперирования, определяющий структуру и географ. направление межд. торговли. ТНК контролируют более 40% промыш.пр-ва и торговли.

- раньше специализация была попредметная, сейчас в основном- подетальная и технологическая (воздействие НТР). 

- усиление интеграционных процессов: 3 центра с господством Японии, США и вся Зап.Ев.

- развив. страны по-прежнему выступают в мировом хоз-ве приемущественно как поставщики сырья для индустриаль. гос-в и И-теры готовой продукции.>> сохраняется разрыв между группами стран. На долю развитиых стран приходится менее 25% населения, но около 80% совокупного нац. продукта и свыше 80% пром. пр-ва. Доля развив. стран в пр-ве продукции обрабатывающей промышленности составляет лишь 17%.

Вопрос 3. Международная торговля: основные тенденции и особенности развития. Факторы ускоренного роста межд. тов. оборота.

Мт-ля = ВТ. Вт предшествовала всем другим формам МЭО и способствовала их харождению (движения капитала)

Развитие Мт-ли способствует движению кап-ла, торг-м условиям, обмен патентов или развитию межд-х перевозок, диверсификации форм связи.

Мт-ля - выраженная в единые ден. единицы общая оплачиваемая ст-ть всех т-ров ввезенных и вывезеных между всеми гос-вами и террит-ми мира под контролем там. органов.

ВТ в послев. и 90-е гг претерпела в своем развитии количеств. и качеств. изменения в сторону увеличения э-та, и-та.

В течении 1980-96 г объем мир. торг-ли вырос в 40,3 раза с 258,9 млрд. долл, до 10428,4 млрд. долл, в том числе э-т увел-ся в 40,9 раз.

и-т > э-та т.к. в стоим-ть мир. им-та вкл. сто-ть тр-тных услуг и страх-ния.

На рост ВТ оказали влияние след. факторы: 1) дальнейшее развитие МРТ и интернац. пр-ва 2) НТП, приведш. к структ. перестр. эк-ки всех стран, что нашло свое проявление в динамичном обновлении основного капитала, создании новых отраслей пр-ти, появлением на рынке товаров с ранее неизвестн. потреб. св-ми 3) концентр. и централиз. пр-ва и кап-ла на нац. и межд. ур-нях => к появлению и росту ТНК и их активизации на мир. рынке. 4) увеличение масштабов и темпов выбора капитала м/у всеми гос-вами и континентами мира => к облегчению и ускорению товарообмена м/у странами и фирмами 5) распад колониальных империй и образование полит. независимых гос-в, ставших на путь становления и создания независ. эк-ки => увелич. их потребн. в имп. гот. прод (маш. и обор), топлива и сырья. Как следствие этого - создание мощного эксп. потенциала этих стран, ориент. на этот рынок. 6) перенос развитыми гос-вами грязных и более трудоемких пр-в в страны с перех. эк-кой и развив. стр-ны 7) усиление регулирования межд.т-ли в рамках ГАТТ, ЮНКТАД, регион. полном. ООН, что привело к снижению там. и нетарифн. барьеров. Так, средн. ур. там. облегчения в р-тате деят-ти ГАТТ с 1947-97 г сократился с 45% до 3,2% В наши дни более 3/4 мир. торг-ли осущ. беспошлинно. 8) интенсификация и углубление интеграц. процессов в мире, приведших к образ-нию общих зон СТ, там. союзов, общих и ед. внутр. рынков, а также экон. и вал. союзов. 9) Активное вмешат-во сог-ва во ВЭД  целью более благопр. создания условий для осущ. экс-имп. операций 10) совершенств. органз. и фин-х метород, способств. интенсификации и ускорению продвижения товаров от продавца к покупателю. 11) НТР в области транспорта, связи, банк. и страх. дела, позволившая знач-но сократить сроки заключения и исп-я контрактов, сократить риски неплатежей и доставки товаров, ввести в оборот новые товары (ранее неиспользуемые) 12) милитаризация эк-к подавляющ. большинства стран, кот. привела к активной торговле оружием.

Основные тенденции изменений в товарной структуре МТ под влиянием НТР. Воздейтвие НТР на экономику: 1) внедрение новых изобретений требуют привлечения больших ресурсов. Нужна огромная концентрация производства. Рентабельным может быть только крупномасштабное производство при такой капиталоемкости. А такое производство должно опираться на очень емкий рынок, который неможет уместиться в одной даже очень крупной стране. Все это предполагает долговременное налаживание экономических отношений. 2) толчок в развитии МГРТ и специализация производства между странами. Появляются международные кооперационные связи. Внешняя торговля превращается в связующий элемент между странами в процессе производства. 3) снижение металло- и энергоемкости производства в р-тате внедрения новых технологий и т.п. Это внедрение - р-тат мирового энергетического кризиса 70-ых годов. И надо отметить, что это долговременное явление. 4) рост Э-та готовых изделий из развитых стран. 5) Постоянное перемещение производства в третьи страны. 6) Рост торговли услугами и тенологиями. Их рост опережает торговлю товарами. Крупнейшие И-теры мира: Япония, Италия, ФРГ, Франция и Аргентина. Крупнейшие Э-теры мира: США, ФРГ, Франция, Япония, Великобритания, Италия, Бразилия и Аргентина. Вывод: под влиянием НТР произошли изменения в товарной структуре Э-та. Рост доли готовых изделий и падение торговли сырьем и с/х продуктами. 

тенденции в тов стр-ре МТ - если ранее гл. место в МТ занимало сырье, то сейчас выдвинулись издения, особ: промтовары, п/ф, хим. пр-ты. увеличение доли услуг. Выросла доля наукоемких изделий, это привело к изменению в геогр. распред (снижение доли РС). Спец. чертой МТ в посл. время явл. ее концентрация в рамках группы ПРС (70%).

тенденции изменений в геогрструктуре: Пежде всего вся мировая торговля стала концентрироваться вокруг трех крупнейших мировых торговых центров: США, Япония, Западная Европа. Иногда к ним добавляют азиатские НИС. Ведущие участники мировой торговли на данный момент - США (13,1% от мирового торгового оборота); Япония (12,4%); ФРГ (12,2%); Франция (6%); Италия (5,5%). Всего же мировой Э-т составил 3041,3 млрд. долл. в 1994 году. Ведущая тенденция за последний 31 год показала снижение дли США с 17,4%, но рост Японии с 6,1%, небольшое сокращение доли ФРГ с 18,3%.

Вопрос 5. Нетарифные барьеры в мир. торговле. Назначение, классификация.

Нетарифн.ограничения- группа адм, финансовых, кредитных, технических и др. мер, затрудняющих И и Э товаров и услуг.

Средства нетарифного регулирования
Это ряд средств внешнеторговой политики, не входящих в группу таможенно-тарифных ограничений, которые в административном порядке или в силу выполняемых ими функций, часто непосредственно не связанных с ВЭС, играют роль регуляторов внешнеторгового оборота. Как правило, вводятся органами государственной власти и носят автономный характер.

Классификация средств нетарифного регулирования, разработанная ГАТТ:

- участие государства во внешнеторговых мероприятиях (субсидирование производства и Э-та товаров, система государственных закупок товаров, государственная торговля);

- таможенные, административные И-тные формальности (антидемпинговые пошлины, методы оценки таможенной стоимости товара, таможенные и консульские формальности, товаросопроводительные документы, товарная классификация тарифов);

- стандарты и требования, связанные со здравоохранением, промышленностью и техникой безопасности (промышленные стандарты, требования к упаковке и маркировке товаров, санитарно-ветеринарные нормы);

- количественные ограничения И-та и Э-та;

- ограничения, заложенные в механизме платежей (скользящие сборы, И-тные депозиты, пограничный налоговый режим).

Количественные ограничения и методы количественного регулирования внешней торговли

Это прямая административная форма  государственного регулирования внешнеторгового оборота посредством регулирования условий выхода предприятий на внешний рынок.

Наиболее массированно применимо в условиях чрезвычайной ситуации, когда необходимо централизовать поступление и расходование валютных ресурсов, обеспечить сырьем и дефицитными материалами наиболее важные отрасли национальной экономики.

Виды ограничений:
Лицензионный порядок - запрещение свободного ввоза и вывоза товаров. И-т или Э-т может производиться только по специальному разрешению - лицензии.

Индивидуальная лицензия - разовое разрешение на И-т или Э-т, выдается компетентным органом государственной власти, контролирующим внешнюю торговлю, по заявлению национальной фирмы-И-тера или Э-тера. Является именной, передаче не подлежит.

Генеральная И-тная (Э-тная) лицензия - постоянно действующее разрешение, которое предоставляет право любому лицу или фирме И-тировать перечисленные в ней товары без каких либо ограничений по количеству и стоимости.

Автоматическая лицензия - И-тер (Э-тер), подавая заявку на получение разрешения на И-т (Э-т), автоматически получает разрешение на ввоз (вывоз) товара, при условии,  что он не получил официального отказа.

Лицензионный порядок обычно сочетается с контингентированием ввоза (вывоза) - ограничением  ввоза иностранных и вывоза отечественных товаров определенным количеством, объемом, или суммой на установленный период времени.

Под действием контингентов растут цены на внутреннем рынке на товары, а следовательно и прибыли национальных производителей, продающих товары, являющиеся объектом количественных ограничений. 

Виды контингентов:
- глобальный контингент - устанавливает размер И-та (Э-та) в стоимостных или натуральных единицах на определенный период времени. Наиболее распространен.

- индивидуальный контингент - контингент, распределенный по странам.

От контингентов, устанавливающих количество товаров, следует отличать тарифный контингент - разрешение на ввоз в страну определенного количества товара по сниженным пошлинам или беспошлинно. Товары, ввозимые сверх тарифного контингента, облагаются обычными пошлинами.

Главная цель применения количественных ограничений - защита позиций национальных производителей в тех случаях, когда другие торгово-политические средства оказываются недостаточно эффективными, и вытеснение конкурентов с внутреннего рынка.

В использовании количественных ограничений отчетливо прослеживаются несколько этапов:

- появление - 20-е - 30-е годы как временные чрезвычайные меры . Затем стали обычной практикой внешнеторговой политики. В первое послевоенное десятилетие количественные ограничения применялись большинством государств  и распространялись на значительный круг И-тных товаров;

- с начала 60-х годов сфера применения количественных ограничений постепенно сокращалась, но они по прежнему занимают прочное место в арсенале внешнеторговых средств. Распространяются на значительное количество сельскохозяйственных товаров  (США), а также промышленных товаров (ЕС и Япония). Особенно широко используются в периоды неблагоприятной экономической конъюнктуры.

Несмотря на запрещение ГАТТ, количественные ограничения до сих пор используются дискриминационно, то есть выборочно в отношении одной или группы стран.

Обострение конкуренции на мировом рынке породило новую форму  количественных ограничений - добровольные ограничения (Япония, страны Западной Европы  - контингенты на Э-т в США). Причиной явилось требование И-теров снизить Э-т ряда товаров под угрозой введения количественных ограничений И-та. Данное средство внешнеторговой политики запрещено Уругвайским раундом ГАТТ.
Вопрос 6. Основные ср-ва форсирования Э-та в мир. торговли. Классификация и их приемущества в 80-90гг.
Это Торгово- политические методы расширения Э-та: прямые и косвенные субсидии. «Кодекс по субсидиям и компенсационным пошлинам».

С их пом. обесп-ся преим-ва для выступления нац. пр-лей на внеш. рынке. Вопрос защитный или наступательный. Рост гот. изделий (маш и об-ия) ведет к росту ст-ти постав-ых товаров, без помощи гос-ва сложно реал-ть. Расш-ие эксп-а - 1 из важных сфер деят-ти гос-ва.

Раньше стим-ие Э-та для антикризисного рег-ия хоз-ва, для борьбы с безработицей или выхода из эк. депрессии, сейчас - захват рынков. США - форсирование эксп. самолетов.

Средства форсирования Э-та. Эта 1-на из форм нетарифных ограничений. Возрастает роль ср. ф-ия э-та. В связи с обострением конкуренции (т. е. структурные сдвиги) и НТР( повышение сложности товаров, следовательно, необходимо финансировать самим гос-ом). Особенности политики ф-ия э-та:1. эти средства становятся 1-им из главных ср-в торговой политики; 2.расширяются масштабы оказания гос. помощи и увеличивается набор используемых средств; 3.перенос центра тяжести с оказания помощи отдельным отраслям на создание преимуществ для монополий: 4.диверсификация средств (расширение средств увеличения э-та и центр тяжести переносится на пр-во, НИОКР и т. п.). 

1. Эксп-ые субсидии- выплаты компаниям или лицам, осуществляющим их вывоз за границу, следовательно, значительно понижается цена на мировом рынке. Пример- единый с/х тариф по ЕС, США, Яп., Фр и т. п. субсидируют Э-т судов и самолетов. Т. к. трудно разгркничить, то пулучается, что субсидируют и пр-во этой продукции.Страны-И-теры принимают антидемпинговые меры( В88г. ЕС ввел антид-ые пошлины на Японские принтеры и ксероксы).

2. Субсидированные экс-ые кредиты- аналогичны 1, но принимают формы ссудного займа. Есть спец. банки, фин. организации, кредитующие товары, требующие длительного финансирования.

3. Помощь развивающимся странам- средства, предоставленные на более льготных условиях, чем Э-тные кредиты. Эти РС должны покупать товары в тех странах, где получили кредиты- связанная помощь.

4. страхование Э-та- предоставление гос. гарнтий на эксп. кредиты. Средство защиты от риска. Его роль растет и охватывает полит. риски.

5. налоговые льготы- освобождение експорта от уплаты части налога. Наиболее завуалированная форма. Включает возврат пошлин, освобождение от уплаты налога за материалы, используемых в товарах, отсрочку в уплате нологов.

6. товарный и валютный демпинг. Т-ый- продажа товаров по ценам ниже цен праизводства( только когда гос-во компенсирует убытки експортерам). В-ый- снижение курса валюты по сравнению с валютой других стран( следовательно, получение дополнительной прибыли за счет выгодного обмена устойчивой иностранной валюты на свою).

Основные инструменты внешнеторговой политики современного государства
2 группы инструментов

1.Средства ограничения И-та

1)Тарифные. Старейший метод регулирования в/т/о. Основа - таможенные пошлины, сведенные в таможенные тарифы. Таможенная пошлина - косвенный налог, взимаемый с товаров, ввозимых из нее. Сначала таможенную пошлину использовали как налог в пользу государства. В дальнейшем при сохранении этой функции на 1-й план выходит другая: защита определенных секторов экономики от конкуренции более дешевой И-тной продукции.  

Виды таможенных пошлин :

1.По способу взимания: а) специфические (фиксированные пошлины на каждую единицу И-тного товара. Не зависит от цены); б) адвалерные (взимаются с цены); в) смешанные (и с цены , и с объема)

2.По объекту обложения: а) И-тные; б) Э-тные; в) транзитные

3.В зависимости от страны происхождения: а) максимальные(генеральные) - общий вид пошлины; б) минимальные - для товаров из стран, которые пользуются РНБ; в) преференциальные (льготные для товаров из РС. Они ( min, иногда равны 0.) 

К этой же группе пошлин можно отнести: а) антидемпинговые; б) карательные (применяются против товаров, происходящих из стран, осуществляющих в отношении данного государства дискриминации, недружественные акты и др.); в) компенсационные (взимаются с целью нейтрализации субсидий, предоставляемых Э-теру с целью повышения его к/способности на рынке. Не могут превышать размер субсидий).

4.По характеру происхождения: а) автономные (устанавливаются данным государством самостоятельно); б) конвенционные (договорные) - устанавливаются в процессе переговоров.

Таможенный тариф - системный перечень таможенных пошлин.

Бывает: а) простой (одноколонный) - одна ставка для товаров из разных стран; б) сложный (многоколонный)

Разрешающая оговорка - возможность для страны ввести определенные ограничения на И-т, который наносит ущерб национальному производству.

2)Нетарифные При ( таможенных пошлин роль НТО (.

Четкого определения понятия НТО нет. Наиболее полная классификация у ГАТТ. Включает 5 групп мероприятий: 1.Участие государства во внешнеторговых мероприятиях. 2.Таможенные и административные формальности

а) антидемпинговые пошлины; б) методы оценки стоимости товара; в) товаросопроводительные документы; г) различные ставки НДС

3.Стандарты и требования , связанные со здравоохранением, техникой безопасности (в т.ч. промышленные стандарты, требования к упаковке и маркировке товаров, санитарно-ветеринарные нормы, экологические требования)

4.Количественные ограничения

“Кодекс по субсидиям и компенсационным пошлинам” (определяет разницу между внутренними субсидиями и Э-тными).

“Кодекс таможенной стоимости” (нельзя использовать внутреннюю цену как базу расчета)

“Кодекс по стандартам” (главная идея - к И-тным товарам должны применяться такие же требования, как и к национальным).

Вопрос 7. ГАТТ. Основ. принципы и р-таты деят-ти. Создание ВТО.

ГАТТ - в Женеве в октябре 1947 г. и вступившее в силу с 1 января 1948 г. Сначала - 22 государства, в последствии - 150 стран, из них 92 - полных члена. Всего в ГАТТ 61 наблюдатель, в т.ч. 30 м/н организации. До создания ВТО играло роль центрального м/н учреждения по вопросам торговли.

Принципы ГАТТ:

1.  РНБ (все льготы, преимущества и изъятия, которые предоставлены или будут предоставлены одной из договаривающихся сторон любой третьей стороне должны немедленно и безоговорочно распространяться и на другую сторону). Изъятие из РНБ: a) разрешается в прежнем объеме использовать тариф и преференции, существовавшие на момент образования ГАТТ; b) ограничение РНБ в целях госбезопасности; c) исключение из РНБ уступок, предоставленных при образовании там. союза или ЗСТ; d) разрешающая оговорка для развивающихся стран, согласно которой они имеют ряд льгот.

2. Национальный режим - товарам ин. происхождения предоставляется тот же режим, что и национальным в отношении внутренних налогов, сборов, правил ведения внутренней торговли.

3. Принцип недискриминации в торговле. 4. Защита нац. экономики должна проводиться с помощью средств там. политики, а не количественных ограничений. 5. Разрешение споров и конфликтов мирным путем.

Бюджет ГАТТ формируется за счет добровольных взносов стран, исходя из их % во ВТ.

Токийский раунд - 73-79 гг. 49 государств-участников. Р-таты работы:

1) Снижение там. пошлин. Уровень там. защиты в развитых странах снизился на 4,5%, а в развивающихся - на 7%. 2) Договоренность по торговле мясными и молочными продуктами.

3) Договоренность по торговле гражданской авиатехникой. 4) Антидемпинговый кодекс.

5) Кодекс по субсидиям и компенсационным пошлинам (можно использовать компенсационные пошлины, чтобы нейтрализовать действие прямых и косвенных субсидий, но не больше самих субсидий). 6) Соглашение о процедурах И-тного лицензирования. 7) Кодекс по стандартам - устранение дискриминации в использовании стандартов, требований к упаковке и маркировке. Система сертификации не должна препятствовать развитию торговли. 8) Кодекс о госзаказах (порядок размещения госзаказов, администр. правила, разрешение споров, предоставление необходимой информации).

Уругвайский раунд проходил в 86-94 гг. Итоги:

1. Снижение там. барьеров. На некоторые товары отменить совсем. Где величина пошлины превышает 15%, сокращения =  30%. 2. Нетарифные меры (инициатор - развивающиеся страны). Разработана программа: a) ликвидация количественных ограничений И-та; b) определение сроков устранения остальных количественных ограничений; c) предоставление в процессе ослабления нетарифных ограничений приоритета тем из них, которые препятствуют Э-ту из развивающихся стран, или носят дискриминационный характер.

3. Текстильные товары и одежда. Большинство тарифов и квот будет ликвидировано в течение 10 лет, начиная с 1996 г., а двусторонние квоты будут сокращаться и к 2005 г. ликвидируются полностью. 4. С/х товары. Снижение барьеров, упорядочение использования субсидий и уменьшение воздействия на торговлю санитарных и др. мер. 5. Торговля услугами. Создание многостороннего комплекса принципов и правил торговли услугами. Разработано ген. соглашение по торговле услугами ГАТС. 6. Создание ВТО. В декабре 1993 г. - итоговый документ Уругвайского раунда. ВТО будет контролировать выполнение всех предшествующих соглашений, заключенных под эгидой ГАТТ и превратится в важнейший м/н орган, регулирующий развитие МЭ связей.

Структура и задачи ВТО. Роль ВТО как универсальной  м/н торговой организации.

Начало деятельности - 1 января 1995 года. Преемница ГАТТ ( действовала с 1947 года.) Секретариат - в Женеве. Ноябрь 1996 года - 125 стран-членов (Эквадор - новый член, все остальные имеют статус страны-учредителя.) 40 гос-в и м/н орг-й - статус наблюдателя (в т.ч. Россия)

Структура. 1. Министерская конференция 

Состав: представители всех государств-членов. Сессии: не реже 1 раза в 2 года. Цель - обсуждение и принятие решений по принципиальным вопросам, связанным с соглашениями Уругвайского раунда.

Конференция учреждает комитеты: 1. по торговле и развитию 2. по ограничениям в целях обеспечения равновесия ПБ 3. по бюджету, финансам и администрации 4. по торговле и окружающей среде.

Конференция назначает Генерального директора ВТО (сейчас - Ренато Руджеро).

Декабрь 1996 - 1-я Министерская конференция (Сингапур).

2. Генеральный совет Состав: представители всех государств-членов. Собирается 8-10 раз в год. Цель: решение текущих и процедурных вопросов.

Генсовет курирует деятельность: 1.Органа по урегулированию споров 2. Органа по обзору торговой политики 3. Совет по торговле товарами (в его рамках - комитеты по соглашениям и переговорные группы) 4. Совет по торговле услугами (в его рамках - комитеты по соглашениям и переговорные группы) 5. Совет по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности

3. Органы по наблюдению за выполнением многосторонних соглашений. Состав: членство необязательно.

Задачи. 1. либерализация мировой торговли путем последовательного сокращения уровня И-тных пошлин и устранения различных нетарифных барьеров для достижения следующих целей : 1.1.обеспечение полной занятости  1.2. рост производства и торгового обмена товарами и услугами 1.3. оптимальное использование источников сырья для обеспечения долгосрочного развития, защиты и сохранения окружающей среды

2. регулирование экономических взаимоотношений стран-участниц на основе пакета соглашений Уругвайского раунда (1986-1994)

Пакет соглашений Уругвайского раунда (кроме создания ВТО):

Роль: урегулирование наиболее актуальных проблем мирохозяйственных связей. Нормами и правилаами ВТО регулируется более 90% всей мировой торговли товарами и услугами.

Основная цель ВТО - обеспечение свободы торговли. ВТО призвана преодолеть недостатки , которые были в ГАТТ, а именно:

1)важные правила и процедуры ГАТТ часто игнорировались участниками; 2)многочисленные правила были недостаточно конкретны. Обходились антидемпинговые правила, правила компенсационных пошлин; 3)с/х, текстильная промышленность, вопросы интеллектуальной собственности исключались из общих правил; 4)цель ГАТТ : вмешательство в торговлю на границе стран. Но необходимо вмешиваться во ВЭС внутри стран; 5)в ГАТТ участвовали практически только ПРС. РС имели столько льгот, что могли вообще не рассматривать правила ГАТТ. А в р-тате развития НИС возникла необходимость вовлечения их в многосторонние торговые переговоры.

Сферы деятельности: -товары –финансы –телекоммуникации -транспорт  -туризм интеллектуальная собственность

Как своеобразная  “генеральная репетиция” учредительной министерской конференции (УМК) ВТО был задуман и проведен с 24 по 26 апреля в Сингапуре Всемирный Торговый Конгресс. Среди проблем, которые обсуждались в Сингапуре и которые предполагалось вынести на УМК , были “социальные факторы”.
ЕС и США выработали проект Соглашения по информационной технологии (СТИ). СТИ в декларации посвящена 1 фраза со словами о том, что ВТО приветствует инициативу ряда членов по ликвидации тарифов в торговле товарами информационной технологии, но она имела огромный эффект.
Вопрос 9. Расширение сферы деятельности ГАТТ. Генеральное Соглашение по торговле услугами (ГАТС).

Повестка:

 там. тар,  нетариф. меры, торговля троп, текс. т и одеждой, с\х прод., отдел. видами природ. ресурсов, пересмотр некот. норм и правил ГАТТ, вкл. правила исп-ия защит. мер, доработка согл-ий и договор-ей, зак-ых в ходе Ток. р., торг. аспекты регул-ия ин. капвлож, торг. аспекты прав интел. соб-ти. Глав. зад – выработка новых правил рег-ия МТ + созд-ны формально не зависящие от ГАТТ кодексы, касающиеся сферы услуг и нек. смежных с МТ областей МЭО.

Усиление прот-ма ПРС (там. войны США – Яп, США – ЕС), ГАТТ нет полномочий, нарушение норм Согл-ия, большое вним. уделено укреплению бр. базы Согл-ия.

Могли уч-ть: все члены (91); принявшие полож-ия ГАТТ на факт. основе, р.с., начавшие пред-ть шаги для вступ в ГАТТ, информир-ие о намерении вступить в переговоры об условиях присоед-ия  = 108.

Еще в ходе Токио р.с. хотели мораторий на примен-ие протекционистских огр-ий и постеп отмену сущ-их огр-ий. Теперь приняты об-ва по Стэндстил (мораторий на примен. нов. протекц. огранич) и ролбэк (постеп. отмена сущ. огранич, несовместим. с треб ГАТТ).

ИТОГИ: 1. Переговоры по тарифам. После ток-ого раунда средний там. тариф- 4.9%, но реально на группы товаров был выше. В США на ставки там. тарифов выше 10% приходилось 16% общего числа позиций таможенного тарифа, ЕС-21,5%, Я-17%. Высокие ставки на имп. текстиля и продовольствия (это осн. статьи эксп. РС). Важная черта Ур.раунда - активное и конструктивное участие РС. На перговорах Гонконг, ЮК, Сингапур принимали участие среди других 11-ти стран в соглашении о полной отмене тарифов на 10 товарных групп. Расширение круга их обязательств. На 72% тарифов на пр. товары РС не будут повышать пошлины (до Ур.раунда -52). Повысился к ним доступ. ПРС пошли также на уступки. Средняя тарифная ставка на имп. пр. товров снижена на 37%, (как и из ПРС), понизился рост процентных ставок в зависимости от обработки товаров, Следовательно, улучшаются условия диверсификации эксп. из РС. В целом уровень тарифов ПРС на пр. продукцию будет снижен с 6,3% до 3,9% к 99г. Сниж-ие наиб. выс. пошлин и их гарм-ия по отдел. группам. Яп – ликв-ть пош. на пром. прод. и пром. изд в наиб. разв. странах.

Нетарифные меры:

Решено: - ликвид-ть все несовместимые с нормами ГАТТ огр-ия имп; - опред-ть сроки устранения остальных колич. огр-ий и др. нетар барьеров; - предост-ие приоритета тем, кот припятствуют эксп из р.с. или носят дискрим-ый хар-р.

2. Изменения, в торговле текстилем. На товары РС имеют преимущества.  На текстиль и одежду приходится пр-но 12% мир. торговли готовой продукцией. Осн-ые огр-ия  - колич-ые. Предусматривается сохранение высоких там. пошлин на имп. продукции (28% по ср. с 35). Незначительное снижение там. ставок объясняется тем, что там. тарифы возьмут на себя роль колличественных ограничений, т. е. к 2005г. предпологается полное устранение квот. Этот рынок будет регултроваться нормально.

3.Либерализация торговли с/х. Традиционно эти вопросы выводились из рамок ГАТТ.Однако в этой области высокий уровень протенкционизма. Средний уровень тамож. защиты рынка с/х товаров составляет приблизительно 11% (по ср-ию с 4,9%). Распространение нетарифных ограничений. Впервые были включены эти вопросы. США требовали полную либерализацию рынка, но ЕС и Я были против. Соглашение: к 2000г., а для РС к 2005 и наименее РС не касается, торговля с\х пр-ией будет частично либеральна. Все нетарифн. барьеры заменяются тарифами, а тарифы уменьшаются на 36% для ПРС и на 24 для РС. Внутренние субсидии на 20% в ПРС и на 13,3% в р.с. Защитные меры. в отн-ии тех т-ов, пр-ли кот терпят ущерб от конкуренции со стороны возросшего И-та. Наиб. известны добровольные и согл-ия о рег-ии рынков . Больш-во стран заинт-но в их сохранении. Слож. вопр. о выработке критериев опред-ия серьезного ущерба – злоупотребление, необ-мо уст-ть взаимосвязь с  мерами по оказанию содействия струк. перестр-ке, решить вопр. макс. сроков исп-ия защ. мер, их постеп. ослабление, гласности и многостор. контроля.

Введены правила и процедуры введения защ. мер, должны ввод-ся в отн-ии всех ист-ов имп и запр-ся добровольные.

Пересмотр некоторых ранее закл-ых согл-ий.

Субсидии и компенсац. пошлины.

Согл-ие малоэф-но, т.к. многие не присоединились, возникновение споров, расширение практики прим-ия субсидий, наруш-ие треб-ий о пред-ии инф-ии., неопред-ти в формулировании ряда положений, четко не определен термин «субсидия».

У.р. – субсидия делятся на законные и незаконные (допускаемые и недоп) Допускаемые: на региональное разв-ие, защиту окр. среды, НИОКР, если не противоречат согл-ию. Порог субсид-ия в 1% - компенсац. пош.. не вводятся

Запрещается: Э-тные суб, направленные на создание преференциального режима для отеч. товаров внутри страны. В связи с прим-ем субсидий может быть начато суд. разб-во.

Антидемпинговая практика.

Дополнено и детализировано. Админист. рассл-ие немедленно прекращ-ся, если соот. органами устан-но, что демп. разница минимальна 2% от эксп цены или уровень демп. И-та незначителен 3%. Принятые антид. меры дейст-т в теч 5 лет, затем сокр-ся. Введены правила, позволяющие обнаружить попытки избежать антидемп. пошлин путем перенесения пр-ва в 3 страны.

Торг. аспекты регул-ия ин. капвлож.

Возникли разнообразные сис-мы рег-ия ин. инв-ий, разл. процедуры пред-ия разреш-ий на инв-ии. Необ-мы согл-ия с более обязат. хар-ом. Рассм-сь только те вопр. рег-ия ин. капвлож, кот. связ. с ВТ (мин. эксп. произ-ой пр-ции, обяз. исп-ие мест. компонентов).

4. Ген. соглашение по торговле услугами. Услуги раньше не рассматривали. В 93г. объем торговли услугами - 1030 млрд$ - 1/3 мир. торговли. Эксперты оценивают р-тат этих переговоров, как средние, т.е. страны пошли на уступки др.-другу и предоставили принцип наибольшего благоприятия. Но он не действует, напр., в отношении фильмов и TV программ. Предусматривается проведение переговоров. Особенно высокими темпами росла торговля услугами, вял. компонентами про-ва и торговли, такими как связь, телематика, ПО ЭВМ, ремонт и обсл. машин и оборудования, лизинг, юр, сбытовые и фин. консультации, страхование и финансир. Э-та, операции купли-продажи.

В современной пркатике исп. самые разнообразные методы урегул. И-та услуг, поэтому США и др. развитые страны выступили за разработку правил и процедур, которые должны были создать общую правовую основу для ведения м/нар. торговли услугами, дать возможность обмена информацией о применении нац. ср-в регулирования, разрешения возникающ. спорных вопросов путем консультаций. Предложение о внесении ГАТС в повестку дня МТП натолкнулсь на сопротивление развив. стран. Развив. страны, являющ. И-терами услуг, опасались возможной либерализации торговли ими, видя в этом угрозу развитию нац. предприятий в этой сфере эк. деятельности.

В р-тате переговоров – соглашение о честной, без дискриминаций торговле услугами. В него включены положения, касающ. фин. услуг, воздушного транспорта и телекоммуникцаий. Стороны договорились не включать в текст соглашения положения об Э-те кинофильмов и телепрограмм.

5. Соглашение о защите прав интеллектуальной собственности. Широко распространена продажа товаров с патентами. Но большие потери, т.к. пиратство. В соглашении устанавливается высокий уровень защиты в отношении таких прав. Страны берут обязательство принять национ-ые законы, которые могли бы защитить права ин-ой собственности, как своих стран, так и иностранных. Обязаны применять меры на границе, чтобы предотвратить ввоз нелегальных, т.е. вплоть до их уничтожения. В законодательствах стран должно быть наказание за подделывание знаков и прочее. Недостатки от такого соглашеия тоже есть.- более высокий уровень защиты рынка для РС. 

6. Создание ВТО. Т. е. была создана новая система рег-ования б-ых отношений м\д странами-участниками. ВТО - это обновленный ГАТТ, ГАТС (сог-ие по торговле и сотрудничеству) и все соглашения, достигнутые в ходе уругвайского раунда (кроме 2-х). Кроме того, туда включен мех-изм обзоров торговой политики и м-м разрешения споров. Членом ВТО может быть любая страна, которая присоединилась ко всем соглашения У.раунда. Самостоятельный член ВТО - ЕС (в ГАТТ у ЕС не было собственного статуса). ВТО решает все вопросы, связанные с мир. торговлей. ВТО проводит свою собственную политику, заменит раунды на регулярную систему переговоров. ВТО имеет более твердую юридическую основу.

Вопрос 11. Внешнеторговая политика промышленно развитых стран. Особенности формирования, тенденции и направления развития в 80-90гг.

1) Определение: ВТП-сис-ма мероприятий, направленных на достижение экономикой данной страны определенных преимуществ на внешнем рынке и одновременно на защиту внутр. р-ка от конкуренции иностр-х гос-в.

2) Хар-ка ВТП зап. стран: 1. Форм-ся под влиянием нац. экономич. и полит. факторов. 2. Наряду с гос-м в ней активно уч-т крупные объединения (ассоциаций объединений предпринимателей). 3. Там активно идет интернационализ-я хоз. жизни=)ВТП-компромисс м/у местными лобби и потребителями. 4. Все больше исп-ся междун. формы регул-я эк. отн-й, во ВТП включ-ся межгосуд-е институты (Б-7, ГАТТ, МВФ, МБРР)=) тенденция к либерализации. 5. Увел-е интеграции=) развитие колл-го протекционизма (Напр. ВТП ЕС, нет ограничений м/у собой). 6. Все больше исп-ся внутр. экономич. и административные рычаги регул-я ввоза и вывоза, хотя и пограничный контроль еще процветает

3) Средства контроля и регулирования ВТ

Есть средства ограничения И-те (тарифные и нетар) и стимулирования Э-та

1. Таможенно-тарифная политика: a) лишь один из инструментов, а ранее единственный  (средняя ставка ок 5%); б) тарифы защищают процессс обработки тов-в(дифференцированная ставка для продавцов  с различной степенью обработки; в) эффективная ставка там. тарифа(=заплаченная пошлина/стоимость товаров-стоимость сырья) знач. больше, чем средний тариф; г) возможность разрешающей оговорки(можно вводить ограничение ввоза, если И-т угрожает местному пр-ву); д) маневренность в таможенной политике

Исп-ся многокол. тариф: а)антидемпинговый; б) максим. (генральная) ставка; в) минимальная ставка ( режим наиб. благоприят-я); г) преференциальная ставка (для наименее развитых стран)

-из всех ставок (адваоерные, специфические, смеш-е) наиболее часто исп-ся адвалерная

2. Нетарифные ограничения

а)участие гос-ва во ВТ мероприятиях развито слабо

-субсидир-е произв-ва и эксп-та тов-в запрещено по рез-м токийского раунда

-сист. гос. закупок товаров (ГАТТ требует недискримин-и иностр. производ-лей)

б) таможенные и административные И-тные формальности

-антидемпинговые пошлины

-методы оценки стоимости тов-в (есть Кодекс таможенной стоимости , функц-т в 81 года, смягчены нек. правила ГАТТ) по определению тамлженной стоимости

в) технические барьеры, стандарты и требования, связ-е со здравоохр-м=)закр-т доступ тов-ру или значительно увел-т его цену в р-тате необходимости переработки или доработки (в ЕС стандарт кривизны бананов). Наиболее развиты стандарты и требования по технике безоп-ти, потом-по упаковке и маркировке тов-в, требования к товаросопроводительным док-м. г) количественные ограничения: Возр. роль добровольного ограничения Э-та, развиты ограничения в рамках регул-я той или др. сфер экономики (текстиль). д) ограничения, заложенные в мех-ме платежей

-налоги (на долю налогов в стоимости ввоза тов-в в ЗЕ прих-ся 40-60%). хотя это запрещено ГАТТ, факт-ки налогообл-е имп. товаров завышается по сравнению с отечественными из-за различий в базе начисления налогов. е) мех-зм валютных курсов

3. Ср-ва стимулир. Э-та: а) перенесены в облать произв-ва (финанс-е гос-м НИОКР); б) налоговые льготы произв-м-Э-терам; в) гос. субсидии; г) помощь РС, но РС в ответ должны закупать товары у ПРС; д) валютный демпинг (долгое время в Японии держался курс йены к долл); Е) информационная помощь Э-терам(в посольствах ПРС есть экономическое отделы, они оказ-т правовую и информационную помощь Э-терам в установлении деловых контактов с представителями экономики стран пребывания.
Осн. особенности совр. МЭО: а) интернационализация хоз. жизни (приобр. форму интеграции) - подразумевается усиление взаимозав-ти нац. эк-к на почве все более тесных связейц м/у ними, кот создаются посредством деят-ти ТНК. Послевоенные МЭО строились в осн. на базе деят-ти в обл. торговли - ГАТТ, в валютной сфере - на базе деят. МВФ и МБРР (сейчас происходит слияние внут. и внешн. эк. пол-ки (регулир. нац. эк-ки затруднено без учета влияния других стран); б) регионализация (к концу 80-нач 90 опред. 3 региона - ЗЕ - 32% мир. пр-ва, Сев. Ам - 30%, АТР - 23%). На эти регионы к в 1992 году прих. 87% мир. торг, в т.ч. 48% - ЗЕ, 16% СА, 23% - АТР. в) качественные изменения а МЭО происходят очень быстро.

Вопрос 12. ВТ развив. стран, основ. тенденции и напр. развития.

РС- 4/5 всех стран мира с 80% населением всей планеты. Характерное: сырьевая специализация, колониальное прошлое>>сохранение внеш. зависимости от развитых стран с одной стороны, но в послед. время тенденция взаимного сотрудничества РС путем создания общих рынков и др. региональных организаций.

Место и роль страны в МРТ определяется совокупностью ее имп-т потребностей и реальн. э-т возможостей .

Роль РС возросла с 60-95гг. В мировом э-те доля развив. стран к 95г = 27,4% (60г - 21,7%). Удельный вес развив. стран в мир. Э-те сырья, топлива, продовльствия 95г =41,6%.

Лишь 8 гос-в из 130 смогли повысить свою роль в МРТ за счет наращивания Э-та сырья: Бурундия, Конго, Малади, Мали, Чад, Иран, Лаос, Оман (нефть). Доля в мир. Э-те гот. изделий и п/ф значит. возросла в 60г=5,6%, к 95=24,8%. Доля в мир. Э-те машин, оборуд и ср-в транспорта 60г = 0,7%, 95 = 20,6%. Стоимостной объем Э-та увеличился в 49,5 раз. И-т увеличился в 48,6 раза.

РС: 1) с низким ВНП на душу населения (Тропич. Африка, Китай)

2) со средним (Сев. африка, Мексика, Ю.Корея- НИС)

3) с высоким - Кувейт, ОАЭ, Саудовс.Аравия, Сингапур)

Товарная стр-ра Э-та: 1) сырье, топливо, продовольствие. стоимостной объем 60г = 23,5 млрд. долл, 95=362,7млрд. долл. причины падения: более быстрые темпы Э-та гот. изделий, п/ф (э-т увел. по стоимости в 205р); повышение доли переработки сырья на месте; структурная перестройка эк-ки РС в нач. 70х, перевод с ресурсоемкой модели эк-ки на ресурсосберегающую; внедрение новых мат-лов в пр-во благодаря НТП. Роль сырья в процессе мирового воспр-ва относительно снизилась. Развив. страны остаются неттоЭ-тером продовольствия, за исключением зерновых.

2) С 89г гот. изделия и п/ф превысили 80% в тов. стр-ре э-та развив. стран. 60г-14%, 95-67%. 3) самой динамичной группой пром.Э-та развив. стран явл-ся машины, оборуд, ср-ва трта. 60-0,7%, 95-28%

Специфика пром. э-та: 1)концентрация в небольшой группе стран - 88% пром. э-та прих. на 10 гос-в. На 4 НИС прих. 56%. 2) развив. страны специализ-ся на э-те трудоемких товаров (электр, электротех, одежда, х/б ткани). 3) Специализация отд. гос-в на э-те ресурсоемких товаров, т.е. пром. переработке сырья (2/3 пром. э-та Малазии, Филипин, Тайланда)

Роль регионов в э-те развив.стран: 1) самый крупный контрагент - азиат.гос-ва (их доля в э-те 80%) 2) ЛА - 14,5% 3) Афрк. гос-ва 5,6 4) прочие - 0,2%. Половина любого регион. э-та прих. на небольш. группу стран, так для азии это НИС (более 50%)

геогр. распред. э-та: 1) пром. р-тие гос-ва - крупнейшие контрагенты. их доля 72,3% - 80г, 56,3% - 95г, но по стоимости э-т увеличился в 33 раза - 661,3 млрд.долл в 95г). США - 23,1%, ЕС - 19,9%, Япония - 10,1%. 2) Развив. страны (взаимный Э-т развив. стран). Доля в совок Э-те: 80 - 22,3%, 95 - 40,2%. 3) Страны ВиЦЕ - 60г - 1,8%, 95г - 0,6%. 4) Доля стран РФ и СНГ - 1,8% - 60, 1,2% - 95г. Хотя по ст-ти э-т развив. стран в стране с перех. эк-кой увеличился в 20 раз.

До 80 года в э-те РС росла доля топлива, однако потом наметилась понижательная тенденция. В целом, для РС осн. статьей стали гот. изд и п/ф

И-т РС: А) машины и оборудование (34% общего И-та РС) - 20% в мир. И машин и оборудования Б) продукция обрабатыв. промыш-ти (37% общего И РС) В) продовольственные товары (16% И- Троп. Афр. и 10% - И Юж.Азия) Г) топливно-энергетич. товары (10% И-т Ю. Азия, Лат.Америка, Карибский бассейн)

 В послед. время- привлечение иностр. инвестиций, 20% мирового капитала составляет Э капитала в развив. страны, из них 60% -доля Азиатских стран- НИС, АСЕАН. Открывая эк-ку для вложений, развив. страны делают ставку на то, что в руках ТНК находятся пр-во. Инвестиции, технологии>> это возможность для РС решать сложные хоз. проблемы, чем и воспользовались Ю.Корея, Малайзия, Индонезия, Тайланд, Бразилия и др. В 90гг. соотношение иностр. ресурсов и Э-та повысилось с 9,6% в 1990г. до 15% в 1994г.

Рост притока частных ресурсов. Их доля в общем потоке составила 72%>> частный капитал стал гл.элементом поступления в страны Африки, Азии, Лат.Амер., возобновилось кредитование этой группы частными комм. банками, кот. было преостоновлено из-за неплатежей должников. Др. крупным источником стало размещение облигаций развив. гос-в на мировых финанс. рынках, на долю прямых иностр. инвестиций приходится 1\2 всех ср-в, т.к. этому содействовали либерализация экономик, приватиязация гос. собст-ти в развив. странах, что дало в начале 90-гг. 40 млрд. долл.>> развитие в этих странах банковская, туристич сферы,ускорение промышл. развития (в Э-те доля готовых изделий превысила 1/2) I место по притоку прямых инвестиций занимает Китай (в1995г. он привлек 38 млрд. долл)

РС- общая задолженность на 92г. -1419,4 млрд. долл.

Вопрос №14. Внешняя задолженность развивающихся стран: причины возникновения и пути урегулирования.

Период 1974-81 гг.

Внешний долг начал быстро расти с середины 70-х годов. Широкомасштабный поток кредитов странам Третьего мира. За 1965-1987 гг. ВД 88 стран вырос с 34 млрд. долл. до более чем 1 трлн. долл., а сумма ежегодных выплат и погашений - более, чем в 40 раз.

Причины роста задолженности:
1. Избыток ссудного капитала  рост цен на нефть (‘73-‘74 и ‘79-‘80) привел к тому, что у нефтеЭ-теров появились свободные средства. Они предпочитали ликвидные вложения и переводили средства в банковскую систему США и в другие ведущие финансовые центры. Основные международные банки, таким образом, получали крупные объемы новых резервов, поддерживающих активное кредитование.

2. Проведение инфляционной денежно-кредитной политики в развитых странах (так как инфляцию после нефтяного шока предпочли безработице), что также вело к наращиванию резервов в банках

3. Неопределенность инвестиционной ситуации в развитых странах  банки стремились найти заемщиков в развивающихся странах, которые как раз были заинтересованы в получении новых средств.

4. Сопротивление развивающихся стран прямым частным инвестициям. Если период 1950-73 гг. характеризовался преобладанием прямого инвестирования в подконтрольные фирмы, то впоследствии РС наращивали приток внешних финансовых ресурсов не в форме ПЗИ, а в форме ссудного капитала. Причина: идеология, успехи ОПЕК в борьбе с ведущими западными нефтяными фирмами. Доля прямых инвестиций сократилась с 25% в 1960 году до 10% в 1980 году. Далее доминирующей формой стали частные кредиты как частным, так и государственным заемщикам.

5. «Эффект толпы» - конкурентная борьба крупных западных частных банков за предоставление все новых кредитов заемщикам из Третьего мира.

Кризис доверия 1982 года.

1982 год - пик проблемы внешнего долга.. Кредиторы, приостановившие новое кредитование, в массовом порядке и вне очереди требовали возврата долгов. Правительства 38 стран не смогли выдержать согласованные после 1975 г. графики выплат по долгам, большинство из них нарушило эти графики в 1983 и 1984 гг. Мексика ввела мораторий на выплату процентов по своим долгам, многие другие страны стали призывать вообще не платить долгов. К середине 1982 года сумма «ненадежных» зарубежных кредитов, предоставленных девятью крупнейшими банками США, превзошла величину их собственного оплаченного капитала. Более того, сумма кредитов только трем странам (Аргентине, Бразилии и Мексике) была больше собственного капитала. МВФ вынужден был признать, что особых успехов рыночные реформы в развивающихся странах не принесли.

В р-тате возник феномен «долговой дипломатии».
Причины кризиса

1. Депрессия 1982 года
2. Ужесточение монетарное политики развитых стран. В 70-х годах должники брали кредиты под высокий номинальный процент, который отражал всеобщие опасения роста долларовых цен. Позднее, после 1982 года, сформировалась «новая эра» более жесткой монетарной политики, возглавляемой Федеральной резервной системой США, решившей остановить инфляцию, даже если это будет стоить сокращения рабочих мест в течение нескольких лет (что и произошло на самом деле). В р-тате высокие номинальные процентные ставки превратились в высокие реальные процентные ставки, нанесшие заемщикам сильный удар.

3.  «Эффект толпы» - массовое спекулятивное стремление прекратить кредитование

Фундаментальная проблема невыполнения обязательств суверенным государством-должником. Кризисы задолженности являются хроническим явлением международного кредита, особенно если в роли должников выступают правительства.

Нормально функционирующий международный кредит положительно воздействует на благосостояние, как и международная торговля. Однако рынок кредита для суверенных заемщиков не соответствует принципам нормально функционирующего международного кредита. В случае аннулирования долга суверенным заемщиком или отказа от платежей по такому долгу невозможно добиться выплат по обязательствам, поскольку должником является (или его поддерживает) суверенное правительство. Таким образом, источник неравновесия международного рынка кредита является несовершенство прав собственности.

Отсюда важное следствие: установление более высокой процентной ставки по зарубежным правительствам по сравнению с кредитами частным и государственным заемщикам в своей собственной стране (кредиторы требуют выплаты завешенных процентных платежей для компенсации ожидаемого отказа от выплат по долгу).

В 1985 году банками был отвергнут план преодоления кризиса в развивающихся странах путем предоставления им 20 млрд. долл. кредитов (министр финансов США Джеймс Бейкер).

Начало массовой продажи долговых обязательств развивающихся стран: в 1986 году - за 73% их номинальной стоимости, в 1987 году - уже за 46%. Однако реализовать полный объем долга не представлялось возможным. Над мировой банковской системой нависла реальная угроза банкротства в случае отказа должников платить по своим долгам.

В 1987 году американский Citicorp стал первым из крупнейших банков, который нашел единственный выход из создавшегося положения и отложил 5 млрд. долл. в резерв. Его примеру последовали и остальные международные американские банки, увеличив к концу года свои резервы на 19 млрд. долл. Таким образом, банки застраховали себя от банкротства.

Однако теперь все их деньги находились либо в безнадежных долгах развивающимся странам, либо в резервах. В таких условиях банки нормально функционировать не могли.

И тогда международные кредиторы снова, на этот раз вынужденно, «поверили» в развивающиеся страны, надеясь на то, что эти страны, пусть и в отдаленном будущем, восстановят свою платежеспособность.

1989 год - объявлен и в основном поддержан «план Брейди» (министр финансов США): а) возобновление кредитования развивающихся стран; б) восстановление роли МВФ; в) широкое применение долгосрочной реструктуризации части долга

Современная ситуация

1) В числе кредиторов остались только правительства, международные финансовые организации и крупные банки, то есть те, кто способен ждать (мелкие банки давно продали бумаги должников и вышли из игры).

2) Кредиты предоставляются не только развивающимся, но и постсоциалистическим странам.

3) Незаконный Э-т капитала из развивающихся стран на начало 90-х гг. составил 700 млрд. долл. (55% общей суммы внешнего долга). Хотя тенденция к вывозу каптала из развивающихся стран изменяется на противоположную.

4) В качестве крупных заемщиков стали выступать развитые страны.

Крупнейшие должники (в млрд. долл., данные за 1993 год)

Бразилия 137, Мексика 118, Аргентина 61, Индия 92, Индонезия 90, Китай 84,  ЮК 47

Пути урегулирования

1. 1.  Оперативное управление долгом (реструктуризация долга, новые структуры выплат). 2. Списание части долга. 3. Приватизация (debt-equity swap)- трансформация долга в производительные инвестиции. 4 Совершенствование вторичного рынка внешнего долга. 5. Стимулирование Э-та
В ряде стран - Аргентина, Бразилия, Колумбия, Мексика, Нигерия, Филиппины, Чили -приватизация используется в числе мер по сокращению внешнего долга и осуществляется как конверсия долговых обязательств в акционерный капитал частных компаний стран-кредиторов.

Аргентина - приватизация телефонной и авиакомпании - конвертированы обязательства по коммерческим кредитам на сумму 7 млрд. долл., что привело в 1991 году к сокращению объема долга на 6%.

Вопрос 20. Вывоз капитала и его воздействие на другие формы современных МЭО. Взаимозависимость вывоза капитала и внешней торговли.

 Привлечение иностр. ресурсов резко расширилось и достигло рекордных показателей в перв.половине 90-хгг. Заимствования на мировых рынках капитала в 1995г. увеличились по ср. с 1994г.на 30% (1258 млрд. долл.), превысив уровень 1990г. более чем в 3 раза.

Причины роста вывоза капитала:

- Новые масштабы привлечения иностр. финанс. ресурсов частично отразили историч. сдвиги, происшедшие в р-тате вступления на путь демократич. реформ стран Восточ. Европы, а также бывш. СССР. Ликивдация противостояния 2-х миров позволила бывшим противникам сосредоточить усилия на внутренних экономич. проблемах и на развитии взаимных отноешний.

- высокий уровень привлечения иностр. инвестиций явл. и р-татом действия чисто экономич. факторов, его основа- поступательное развитие производит. сил мир. сообщ-ва. Миров. Валов. продукт  в80-90гг. возрос более чем на 1/10>> рост финанс. ресурсов 

-неравномерность развития отдельных стран, стимулировавшая перетоки капиталов

- дальнейшее развитие МРТ и экономич. сближение гос-в на основе опережающих темпов развития мир.торговли по сравнению со сферой пр-ва.>> интернационализация и глобализация пр-ва на базе роста иностр. прямых инвестиций.

Влияние вывоза капитала: 1) Значения рынка капитала для мир. эк-ки

Увеличение эконом. потенциала стран, здесь надо также учитывать и масштабы второй экономики, размещенной в др. странах, перелив капиталов усиливает взаимосвязь и взаимозависимость нац.хоз-в, возростание глобальной мобильности производств. факторов (капитала, менеджмента, технологии) по срав. с традиционной товарной торговлей>> возникновение мощных технологич баз на основе ТНК

2) Последствия прямых зарубежных инвестиций для принимающей стороны-создание рабоч.мест, для страны базирования- рабочие места Э-тируются вместе с капиталом, в рамках ТНК происходит квалификация рабочих принимающей страны.

3) Взаимосвязь вывоза капитала и внеш.торговли - вывоз капитала вместо Э товаров, т.е вывоз факторов пр-ва в силу повышения цен на избыточные в стране факторы из-за снижения предельной полезности, передвижение капитала из тех мест, где его предельная произв-ть низка, туда, где она высока, замещение товарного Э Э-ом капитала может быть вызвано завышенным курсом нац.валюты. Так, завышенный курс доллара до 1985 года приводил к тому, что американские ТНК переводили производственную базу за пределы США, и в первой половине 80-х годов в американской экономике произошло самое значительное в истории Америки образование “пустот” в индустриальной базе (hollowization). Впоследствии с подобной проблемой столкнулась Япония. Прямые инвестиции могут выступать как ср-во обхода ограничений товарного Э. Так, введение по ряду товарных позиций «самоограничений» на Э-т из Японии в США спровоцировало ускоренный рост строительства японских заводов в самих США.

4) Влияние внутрифирменной торговли на структуру мир. торговли (когда накопленные зарубеж.инвестиции достигают определ.уровня, начинается ускоренный рост внутрифирменной торговли во внеш. торговле страны базирования (в 1987г.  внутрифирм. поставки товаров и услуг составили свыше 50% амер. И и Э) Особенности такой торговли: встречные поставки по трансфертным ценам>> относительная изолированность от воздействия мир.рынка и межд.конкуренции.

Последствия роста внутрифирменной торговли как составная часть мир. торговли: увеличение V миров. торговли, изменение ее структуры- товарные потоки следуют за движением капиталов и денеж. ресурсов. (Так в Японии доля продукции обрабатывающ промышл-ти в И-те за послед. 5 лет (90-96гг) выросла с 50,3% до 60%, но т.к. японск. эк-ка находилась в фазе спада, то такой рост объясняется переводом пр-ва за границу, формированием производственно-сбытовых сетей, изменение производственной ориентации стран, принимающих яп.инвестиции (Восточ.Азия), рост доли компаний, имеющих иностр. поставщиков (с 60% в 1990г. до 82,2% в 1996г.)

Место развивающихся стран на мировом рынке капитала

В Э-ТЕ КАПИТАЛА В 1986-92 гг. доля РС составляла 3%. К 1993 г. -  до 7%, что связано с превышением темпов роста вывоза капитала из РС над темпами роста вывоза капитала из ПРС. Основные Э-теры - НИС и нефтеЭ-теры. Лидеры: Тайвань, Сингапур, Южная Корея, Китай.   В И-ТЕ КАПИТАЛА За 80-е годы доля РС упала с 25% до 17%, что было связано с утратой значения таких факторов привлечения капиталов, как недорогое сырье и дешевая рабочая сила. К 1993 г. -  до 36%. Причем 70% этого капитала приходилось всего на 10 стран. Лидеры: Китай, Сингапур, Малайзия.

Вопрос 21. Роль ТНК в интернационализации хоз. жизни. Основные цели зарубежного инвестирования в рамках ТНК.

Дальнейшее углубление МРТ и экономич. сближение гос-в на основе опережающих темпов развития мир.торговли по срав. со сферой пр-ва - одна из причин высокого уровня И-та капитала. Основными носителями Э капитала в производительной форме явл. 40 тыс. ТНК, принадлежащих какой-либо одной стране, но имеющих свои предприятия в ряде гос-в и 250 тыс. их загаран. филиалов. На долю ТНК, происходящих в осн.  из развитиых стран приходится 2/3 мирового Э, 1\3- внутрикорпорационные поставки.

1. т.к. значит. часть  межд.торговли явл.внутрифирменной, то она выгодна с точки зрения концентрации пр-ва в областях высоких технологий и пр-ве сложных потербительск. товаров, экономия на крупносерийном пр-ве в одной стране, что объясняет важность внутрифирм. торговли для ряда отраслей (химии, оборудование, ср-ва транспорта), так и факт, что большинство развитых стран одновременно выступают и Э-ми и Им-ми одних и тех же категорий товаров.

2. по внутрифирмен. каналам проходит существ.часть поступающего на мир.рынок сырья>> возможность манипулирования трансфертными ценами, что беспокоит развив. страны, т.к. снижаются Э-тные доходы у них и налогов. поступления у поступающих стран.

3. возможность широкого использования ноу-хау, патентов и использование на них трансферт. цен, снижение затрат по выпуску отдель. продукции, т.к. глобальный охват делает возможной экономию на разработке технологий.

4. возможность передвижения капитала из тех мест, где его предельная производительность низка в места, где высока.

5. Возможность обхода ограничений товарного Э-та, относительная изолированность от мирового рынка и межд. конкуренции.

В целом перераспределение финанс. ресурсов в мире обеспечивает их наиболее прибыльное использование, повышает эффективность пр-ва на микро-, макроуровне, служит важным фактором ускорения эконом. прогресса партнеров в мире в целом.

С одн. стороны становление глобальной экономики на базе новых технологий стимулирует глобализацию деятельности корпораций, сдр. стороны, сами ТНК явл. двигателями становления глобальной экономики.

Содержание глобализации и интернационализации: 1) переход к операциям глобальн, планетарного х-ра. В соотв.с философией единого мирового рынка сейчас ТНК рассматривают в качестве главной цели своей деят-ти не максимизацию прибыли, а максимизацию рынка, т.е. формирование глобальной сети пр-ва и сбыта, когда корпорации уже не довольствуются созданием пр-ва с законченным циклом в отдельных странах, а стремятся специализировать каждое предприятие глобальной сети на более рациональном пр-ве к-л. компонента, узла для сбора конечной продукции там, где это выгоднее всего>> появление глобальной мобильности производственных факторов и предприятий, которые перемещаются в направлении тех стран, где уровень прибыльности выше, а условия деятельности наиболее благоприятны.

2) стремление приспособления ТНК к существующей модели мира>> нужно иметь хотя бы по одному крупному предприятию в каждои из сущеаствующих мировых эконом. центов: Сев.Амер, Зап.Евп, Япония

3) Деятельность ТНК определяется преимущественно не национальными, а общемировыми политич. и экономич. факторами, ТНК использую единые стандарты >> экономика страны базирования начинает ориентироваться на межд. критерии качества и эффективности, стираются различия между внутренним и внеш. рынком >> большая устойчивость продаж и прибылей, а также более высокая прибыльность фирмы с загранич. Инвестициями.

4) Политич. цели- использование гос-вом ТНК в своих интересах, т.к. правительство заинтересовано в расширении сферы своего влияния

5) ТНК вырабатывают глобальную стратегию, при которой фирма продает продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в глобальном масштабе.

Новые тенденции: а) создание филиалов приводит к созданию второй эк-ки, которая превышает внутр. эк-ку (Фр); б) перемещение иневстиций в сферу услуг, повышение роли ТНК из равив. Стран ( к концу 90-х гг. 33 из них имели V продаж - 1млрд. долл.); в) повышение роли высоких технологий, Япония - «jast in time»; г) новое понятие «нац. Э-т» - Э-т ТНК на терр. США относится к нац. балансу, т.е. все что находится в пределах таможенной территории; д) изменение места США на рынке капиталов, вышли на I место по И-ту капитала в концк 80-хгг., рост внутреннего спроса на инвестиции и создание ТНК в Восточ. Азии как следствие эконом. роста.

ТНК - компания, включающая хозяйственные единицы в двух или более странах, независимо от их юридической формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким-либо другим образом (финансово, технологически). В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности.

Место ТНК в мировой экономике. Насчитывается свыше 11000 корпораций, имеющих дочерние компании в двух или нескольких странах. Свыше 600 из них - с оборотом свыше 1 млрд. долл. Они контролируют более трети промышленного производства, более 50% международной торговли, около 80% всей разрабатываемой технологии.

Организационные формы ТНК. 1. ТНК - преимущественно мононациональные по составу ядра акционерного капитала материнской компании и характеру контроля над деятельности всей корпорации. («Дженерал моторс», «ИБМ», «Филипс»). 2. Мультинациональные корпорации (МНК) - международные не только по масштабам и характеру деятельности, но и по капиталу и контролю над ним. («Ройял датч-Шелл», «Юнилевер», «Арбед») - феномен «ownership location internationalisation». 3. Новые формы сотрудничества на неакционерных началах: а) совместные научно-исследовательские программы; б) субподряд; в) предоставление услуг (финансовых, сбытовых, транспортных); г) соглашения об обмене лицензиями, патентами и др.

Цели зарубежного инвестирования: 1) Получение дополнительной прибыли: а) прямое извлечение прибыли путем реализации произведенной продукции на местных рынках - если норма прибыли в принимающей стране выше нормы прибыли в стране базирования; б) «теория присвоения» - чтобы присвоить в полной мере потенциальные выгоды, вытекающие из своих преимуществ (доступ к финансовым ресурсам, уровень менеджмента, информация о потребителе, патенты, особые приемы торговли, торговые марки), фирма часто предпочитает сохранить за собой контроль и собственность; в) удешевление производства (более низкие издержки производства); г) использование дешевой рабочей силы; д) использование более низких тарифов, страховых платежей и т.п.; е) доступ к необходимому сырью; ж) доступ к «ноу-хау»; з) уход от налогов; и) расположение филиалов в странах с минимальным налогообложением; к) заявление прибылей, полученных в странах с высокими налогами, в странах с низким уровнем налогообложения.

Расширение рынка: а) преодоление барьеров (#1 - таможенных) на пути товарного Э-та; б) усиление присутствия на рынке с помощью обслуживания или доставки продукта; в) «защитные инвестиции» - подрыв позиций конкурентов на рынках, контроль рынка; г) доступ к рынку, приспособление к нему продукции

Диверсификация с целью минимизации риска: а) Диверсификация продукта или поставок для минимизации риска; б) Достижение мобильности факторов производства, их взаимозаменяемости; в) Отсюда - большая устойчивость продаж и прибылей, а также более высокая прибыльность фирмы с заграничными инвестициями

Удовлетворение требований национального рынка
Политические факторы (использование государством ТНК в своих целях): а) правительство заинтересовано в контроле (расширение сферы влияния); б) правительство инвестирует в целях обеспечения снабжения ресурсами
Глобальная стратегия - стратегия, при которой фирма продает продукцию во многих странах, применяя для этого интегрированный подход в глобальном масштабе. Использование глобальной стратегии подразумевает ориентацию на достижение целого ряда из вышеуказанных целей, то есть определение оптимальной конфигурации деятельности.

Вопрос 25. Свобод. эконом. зоны: причины создания, их влияние на развитие внеш.торговли и привлечение иностр. инвестиций.

В основе СЭЗ - идея предоставления определенной территории особого, более льготного по сравнению с общепринятым для данной страны, режима хоз. дет-ти. (инофирмы, производящие продукцию гл.образом на Э, пользуются рядом налог. и финанс. льгот)

Причины создания: - зоны призваны облегчить решение проблемы совершенствавания Э-тного потенциала страны за счет создания в них конкурентоспособных пр-в

1) модернизация промышленности, насытить внутр. рынок кач. товарами

2) развитие отдельных территорий и выравнивание межрегионалных различий

 Влияние на развитие: стимулируют Э (после ввоза на территорию СЭЗ товар считается экпортноориентированным и на него распространаяются меры стимулрования Э-та- налоговые премии и скидки, -обслуживают И-т- может осуществляться доработка или сборка изделий, предназанченных для внутр.рынка.)

1) ускорение соц-эконом. развития отдельных регионов и совершенствования отраслевой структуры их пр-ва, врастание эк-ки СЭЗ в хоз. структуру окружающего региона.

2) активное внедрение в пр-во отечеств. и зарубежных НТ разработок и изобретений с последующей передачей р-татов для широкого использования в эк-ке страны.

3) насыщение внутр.рынка конкурентоспособ. товарами и услугами

4) развитие Э-тной базы и увеличение валютных поступлений за счет более интенсивного включения соотв. территорий в систему межд. экон.связей.

СЭЗ оказывают благотворное влияние на развитие ВТ: расширение Э (94г- три СЭЗ Тайваня Э-тировали на сумму 3 млрд. долл.)

В РФ стали создаваться в нач. 90-хгг., после принятия закона в 1993г. было принято постановление о создании 11 СЭЗ.

Согл. росс.зак-ву СЭЗ- это регион той или иной части территории страны, в рамках которого для привлечения иностр.предприятий создается благоприятный тамож, налоговый, инвестици. режим.

Виды: - Свободные тамож. зоны (Шерементьево II)

- Свобод. промышл. зоны а) технополисы, с использованием достижений НТП- Шанхай

- свободные банковские зоны (Швейцария,Lux, Lixtenstein)

В РФ создавались производств. и промышл. зоны, основные: Находка, Шерементьево II, Калининград, Алтайский край, Тюмень, Еврейский автономный округ.

Др. регионы крайне неразвиты в плане инфраструктуры, затраты могут компенсироваться только путем вложения инвестиций.

Причины порожения развития СЭЗ в РФ: - режим действия в кадой СЭЗ регламентировался местными властями; -неправильно были поняты льготы, предоставленные СЭЗ, -проблемы между гос. и местн. органами власти.

вопрос 28: ЕС: предпосылки и цели создания. Практическая реализация основных положений Римского договора.

Созданию ЕС предшествовало образование интеграционной группировки Европейского объединения угля и стали (ЕОУС) в 1951 г. на основе Парифского договора. В 1957 г. были подписаны два Римских договора: один из них предполагал создание Европейского сообщества по атомной энергии (Евроатом), лругой - создание ЕЭС. Центростремительные тенденции привели к созданию в 1967 г. группировки под названием ЕС, включающее ЕЭС, ЕОУС, Евроатом. Они имеют основные общие органы и проводят единую политику.

ЕС было создано в 57 году с подписанием Римского договора. Сначала - Фр, Ит, Фрг, Бенилюкс. 73 г - дания, Ирланд, Велик. 81 - Греция, 86 - Исп, Порт,  95 - Австрия, Финлянд, Швец. (15). Ассоциативные члены - Болгар, Венгр, Польша, Румын, Словакия, Турция, Чехия, кот. также выразили желание вступить в ЕС. Через создание ед.рынка гос-ва члены стремятся обеспечить гармонич. развитие эк. деят, пост. расшир. пр-ва и быстрый рост уровня жизни. Для достижения этих целей предпол: упразднение тем. пошлин м/у членами; разраб ед.торг. политики р-тия отд. секторов эк-ки (с/х, транспорт); упразднение препятствий своб. движ. в пределах ЕС лиц, услуг, каплов, формиров общ. фондом содействия соц. и регион. развитию, согласоввание нац.  законов, введение системы мер, предотвращ. нарушение норм, рагудир. конкуренцию. Уже ликвид. наиб. значит. торг. барьеры. Оставш. препятствия устраняются в соотв. с программой создания ед. эк. пр-ва. Это соглашение м/у ЕС и Евр. Ассоц. своб. торг ЕАСТ возникло в янв. 95. На терр. ЕС осущ. своб движ кап, усл, людей.

Цели создания указаны в римсском договоре: ст2. сообщество имеет задачей осущ-ть путем создания общего рынка и постепенноть сближения экон. политик гос-в-членов всестороннее развитие эк. деят-ти во всем сообществе, постояное и равномерное развитие, возрастающую стабильность, скорейшее повышение уровня жизни и более тесные связи м/у госвами, кот оно обхъединяет. ст3 для достижения этих целей предполагается: отмена там сборов и огранич для перемещ. товаров в ЕС; уст. общ.там.тарифа и ообщ. торг. полит. к 3 странам; устранение препятстви. для перемещ. тов,усл, кап; установл. общей пол. в обл. С/х и транспорта. ст9 основа общ-ва там. союз.

Договор предполагает также проведение региональной политики, направленной на устранение различий в уровне развития участвующих государств.

Перспективы развития - 1) включение в состав стран ВЕ (Польша, Венгрия, Чехия, Словения, Эктония, Кипр). Пока - ассоциированные члены, так как разрыв м/у ними и ЕС в развитии слишком велик.

2) Создание эк. и вал. союза - 1 этап - с 90 года - либерализация передвижения кап-лов, 2 этап - 94-99 года - сближение эк. показателей стран. Также создание в 94 года Европейского Вал. института. его ф-ции - следить за евр. вал. системой и подготавливать почву для создания ЕЦБанка; также усиление координации макроэкономической политики.

Для участия в евро страны члены должны отвечать критериям конмергенции, определенный Маастрихтом: уровень инфляции не привышающий более чем на 1,5 процентных пункта средний показатель для трех тсран с наиб. низкими темпами; иметь деф. бюджета, не превыш 3% ВВП, а госдолг - не боле 60%; % ставоки не должны более чем на 2 % пункта превышать уровень, средний для трех стран с наибю низкими темпами инфл; участвовать в системе совместного колебания вал.курсов не менее двух лет.

В 1999 году - 3 фаза - введение евро.

Вопрос 29. Аграрная политика ЕС: сущность, направления, р-таты и проблемы

Необходимость ЕСП:

1. Сельское хозяйство зависит от многих факторов, не поддающихся влиянию человека;

2. Спрос на с/х продукцию носит ярко выраженный социальный и политический характер. Каждое государство стремится к самообеспеченности продуктами питания.

3. Политика вмешательства в с/х определяется различиями в уровне развития стран-участниц.

Цели и принципы аграрной политики ЕС (зафиксированы в Римском договоре): а) повышение продуктивности с/х; б) гарантирование определенного уровня жизни фермерам; в) стабилизация внутреннего рынка; д) обеспечение снабжения населения продовольствием; е) умеренные цены на него.

ЕСП предусматривает использование единых закупочных цен и инструментов их регулирования, совместное финансирование мероприятий по регулированию рынка, защиту от конкуренции извне.

4 принципа ЕСП:

1) единство рынка (единые цены во всем Сообществе, отмена квот и ограничений на перемещение с/х продукции внутри Сообщества);

2) предпочтение, отдаваемое Сообществу (этот принцип применяется для защиты от дешевого И-та, реализуется через Э-тные и И-тные мероприятия, продукция третьих стран облагается компенсационным сбором, т.о. попадая на рынок ЕС по ценам не ниже цен ЕС; если мировые цены ниже цен ЕС, фермерам возмещается разница, т.о. стимулируется продажа с/х продукции ЕС на мировом рынке);

3) финансовая солидарность (страны ЕС вместе отвечают за последствия ЕСП);

4) совместная ответственность.
Механизмы регулирования с/х рынка: а) механизм цен; б) операции по скупке продукции; в) стандарты качества.

Цели Единой структурной политики в области с/х: а) внедрение технического прогресса; б) модернизация фермерских хозяйств; в) совершенствование производства; г) улучшение переработки и сбыта с/х продукции.

Итоги ЕСП: ЕСП создала для стран-участниц исключительно благоприятные условия. Она способствовала интеграции стран и формированию единого АПК. 10 млн. фермерских хозяйств ЕС являются одними из самых продуктивных в мире. Наблюдался устойчивый рост с/х производства, выросло производство на душу населения, была повышена самообеспеченность продуктами питания (по некоторым продуктам она превышает 100%). Рост продуктивности с/х составил 4-5% в год, что превысило рост продуктивности для экономики ЕС в целом.


Недостатки ЕСП: 1) внутренние цены ЕС значительно превышают уровень мировых цен; 2) наблюдается постоянное увеличение финансовых расходов; 3) значительное перераспределение расходов внутри Сообщества от потребителей в одних странах к производителям в других; 4) нарастание излишков некоторых видов продукции (сухого молока и масла), проблема их сбыта; 5) ЕС превратился из нетто-И-тера в нетто-Э-тера (1 место в мире по Э-ту мясных и молочных продуктов, с 1974 г. нетто-Э-тер пшеницы) в р-тате политики, а не рыночных изменений.

ЕС обвиняется в использовании протекционизма, полагают, что ЕС способствует дестабилизации мирового рынка, продавая излишки с/х продукции по субсидированным ценам, что разоряет фермерские хозяйства за пределами группировки.

1981 г. - план КЕС «Рекомендации европейскому с/х», в котором предусматривалось сокращение производства путем понижение цен. ЕС признал необходимость структурных изменений ЕСП, в первую очередь в отношении рынков молочных продуктов, зерновых и говядины (на эти 3 сектора приходится 50% с/х производства ЕС). На основе этих рекомендаций с 1983 г. стал применяться «гарантированный порог производства» для ряда товаров, т.е. установлен предельный уровень производства, до которого фермерам гарантируются закупочные цены. В случае превышения этого уровня в зависимости от виды с/х продукции на следующий с/х сезон либо: а) снижались базисные цены и цены вмешательства; б) ограничивалась помощь по регулированию рынка; в) производители выплачивали налог для сбыта излишков; г) применялись квоты на производство.

Итоги реформы 1983-1986 гг.: 1) произошло снижение применения ценового регулирования; 2) совместная ответственность продуцентов - вследствие введения гарантированных порогов производства - была расширена; 3) ужесточение стандартов качества с/х продукции.

Основные цели реформы 1992 г (принята Советом Министров ЕС): а) сохранение позиций ЕС как основного производителя и Э-тера с/х продукции за счет повышения конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках; б) сокращение производства до уровня, соответствующего внутреннему спросу; в) избирательная целенаправленная поддержка доходов фермеров; г) поддержка фермеров, остающихся на своей земле; д) защита окружающей среды.

вопрос 31: новый этап эк. интеграции в рамках ЕС. Маастрихт. Критерии, проблемы, перспективы создания единого вал. и эк. союза в рамках ЕС. Введение ЕВРО.

С конца 80х страны-члены ЕС взяли курс на форсирование темпов вал=эк интеграции, провозгласив целью создание к конку столетия ед.вал. и ЕЦБ. Согласованный в конце 1991 года в Маастрихте договор о ЕС, вступишвий в силу с ноября 1993 года, юридически закрепил эти решения. В соотв. с договором эк.и.вал. союз (ЭВС) создается в 3 этапа: 1) с июня 90 - января 94 - участие всех ден ед. ЕС в механизме совместного колебания вал. курсов в рамках ЕВС на базе "нормальных" пределов колебаний. полная отмена ограничений на движение капиталов, введение процедуры "многостор набл" за эк. политикой стран-участниц. 2) (с1 янв. 94) предполагает создание Евр. Вал. института и усиление координации макроэк. политики. 3) (с 1 янв 99) - введение ед.вал. и создание ЕЦБ.

Все было гладко, но в сер. 92 Европа попала в тяжелый вал. кризис. Поэтому Великобр и Италия офиц. вышли из ЕВС, а ост. страны резко расширили допустимые пределы колебаний квот с 2,25 до 15%.

Для участия в евро страны члены должны отвечать критериям конвергенции, определенный Маастрихтом: уровень инфляции не привышающий более чем на 1,5 процентных пункта средний показатель для трех стран с наиб. низкими темпами; иметь деф. бюджета, не превыш 3% ВВП, а госдолг - не боле 60%; % ставоки не должны более чем на 2 % пункта превышать уровень, средний для трех стран с наиб. низкими темпами инфл; участвовать в системе совместного колебания вал.курсов не менее двух лет.

В 1993 году критериям соответствовали лишь Ирландия и Люксембург. В Германии - возрастание бюдж. дефицита из-за объед. страны, во Франции, Дании в Велик - следствие ослабления фин. дисциплины, вызванного стремлнием противодействовать наступающему спаду.

МВФ в прогнозе на 97 год говорит о том, что Германия, Франция, италия завершили год с деф.бюдж 3,1-3,2%, не выполняют критерии. В группу для вступления в ЕВС - Германия, Франция, Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Австрия, Ирландия, Финляндия, Италия.

Вопрос 35. Торгово-экономические связи ЕС и Японии: основные сферы сотрудничества и противоречий.

Перспектива образования ЕС дала дополнительный стимул боле быстрому развитию Европы по сравнению с США и Японией. Интеграционные процессы не контитенте содействовали ускоренной концентрации капитала западноевроп. концернов, что усиливает их позиции в соперничестве с другими центрами. Внутриевр. переплетение капитала укрепляет конкурентоспособность концернов ЗЕ в МирЭк. Э-т кап-ла в США и Яп прокладывает путь для э-та товаров, способствует улучшению ВТ позиций региона. Вместе с тем сокращение технологич. разрыва м/у ЗЕ, США и Яп, хотя и имело место, но до сих пор не смогло поколебать ведущего положения США. Так в 89 году расходы на НИОКР в эк-ку в США 132,2млрд.экю, ЕС - 71,3 млрд.экю, Яп-51,9 млрд.экю.

С 87 по 90 г ассигнования на НИОКР увелич. в Яп на 36%, в ЕС - на 20%, в США на 12%. Что касается доли расходов на НИОКР в ВНП, то в 1990году а Яп она достигла 3%, в США (и Германии) - 2,8%. Германия, на кот. в 89 году приходилось 34,5%, то есть более трети расходов на НИОКР всего ЕС, лидирует В ЕС. Для Великоб-21,9%, Франции - 20,9%. Для финансирования НИОКР со второй половины 80х годов характерны рост удельного веса прикладных исследований и разработок, увеличение собств. расходоыв предприятий, направление преимущ. в наукоемкие отрасли.

Если сравнить масштабы "второй экономики" США и др стран, то преимущество США будет значительным. На зарую. предпр. американского капитала занято 7млн.чел, в то время как в Великобр - 2,5млн, ФРГ - 2, Яп - 1.

Важнейшая сфера приложения ам. кап - ЗЕ. И это также в значит. мере р-тат интеграц. процесса в регионе. путем проникновения кап-ла на террит. ЕС американцы не только обходят те препятствия, которые ставит им ЕС, но даже пользуются преимуществами перед третьими странами.

Что касается геор.распред, то США внедрились гл.обр. в Великобр, ФРГ, Францию, Италию. Значительно их присутствие в Испании, Бенилюксе, Скандинавии, Швейцарии и Австрии.

Их общего числа опрошеных ам. бизнессменов для 68% наиболее привлекательна эк-ка бывш. СССР, 50- бывшей ГДР, 22 - Венгрии, 16-Польши, 7-ЧСФР. Однако пока концерны ЗЕ имеют гораздо большее влияние и связи с предприятиями восточноевр. стран.

Активизация ам. кап-ла в ЗЕ связана с успехами интеграц. процессов, а в ВЕ - с переходом восточноевр. стран к рыночным отношения.  Эти же иричины вызвали повышеный интерес к э-ту кап-ла в Европу и у Яп, хотя она форсирует сейчас интеграц. процессы в Азиатском регионе, аналогично тому, как это делают США с Сев. Ам. в 1989 г США создали с Канадой НАФТА. В 91 году - присоединилась Мексика. Т.о. НАФТА объединила 363млн.чел, или 7%населения шара (ЕС - 328, 6,3%). ВНП стран-членов НАФТА в 88году 5470млрд.долл (ЕС - 4788). Однако по э-ту НАФТА существенно уступает ЕС.

Япония - АПЭК. 

интеграционные процесс в Азии, в Сев.Ам , не снижают интереса Яп к проникновению на еврорынки. Опросы дел. кругов Яп показали, что свыше 70% фирм намерены наращивать прямые вложения в Евроме.

В послевоенный период роль ЗЕ в эк-ке зап.мира в целом значительно возросла. Мировой кризис 74-75 года ЗЕ перенесла с большими потерями.

Но не стоит переоценивать временное ухудшение позиций ЗЕ - по размерам ВНП, пром.пр-ва, объему межд.товарооборота, величине зол-вал.резервов и заграничн. чатсных капвлож этот регион превосходит США и Яп. Междунар. позиции региона опираются на можный эк. и НТ потенциал. На него прих. 2/5 ВНП пром. пр-ва развитых стран.

Несмотря на резкий рывок вперед Яп, ЗЕ превосходит ее по велисине ВВП и пр-ву пром. прод примерно в 2,5 раза, по объему Прямых загран. капвлож и э-ту тов и усл - более чем в 4 раза (на 90 год).

В середине 80х сцуществ. изменения в соотношении сил ЗЕ-США-ЯП обусловили исиление интеграции в рамках ЕС.

Запевроп. концерны опасаясь превращения региона в технологич.переферию США и ЯП - 1) Единый еврр.акт, задача которого - интеграция и коопер. в сфере НТП. 2) программа прогнозирования и оценок в обл. науки и техники 3)  84 г десятилетняя Евр. стратег. программа научн. исслед. в сфере технологии инф. систем.  -> создание технологической Европы.

Страны ЕС проводят в отнош. США и Яп единую торг. политику, включая протекционистк. меры. Преобладание нетарифных средств. Это "добровольное" ограничение э-та, режим миним. цен, техн. стандарты.

В 80е годы началось массированое проникн. запевроп. кап-лов в ам.эк. как следствие усиления эк. и фин. потерциала запевр. ТНК.

ЕС и Япония.

Эксп. Ес в США в 4-5р. выше чем в Яп. А ЯВ в США в 2р.б. чем в ЕС. Но динамизм растет.в 70-80гг. отр. сальдо Ес в торгвле с Яп. Но оно начало в посл. время снижаться. ( Это было наводнение ЕС автомобилями, телевизоврами, видео, быт. техн.)

Возникли новые проблемы. Рост активности яп. капитала. Раньше Яп вклад. в США. а теперь за посл. 5 лет они утроили вложения в ЕС. Есть мнение, сто может быть это даже более, чем США привлекат-ый рынок для Японии.  Яп. фирмы заменяют Э-т своих товаров их пр-ом на местах. (В Ес 400 яп. фирм). Японцы организовывали в Ес преимущественно сборочные пр-ия, но из-за пол-ки ЕС 90% комплектующих уздов местных) Япония приходит к концепции полной интеграции в Европе- от науч. иссл. лабо-ий до пр-ва. 

Гиганты яп. бизнеса заключают соглашения с евр. компаниями о кооперации.

Яп. вкладывает в отралси где сильна ЕС, чтобы использовать евр. достижения (пок-ют пр-ия нпр, фармацевтики). Говорят о "нападении" Японии, с др. стороны - это означает создание раб. мест, технологии, конкурентносп-ть. Что говорит в пользу перспектив ответной кон-ии США и сокр. дисбаланса торгвли.

ЕС одобрил "общую и глоб. стратегию" в соотв. скот. сокрщени поставок из ЯП товаров, кот явл. объектом сильнойконкуренции. ЕС испол-ют квоты и нетариф барьеры. Прдеполагают их сокращать.

Совместно с США хотят добиваться открытия яп. рынка для тов. и услуг из ЕС и США, В ЯП. растет спрос на И-т. товары.  Переходят от сбытовой пол-ки в Японии к совместн. с яп. ком-ми формам предприн-ва. Яп. рассмар-ся не тоько как кон-т но и ка партнер.  ЕС для Яп -привлекат партнер и серьез соперник.

Вопрос 36. Торгово-экономические связи ЕС и США: основные сферы сотрудничества и противоречий.

Перспектива образования ЕС дала дополнительный стимул боле быстрому развитию Европы по сравнению с США и Японией. Интеграционные процессы не контитенте содействовали ускоренной концентрации капитала западноевроп. концернов, что усиливает их позиции в соперничестве с другими центрами. Внутриевр. переплетение капитала укрепляет конкурентоспособность концернов ЗЕ в МирЭк. Э-т кап-ла в США и Яп прокладывает путь для э-та товаров, способствует улучшению ВТ позиций региона. Вместе с тем сокращение технологич. разрыва м/у ЗЕ, США и Яп, хотя и имело место, но до сих пор не смогло поколебать ведущего положения США. Так в 89 году расходы на НИОКР в эк-ку в США 132,2млрд.экю, ЕС - 71,3 млрд.экю, Яп-51,9 млрд.экю.

С 87 по 90 г ассигнования на НИОКР увелич. в Яп на 36%, в ЕС - на 20%, в США на 12%. Что касается доли расходов на НИОКР в ВНП, то в 1990году а Яп она достигла 3%, в США (и Германии) - 2,8%. Германия, на кот. в 89 году приходилось 34,5%, то есть более трети расходов на НИОКР всего ЕС, лидирует В ЕС. Для Великоб-21,9%, Франции - 20,9%. Для финансирования НИОКР со второй половины 80х годов характерны рост удельного веса прикладных исследований и разработок, увеличение собств. расходоыв предприятий, направление преимущ. в наукоемкие отрасли.

Если сравнить масштабы "второй экономики" США и др стран, то преимущество США будет значительным. На зарую. предпр. американского капитала занято 7млн.чел, в то время как в Великобр - 2,5млн, ФРГ - 2, Яп - 1.

Важнейшая сфера приложения ам. кап - ЗЕ. И это также в значит. мере р-тат интеграц. процесса в регионе. путем проникновения кап-ла на террит. ЕС американцы не только обходят те препятствия, которые ставит им ЕС, но даже пользуются преимуществами перед третьими странами.

Что касается геор.распред, то США внедрились гл.обр. в Великобр, ФРГ, Францию, Италию. Значительно их присутствие в Испании, Бенилюксе, Скандинавии, Швейцарии и Австрии.

Их общего числа опрошеных ам. бизнессменов для 68% наиболее привлекательна эк-ка бывш. СССР, 50- бывшей ГДР, 22 - Венгрии, 16-Польши, 7-ЧСФР. Однако пока концерны ЗЕ имеют гораздо большее влияние и связи с предприятиями восточноевр. стран.

Активизация ам. кап-ла в ЗЕ связана с успехами интеграц. процессов, а в ВЕ - с переходом восточноевр. стран к рыночным отношения.  Эти же иричины вызвали повышеный интерес к э-ту кап-ла в Европу и у Яп, хотя она форсирует сейчас интеграц. процессы в Азиатском регионе, аналогично тому, как это делают США с Сев. Ам. в 1989 г США создали с Канадой НАФТА. В 91 году - присоединилась Мексика. Т.о. НАФТА объединила 363млн.чел, или 7%населения шара (ЕС - 328, 6,3%). ВНП стран-членов НАФТА в 88году 5470млрд.долл (ЕС - 4788). Однако по э-ту НАФТА существенно уступает ЕС.

Япония - АПЭК. 

интеграционные процесс в Азии, в Сев.Ам , не снижают интереса Яп к проникновению на еврорынки. Опросы дел. кругов Яп показали, что свыше 70% фирм намерены наращивать прямые вложения в Евроме.

В послевоенный период роль ЗЕ в эк-ке зап.мира в целом значительно возросла. Мировой кризис 74-75 года ЗЕ перенесла с большими потерями.

Но не стоит переоценивать временное ухудшение позиций ЗЕ - по размерам ВНП, пром.пр-ва, объему межд.товарооборота, величине зол-вал.резервов и заграничн. чатсных капвлож этот регион превосходит США и Яп. Междунар. позиции региона опираются на можный эк. и НТ потенциал. На него прих. 2/5 ВНП пром. пр-ва развитых стран.

Несмотря на резкий рывок вперед Яп, ЗЕ превосходит ее по велисине ВВП и пр-ву пром. прод примерно в 2,5 раза, по объему Прямых загран. капвлож и э-ту тов и усл - более чем в 4 раза (на 90 год).

В середине 80х сцуществ. изменения в соотношении сил ЗЕ-США-ЯП обусловили исиление интеграции в рамках ЕС.

Запевроп. концерны опасаясь превращения региона в технологич.переферию США и ЯП - 1) Единый еврр.акт, задача которого - интеграция и коопер. в сфере НТП. 2) программа прогнозирования и оценок в обл. науки и техники 3)  84 г десятилетняя Евр. стратег. программа научн. исслед. в сфере технологии инф. систем.  -> создание технологической Европы.

Страны ЕС проводят в отнош. США и Яп единую торг. политику, включая протекционистк. меры. Преобладание нетарифных средств. Это "добровольное" ограничение э-та, режим миним. цен, техн. стандарты.

В 80е годы началось массированое проникн. запевроп. кап-лов в ам.эк. как следствие усиления эк. и фин. потерциала запевр. ТНК.

США ЕС. 1970-1988 экст. т. и у. из СЩА вЕС ув. в 8 раз. Доля ЕС в вывозе из США поднялась с 19 до 24%. (особенно с\х пр-ия и высотехн. изделий). Удельный вес ЕС в загр. ПЗИ США поднялся с 15 до40%.ВОЗросли кап. вож-ия штатов в химию, машиностороение З. 

Во вт. пол. 80-х гг. были расширение внутрирегион. торговли стран Сообщества. Уменьшилась зависимость ЕС  от рынков 3-их стран. Поэтому. Активное сальдо США в торговле с ЕС сменилось отр-ым. И-т капитала превысил. Э-т. 

Формирование единого рынка взаим. потоки капиталов. 45% зар. ин-ий размещается в Европе. 

Америк. ТНК проводят Ниокр в Европе., создают науч- исл. центры, финанс-ют программы исслед-ий в университетах Европы. Страрются подключится к разработке унифицированных стандартов. 

Европ. компании проводят НИОКР в США в области биотехнологии и микроэлектроники. 

Хотя ЕС затруднит их проникновение на рынок, 

Разногласия по поводу принципа взаимности ЕС (88г.- ЕС сохраняяла за собой право открывать пред-ям 3-их стран доступ к ед. рынку в обмен на гарантию предоставления аналогичных возможностей).США требовали введение принципа "равенства нац. условий", т.е. прддоставления ин. фирмам те же условий что и местным. В ЕС по поводу банков была принята такая директива.

Американцы выражают тревогу по поводу ужесточения стандартов в ЕС и условий сертификации. Боятся что укрепление запад. евр. капитала  может ослабить их позиции в 3-ем мире, усилит независ. курс ЗЕ.

вопрос 38: НАФТА: предпосылки и цели создания, осн. тенденции развития.

1 янв. 94 года  вступило в силу соглашение о создании се-ам зоны своб торг (НАФТА), подпис. руководит. и тарифиц. парлам. Канады, Мексики и США.

Взаимоотн. США и Кан, а также США и Мекс хар-ся возраст. зависимостью друг от друга: 1) в качестве партнеров во внешней торговле товарами и услугами 2) в сфере миграции капитала 3) на рынке раб.силы (зав-ти Кан и Мекс от амер. рынков товаров, раб силы, капла и технологий).

1. Первой офиц акцией, направ на углубл. сев-ам интеграции явл-ся реализация плана "Эббота", целью которого явл-ся стимулирование интеграции США в ведущие отрасли канадской эк-ки (план принят в 1947г)

2. В 1959 году - соглашение о совм. военном производстве. Это 1ое ам-кан соглашение, кот. способствовало внедрению ам. стандартов в канад. пр-во военной техники, обеспечило глубокую интеграцию военной промышленности Сев.Ам.

3. 1965 - заключение двустороннего соглашения о либерализации торговли пр-цией автомобилестроения, стимулировавшего интеграцию многих других отраслей.

4. январь 1988 - двустороннее американо-канад соглаш о своб торговле, одобренное канад. парл в дк 88 года, кот предусматривает: - отмену тарифных и многих нетарифн. ограничений в теч. 10 лет; - либерализацию контроля над иностр. инвестициями (проверяется 70% ст-ти всех приобретений в Канаде при сохранении полного контроля над приобретениями в жизненно важных отраслях: энергетике, транспорте, культуре).
5. США активизировали усилия, направл. на офиц. "подключение" Мексики к сев-ам интеграции => 80е годы двусторонняя коммисия по перспективам ам-мекс отношений. В итоговом докладе этой коммиссии делался вывод о необходимости укрепления растущей эконом. взаимосвязи США и Мексики на межгос. уровне.

6. к 1990 году был подписан ряд американо-мексик соглашений, направленных на либерализацию двусторонней торгволи (улучшены условия доступа мекс. фирм на амер. рынок текстильных товаров, стали, пива, вина)

США и мексика: 1) чтобы прекратить миграцию 2) 2/3 мекс Э-та в США 3) огромные долги Мексики США

Хозяйств. связи США со своими соседями предствляют собой систему взимиозависисомти.

Канада зависит от эксп. США на 70%

США от э-та Канады на 20%

Особенности - 1) Ассиметричность эк. взаимозависимости стран - членов обусловлена а) доминирующим положением США в регионе б) Канада и Мексика скорее явл-ся конкурентами на ам. рынке раб силы, соперниками в борьбе за привлечение капиталов и технологий америк компаний, чем партнерами по интеграц. процессу. 2) Объединение разноуровневых структур (разный уровень эк. развития) и масштабы операций их ТНК 3) отсутствие наднац. регулирования (отсутствие спец. полит. институтов)

Ключевые положения соглашения о НАФТА: 1. Ликвидация всех таможенных пошлин к 2000 г. 2. Поэтапное упразднение числа нетарифных барьеров. 3. Смягчение для Северо-Американских капиталовложений в Мексике. 4. Либерализация  условий для деятельности американских и канадских банков на финансовом рынке Мексики. 5. Урегулирование вопросов, связанных с правами индивидуальной собственности. 6. Создание американо-канадско-мексиканской арбитражной комиссии. 7. В течение 15 лет полная отмена таможенных барьеров - слияние 3-х рынков.

Историческое значение НАФТА состоит не только в том, что реальный интеграционный процесс шагнул из Европы через Атлантику. Формирование североамериканского экономического блока, по всей вероятности, знаменует начало нового этапа в торгово-политических отношениях. До сих пор они регулировались в рамках ГАТТ, правила которого обязательны для индивидуальных государств- членов этого соглашения.

Другим странам придется приспосабливаться к новым “правилам игры”, которые не отрицают ни ГАТТ, ни его принципы, но модифицируют мировое торговое пространство.

Вопрос 41. Пути интеграции РФ в мир. экономич. систему.

Будущая модель вхождения РФ в мир. хо-во должна в основ. носить производственно-инвестиц.х-р  и основываться на всемерном учете существующих росс. конкурентных приемуществ (минерально-сырьевые ресурсы, трудовые ресурсы) и слабостей, устранить которые нельзя в жатые сроки без крупных финанс. и др. затрат: 

А) преобладание неконкурентоспособных по современным стандартам технологий и методов организации пр-ва, его огромная ресурсоемкость и затратность.

Б) коллосальный износ основных производств. фондов.

В) слабая мотивация и низкая интенсивность труда, занчительная социально-полит. неустойчивость

Г) резкая неравномерность в эконом. развитии регионов и разрывы в стандартах жизни.

Д) после распада СССР до сих пор ощущается иррациональность размещения пр-ва

Е) большая зависимость от И-та и привлечения зарубеж. кредитов

Ж) отсутствие опыта бизнеса и маркетинга в новых условиях, а также неразвитость инфраструктуры.

З) высокий уровень монополизма росс. эк-ки, прежде всего в ТЭК и машиностроении, где он сочетается с нерыночной природой хоз. субъектов.

И) резко встала в послед. годы  критич. Зависимость н/х от участия в МРТ. Было начато движение к рыноч. ценам и системе взаиморасчетов и выясниловь, что Э-т. и И-т. зависимость эк-ки очень велика. Производств. процесс во многих отраслях попал в зависимость от И-та сырья, промежуточ. Продукции и орудий пр-ва, закупаемых на ср-ва, полученные от вывоза нефтегазов. ресурсов.

К) начиная с 70-х гг. страна не смогла подстроиться к очередной волне НТР, в то время как информатика превратилась в решающий фактор развития, в СССР так и не создали эфф. комплекс информацион. отраслей.

Л) либерализация внеш. торговли РФ расширила круг ее непосредствен. Участников, но не приведя к улучшению структуры Э-та и И-та, существенно ухудшила и то, и др, на что наложилось падение пр-ва, прекращение активной инвестиц.деят-ти, развал прежних кооперац.связей, существов. в расмках СССР и СЭВ.

М) необходимо решить проблемы с внеш. задолженностью и долговыми требованиями

Н) необходимо создать систему эфф. контроля и защиты внешенэк. Интересов РФ, привлечения ин. инвестиций

Выход на мир. рынок тысяч неподготовленных производителей и посредников, ослабленный контроль за стратегич. развитием э-имп. операций приемущественно спекулятивного х-ра, расхищение нац. ресурсов, наводнение внутр. рынка порой некачественными, утечка за рубеж многомилл. инвалютных ср-в - все это сказывается и на возможностях росс. эк-ки интегрироваться в мир. хоз-во.

Нынешняя модель взаимодействия РФ с мир. рынком не соответствует ни ее потенциальным возможностям, ни ее долговременным эконом. интересам, хотя ВЭС играют важную роль в поддержании нац. хоз-ва «на плаву» в сложившейся период перехода от этапа кризисного развития к этапу стабилизации и создания условий для эконом. роста. РФ сегодня по существу не готова к полномасштабному взаимодействию с лидерами мир. хоз-ва, и не только из-за глубочайшего эконом. спада, начавшегося перерастать в настоящий развал и невозможность быстрой переориентации. Помимо всего такой переориентации препятсвтуют узость и крайняя отсталость ее Э-та. Базы и ограниченность реального спроса на техно- и наукоемкую продукцию, составляющую основу Э-та развитых стран.>> необходимо в кратчайший срок обеспечить сдвиг в развитии рыноч. отношений внутри страны, т.к. дальнейшие экстенсивные методы развития эк-ки уже исчерпаны. Лишь на этой основе возможна равноправная интегарция Р в мир. хоз-во. Приоритетное значение здесь имеет вопрос о вступлении РФ в ВТО, т.к. это будет сопровождаться внедрением в эконом. жизнь РФ многолетнего опыта, накопленного межд. сообществом в регулировании рыноч. эк-ки, что поможет РФ выработать наиб. оптимальные варианты обеспечения экономич. безопасности в усл. мир. и рыноч. хоз-ва. Однако здесь возникают проблемы на уровне законодат. и исполнит. властей.

Несмотря на все внутренние процессы. Происходящие в РФ, происходит отказ от глобального противостояния с Западом, начатый переход на рыноч. принципы организации эк-ки и смена государственности создают принцип. Возможности для интеграции РФ в мир. эк-ку.

Вопрос 42. Современная Э-тная специализация РФ. Проблемы совершенствования товар. cтруктуры Э-та.

Товарная структура Э-та в 1996 году: а) топливно-энергетические товары - 47% всего российского Э-та; б) черные и цветные металлы 17%; в) машины и оборудование 9%.

Среди причин, определяющих российскую Э-тную специализацию, можно выделить 2 группы : 1)причины низкой доли машин и оборудования и 2) причины высокой доли топливно-энергетических товаров.

С распадом СССР специализация РФ не претерпела существенных изменений, сохранив выраженную топливно-сырьевую направленность. Доля сырой нефти и природного газа в росс. Э-те в ближ. и дальнее зарубежье в 1994г. находилась на уровне 36% от всех поставок. Если обратиться к истории, то ни на одном этапе своей истории РФ не сумела развить свою сырьевую специализацию в нечто большее, основанное на повышении глубины и качества переработки сырья, модернизации. В сырьевой базе положение неуклонно ухудшается: средний размер запасов нефти новых месторождений в Зап. Сибири уменьшился за послед.15 лет почти в 8 раз, к своему пику близка добыча газа. Более чем 1/2 оборудования в ТЭК имеют 50%-ный износ, снижаются инвестиции в производств. фонды топливной отрасли. Плачевное состояние усугубляется и на фоне массированных усилий конкурентов в этой области (Саудовская Аравия в нач. 90-хгг. ирасходовала на проект по увелич-ию пр-ва жидкого топлива порядка 15 млрд.долл, что более чем на 1/4 увеличило ее нефтедобычу).

И все же многие специалисты в этой области считают целесообразным сохранить и поддрежать топливно-энергетич. Специализацию РФ: 1) подобная специализация отражает объективные закономерности Э-та реально существующих избыточных факторов пр-ва в РФ- нефти и газа (II место в мире по разведанным запасам нефти, I -по газу).

Проблема в модернизации технической базы ТЭКа. Здесь важную роль должны сыграть конверсионные пр-ва, способные уже сегодня выпускать конкурентоспособную продукцию (напр. Бывшей Воронежский ракетный завод предложил комплект фонтанной арматуры для нефтедобычи за 309 тыс.долл., тогда как амер. фирма аналогичное за 1млн.365тыс.д. При этом качество изделий росс. завода подтверждено ведущим амер. нефтяным институтом в Хьюстоне. По мнению специалистов, за послед.3 года класс отечеств. оборудования для нефтян. и газовой пром-ти, производимого оборонными предприятиями существенно поднялся и достиг мир. уровня.>> сохранение топливно-энерегит. специализации РФ- Э-т товаров, интенсивно использующих избыточные факторы пр-ва как в плане повышения эффективности нефте- и газодобычи, так и улучшения качества переработки первичного сырья.

2) в пользу сохранения данной ориентации говорит и то, что многие специалисты сходятся на мнении относительно перспективы увеличения спроса на энергоносители за рубежом>> рост цен на соотв.продукцию. Согл.прогнозу Межд. энергетич. Агенства, мир.потребление нефти к 2010г. по ср.с 1994г. возрастет на 40%.

Проблем РФ в том, что в то время как др. гос-ва и межд.организации вкладывают ср-ва в развитие данного рынка в др. странах (Китай-США подписаны контракты на  8млрд.$), РФ пока не может восстановить утраченные позиции. РФ может столкнуться в нач.2000г с мощными конкурентами на рынке природ.газа в лице Казахстана и Туркменистана, располагающими огромной сырьев. Базой и опирающиеся на участие зарубежных ТНК, также большая зависимость от географии пролегания трубопроводов.

Суть современных структурных сдвигов в Э-те состоит в укреплении позиций ряда базовых и некотороых др. отраслей обрабатывающ.промышл-ти, отличающихся низкой технологичностью и высоким потенциалом неблагоприятного воздействия на окр. среду:черн.и цвет. Металлургия, целлюлозно-бумаж.промыш-ть, базовая химия (доля соотв.отраслей в Э-те возросла с 1/4 в 1994г до 1/3 в 1995г). В данных отраслях отмечаются пародоксальные явления:высокая роль фактора пр-ва, кот.во всех отраслях крайне неэффективен и может лишь завышать издержки, перенося на продукцию ст-ть изношенных до предела основ. фондов, но Э-т в данных отрасля процветает.

Возможные пути повышения конкурентоспособности:
- участие гос-ва не путем нормативных актов, а практическая организаторская работа (программа развития Э-та), активная гос. политика энергосбережения, суммарный потенциал которого на сегодня составляет 460-540млн.т условн. Топлива.

- РФ имеет передовой интеллектуль.и технологич.потенциал, что подтверждается огрмным спросом на росс.науч. кадры за рубежом, предложения на покупку росс.технологий и ноу-хау. Беда в том, что мы не можем быстро освоить собствен. технологич.новшества и выдвигать их на рынок>> финанс, информационно-консультацио, маркетиногвая поддержка со стороны гос-ва и создание благоприят. Инвестиц. климата в этих отраслях.

- привлечение к экспор. деят-ти субъектов малого предпринимат-ва, развитие кооперации мелких и крупных предприятий в целях совершенствования потребительских характеристик продукции, потенциально конкурентоспособнос на росс. рынке.

Все это в дальнейше перспективе позволит форсировать создание Э-тного потенциала в наукоемких секторах росс.хоз-ва, в перв.очередь на базе конверсионных пр-в.

Главными причинами неблагополучного состояния Э-та машино-технических изделий являются прежде всего:

1)слабое развитие производственного потенциала отрасли, 2)дефицит большинства видов машин и оборудования на внутренних рынках, 3)отставание отрасли от мирового уровня по научному, материально-техническому, кадровому обеспечению. (4) низкая конкурентоспособность.

Анализ технического уровня и качества Э-тной продукции нашего машиностроения показал, что техническому уровню зарубежных аналогов соответствует лишь 12-14% Э-тируемой машиностроительной продукции, да и то эти 12-14% требуют определенных затрат на ее облагораживание и доведение до требований конкретных рынков ( мы абсолютно неконкуретноспособны!   

5)нерешенность вопросов кредитования производства и поставок,  6)длительные сроки освоения современных видов оборудования; 7)нарушение кооперационных связей из-за развала СЭВ и СССР; 8)проблема неплатежей; 9)отсутствие системы страхования Э-та и банковских гарантий.

Даже в прежде устойчивом и значительном по объему Э-те военной техники и вооружений происходят негативные перемены. Спрос на российское оружие падает, хотя в 1994 году были заключены контракты с рядом РС , государств ВЕ и Ближнего Востока на поставку из России некоторых видов военной техники и оборудования.

Несмотря на пункт 7, Э-т машин и оборудования  в страны СНГ составил 18% в 1996 году, что значительно ( их Э-та в дальнее зарубежье. Это объясняется следующим:

1)после распада СССР между республиками по-прежнему сохранилась тесная экономическая взаимозависимость; 2)рынок этих стран достаточно неприхотлив и охотно поглощает готовые изделия из России, не находящие спроса в дальнем зарубежье. 

Причины высокой доли топливно-энергетических товаров.

1) В условиях либерализации экономики и ВЭС конкурентноспособными оказались лишь отрасли по добыче  и первичной переработке топлива и сырья, да и то благодаря заниженной по сравнению с мировыми стандартами  з/п .

2) Рост Э-та топливно-энергетических товаров объясняется в значительной степени благоприятной конъюнктурой мирового рынка этих товаров : средняя Э-тная цена на нефть в 1996 году выросла по сравнению с 1995 годом на 22%, нефтепродукты - на 25%. 

Вопрос 43. Предпосылки, условия и перспективы развития торгов-экон.отношений Рф с СНГ.

В указе президента РФ «Об утверждении стратегического курса РФ с госуд-ми- участниками СНГ» (сентябрь 1995г), развитие торговых связей представляет собой важный инструмент стабилизации эконом. ситуации и выхода из кризиса как РФ, так и стран СНГ.

Предпосылки: 1) Крайне высокая степень интегрированности экономик бывш. Республик СССР в единый н/х- комплекс и зависимость от РФ (Межреспубликанская торговля составляла в 1988г 21% ВНП, в ЕС-14%). Если Рф в условиях изоляции может обеспечить 2/3 пр-ва конечного продукта, то Азербайджан- 31%, Украина-15%. Сохраняется существенная зависимость РФ от И-та из стран Содружества ряда видов стратегич. сырья и продовольствия. В геополитич.плане через страны СНГ проходят важнешие торгово-транспортные коммуникации для росс.Э-тных товаров.

2) Неразвитость непременных институтов и функций независ. гос-ва (внеш.торговля, подготовка кадров) и использование вместо них росс.потенциала
3) Экономические различия между новыми гос-вами (РФ, Казахстан имеют мощную сырьевую базу и обрабатыв. пром-ть, но не обеспечивают себя продовольствием) объективно отражают заинтересованность новых гос-в в поддержании устойчивых взаимных эконом. связей.

В 1995г. наметился перелом в динамике снижения товарооборота РФ с СНГ. Впервые V внеш.торговли возрос более чем на 7%. В 1996г торговля с СНГ развивалась темпами, в 3 раза превышающими торговлю со странами даль. Зарубежья. В товарной структуре Э основ.доля (44%) приходится на топливно-энергетич.ресурсы. В структуре И-т. поступлений в РФ из стран СНГ преобладают продовольств.товары и сырье для их пр-ва, товары народ. потребления, руды, полуфабрикаты цветных металлов.

Условия: Обвальное падение торговли, допущенное в 1992-93гг, было вызвано, в перв. очередь, масштабным спадом пр-ва, сопровождающимся структурным кризисом. Оказались расстроенными большинство производственно-кооперац. связей, неплатежи подрывали доверие между фирмами. В наст. момент создана нормативно-правовая база двусторонних и многосторонних торгово-экон. отношений, направленных на реализацию основных положений Договора о создании Эконом. Союза. Почти со всеми республиками подписаны двусторон.соглашения о режиме свободной торговли и протоколы об изъятиях. С Белорусью и Казахстаном, как участниками Соглашения о Таможенном союзе, установлен режим свобод.торговли без изъятий.

Перспективы: В условиях наметившегося оздоровления экономик стран СНГ, некоторое оживление платежеспособного спроса гос-в и предприятий, создание норматив. базы для регулирования ВЭД, либерализация режима торговли - все это создает предпосылки для дальнейшего расширения торгово-экон.сотрудничества РФ и СНГ.

Перспективы определяются заинтересованностью всех регионов бывш.СССР в достижении стабильного эконом. развития этих регионов, в расширении емкости рынков стран Содружества для продукции росс. промышленности. Решение этой задачи можно обеспечить путем оптимального сочетания всех форм сотрудничества и углубления интеграционных процессов: устранение тариф. ограничений, отказ от схемы межгос. бартера в рамках межправит. соглашений.

Существующая на всем пространстве СНГ единая система газо-, энергоснабжения позволяет РФ и в дальнейшем осуществлять поставки энергоносителей, но с учетом уровня добычи и пр-ва топливно-энергетич. ресурсов в стране и платежеспособности потребителей из стран СНГ.

Основные направления: а) проведение политики реинтеграци, кот. привидет к развитию нац. рынков СНГ и их сближению, сглаживанию негативных последствий распада СССР; б) объединение финанс. и инвестиц. усилий по реконструкции и модернизации объектов топливно-энергетич. комплекса и транспортной инфраструктуры, создание финансово-промышл.групп; в) создание объективных причин для формирования Тамож.союза с др.странами СНГ, применение льгот и субсидий во внешэконом. и инвестиц.деятельноси, постепенное снятие ограничений по доступу в свой банковский сектор.

Географическая стр-ра отношений РФ с республиками СНГ:

наши основные партнеры - Украина, Казахстан, Белоруссия, Узбекистан, Молдова (на них приходится 95,5% российского ТО с СНГ; оттуда более 85% - на торговлю с Украиной, Белоруссией, Казахстаном)

а) Украина: 52% нашего Э-та в СНГ: нефть, газ, мин. сырье, грузовые и легковые а/м

48% нашего И-та из СНГ: продовольствие, хим. продукция, продукция машиностроения.

Сальдо торговли с Украиной – положительное

б) Казахстан: 16% нашего Э-та в СНГ: топливо, пр-ция машиностроения, пр-ция лесной и лесоперераб. пр-ти, стройматериалы

21% нашего И-та из СНГ: с/х пр-ция, пр-ция металлургич. пром-ти, химическая и нефтехимическая продукция

в) Белоруссия: 18% нашего эксп. в СНГ: топливно-сырьевые товары, нефть, черные мет., продукция машиностроения, хим. пром-ти

17% нашего имп. из СНГ: удобрения, пр-ция легкой пром-ти, пр-ция лесной и лесоперерабат. пром-ти, пр-ция пищевой пром-ти

г) Узбекистан: 6% нашего эксп. в СНГ: лес, стройматериалы, машины и оборудование, металлы

5% имп. из СНГ: хлопок, эл/энергия, пр-ция легкой пром-ти

д) Молдова: 3% нашего эксп. в СНГ: нефтегазовая пр-ция, пр-ция тяжелой пром-ти

5% нашего имп. из СНГ: пр-ция пищевой пром-ти

Вопрос 44. Торгово-эконом. отношения РФ с развитиыми странами в 90е: V, структура, географ. распр-е торговли.

В наст.время развитиые страны явл. основ. партнерами РФ, на них приходится основ. доля торгового оборота Рф (67% в 1996г.) Э-т в развитые страны из РФ- около 58 млрд.долл. И-т- около 25 млрд.долл. Основ. торг.партнер- ЕС- 40% внешторг.оборота РФ, Германия-13%, США-5%, Япония- 3%.

Страны Запада: 3 группы предпосылок в основе наших торгово-экономич. отношений: 1)Экономич. интерес; 2) Политический интерес; 3) Экологический интерес

(1) В первую очередь мы для стран запада явл-ся рынком сбыта. Важно вовлечь те сегменты рыночного хозяйства, которые еще не заняты. Здесь важен приемлимый уровень платежеспособного спроса. Наш Э-т в последнее время вырос, а И-т уменьшился

В силу различных теорий Рос. обладает преим-ми в топливно-сырьевых отраслях

(2) Политические мотивы сводятся к тому, чтобы в лице РФ иметь стратегического партнера, который принимал бы участие в решении общеевропейских проблем и не представлял бы собой угрозу.

Принцип отношений с Западом- недопущение конфронтации в отношениях. Запад заинтересован в стабилизации РФ. Мы-источник угрозы. Демократия и рынок у нас еще не устойчивы. Могут возникнуть ситуации, которые могут привести к соц. взрыву (как в Албании)

(3) Существенны для Запада. Мы-единая экологическая система. На территории России 10 реакторов открытого типа. Эколог. причины-наиболее существенные в заинтересованности Запада в нас. Они заинтересованы в передаче нам технологий. которые юы не наносили ущерба окруж-й среде.

Это общеевроп. проблемы. по ним подписана конвенция о трансграничном загрязнении окр. Среды. предусматриваетя определенная ответственность.

Проблемы:

Неблагоприятных для внешних интересов России последствий можно ожидать в связи с дальнейшим углублением интегр. процессов в Зап. Евр. Для России эти процессы чреваты ростом дискриминации и относительного уходшения условий сбыта товаров на главном направлении ВТ связей.

1) Изменение торгово-политического режима затронет прежде всего российские пром. товары, т. к. топливо и сырье и сейчас допускается во все страны Зап. Европы, как правило, беспошлинно и без количеств-х ограничений. Затрудняется рост российского Э-та в самом важном для страны секторе-Э-те гот. изделий и полуф-тов

2) Заключение многочисленных соглашений угрожает России изоляцией от рассмортения и решения вопросов сотрудничества в Европе

Нежелание Запада перейти к более высокой форме м/н сотрудничества-его интеграционному типу, как это имеет место в отношениях со странами Вост. Европы

3) Экономич. и полит. нестабильность Рос, слабость экон. базы, неконкур-ть рос. тов-в.

Торгово-эконом. отношения РФ и США: состояние, проблемы, перспективы.

1) США имеют самый емкий в мире и весьма диверсиф-й рынок и могут стать пок-ми рос. тов-в; 2) США предлагают на Э-т наукоемкую продукцию; 3) США могут поставлять крупные партии товаров как пром-х. так и с/х.

Долгое время х-р отношений определялся состоянием полит. отношений между нашими странами, в наст. время эконом. сторудничество становится более важным. Созданная к наст. времени договорно-правовая база служит основой для расширения двустороннего  торгово-эконом. сотрудничества.>> в послед. годы происходит постоян. рост оборота взаимной торговли. в 1995г. - около 7 млрд.долл, что в двое выше показателей  1992г. >> их роль возрастает и сейчас на их долю приходится 5-7% всей внеш. торговли РФ. Но для США роль РФ пока еще невелика (по статистике доля РФ в амер. внеш. торговле- 0,5%)

В рФ-Э-те преобладают сырьевые товары, а в нашем И из США- большая доля с/х-товаров и продуктов их переработки.

Баланс р-амер. торговли начал складыватся в ползу РФ, а амер. сторона начала проявлять беспокойство по этому поводу, раньше все время было превышение амер. поставок.

-инвестиционное сотрудничество, компании США занимают лидирующее положение, 60%- СП РФ с США- 1007 предприяти,  активно включаются в финансирование американские ОПИК (корпорации по страхованию частных зарубеж. инвестиций)- кредиты на сумму свыше 1 млрд. долл.. 

Проблемы: 1) США не заинтересована в возрождении СССР как источника угрозы, но они и не хотят укрепления позиций РФ >> инвестируют в те отрасли, в развитии которых заинтересованы (крупные сырьевые проекты, объекты низкозатратной индустрии, потреб. товаров, автомобильные отрасли), не заинтересованы инвестировать с/х, т.к. бояться поднять до уровня самообеспечения, не хотят, чтобы на основе технологий США РФ превратилась в подобие Японии.

2) наши отношения в торгово-эконом. области далеко не вполной мере освобождены от наследия прошлого, >> по отношению к ряду росс. товаров применяются антидемп. процедуры, нетариф. барьеры (товары: уран, магний)

3) проблема существования  поправки Джексона-Вэника, согл. которой РФ до сих пор пользуется РНБ во внеш. торговле с США на временной, а не на постоян. основе.

4) дискриманиц. мера - РФ фигурирует в списке стран, с которыми запрещено торговать оружием. 5) проблема доступа РФ на рынок закупок для гос. нужд. США.

6) с росс. стороны- И-тные пошлины явл. преградой для Э США, также США постоянно затрагивают вопрос о соблюдении в РФ законодательства об охране прав интеллектульной собств-ти. 7) геогр. отдаленность от США наиб. пром. развитых и густонаселенных районов РФ.

Перспективы:  а) возможность достижения договренностей о создании зоны свободной торговли; б) сотрудничество на региональном уровне (регионы Сибири и Даль.Востока); в) сотрудничество с США в вопросе присоединения к ВТО; г) проекты в аэрокосмосе (создано инструктурское бюро “Альфа”-200млн.долл., разарботка нефтегазопровода на Сахалине -США вложил 15 млрд.долл.)

1994г. Э в США- составил 3,2 слрд. долл., импрорт- 2,6 млрд. долл.

Статьи Э-та США в РФ в 1994: а) самолеты, оборудование на сумму 343 млн. долл; б) мясо- 333 млн.долл; в) табачные изделия -179 млн.долл.

И-т США из РФ: а) аллюминий 941 млн.долл; б) железо и никелерованная сталь- 336 млн.долл; в) сребро, золото, платина -250 млн.долл

Россия и Япония
Для Японии в 90-х гг характерен переход на интенсивную модель развития с нарастающей долей передовых наукоемких отраслей и энергоемких производств. Объективно это ведет к относительному снижению спроса на топливно-сырьевые ресурсы, составляющие основу рос. Э-та. Япония обязалась выделить общую фин. помощь на развитие рос. экономики на сумму 4,4 млрд долл. Яп. и Рос. имеют морск. границу. Наши отношения сейчас развиваются в условиях препятствий для налаживания связей

1) Отсталая инфраструктура (транспорт и связь). 2) Отсталость промышленности и информац- й инфрастр-ры. 3) Большая задолженность яп. стороне (2 млрд долл). 4) неразбериха в полномочиях рос. ведомств, неясность в разделении полномочий центр. и местн. органов власти. 5) постоянно пересматрив-ся валютное, налоговое, таможенное зак-во. 6) Яп. сторона исходит из невозможности пойти на сколь-нибудь шир. торг-экономическое сотрудничество с Рос. до тех пор. пока Японии не будут возвращены сев. территории. 7) географически близкие страны еще не подписали мирного договора.

Вопрос 45. Торгово-экономические отношения РФ и ЕС: состояние, проблемы, перспективы развития.

Ведущее место, крупнейшие кредиторы. На ЕС и ассоц-ые с ним гос-ва прих-ся более половины ВТ РФ (37%), преоблад-ая часть ВД и притока иностр. инв-ий 60%. Круп. поставщик тех и гум. помощи. ТАССИС - наиб. эфф-ая программа.

В то же врем противостояние бессмысленно и вредит рос. интересам, усиливает изоляцию РФ от ПРС. Задача - уст-ие партнерских отн-ий, вхождение в единое европ. эк-ое прост-во. Для налаживания необходимы более высокий уровень включения в мирохоз-ые связи, открытость экономики.

Интересы РФ: 

1) добиться более благоприятных условий для доступа своих товаров (кроме энергонос и сырья)

Торгово-политический режим отн-ий РФ с ЕС рег-ся соглашением о торговле текстильными товарами, действующим дефакто с 1 янв 1990 г по 31 дек 1992г. В июне 93 новое соглашение в этой области.

Препятствия для рос. Э-та: - низкое кач-во тов; - огран-ть ассортимента; - отсутствие высоких технологий; - недостатки дизайна; - ужесточение норм стандарта по без-ти, экологии.

В проведении рос. пред-ми эксп-имп. операций на рынках ЕС им прих-ся иметь дело с единой Втпол-кой ЕС, кот. дополняется действиями нац. гос. органов отдельных стран. Рег-ие И-та осущ-ся руководящими органами ЕС. Тарифное рег-ие И-та: Дейстует Единый Там. тариф. Размер пошлины зависит от степни обработки сырья. Для многих сыр.товаров и полуфабрикатов пошлины отсутствуют, или незначительны.

Беспошлино И-т-ся в страны ЕС из РФ нефть, газ, кам уголь, жел руда. Нефтепродукты, чугун, сплавы, прокат черн. мет, алюминий, древесина облаг-ся пошлинами, что ставит их в худшее положение по сравнению с теми, которым И-тированы из стран, имеющих преференции в отношении с ЕС. (Польша, Словакия, Чехия). Гот. изделия еще круче (легк. автом 10, тектиль 10-14, велосипеды 17).

Нетарифное рег-ие И-та: колич. огр-ия, лицензирование И-та, сборы, налоги, санитарные нормы и предписания, технич. треб-ия к упаковке и маркировке. Есть товары, И-т кот. либерализован полностью, есть т., И-т кот. требует получение ввозных разрешений, и т., при И-те кот. сохранены колич. огр-ия.

Действ-ий в отн-ии СССР и прим-ый к РФ режим контингентирования (кол-ое огран-ие ввоза) распр-ся на 22 вида товаров. (нефть, нефтепр-ты, уголь, электронные компоненты, часы, посуда и изделия из фарфора, водка, тектиль). 

Широкое распр-ие приобретают соглашения о «добровольном» ограничении Э-та отдел. товаров, чьи поставки могут подорвать позиции западноевроп-ой пр-ти. (тектиль, Металлы)

Административные меры - увеличение списка требуемых документов.

Компенсационные сборы - разница между высокой ценой ЕС на конкретный товар и ее мировой ценой.

Разл. налоги (Италия НДС 19% с цены СИФ + там. пошлина).

Требование единства страны производителя и страны происхождения товара.

Сис-ма нац. стандартов и технических требований.

Антидемпинговые процедуры - обложение антидем-ми пошлинами при наличии док-в, что их ввоз в страны ЕС осущ-ся по искуственно заниженным ценам и наносит ужерб нц-му пр-ву.

Согл-ие - принципиально новая прав. база.

1989 – СССР и ЕЭС – Д-р общего типа РНБ: а) много дискриминац. трактовок (т.к. страны противопол. полит. режимов). б) РФ нужно новое согл-ие с ЕС.

С нач. 991 начались переговоры РФ с ЕС 8 раундов, 3 года, спор. вопросы.

1) оговорка о будущем развитии (РФ хотела ЗСТ) «в 1998 могут начаться переговоры о созд-ии ЗСТ», но ратифицирована только в конце 1997. 2) демпинг. прецеденты: алюминивая промыш, калийная промыш, 3)алюминий – квоты, обещана помощь в переоборудовании ряда ал. заводов. 4) Международная Калийная Компания и проблемы в связи с антидемпингом. 5) иностранные банки (5 потом больше). Европейским банкам должно быть дано право действовать на терр РФ и обслуживатьь своих резидинтов.

июль 1994 Согл-ие о партнерстве и сотр-ве.

Новое: 1) торг + сотр-во в обл. конкур, торговли, интел. соб-ти, фин. сфере, противодействие противоправ. деят-ти, услуги. 2) Торговля: отказ от колич. огр-ий (кроме текстиля и номенклатуры ЕОУСТ – отд. согл-ия), кол огр-ия по ГАТТ. 3) Демпинг. прец – взаимные консультации, все пути исп-ть до пошлин. 4) консультации по имп. пол-ке ( до вступ РФ в ВТО при изм. там. пошлин). 5) РФ имеет право не предоставлять ЕС те преим-ва, кот пред-ся СНГ в теч. 5 лет. 6) РФ приобрела статус характерный для ВТО, в торг с ЕС – не будучи членом ВТО.

Промежуточное согл-ие – торг раздел на прав. уровне (без ратификации) июль-авг 1994 – в силу.

Война в Чечне – ЕС по полит. соображениям приост. ратифик-ию осн. согл-ия и действие промежуточного. июль95 – промежуточное вступилов силу.

Взаим. торговля сокр на 12% за 6 мес, сниж. ин. инв-ий в РФ.

96 – начало ратификации большого согл (в ЕС прошло быстро, парламент РФ один из последних ратифицировал)

1 дек 1997 – большое согл-ие в силу.

Нерешенные проблемы: 1) статус РФ после реал-ии согл-ия (долго рассм—сь как страна с нерын. эк-ой). 2) в янв 98 комиссия ЕС: при расм-ии антидемп. процедур в отн. РФ и КНР учитывать процесс ценообразования в этих странах, а не сравнивать с 3 страной,  при этом анализ-ся не весь Э-т, и не вся отрасль, а прод-ия конкрет пред-ия. 3) с нач. 98 – регулярные круглые столы по инвест в РФ (оценка конкрет. инвестиц. проектов). 4) решение по торг. текст. товарами: квоты отменены в мае 98. Действует Совет согл-ия: пост. мониторинг торг.

Выводы: 1) ЕС – круп. павртнер (новая прав база) 2) согл-ия 94 -  т.к. РФ не член ВТО, а льготы как у члена 3) ратиф. была приос-на 4) после вступ. в силу есть нереш. вопросы.

Особ-ти торг. режима в торг. текст. тов. м/у РФ и ЕС

Прав. база по торг. текстил. прод: 1990 г – согл. о торг. текст.тов; 1993г – нов. согл. в этой обл.

С 1.05.98 – полная отмена квот во взаим. торг. текстилем (рез-т переговоров м/у РФ и Евр. комисс).

История отношений: (3х-летн. торг. война) – 96 – 98 год.

1993 г – в соот. с согл « о торг. текст. тов» квота росс. эксп. в страны ЕС – 140 млн. долл, из ЕС в РФ – 750 млн. долл.

1996 г – по истеч. срока действ. согл, РФ предложила ЕС поэтапную отмену квот с тем, чтобы полностью отказаться от них к 2005 г. ЕС отказался и в 1997г – ввел против росс. текстиля автоном. квоты.

РФ также решила ограничить имп. европ. текстиля, в част. ковров (введение квот намечалось на 1.05.98) РФ до этого никогда не прибегала к методам самого ЕС – квотам.

Но по взаим. догов-ти ЕС и РФ – подписали согл о взаим. отмене квот в торг. текстилем.

Вопрос 46.Торгово-эконом.отноешния РФ со странами АТР (Кит, Яп, НИС)

Важной особенностью торговых отношений РФ со странами региона в послед.годы явл. существенное положит. сальдо внешнеторг. баланса (1995г. -свыше 4млрд.долл), объем ТО в 1995г. - около 20млрд.долл.

Факторы, сдерживающие развитие связей: А) продолжающееся снижение Э-тного потенциала Р, тенденции к уменьшению материало- и энергоемкости пр-ва в странах с относительно развитой экономикой, прекращение централизованного выделения Э-тных ресурсов. Б) нарушение производств. связей между поставщиками и разрушение системы ВЭС. В) резкое повышение траснпорнтых издержек внутри страны, что практически лишает росс. товары конкурентоспособности. Г) переход на расчеты в СКВ (со многими странами связи строились раньше на основе клиринга). Д) резкое снижение объемов строительства за рубежом на условиях гос.кредитов и резкое снижение масштабов техсодействия. Е) слабость инфраструктуры (транспортной, энергетической, информационной).

1) стремление России диверсифицировать географию своих ВЭС, ориентированных в настоящее время прежде всего на Запад, где сбыт многих видов российской Э-тной продукции  очень затруднен ; 2)желание России подключить экономический потенциал ее восточных районов к развитию хозяйственных связей с наиболее динамичной частью мирового хозяйства - с АТР , где есть благоприятная потенциальная возможность для расширения российского Э-та и получения по И-ту необходимой для нас продукции; 3)возможность привлечения в российскую экономику зарубежных инвестиций из этого региона; 4)транспортные проблемы (потеря прежних транспортных путей)(переориентация на дальневосточные порты.

Основные статьи Э в страны АТР: машины, оборудование, транспорт. ср-ва (около 20%), нефть и нефтепродукты, прокат черных металлов, хим. продукция, калий. В И-те преобладают с/х-сырье, продовольств. и промышл. товары (чай, натуральный каучук, специи, джутовое сырье и др.)

За счет И-тных поставок из стран региона, в т.ч. в счет погашения ранее предоставленных кредитов, удовлетворяется значит. часть потребностей РФ в ряде продовольств.товаров (чай-70%, кофе-50%), в сырье для легкой промышл-ти (кожсырье -70%, джут-100%, ткани-40%), а также в товарах ширпотреба. Основными источниками поставок указанных товаров явл. Китай, Индия, Индонезия, Вьетнам, Япония и др.

А) Важно для нас сотрудничество в пр-ве товаров народного потребления, особую роль здесь могут сыграть инвестиции НИС АТР для создания совместных производств текстиля, обуви, медтехники, пр-во бытовой радиоэлектоники, электорбытовых приборов. Важно привлечение не только иностр. капитала в финанс. или материальной форме, но и заимствование управленческого опыта- приглашение на работу в СП иностр. упрапвленческого персонала.

Б) Приоритетны области и регионы в сотрудничестве с АТР: -огромный по площади, богатыми ресурсами Дальневосточ. регион,  создание СП в обл. разарботок топливно-энергетич. и лесных ресурсов, освоение Сахалинского шельфа, строительство автомоста через Амур. Др. направления- космическая, авиационная, судостроительная, освоение ресурсов океана и экология, в обл. создания трансп. ср-в нового типа, электроника. Доля ДВ региона во внеш. торговле РФ в 1994г. -2,7%, из них 50% внешней торговли -на страны АТР

Япония- объем товарооборота в 1995г. -около 5,5 млрд.долл., II место среди наших партнеров в Азии. В обл. внеш. торговли Япония в основ. не зависит от РФ и доля РФ в ее сырьевом обеспечении составляет менее 1%. РФ представляет для Японии минимальный интерес в качестве Э-тного рынка. Но это сотрудничество важно для РФ: возможность привлечения капиталов, потребность РФ в И-те  технически сложной продукции. В послед. годы Япония поддерживает развитие РФ (кредит Э-тно-И-тного банка Японии -1 млрд.долл.)

Структура Э в Японию: рыба и ракообразные, круглый лес, необработанная платина, нефть, чугун, аллюминий.

Крупнейши партнер среди НИС- Юж.Корея 10-ый партнер, доля ЮК в росс. Э -1,1%, в росс. И-те -1,5% (1995г) В динамики торговли прослеживается тенденция к росту, по оценкам к 2000г. возрастет до 5-6 млрд. долл. РФ Э-т- нефть, нефтепродукты, кам.уголь, морепродукты, никелевые и урановые концентраты, сталь, сталепродукция, п/м. И-т: потребит. товары, машины, оборудование и трансп. ср-ва -48%.

Объем инвестиций в РФ невелик, реализовано 33 проекта на сумму 27 млн.долл.

АСЕАН, НИС -сотрудничество с этими странами наиболее перспективно по 3 направлениям: -добыча и переработка росс. мин. сырья и углеводородного сырья, леса и нефтепродуктов >> приведет к расширению масштабов и поднятие тех. уровня пр-ва, облагораживание Э и создание доп. раб. мест.

- налаживание в РФ пр-ва высококачеств. товаров шир.потреба, вкл. бытовую электонику и др. товары длитель. пользования

-науч. разработки в обл.электроники, энергетики, аэрокосм. технике, медицине.

Китай - главный торговый партнер России среди стран АТР. Удельный вес Китая в общем объеме ВТ России в 1994 году - 5% (это в 5 раз  ниже , чем торговля Китая с США). В 1992 году объем взаимной торговли вырос на 45%, в 1993 - на 40% (к вопросу о динамике), в 1994 же он ( на 40%(бартер начал давать сбои).

1)значительная взаимодополняемость зкономик, 2)географическая близость, 3)наличие богатого опыта сотрудничества. Многие отрасли хозяйства двух стран в настоящее время находятся на близком технологическом уровне(благоприятные условия для их стыковки.

Формы сотрудничества: -приграничная и централизованная торговля, -СП, -поставки специмущества (вооружения), -техническое содействие Китаю в строительстве крупных энергетических объектов и в проведении технической реконструкции и частичной модернизации оборонной промышленности.

Трудности в отношениях с Китаем:

1)противоположный характер наших и китайских закупок товаров. Структура И-та из Китая в значительной мере определяется нынешним состоянием российской экономики и малорациональна с точки зрения долгосрочных интересов страны (приграничная и региональная торговля еще менее рациональна).Подобная направленность И-та снижает роль ВТ в экономическом развитии этих регионов;

2)организационные стороны российско-китайской торговли требуют серьезного внимания. Активными участниками ВЭС с Китаем выступают “челноки”. Объем совершаемых ими операций (1.2млрд $ с положительным сальдо в пользу Китая  (1млрд $(отток из России валютных ресурсов (расчеты по “челночным операциям” осуществляются в СКВ);

3)низкий уровень контроля и координации. Этот процесс идет во многом стихийно.

Вопрос 47. Страны Центральной и Восточной Европы в торгово-эономических связях России.
1995 - преодоление тенденций, сокращение доли стран ЦЕ во ВТ РФ.

Товарооборот составил 12,6 млрд. $. По итогам 1995 г. 10 место – Польша; 11 – Венгрия; 115 – Чехия; 117 – Словакия;  22 – Болгария; 27 – Румыния.

На Польшу приходится 26 % торговли РФ с ЦЕ. Второе место занимает Венгрия - выплата рос. задолженности Венгрии товарными поставками + стабильный спрос на топливо + усилие Венгерского правительства по переоцениванию Э-та в РФ позволяет сохранить второе место.

Чехия проводит политику дистанцирования от РФ. Словакия наоборот ориентируется на РФ, подтверждению этому - прирост товарооборота - 86 %.

Высокая динамика Рос Э-та - р-тат увеличения физических объемов вывоза энергоносителей (железная руда, черный металл).

Следствие: увеличилось активное сальдо РФ 1995 - 6,6 млрд $. Сальдо в торговле со странами ЦЕ увеличилось, но не так. 

Причины:1. Платим за транзит в странах Западной Европы. 2.Погашаем кредиты, взятых еще бывшем СССР.

РФ - Румыния

Развитие российско-румынских связей практически не сдерживаются проблемами задолженности по обязательствам прошлых лет

Э из РФ в Румынию: природный газ,нефть,нефтепродукты - 80 %, уголь, химические продукты; маш. Оборудование.

И-т из Румынии Доля маш.оборудования const снижается: 1994 - 40 %; 1992 - 70 %;  1995 - 2 %;  швейные трикотажные изделия;  обувь; плодово-овощная продукция; не оказывает существенного влияния на И-т.

РФ – Польша. Период быстрого роста за счет И-та продовольствия из Польши и Э-та в эту страну энергоносителей.

РФ ---- ЦЕ (Э-т РФ) А) Группа топливных товаров - 71 % Б) Доля нефти и газа - 68 % В) Маш. Оборудование (2-я по величине группа) - 8,3 % (тракторы, комбайны, элементы для АЭС, а также химические товары, металлы)

РФ ---- (И-т РФ) А) продовольствие - 38 %; Б) табак, алкогольные напитки - гл. обр. Польша, Болгария; В) Маш. Оборудование - номенклатура чрезвычайно широка, подвержена изменениям.

Вывод: отсутствие устойчивых связей. Лидерами в этой группе являются: Польша, Венгрия, Чехия 

суда из Польши - традиционная статья Э-та появилась только в 1994 - 1995 г.г.

Основные тенденции, проблемы и прочие.

РФ удовлетворяет И-тные потребности стран ЦЕЖ в газе - 93-95 %; нефти - более 50 %.

По мере улучшения экономического положения стран ЦЕ, растет привлекательность рос.рынка т.к.:  А) значительный спрос Б) некоторые товары стан ЦЕ не могут конкурировать на рынках старн ЕС, поэтому их сбывают в РФ. В) уменьшение риска от односторонней ориентации на стр. ЕС, которая сложилась в 90-е г.г. 

Однако, приоритеты стран ЕС: 1) страны ЕС 2) межрегиональное сотрудничество 3) РФ и стран СНГ.

Тенденция диверсификации И-та топлива.  Причина - обезопасить свое энергообеспечение.

Переход на вооружение по стандартам НАТО, негативно отразится на РФ.

РФ реализует на рынке стран ЦЕ 
33 % объема Э-та газа, 26 % нефти, 20 % угля, т.е. ЦЕ - важный партнер + выгодное географическое положение региона.

Многие товары И-тируются РФ именно из региона стран ЦЕ.

Задача РФ: сохранение и укрепление позиций на рынке стран ЦЕ, что предлагает: А) выплату рос. Долгов товарными поставками Б) продолжение строительства АЭС в Болгарии, Чехии, Словакии В) инвестиции Г) приобретение различных предприятий и т.д.

Препятствие. А) Кризис российской экономики Б) Не конкурентоспособность многих рос. Товаров В) Отсутствие средств продвигать товары на рынок ЦЕ. Г) Слабая государственная поддержка Э-та

Схожие проблемы и у стран регион ЦЕ: А) Растет конкуренция и стороны товаров старн ЕС, США и т.д; Б) Ужесточение норм и стандартов, предъявляемые к товарам.

Вопрос 48.Торгово-эконом. отношения РФ и развив. страны:состояние, проблемы, перспективы.

Развив. страны издавна явл. традиционными партнерами РФ. На их долю приходится до 20% товарооборта нашей страны. РФ заинтересована в закупках некоторых видов мин. сырья (бокситы, металлы), ряда продовольств. и с\х товаров (какао, кофе, чай, бананы, цитрусовые, древесина тропич. пород), сотрудничество в рыбном промысле в районах Тихого, Атланитич. и Индийск. океанов, во взаимодействиии с ними на мировых рынках алмазов, золота, нефти, газа.

В 1993-95гг. РФ осуществляла торговые операции с фирмами и организациями 60 развив. стран Азии, Африки, Лат. Амер, объем которых составил: товарооборот в 1995г. 20,8 млрд. долл., Э- 1,4 млрд. долл, И- 7,4 млрд. долл.

РС заинтерсованы в стабильных закупках в РФ энергоносителей, отдельных видов минераль.сырья (+калий) и топлива, металлорежущих станков, в ивестиц. сотрудничестве, а наиболее развитые -сотрудничестве в обл. космической связи, ВПК, НИОКР.

РФ имеет межправительств. соглашения об экономич. и технич. сотрудничестве в строительстве объектов с 37 странами (30 -из них с развивающимися). Удельный вес развив. стран Азии, Африки и Латинск. Америки в общем объеме экономич. и технич. содействия РФ составил в 1994г.- 95,7%, в т.ч. из стран Азии (Иран-35%, Китай-25%, Индия-5%), Африка- 15%, Латинс. Америка-2,2%.

Строятся и эксплуатируются тепловые и гидроэлектростанции в Индии, Китае, Пакестане, Аргентине, Сирии идр. Китай, Индия, Иран- строительство атомной ЭС. Структура рф экпорта технич. содействия в строительстве объектов в развив. ориентирована на такие области эк-ки, как энергетика, металлургия, транспорт, в т.с. трубопроводный (на их долю приходится более 80% обхъемов Э-та техсодействия).

Проблемы: А) переход на расчеты в СКВ (раньше на клиринге); Б) положение в РФ, раньше СССР активно давал кредиты. В) снижение масштабов тех. содействия в послед. годы вызвало падение Э машинотехнич. продукции в эти страны >> возможность вытеснения РФ с уже освоенных рынков, появления основ. конкурентов на рынке инвестиц. услуг - Восточ. Европа.

Перспективы:- А) возможность постоянного расширения Э росс. машинотехнич. продукции, наукоемких технологий; Б) налаживание производств. и науч-технич. связей с организациями этой группы стран; В) возможность инвестиц. сотрудничества; Г) сохранение потребностей РФ в И-те отдельных товаров из РС.

Индия: удельный вес в Эте РФ 1,1%, в Ите 2,4% (1994г.); Китай - в Эте РФ -6,9%, в Ите 8,7%

Вопрос 50. Особенности формирования современной ВЭП РФ
Гос. монополии прид-ся Сев. Корея, частично Китай.

Гос. монополия – исключительное право гос-ва на осущ-ие ВЭС (осущ-ся гос-ом или от его имени спец. уполномоч. органом).

В СССР гос монополия введена в 1918 (факт в 1922). Ярый сторонник – Ленин.

Все эксп. и имп. сделки осущ-ся гос-ом, а деньги в казну.

Поизводитель не мог соотносить свою прод-цию с мир. уровнем , эконом. отсталость страны.

Цель гос. монополии – защита нар. хоз-ва от давления из-за границы, консолидация доходов от эксп в казне и задушить част. произ-ей.

ВТ осущ-ась через всесоюзные объединения МВЭС, МВТ, ГКЭС.

Гос. монополия осущ-ся  на основе экп-имп планов, кот. явл-ся сост. частью гос. планов разв-ия нар. хоз.

Технология: опред-ть потребность н\хоз в И-те тов-ов нар. потр, прод. питания и маш. обор-ия и опред-ся дефицит по этим позициям, кот. покр-ся за счет имп, за него надо платить Ю план эксп, чтобы пол-ть вал. резервы Ю произ-ль т-в не имел ни какого отн-ия к экп, эксп через ВТО. Пр-ль не получал импульсы с мир. рынка, не был заинт-н в пр-ве т-в на эксп-т, т-р поставлялся по внут. ценам, пр-ль валюту не получал.

С переходом СССР к политике перестройки встал вопрос о перестройке ВЭС. Гос. монополия себя дискредитировала. Пример ФРГ, Японии – исп-ие ВЭС в кач-ве локомотова нац. хоз., придание импульса всему нац. хоз. Яп – закупка лицензий, стим-ие экп. пр-ва. Герм – закупка обор-ия.

СССР не имел с-мы банковской, страх-ой. част. права, част. пред-й трансп., не было ВЭП, не было с-мы лиц-ия и квотирования, там. тар. на фоне с-мы рег-ия внутр. цен.

Этапы либ-ции ВЭС.

1) Первые шаги по реформе ВЭСвяз в 1986 формально напр-ны на восстановление разорванной цепочки «пр-ль – мир.рынок – пр-ль». Неполедовательные, т.к. в соот-ии с пост-ем от 19.08.1986 «О мерах по совершенст-ию упр-ия ВЭС», предпринимались на основе сохранения монополии на ВЭС. 2) Послед-ие пост-ия в том же напр-ии, хотя они допускали все большее число пред-ий на внешний рынок. Контроль гос-ва закл-ся в выдаче разрешений на ведение ВЭД МВЭС. Сохр-ие гос-ом контроль – разрешительно-распределительный.

3) все стали зан-ся эксп. абсолют. дефицит ко времени либ-ции Гайдаром. 4) созд-ие сис-мы рег-ия Э-та (эксп. колич. огр-ия и эксп. тамож. тарифа с целью уровнять внут и мир. цены.

5) Созд-ие СП (одновр-но с либ-ей) янв 1987 – пост-ие о СП с соц. и кап пред.

Доля СП более 58%, что не привлекало инофирмы.. Встал вопрос чем будут зан-ся пред-ия Ю пр-ть тов-ы из сырья и полуфабрикатов в РФ (по каким ценам сырье?). Предпол-сь созд-ие новых пред-ий, установка имп. обор-ия, обучение персонала, з\п выше.

6) Только в ноябре 1991 Указом През. РФ о либерализации ВЭД были разрешены все формы ВЭД для всех ю.л.

Отпуск цен,, приватизация.

Вывод: реформа эксп, об имп. забыли. Эксп пол-ка жесткая (эксп. тариф, гос. эксп-ры. эксп. квоты и лицензии, обязат. продажа эксп. выручки, по ценам ниже рыночных), отсутствие с-мы рег-ия имп. Имп. приобрел нерегул-ые объемы, нац. пр-ли стали беззащитны.

7) Рег-ие имп (колич. огр-ия, 93 г – имп. тариф.) ВЭП РФ стала обретать  цивил. черты: дек. 95 «З-н РФ о гос. рег-ии ВТД РФ». З-н признан полностью соотв-м принципам ГАТТ.

З-н о там. тарифе и Там. кодекс (недостатки)

Либерализация ВТ:

1) обеспечение эконом. самост-ти пред-ий, созд-ие жизненноспособного част. сектора в рез-те снижения гос. вмеш-ва в эк-ку и наделения всех эк. суб. правом осущ-ия ВЭС.

2) связь непоср-но м\у внут и мир. ценами Ю внут пр-ли получают сигналы для эффек-ого распр-ия ресурсов и выявления сравнит преим-в.

Либер-ия сущ. влияние на все стороны эк. жизни:

1) ускорение реформы цен  позволяет имп. не искажать с-му цен. 2) либ-ия имп => антимонопольная пол-ка. 3) жест усл-ия конкурен. борьбы => быстрое расширение объема и номенклатуры имп => эксп и внут пр-ли должны снижать изд-ки, совер-ть технол, ув-ть кач. пр-ции => ув-ся эф-ть нац. эк-ки. 4) либ-ия эксп => нац. пр-ли получают новые рынки сбыта => эффект экономии на масштабе. 5) либ-ия ВТ => нац. пр-ли сталкив-ся с жест. треб-и мир\р и вынуждены учить менеджмент, маркетинг, кредит-ие, страх-ие 

На ВТ оказ-ют влияние ден-кред и бюд-фин пол-ки. Наравне с либер-ей ВТ должна идти приват-ция.

Гос-во исп-ет либерал-ию ВТ для пополнения бюдж. (взимание там тар – важно, если налог. сис-ма плохо ф-ет)

ВЭП РФ пров-ся непоследовательно:

1) гос-во старается сохранить решающие рычаги возд-ия на эксп. 2) ув-ие лоббирования (чиновники гос. апп-та)

Роль гос-ва: a) созд-ие прав. базы b) созд-ие институц. стр-ры c) стимул-ие эксп и имп d) защита отдел. отраслей пром-ти

Вопрос 51: Состояние и проблемы взаимоотношений РФ с системой ГАТТ/ВТО.

Отношения РФ и ГАТТ имеют давнюю историю, РФ могла подключиться к ГАТТ, но в основном по полит. причинам СССР отказался от вступления в ГАТТ (СССР даже принимал учстие в создании орг-ии на начальном этапе). На более позднем этапе, даже если бы СССР хотел, ГАТТ отказался бы (т.к. в то время уже существовал перечень экономических параметров, н-р у СССР практически не было тарифов, была гос. монополия и т.д.)

Сл-но возникла необходимость о сближении с ГАТТ в последние годы. Так, в 1990 г СССР приобрел статус наблюдателя.

В 1992 г этот статус перешел к РФ

В июне 1993 г в ходе встречи Ельцина и Дункеля было сделано официальное заявление о намерении РФ вступить в ГАТТ на правах полного участника (было подано заявление со стороны РФ, был направлен меморандум по ВТ политие РФ, пришел вопросник (300 вопросов). МВЭС организовало группу по ответам на эти вопросы, в 1995 г ответы были представлены)

В дек. 1994 г было сделано официальное заявление о вступлении во ВТО.

К идее РФ вступить со ВТО большинство партнеров относится положительно.

Было учтено, что: - была отменена гос. монополия ВТ РФ; - либерализация; - действует рыночный валютный курс; - приватизация.

После вступления во ВТО РФ: - адаптация к условиям ГААТ; - снижение там. тарифов (у нас 14%, а по договору ГААТ - 3%)

Но нам будет предоставлен переходный период для адаптации (Уругвайским раундом был предусмотрен переходный период для стран с переходной экономикой).

5. В дек. 1996 г. завершилась первая встреча в рамках ВТО на уровне министров (в Сингапуре): - было выработано соглашение (его раньше не было) о либерализации рынка информационых технологий (более 30 стран изъявили желание его подписать уже в апреле 1997 г, другие траны обещали подписаться позже). Это соглашение предусматривает освобождение более 90% рынка информац. технологий от тарифных ограничений (речь идет о 300 наименований товаров: РС, logiciel и т.д.) Этот рынок сейчас оценивается в 500 млрд. дол., к 2000г ожидается до 1 трлн. дол. Это соглашение о либерализации рынка информац. технологий по оценкам наших аналитиков касается и нашего рынка (т.к. более половины РС, продаваемых на нашем рынке, собирается в РФ, т.е. это это соглашение повлияет и на наш внутренний рынок). РФ присоединится к этому соглашению позже с учетом нац. интересов.

- Был поднят вопрос о том, чтобы была какая-то сопоставимость, но некоторые страны имеют конкурентные преимущества на рынке (н-р з\п в некоторых странах ниже и издержки ниже). Поэтому США и ЕС пытаются сейчас этот вопрос увязать (раньше никогда этот вопрос не рассм-ся). Индия, Малайзия и др. усмотрели посягательство на нац. интересы, хотя и признали существование подобного фактора. В конце концов регулирование этого вопроса переложили на МОТ.

В этом году РФ, видимо, станет членом ВТО.

Вывод: польза вступления в ГААТ – ВТО всегда будет измеряться в качественных параметрах, а не  в количественных. Здесь будут свои плюсы и минусы (т.к. РФ придется идти на многочисленные уступки в отличие от ЮНКТАД, чьи решения носят рекомендательный характер).

Плюсы: - может стать определенным стимулом ускорения эконом. развития РФ и внешнеэкномич. деятельности

- РФ станет равноправным партнером во всех межд. соглашениях ( исчезнут формальные моменты для дискриминационной политики против РФ).

- РФ войдет в новое для себя правовое пространство, привычное для ее партнеров.

- торговые споры могут быть вынесены на рассмотрение судебных органов ВТО.

Что нужно для РФ: привед. росс. зак-ва в соотв с ГАТТ/ВТО (в росс. зак-ве отсутств. нормат.база по защит. мерам); - координация взаимодейтвия со стр. СНГ и действ. в его рамках образов. (там. союз 4х, союз РФ и Бел). 1) К ВТО, н-р, РФ и Бел буду присоед. отдельно, т.к. усл. присоед. разные, исходя из нац. интересов. 2) Каз. и Киргиз. уже предостав. ВТО свои обяз-ва по доступу иностр-цев на свои рынки услуг, что не выгодно РФ, т.к. это и проникн. на росс. рынок и потеря рынка услуг Каз. и Кирг, где росс. комп. конкурспос.

Минусы: А) РФ придется идти на многочис. уступки в отл. от ЮНКТАД, чьи реш-я носят рекомен-ый хар-ер).Б) при вст-ии РФ придется не только либ-ть там. тар., но и доп-ть ин. фирмы в банк. и страх. дело. В) Одним из ключ. моментов процесса прис. будут пер-ры между РФ и стр-членами о тар. уступках. (об-ва присоедин-ся страны в области тар. мер рег-ия - перечень макс. уровней ставок И-тируемых т-) В наст. время имп. тар. в РФ в 3 раза выше, чем в стр-членах ВТО.

В то же время эк-ая ситуация в России: необ-сть струк-ой перестройки и низкая конкурентосп-сть многих отраслей требуют сохранения жестких тар. мер.

Но нал-е в согл-ии уругв. р-а положений о перех. периодах позволит смягчить трудности принятия соот-их об-тв.

Вопрос 52: Иностранные инвестиции в эк-ке РФ. Состояние и перспективы.

Отраслевая стр-ра FDI: 1) в крупные сырьвые объекты (прибыль гарант-ся произвед. пр-том). Финансирование может быть поддержано межд. фин. организациями. 2) в в низкозатратную индустрию потре.товаров и услуг (инвестиции незначительны или могут осуществляться в форме подержанного технолог. оборудования). 3) в предприятия, где может быть интернационализирована вся производств. цепочка: загрузка сырья, обработка, выход гот. прод. (чтобы быть относит-но независимым от нестабильной обстановки в РФ).

России нужны FDI: начиная с 90г объем FDI упал, тк высокая степень риска: 1)тк они не увеличивают внешний долг, а способствуют получению средств для его погашения. 2) обеспечивают эффект. интеграцию в мир. хоз-во, благодаря произв-й и НТ кооперации. 3) служат источником капит. вложений, причем в форме соврем. ср-в пр-ва. 4) приобщают отеч. предприн. к передовому хоз-му опыту.

Россия: 1) она не является непоср. соседом для общего рынка и не может рассчитывать на развитие приграничного общения, но она представляет собой огромный рынок для сбыта потреб.товаров и источник многих важных полезных ископаемых. Но в глазах крупнейших ТНК РФ все еще предст-ся потенциальным рынком для инвестиций. 2) Серьезный фактор, отпуг. инвесторов - высокий уровень организ. преступн и коррупции. В сфере налогов РФ прочно застряла в адм-соц. периоде. а) гос. инвестиции заведомо эффективнее, чем частные => большая часть чистого дохода должна аккум. в ГБ. б) кап-л в РФ инв-ся и применяется с нулевым риском и дает гарант. доход. в) гос-во способно более эфф-но заботиться о соц нуждах личности, чем сама личность.

Для того, чтобы выйти на исходные рубежи и дать простор развитию рыночных отношений в нац хоз. системе, надо: 1) освободить от налогообложения капиталы, применяемые в прв-ве, вкл. и реинвестированную в пр-во прибыль. 2) стимулировать частные инвестиции в пр-во, сократив гос. инв-ции. до абсол. минимума; вместо прямых субсидий пром-ти гораздо эф-нее действуют налоговые льготы. 3) создать наилучшие усл для того, чтобы каждый мог сам-но финансировать свои соц. потребности

Потенциально российская экономика  обладает рядом привлекательных особенностей для внеш. вкладчиков. Среди них: А) весьма емкий рынок; Б) богатые запасы природных ресурсов; В) относительно квалифицированная и дешевая рабочая сила Г) значительный НТП Д) наличие неиспольз-х производ. мощностей.

В то же время: А) кризисное состояние экономики и разбалансированность структуры народно-хоз. комплекса Б) сохраняющаяся полит. нестабильность В) неотлаженный внутренний механизм управления экономикой Г) относительно слабое развитие инфраструктуры связи, складского хоз-ва, жилья и бытовых услуг Д) неразвитость сферы деловых услуг Е) все они негативно на инвестиционный климат в России.

Частный кап-л может быть эффективно применен в эк-ке РФ лишь при: в налоговых ставках: 15-20% налога на прибыль, 5-7% НДС и не более 30-35% общих начислений на з/п,снижение подох и соц. налогов.

В первом полугодии 95г РФ оставалась неттоитвестором по отношению к ост. миру, т.е. предоставляла ресурсы заруб. странам.

В ближайшие 10-15 лет на долю РФ может прийтись 200-300 млрд. долл ин. инвест. Но для этого надо коренным образом улучшить условия, привлекающие вкладчиков кап-ла. 1) надо принять уже подготовленные законопроекты о свободных экон. зонах, о концессиях, новую редакцию закона об ин. инв.

Сдержив. факторы: 1) настаб. полит. ситуация 2) эк. спад 3) отсутствие гарантий для вложения ср-в 4) слабое развитие инфраструктуры (искл москва и СПБ - они по уровню развития инфрастр-ры и подготовке кадров приближаются к межд. критериям).

Увел-е числа законод. и нормат. актов привело к ликвидации практически всех льгот, кот. были предоставлены ин. инвесторам ранее принятым зак-вом.

Не решен вопрос о праве субьектов распоряжаться землей и недрами. + приходу иню капитала мешают высокие трансп. тарифы, отсутствие защиты прав собств и угрозы со стороны организ преступн.

Цели ин. инвесторов: 1) доступ к сыр. рес-сам 2) выход на новые рынки сбыта и расширение для имеющихся 3) использование высококвалиф. раб силы (причем дешевой). 4) могут возникать и негат. тенденции; - снижение высоких зап. стандартов на товары; - выпуск некач. пр-ции; - исп-е протекц. мер в кач-ве защиты от конк-ции; перенос в РФ эк. вредных пр-в.  Зап. кампании, как правило стремятся занять на Росс. рынке традиц. для себя ниши - Европ компании - пред-я обраб прти, - финские инв-ы - лесозаг и деревообр, - ит - текст. пром.  Расрпед. иност. инв: Европ кап-лы - в Москве и Сев-Зап регионе РФ. Америк и яп. фирмы проникают в центр районы и на урал.

2 группы компаний работают в РФ: 1) срав-но недавно пришли в страну, цель - получение сверхприбылей в течение короткого времени на торг, посред и финанс. операциях. 2) ТНК, имеющие всем. известн, их цель - долгоср. планы по завоеванию 3) фин. инвесторы, кредит. ивестиц. фондами, институтами и банками. Осн. критерии их деят - уровень получ. дохода от опер. с ЦБ. Их интерес. те комп, кот имеют высок. потенциал.

Для ин. инвесторов важно предусм. несколько правовых режимов, кот. должны предост-ся в зав-ти от вкладываемого кап-ла и от того, к вкаие отрасли… Сейчас форма привлеч. инв - продажа ин. компаниям акций и др ЦБ. 

на сент 96 0 для содействия РФ было выделено 79,2 млрд.долл. 60% - группа 7ми, Еврокоммисия, дания, финл, Нидер, Норв, Швец, Швейц. 37% - Межд. фин. орг, 3% - др.

В наст. время новая область инв - фондовый росс. рынок

3 региона:

1. трудоизбыточные регионы Северного Кавказа, Ставропольского и Краснодарского краев, Ростовской области и т.д. Здесь целесообразна политика стимулирования ин. инв-й, сочетающая предоставление льготных налогов, кредитов для создания раб. мест и стимулирования предпринимательской деят-ти

2. моноотраслевые и депрессивные районы почти всего Севера, а также центры сосредоточения огромных ТЭК и добывающей промышленности Восточной Сибири, а также Архангельской, Тюменской областей. Здесь следует создать благоприятный режим для ин. инвесторов за счет частичного освобождения от налогов, использования ускоренной амортизации и др. экон. стимулов.

3. высокоразвитые с мощным НТП регионы Центра, юга Сибири и Дальнего Востока. Здесь наряду со значительной поддержкой гос-вом централизованными капиталовложениями конверсии и структурной перестройки следует создать благоприятный режим для привлечения ин. капитала в ускоренно развивающиеся сектора экономики, и прежде всего в производство, продукция которых обладает высоким Э-тным потенциалом. 

Осн. доля пр-й с ин. инв-ми сосредоточена  в следующих регионах: Москва, Санкт-Петерберг, Республика Карелия, Калининградская область, Сахалин, Хабаровский и Краснодарский края, Самарская , Мурманская и Волгоградская области, Приморский край, Омская область. Таким образом в 12 административных подразделениях зарегистрировано 9.411 предприятий или 70,7% от общего числа предприятий.

Формы сотрудничества с иностранными партнерами и привлечения инвестиц. ресурсов: 1) М/н кооперация производства, сопровождающаяся передачей технологий, а иногда и созданием совместной собственности; 2) Получение заруб. кредитов; 3) Получение И-тного обрудования на основе лизинга; 4) Получение кредитов на компенсационной основе; 5) Привлечение ин. капитала в предпринимательской форме путем создания СП с различной долей иностр. участия; 6) Создание предприятий, полностью принадлежащих иностр. капиталу; 7) Сотрудничество с иностр. компаниями в развитии произв-ва на базе договора (контракта) без создания ЮЛ; 8) Привлечение ин. капитала на основе концессий или договор о разделе продукции; 9) Создание СЭЗ, направленных на более активное привлечение ин. капиталов на определенные территории.

Медленно развивается предприятия с инвестициями в машиностроении, металлообработке, металлургии, химии и нефтехимии. Значительные структурные диспропорции в приложении ин. капитала в рос. экономику объясняются отсутствием на госуд. уровне дифференциального подхода к структурной политике, определении приоритетов, а также стремлением ин. инвесторов к посреднич. деят-ти.

Вопрос 53. Основные направления содействия стран мирового сообщества в проведении экон. реформ в РФ.

В последнее время Россия добилась  определенных положительных сдвигов в экономических отношениях с Европейским Союзом и США, достигла важных договоренностей с МВФ и Всемирным банком, с Парижским и Лондонским клубами кредитов. Россия подала заявление о приеме во Всемирную торговую организацию (ВТО). Созданы реальные предпосылки для включения России в международное экономическое сотрудничество. Однако процесс этот будет непростым как из-за трудностей переходного периода к рынку, так и из-за долгих лет отчуждения с Западом.

Соглашение о партнерстве и сотрудничестве России с ЕС, подписанное 24 июня 1994 г базируется на режиме наибольшего благоприятствования и основных принципах ВТО, что облегчит вступление России в эту организацию. По этому соглашению ЕС обязуется отменить квоты на товары, И-тируемые из РФ. Важная особенность документа - отнесение РФ к категории «государства с переходной экономикой к рынку», что дает ей определенные преимущества в течении 5-летнего периода: РФ может вводить ограничения на И-т из ЕС, повышать ставки И-тных пошлин для защиты кризисных отраслей с высокой социальной уязвимостью (до вступления в ВТО), может отсрочить меры по отмене Э-тных субсидий.

В условиях возросшей взаимозависимости РФ не могла без ущерба для своих интересов оставаться в стороне от международного валютно-финансового организма, с которым она взаимодействовала при осуществлении ВТ операций.

Бывший СССР принимал участие в создании двух специализированных учреждений ООН: МБРР и МВФ в 1944 г, но в члены МВФ СССР не вошел. Формальной причиной стали разногласия по условиям ченства в фонде.

Советская делегация настаивала на увеличении выделенной СССР квоты с 800 млн. До 1,2 млрд. Долл и отказывалась платить 25% суммы своего паевого взноса золотом, как этого требовал Устав МВФ. Обоснованеи: страны, пострадавшие в войне должны быть освобождены от уплаты ден. Средств в золоте. На первое условие согласились, на второе нет, в р-тате чего СССР не вступил в члены МВФ.

Последующие годы «холодной войны» и противостояния предопределили негативное отношение со стороны бывшего СССР к МВФ как «орудию империализма и диктата США».

Определенное сближение с бывшим СССР началось при перестройке. Реальные контакты и разработка общих программ совпали с началом проведения экономических реформ в РФ.

5 октября 1985г. Было подписано спец. Соглашение о присоединении РФ к МВФ в качестве ассоциированного члена. МВФ обязался предоставить РФ техническую и консультационную помощь.

7 янв. 1992 г. РФ подала заявление о вступлении в МВФ и МБРР. С учетом требований МВФ был разработан меморандум о экономической политике РФ, кот. Был утвержден 28.02.92 г. 

Главные положения меморандума: А) снижение бюджетного дефицита для стабилизации экономики Б) прекращение кредитования неперспективных предприятий В)  снижение темпов инфляции Г) приватизация крупных предприятий и создание рыночной экономики при условии юридического обоснования этого процесса Д)  реорганизация сельскохозяйственного и энергетического секторов экономики с целью увеличения денежно-валютных поступлений

 установление реального обменного курса рубля.

Это привело к тому, что МВФ   согласился принять РФ.

Проблемы участия РФ в МВФ.

Большое значение для всех членов имеет размер квоты, кот. Им предоставляется. В ходе дискуссий о предполагающемся вступлении СССР в состав МВФ специалисты оценили  возможную квоту от 4-7 млрд. $ или 5,5 - 6% кап-ла фонда.

Размер фонда определяет размер возможных кредитов от МВФ и от нее зависит число голосов. После распада СССР МВФ разделил квоту пропорционально между различными республиками СНГ, и они были увеличены у многих на 50%. Когда РФ вступила, была дана квота в 3%. (это много, авансом).Украина - 0,69%, Эстония - 0,04%. В соотв-ии с квотой РФ имеет 2,91% голосов. 3% квота не дает право РФ на постоянное место в исполнительном совете фонда, в отл. От США, Германии, Японии, Велик0ии, Франции, у кот. 5%. Подобная квота позволяет единолично избирать собственного исполнительного директора.

РФ оплатила в конвертируемой валюте 22,7% своей подписки на капитал фонда. Остальная часть подписки была оплачена в нац. Валюте и в форме векселей.

Основная проблема, без решения которой затруднена интеграция РФ в международное экономическое сотрудничество - урегулирование внешней задолженности. По данным Минфина РФ, общий долг составляет на 1.01.1994 г. 112,78 млрд. Долл.

Кредиты фонда:

Членство в МВФ дает возможность РФ пользоваться кредитами в ин. Валюте в первую очередь для погашения дефицита платежного баланса.

В начале 90 г. Страны Запада заявили о выделении пакетов помощи (1 - 24 млрд. ;) для оказания содействия РФ и СНГ.

МВФ предоставил РФ кредит в размере 3 млрд. Долл, но МВФ предоставил кредит траттами для осуществления контроля. Этот кредит поделили на 2 транша. 1 часть была обусловлена рядом требований: А) дефицит бюджета не должен быть больше 10% ВНП Б) инфляция должна соответствовать развитию страны. 

Эти условия не были выполнены и 2 транш не дали.

предоставили кредит на сумму 1,5 млрд. Долл. Но по другим каналам. Направлен на стратегическое преобразование страны. 2 транш опять не предоставили стразу, а только через год, в марте 94 г.

РФ берет на себя обязательства перед МВФ:

поддерживать конвертируемость нац валюты (хотя бы в ограниченных масштабах)

 информировать фонд о своем платежном балансе, золотовалютных резервах и о состоянии экономики

СССР не разу не опубликовал данные о своем бюджете. С 1994 г. РФ публикует эти данные регулярно. РФ пользуется технической помощью: присылают за счет МВФ консультантов по вопросам финансовой ситуации и из РФ направляются специалисты на переподготовку.

ЕБРР 

СССР - один из учредителей ЕБРР. Доля в первоначальном акционерном капитале 6% или 720 млн долл. В соответствии со стратегией ЕБРР планируется 39 проектов технического содержания. Финансовая помощь - 9,5 млрд долл, банком выдается 1,5 млрд. Долл.

Одобрено 20 проектов на сумму более 1,7 млрд долл, где 590 млн - средства банка.

Нефть, газ - 8 проектов Телекоммуникации – 2 Пр. Областях - 4  банк и финансы – 6

Определенное внимание уделяется в отношении развития высоких технологий в РФ.

Было одобрено 2 проекта (телеком-ии) на 31 млн долл, доля банка 20%.

Банк - организатор, под его эгидой другие финансовые институты.

10 млн долл - «Салюту»

7 млн - создание предприятий МосМед по внедрению американских медикаментов.

Определенные средства для развития деревообрабатывающей промышленности.

+МБРР

Вопрос 54. Эволюция международных расчетов в XX-м веке. Изменение в них места РФ.
Начало века: в зав-ти от потр-тей тов пр-ва и обр-я. Своб мир торг сист =)своб расч, основ на зол ст-те (неогр движ-е зол м/у лицами и стр, своб обмен М на зол, своб чеканка зол монет с опр содержанием, зол-все ф-ции М). Практ стаб вал курс (мех-м «зол точек»). Зол – ср-во погашения пасс сальдо ПБ. Огранич возм-ти гос для эмиссии (=)слаб соц-полит, др роль гос-ва) в осн- телегр платежи. 1МВ  разр-е зол ст-та =)зол исп-ся как чрезвыч мир деньги (погаш обяз-в при непредв-х обст-х). Исп-е нац кред М вед стран (зав от эк и пол отн-й м/у стр-ми, вал зак-ва, м/н торг прав и об, банк пр-ки…) Исп-е чеков, векселей  30-е гг сист вал. клирингов – согл-е м/у стр-ми об обяз взаимозачет треб-й и обяз-в (из-за неуравнов ПБ, нестаб-ти эк-к, неравном-го распр-я зол-вал рес-в, вал огр-й…) =) принят нац вал от И-ров и изъятие вал выр-ки у Э-ров в обмен на нац вал (клир счета в Банках). Не выг для Э-ра, т.к. прих-ся исп-ть вал, выр только в стране, с кот Е согл-е. После 2 МВ Евр плат союз – многост клиринг (17 гос) многост зачет =)погаш сальдо зол и долл. Утрат силу с введен-м конв-ти евр. вал. 85г многост клиринг для взаим зач по ЭКЮ. Сохр-е м/н согл-й (Яп-США, ОЭСР, Г-7), но пост переход к мониторингу фин пол-ки, общ эк сит-и. Отход от коорд-и в расч сф (МВФ). НТП расч ос-ся через банки, но сейч исп-ся электр сист, а не телегр. Расч хедж опер-й больше, чем физ торг потоки. Конец 60-х своб торг=)своб сист расч. Появл глоб фин рынк+введ банк фин ст-тов в разн ср-х+разв-е МТ. Россия до 17 г.  разв пар-но с мир. Оч расв-я сист внутр расчетов (пок по почте из люб точки страны=)сч=)опл). Затем централиз сист. Сейчас пробл банк сист (реш пр-м ыч/з арбитраж, а не зак-но)

Вопрос 55: Бреттон-Вудская валютная система. Основные принципы построения и функционирования.

Великая депрессия 30-х гг. Конец попыток реставрации золотого стандарта. 

1) Великобритания: попытки восстановления золотого паритета фунталишение резервов 31год отказалась обеспечивать обратимость в золото своей валюты плавающий курс валюты ее 30%-е обесценение. 2) США (31год) разорвали связь нац валюты с золотом колебания ден единицы, кот. закончились в 34 году после 50%-й девальвации. 3) Германия замкнулась на себе с некорвертируемой  в золото валютой . 4) Франция попыталась поддержать “золотой блок” (Швейцария, Италия и Бенилюкс) провал

 35-36гг. Все стали по-очереди вводить плавающий курс. 36г почти все ПРС отказались от обратимости валют

2 мировая война перевернула м/н эк и фин равновесие невозможность возврата к золотому стандарту. Все еще помнили провал политики возврата к обратимости валют в золото, провод-ся во Франции и Вел-и после 1 мировой войны + все страны Европы испытывали галопирующую инфляцию.

Опыт продемонстрировал, что одно только золото не способно удовлетворить внутренние денежные потребности развивающейся экономики и ее внешние нужды, вследствие резкого /-я м/н торговли. Постепенно дефляционные тенденции золотого стандарта стали невыносимыми с соц и экономической точек зрения

ОСНОВНЫЕ ПРИНЦИПЫ И ОСОБЕННОСТИ ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ БРЕТТОН-ВУДСКОГО МЕХАНИЗМА

Бреттонвудская конференция (иниц-ва США) июль1944г. 2 плана 1)Британский (Кейнс) 2)американский (Г. Уайт)

Общие идеи: А) свобода мирового торгового и финансового обмена Б) м/н вал стабильность. замена золотого стандарта золотовалютным В) полезность создания м/н  вал организации Г) необходимость формирования мех-мов м/н клиринга Д) Брет-вудская система в основном воспроизводила идеи Уайта.

Принципы Брет-вудской системы:

1) Введение золотодевизноо стандарта, основаноого на золоте и 2-х резервных валютах (Долл и фунт). 2) 4 формы использования золота: а)сохранение золотых паритетов валют и их фиксация в МВФ б)золото продолжало исполь-ся как м/н плат и резервное средство в)США приравняли доллар к золоту, чтобы закрепить за ним статус главной рез валюты г)казначейство США обменивало доллар на золото ин офиц-м учреждениям по офиц цене. 3) Предпол-сь введение  взаимной обратимости валют, постепенная отмена вал ограничений. 4) Курсовое соотношение валют и их конверитруемость на основе фиксир-х вал паритетов, выраженных в долларах. Девальвация свыше 10% только с разрешения МВФ. Рын курс валют мог отклоняться от паритета (+-0,75% по Европейскому валютному соглашению). Для соблюдения пределов колебаний банки обязаны проводить валютную интервенцию в долларах

Создание м/н кредитных организаций. а)МВФ предоставляет кредиты в ин валюте для покрытия дефицита плат балансов для поддержания нестабильных валют, контролирует соблюдение странами-членами принципов МВС. Обеспечивает вал сотрудничество стран. б)МБРР предост-т кредиты своим членам для развития и модернизации промышленности

СТАТУС ДОЛЛАРА США В ПОСЛЕВОЕННОЙ ВАЛЮТНОЙ СИСТЕМЕ

В рамках Брет-вудской системы утвердился долларовый стандарт. Доллар стал базой валютных паритетов, преоблад-м средством м/н расчетов, валютой интервенции и резервных активов США установили монопольное господство своей валюты, оттеснив В-Британию. Фунт  (хотя тоже был резервной валютой) стал нестабильным). 

Специфика долл стандарта – сохранение связи доллара с золотом. США предпочли конверсию доллара в золото возложили на своих партноеров заботу о поддержании фикс-х курсов их валют к доллару путем валютной интервенции.

Европа обессилена войной США-не только ведущая, но и единственная страна с мощной экономикой и самым большим золотым запасом доллар – резервная валюта. Фунт и франк-рез валюта второго сорта. В Середине 50-х гг амер золотой запас (2/3 мирового) гарантировал американское обязательство конвертировать доллары в золото. Доллар стал платежным средством в м/н расчетах. (Преимущество доллара – приносит процент) эволюция всей системы д.б следовать за ключевой валютой возникают проблемы.

Опора господства доллара - "долларовый голод" - острая нехватка долларов, вызванная дефицитом платежного баланса (особенно по расчетам с США) и недостатком золотовалютных резервов.

США использовали принципы Брет-вудской системы (статус доллара как резервной валюты, фиксированные паритеты и курсы валют, конверсию доллара в золото, заниженную официальную цену золота) для усиления своих позиций в мире. Страны З. Европы и Япония были заинтересованы в заниженом курсе своих валют для поощрения Э-та Брет-вуд система в теч 25 лет способствовала росту мир торговли, но она не обеспечивала всем участникам равные права США влияли на политику др стран ущерб другим странам и м/н сотрудничеству. Противоречия Брет-Вуд системы постепенно расшатывали ее.

ПРОТИВОРЕЧИЯ БРЕТТОН-ВУДСКОЙ СИСТЕМЫ, ПРИЧИНЫ ЕЕ КРИЗИСА.

В 50-е гг действие зол-долларового стандарта нормальный условия для развития. Но произошли 3 важных события: 

1)54г Британские власти разрешили вновь открыть свободный рынок золота в Лондоне. 2) 58г решение о возобновлении конвертируемости основных валют Зап Европы. 3) 60г краткосрочный долг США впервые превысил размер официального золотого запаса амер-х фин властей.

конец гармоничного существования системы. 

Каждый новый дефицит ам-го плат баланса разрушал доверие к доллару. Его конвертир-ть уже не так прочно обеспечена. Растущее недоверие к доллару спекуляция. Т.к. США испол-ли долл для покрытия дефицита плат баланса / их краткосрочной  внеш задолженности в виде долларовых накоплений ин банков. Долл голод долл пресыщение. Избыток долларов период-ки обруш-ся на разл-е страны валютные потрясения и бегство от доллара.

Относительное ослабление америк-й экономики по сравнению с европ-й и японской , рост плат дефицита США + знач-е \ зол запасов, девальвация фунта 1967г уничтожение существ-й системы. 

Фактически конверт-ть доллара в золото исчезла после роспуска в марте 68г золотого пула (сотрудничество зап стран с целью урег-я курсов валют. США, В-Брит-я, Швейцария и Бенилюкс). После 69г часто менялись паритеты валют основных стран. Доллар был дважды девальвирован. Но все это не могло предотвратить фактический отказ от фиксированного паритета. Но 1972г курс фунта стал плавающим, затем –итал. лира, йена, доллар и франк

Осн недостатки зол-вал системы:

1) основ-ся на золоте+несколько рез-х валют система ассиметрична (т.к.дает привилегии странам ключевых валют)  и нестабильна . Они могут жить не по средствам

2) система нестабильна, т.к.опирается на доверие к 1 или неск валютам. Накопление резервов в ключевых валютах, постоянный плат дефицит страны ключевой ваюты могут затруднить ее конвертир-ть подрыв основы всей системы

3) Дисбаланс внешних платежей. Покрытие таких дефицитов может быть обеспечено лишь сознательной политикой гос-ва гибкость системы превращается в проблему. Отсутствие механизма обеспечения соответствия создаваемых ликвдных средств действит-м потребностям МЭОрост долларовых накоплений тенденция к росту инфляции

Вопрос 56. Современная мировая валютная система. Основные принципы построения и функционирования.

ЯМАЙСКИЕ ВАЛЮТНЫЕ СОГЛАШЕНИЯ И СОВРЕМЕННАЯ “ТРЕХПОЛЯРНАЯ” ВАЛ. СИСТЕМА.

Поиски выхода из вал кризиса янв1976г соглаш-е стран-членов МВФ в Кингстоне (Ямайка) Принципы
1)Введен стандарт СДР вместо золотодевизного стандарта 2)Юридически завершена демонетизация золота (отменены его офиц-я цена, золотые паритеты. Прекращен размен долларов на золото). Золото не должно служить мерой стоимости и точкой отсчета вал курсов. 3) Странам предоставлено право выбора любого режима валютного курса. 4) Сохранение МВФ для усиления межгосуд-го ваютного регулирования 5) право кажд. страны выбирать любой реж ВК. 6) МВФ призван усилить межгос. вал. регул.

За стандартом СДР скрыв-ся долларовый стандарт. Золото юрид-ки демонетизировано, но факт-ки сохр-т роль вал товара в модифиц-й форме, ликвидный актив.

Ямайская вал система должна более эластично приспосабливаться к нестабильности плат балансов и вал курсов, но эта вал система периодё-ки испытывает кризисные потрясения.

Проблемы с СДР:

1)эмиссии и распределения 2)обеспечения 3)метода определения курса 4)сферы исп-я СДР

Нестабильность доллара как рез-й валюты. Но доллар факт-ки остается вед-м м/н плат и резервным средством из-за более мощного эк-го, НТ и военного потенциала США

1)привел-е положение доллара США покрывают дефицит плат баланса нац валютой

2)Хотя США имеют самый большой запас золота, они с помощью Евродолларов стали должниками, не платящими за кредит

3)США манипул-т долларом и % для поддержания своей экономики за счет З.Европы и Японии. С 1985г понижат. тенденции курса доллара из-за след факторов:

1) замедление эк роста США 2) завыш-е курса долл по ср-ю с его покупат способностью

3) \ проц ставок 4) растущий дефицит тек плат баланса США 5) деф гос бюджета 6) опасность усиления инфляции.

Проблема многовалютного стандарта
Укрепление позиций ЕС и Японии переход от стандарта СДР к многовал ст-ту (марка, Йена). Но Зап. Европа не может против-ть засилью доллара, воздействовать на его курс, вытеснить его из м/н расчетов. 

Укрепление позиций Японии в МВКО: активизация плат баланса обеспечение валюты для оплаты И-та сырья и топлива, /вал резервов, развитие сети банков за границей, мир фин центр-Токио, укрепление Йены, интернац-я ее исп-я (Особенно в Азии)

Форм-е новых центров-угроза лидерству США, но ни один их них не в состоянии установить свое господство противоречия в МВКО
СДР - устан. в 69 г как кред. ср-во. Снач. приравн. к зол.

с 70г - курс на осн. вал. корзины (от 16 вал стран ВТ кот не менее 1% МТ).

с 81 г (долл, дм, фунт, фрфр, йена). Состав и доля вал. меняется кажд 5 лет. МВФ ежедн. опред. стоим. СДР в долл.

В осн. прим-ся в МВФ как коэф. пересчета нац. вал (в ней выраж квоты, кредиты, дох и расх). Офиц. м/быть использ банк, предпр, частн. лицами. Межд. ср-во накопл - мало.

Напр на приобрет. конверт вал не столько в целях покрыт деф. ПБ (24%), сколько на погашение задолж-ти стран по кредитам МВФ.

если страна вклад. в МВФ больше отвед. ей доли => получ. % от МВФ.

проблемы СДР: 1) выпуск пропроц взносу стран в МВФ => 2/3 СДР - ПРС. 23% - США = РС => пробл. доп. эмисс. 2) огранич.. сф. примен.

Многовал. станд: Укрепл. позиц нов. центров - ЗЕ (ЕС) и Яп - перех от СДР (фактич долл. станд) к многовал.

"Общий рынок" - ЕВС - господство ДМ. Но ЗЕ не в сост воздейств. на курс долл, вытесн. его из операц. по провед. вал. интервенц. и межд. расчет.

Увел. потенц Яп: активиз. ПБ, экспанс. на рынки Евр. и США, увел. вал. рез, разв. сети банков за гран, Токио - мир фин. центр. укрепл. йены (интернац. ее исп. в азии)

Но: влияние в вал. сфере слабее позиц. в мир эк-ке

Рез-ты Ям. сист: плав. вал. курсы => нет стаб-ти, несм. на затр. на вал. интервенц. Реж не спос. выравн. ПБ, поконч. с внезапн. перемещ. "горяч" денег, вал. спек.

Вопрос 57, МВФ и его влияние на современ. валютную систему.

МВФ возник в 1945 после ратификации договоров, разр-ых на Конференции ООН по вал-фин-ым вопросам в Бреттон-Вудсе (1944). Начал функ-ть в 1946.

Цели: А) поощрение м/н сотр-ва в области вал. пол-ки; Б) способствование сбалансированному росту мир. торговли для стимулирования и поддержания высокого уровня занятости и реал. доходов, для развития произ-ого потенциала всех членов в кач-ве гл. цели эк-ой пол-ки. В) поддержание стабильности валют и упорядочение вал. отн-ий между гос-членами, воспреп-ие девальвации валют из соображений конкуренции. Г) участие в создании многосторонней сис-мы платежей, устранение огр-ий на трансфер валюты. Д) пред-ие ср-в для ликвидации несбалансированности плат. балансов стран-членов

Ф-ии: А) соблюдение согласованного кодекса поведения (тесное сотр-во в вопросах межд. вал. пол-ки и межгос=ого платеж. оборота); Б) фин. помощь для преодоления дефицита ПБ; В) консультирование и сотр-во.

179 членов

Стр-ра: 

- совет управл-их (пред-ли стран-членов, 1 в год. Опред-ие условий и прием новых членов, пересмотр квот, изм-ие вал. паритетов, остальное может делегировать Испол-ому совету), временный комитет (24 члена, 2 в год, консультирует Совет упр-их по вопросам, связ. с тек. контролем за мир. вал. сис-мой и ее приспособлением к меняющимся условиям),
- Комитет по развитию (ВБ и МВФ, 24 члена, основан в 1974 в кач. полит-ого форума для предварит. обсуждения важных проблем в обл-ти сотр-ва по развитию, формулирует рекомендации по распр-ию ресурсов),

- Исполнит. совет (текущие дела, несколько раз в нед.)

- директор распорядитель (выбирается Исп. советом, не имеет права голоса, только если поровну)

Ист-ки фин-ия: взносы членов и займы МВФ у своих членов.

МВФ пред-ет ср-ва своим членам равными траншами, каждый из кот. соотв-ет 25% квоты гос-ва-члена. В рамках программы расширенного фин-ия может пред-ть среднесрочный кредит (3г) для устранения внутри и внешнеэкономических структурных перекосов.

Спец. мех-мы:

Фонд системной трансформации пред-ет фин. помощь странам, испыт-ми трудности в торговой и платежной сис-мах в связи с переходом к рын. эк-ке.

Фонд компенсационного фин-ия в случае непредвиденных обст-в пред-ет возможность оказывать помощь гос-ам членам: А) в случае понесения ими убытков (Э-т, значит. рост цен на И-тируемое зерно), если эти убытки носят временный хар-р и обусловлены причинами, лежщими вне сферы влияния этих стран. Б) при необходимости поддержания темпов реформ, производимых в соот-ии с одобренными МВФ согл-ми

С пом. сис-мы фин-ия буферных запасов МВФ может пред-ть фин. помощь для восстан-ия запасов сырья

Срочная помощь пред-ся путем закупки товаров стран, плат. баланс кот. испытывает значит трудности в рез. стих. бедствий

Фонд структурной адаптации и расширенный фонд стр-ой адаптации пред-ет возможность оказывать помощь для проведения стр-ых реформ в р.с. с низкими доходами и для реал-ии среднесроч. макроэк-их рограмм

Тех. помощь - Институт МВФ орг-ет курсы и семинары по повышению квалификации гос. служащих из стран членов.

Основные структурные принципы МВС закреплены в Уставе МВФ ( Фонд осуществляет наблюдение и контроль за его соблюдением странами-членами.

Роль МВФ:

1) Создание безусловных ликвидных средств путем выпуска СДР. Предназн-е СДР: а) пополнение офиц-х вал-х рез-в, б) погашение пассивного сальдо ПБ, в) расчеты стран с Фондом. Регулирующая роль МВФ закл-ся в том, что он обеспечивает странам гарантированную возможность приобретения необходимой валюты в обмен на СДР путем назначения стран, которые ее предоставляют. При этом МВФ учитывает состояние ПБ и валютных резервов "назначенных" стран-кредиторов. МВФ контролирует соблюдение установленных лимитов операций в СДР. Каждая страна обязана принимать СДР в обмен на конвертируемую валюту в пределах двойной суммы ее лимита в СДР. 

2) МВФ выступает в качестве проводника установки на демонетизацию золота, ослабление его роли в мировой валютной системе. При создании МВФ каждая страна при вступлении в Фонд должна была уплатить золотом взнос в размере 25% ее квоты либо 10% ее официальных Au-$ резервов в зависимости от того, какая величина меньше. МВФ имел право исп-ть имеющееся у него золото для пополнения своих валютных ресурсов. Все страны-члены должны были выразить паритеты своих валют в определенном количестве золота в качестве общей меры стоимости. Фиксированное золотое содержание имела единица стоимости СДР.  

1978 - поправка к Уставу МВФ. Au фактически потеряло прежнюю роль. Now Au практически исключено из расчетов между МВФ и его членам. Но официальные золотые запасы до сих пор остаются резервным фондом мировых средств платежа. 

3) Межгос-е регулир-е режима валютных курсов. При Бреттон-вудской ВС МВФ контролировал соблюдение странами-членами принятых ими и утвержденных Фондом официальных золотых и валютных паритетов, а также санкционировал их изменения. 1978 - в Уставе МВФ легализован режим плавающих валютных курсов. Статья IV измененного Устава МВФ - обязанность каждой страны "сотрудничать с Фондом и с другими странами-членами в целях обеспечения упорядоченных валютных механизмов и содействия поддержанию стабильной системы валютных курсов".

Вторая серия поправок к Уставу МВФ предоставила странам-членам следующие возможности: а) сохранить плавающий курс валюты; б) установить и поддерживать фиксированный курс валюты; в) "привязать" валюту к другой национальной валюте или корзине валют.

4) Устранение валютных ограничений. Статья VIII - обязательство стран-членов не вводить без согласия Фонда ограничений в отношении платежей и переводов по текущим операциям ПБ, не использовать дискриминационных валютных режимов и не прибегать к множественности валютных курсов.

Валютные ограничения допускаются только в двух случаях: а) на основании Статьи XIV Устава их могут сохранять или устанавливать новые члены МВФ в течение переходного периода, продолжительность которого не определена; б) официальное заявление Фонда о дефицитности определенной валюты дает право любой стране-члену после консультации с Фондом вводить врeменные ограничения операций в этой валюте. 

5) Предоставление кредитов, функции координатора м/н кредитования. Отнош-е МВФ к опред-й стране - показатель м/н доверия к заемщику ( даже небольшой кредит МВФ дает возм-ть привлечения более крупных сумм на рынке ссудных капиталов ( происходит фактическое согласование кредитной политики МВФ и главных кредиторов мирового рынка ссудных капиталов.

МВФ - содейств. стаб. вал. и упоряд. вал. отнош; - содейств. росту межд. торг => увел. занятости, реальн. доход и разв. произв. возм-тей; - стремление к устран. вал. огр, препятств. увел мир. торг; - врем. предоставл. общих рес. фонда госвам для исправл наруш равн-я ПБ.

Деят-ть - Устав - оcн. структурн. принц. мир. ВС -> контроль МВФ за его соблюден. 1) выпуск СДР (пополн. офиц. в. резерв, погаш. ПБ, расчеты стран. с фонд) => МВФ обеспеч. гарантир. возм. приобрет. необх. вал. в обмен на СДР. 2) деят. по демонетиз. зол (отказ от зол. содерж. вал, СДР и офиц цены зол, продажа части зол. зап) 3) межгосуд регулир. ВК, устранен. в. органич. по тек. опер, неисп. дискрим. в. реж, не исп. множ-ти ВК. 4) координатор. межд. кред. Дает заключен. от эк. полит. и уровне плат-ти заемщ => гарантия получ. кредитов и от др. организ. 5) участие в урегулир. вн. долга РС и др 6) надзор за макроэк. полит => консульт. с правит. учрежд, докл, "Мир. эк. обзор", технич. помощь, консультац. усл.

Вопрос 58. МБРР. Основ. сферы деятельности, взаимоотношение с РФ.

Виды кредитов: 1)структурная адаптация (в процессе перестройки образуется нехватка товаров и под закупку таких товаров (кроме списка КОКОМ) выдают такой кредит частями.

2)инвестиционный кредит (в отнош. РФ еще не предоставлялся), необходима гарантия возврата ср-в инвестора

3)реабилитационный кредит - схема предоставления как в (1), но упрощенная: сумма от 100млн.долл и до 1,5млрд.долл выдают сразу.

Сферы кредитования: энергетика, с/х, транспорт и инфростр-а, банк.и финанс.сферы.

Группа МБРР - единая орг-ия со сложной структурой, кот. оказывает помощь р.с. и с. с перех. эк-ой.

Группа МБРР (Всемирный банк) включает МБРР и 3 филиала: межд. ассоциация развития, международная финансовая корпорация и многостороннее инвестиционное агентство. 1/2 средств выделяются в р.с. и страны с пер. эк-ой. МБРР входит в ООНовскую систему. Статус - спец-ое агенство ООН. 1 межгос-ый фин. институт. Вместе с МВФ в июле 1944 г на Бретон-Вудской конференции. Согл-ние о МБРР ставшее и уставом вступило в силу 25.12.45. Деят-ть с 46 года. 

Задача: с пом. ср-в, кот. он аккумулирует (ср-ва ам-их инвесторов и членов) стим-ть инвестиции в ЗЕ после войны. С 50 г эк-ая ситуация улучшилась в ЗЕ. К сер. 50 г - курс на поддержку р.с. Задачи: поддержать эк-ки этих стран и сохранить эти гос-ва в рамках рын. сис-мы.

Цели: А) содействие реконструкции и развитию терр-ий гос-в членов путем поощрения капвлож на произв-ые цели. Б) поощрение част и ин-ых инв-ий посредством пред-ия гарантий или участия в займах и др. инвестициях част. кредиторов. В) стимулирование долгосрочного сбалансированного роста м/н торговли, поддержание сбалансированного плат. баланса путем межд. инв-ий в развитие произ-ых ресурсов гос-вчленов.

Организ-ая стр-ра МБРР:

Рук. органы - совет упр-их (Совет - мин. Финансов или управляющие ЦБ. Собирается раз в год совместно с МВФ, вес голоса каждой страны зависит от ее доли в капитале Банка), директорат (исполнит. орган, изб-ся на 2 г, вед-ие тек. раб), комитет по развитию (ВБ и МВФ, 24 члена, основан в 1974 в кач. полит-ого форума для предварит. обсуждения важных проблем в обл-ти сотр-ва по развитию, формулирует рекомендации по распр-ию ресурсов), президент (на 5 лет изб-ся директорами-исполнителями Джеймс Вулдерсон). Члены МБРР - только страны, вступившие в МВФ. Право голоса - те же принципы, что в МВФ. 178 стран. Доминируют страны - члены семерки - 1/2 всех голосов. Для принятия наиболее важных решений нужно 85%, США - 17%.

Ресурсы форм-ся путем подписки стран - членов на акции МБРР. Раньше не больше 10 млрд дол. Затем увел-ся, сейчас не более 170 млрд. Дол. Оплаченная часть на 80 г 7% (7-10%). Остальная часть - об-ва гос-в. Банк имеет право при отсутствии ресурсов востребовать.

МБРР зан-ся конкрет. деят-ю: кред-ие преим-но инфраструктуры (транспорт), энегетика., соц. сферы. Осущ-т контроль за вложенными ср-ми. С конца 80 г большое внимание структур. перестройке стран-заемщиков, в особ-ти стран с пер. Эк. 

Бол-во кредитов выдается на срок 15-20 лет. Льготный период 5 лет. Наименьшие сроки при кредитовании пр-ти. Ставки в 82 г. - пик 11,6% годовых, 93 год - 7, 4%.

В 1994 Банк открыл в Вашингтоне, Лондоне, Париже, Токио новые инфор-ые центры, предлаг-ие инф-ию о проектах в странах-членах, одобренные исполнит. директоратом после 3.01.94. Здесь можно пол-ть проектную документацию, р-таты экспертиз, нац. программы охраны окр. среды, доклады об отдельных странах и секторах эк-ки.

МАР была создана в 60 г. Как филиал МБРР, цель специальная - смягчить критику, что у МБРР только комерч. интерес, МАР пред-ет безпроцентные кредиты наименее развитым странам на 30-40 лет, льгот. Период 10 лет.

МФК - 56 г., по инициативе США с целью стимулирования частных инв-ий в пр-ти р.с. Кредитует только наиблее рентабельные пред-ия в наиболее развитых р.с. Это обусловлено тем, что ст-ть кредитов дост-но высока. Срок не более 15 лет, сред. Срок 7-8 лет.

МИГА - 88 г. Цель - поощрение инв-ий в ин. кап-л. Страхование неком. рисков: 1) отмена конверт-ти нац. вал. и препятствие к переводу прибыли в страну 2) экспроприация им-ва инвесторов 3) военные действия 4) перевороты и резкое изм-ие пол-ки 5) невыполнение контракта вследствие правит. решений.

РФ акт-но сотр-ет с МБРР с июня 1992 года, затратив на вступление 33,3 млн в конверт. вал. и 299,9 млн. долл в нац. вал. Квота РФ - 3 млрд. долл, значит РФ оплачивает 10% своей квоты. Вст-ие в МБРР влечет ее участие в МАР (Междун. Ассоциация развития - помощь наименее развитым странам), куда тоже нужно вносить капитал.

1 согл-ие было подписано 16.11.92. Им пред-но пред-ие РФ реабилитационного займа на сумму 600 млн. Долл для покрытия расходов, связ. со структурной перестройкой РФ. Из них 250 млн долл - для поддержания вал. рынка и курса рубля. 150 - с/х, 100 - здравоохранение, 50 - транспорт, 50 - угольная пр-ть.

2 кредит  - 70 млн долл - для покрытия затрат по соц. защите гр-н (биржи труда)

3 кредит - 90 млн долл на закупку об-ия и экспертную помощь по приватизации. При условии 7,6 % на 15 лет с льготным периодом 5 лет.

На 4 квартал 1995 года ВБ одобрил 19 кредитов на сумму более 46 млрд долл.

У нас 3 место среди заемщиков после Китая и Мексики. Реабилитационные займы - 25,9%

Секторные реабилитационные займы в нефтяную промышленность - 24%

Инфраструктурные (без энергетики) - 13%

Институциональные системы (биржи, фин. Управление) - остальное.

Сог-но фин. планам предп-ся пред-ие 6,3 млрд долл на 3 года при условии участия в конкретных инвестиционных проектах (соглашение с Чубайсом и Вулфенсоном).
Вопрос 60. Банк межд. расчетов в Базеле. Осн. фун-ции и роль в межд. вал. сис-ме.

Созд в 30 г. М\прав согл 6 стран (Бельг, Вел-Бр, Герм, Фр, Ит, Яп)+конвенц этих гос-в со Швец. Уч – ЦБ всех стран ЗЕ + 6 Вост Евр + США + Яп + Австралия + ЮАР = 33чл, но уч и КБ и физ лица. АО УК в зол франках (1.5 млрд).

Органы упр. БМР явл. Общее собрание акционеров и совет директоров в составе управляющих 13 ЦБ. 

Ф-ции: *содействие сотр-ву м/уЦБ, оббеспечение благ усл-й для м/н фин опер-й *довер лицо по пров-ю М\н расчетов. 

Операции *к.-пр. и  хран золота *депоз-ссуд опер-и с ЦБ *прием правит вкладов по особ соглашениям *опер с вал и ЦенБум *опер на мир р-ке (вал , кр, цб, зол) *закл согл с Цбанками в целях содейств. взаимным м/нар расчетам.

Ресурсы Кратк вклады (до 3 мес) Цб в вал и зол. Для выплаты процентов по ним Банк размещает их на рын. усл. в др. ЦБ.,  м/нар. орг или в банках-корр.

Специф ф-ции  *взаимн конс-и по вал-фин ?-сам *60-е гг способств фун-ю зол пула в целях стабилизации рын. цены золота, *уч-е в коллект подд. фунта, франка *опер-и своп с ЦБ для рег-я курсов, колеб валют через вал интерв-и *с 82 г – промежут кредит под гар ЦБ странам, ожидающим кредит МВФ. *мониторинг за еврорынк на осн инф ЦБ *коорд мир вал полит. Вспомогат орган МВФ, ведущий инф-исслед центр, набл-е за м/н опер-ми банков. 88г реком-и  относит-но Кплатежесп-ти м/н банков (К Кука) – мин соотн-е м/у соб ср-ми банка и его активами на ур-не 8%, принят рябом стран в 93 г.

Вопрос №62. Основные финансовые центры мира. Связь нац-ых и мировых финансовых рынков.

осн. финю центры мира – НЙ, Лон, Цюрих, Люкс, Франкфурт-на-М, Сингапур, Токио – центры сосредоточения банков и специализ. кредитно-фин. институтов, осущ. м/нар. вал, кред, фин. операции, сделки с цен.бум, золотом. Исторически они возникли на базе нац. рынков, а затем – на основе мир. вал, кредит, фин. рынков, рынков золота.

Мир. фин. центром явл. Цюрих, к-й оспаривает первенство у Лондона по опер. с золотом, а также Люксембург (на его долю прих. примерно 1/4 всех евровал. кредитов).

(Лонтон – 1 место рынок евровалют и страхов-я; фиксирует цены на нефть, какао, сахар, пшен, карт, мясо и тд, Лондон метал ЕХ). (Цюрих, Базель, Женева, Лозанна – 1 место по размещ. иностр. эмисс-х ценностей; распред. кап-х рынков сырья).

Новым мир. фин. ц. стал Токио в р-тате усил-я позиций Яп. в мир. хоз-в в ходе конкур борьбы, создания за рубежом мощной банк. сети, внедрения йены в межд. экон. оборот, отмены вал. огранич. В отлич. от США, к-е с 85 г. стали нетто-должником, Яп – ведущая страна нетто-кредитор. Яп. банки доминируют в мире, в т.ч. в сфере межд. операций (40% в н 90г), опередив банки США (15%) и ЗЕ.

Появление финю центров на периф. мир. хоз-ва: Багамы, Синг, Сянган, Панама, Бахрейн и др, обусл. более низк. нал-и и операц. расходами, незначит. гос. вмеш-м, либер. вал. зак-вом.

Мир. фин.ц, где кредитные учр. осущ-т операции в осн-м с нерезид-и в ин. для данной страны валюте, получили название фин. центров "оффшор". Этот термин примерно соотв. понятию еврорынка.

Такие фин. центры служат налоговым убежищем, т.к. операц. на них не облаг. наг. и свободн. от вал. огранич.

В наст время в 13 мир. фин. центрах состедоточ. 1000 филиалов и отдел. иностр. банков.

Вопрос 63. Межд. облигац. займы. Их условия и порядок финансирования.

Межд. рынок капитала – с-ма неск-ких тесно взаимосвяз. мировых фин. рынков, на кот. происх. торговля фин. активами – облигациями, банк. депозитами и др.ю долговыми обяз-вами с фиксир. суммой дохода, а также акциями, доходы по которым, как известно, не фиксируются.

Динамика объема МНоблигац. займов: увел. еврооблигаций (резкий), небольшой рост иностр. облигаций. Соотв-но в 96 г – более 700000 млн. долл, примерно 100000 млн. долл.

Сложился МНрынок евроалют в 64 г – масштабы 20 млрд. долл., нач 90х – 6 трлн. долл.

С 1967 г. оффшорные операции стали распр. и на рынок облигаций и др. цен.бум. Стала быстро разв-ся торговля еврооблигац, т.е. обл-ми деноминированными в валютах др. стран; так в 95 г. 38,9% всех МН облигаций деномин-сь в долл; 19,6% - в марках; 17,4% в йенах; 5,8% в фунтах стерлингов и т.д. => увел. привлек-ть еврооблигац. для более широкого круга потенц. покуп-й.

С 80х годов еврообл. теснят МН облигац. займы. К 96 г их удельных вес превысил 83% => увел. темпы расширения общего объема мирового рынка капитала.

С недавнего времени стремительно развив-ся новый сегмент рынка кап-в – м/н оборот евровекселей, еврокомм. акцептов и др. ценных евробумаг. В 85 г – объем в 23,2 млрд. долл, в 96 г. – 455,6 млрд. долл.

Загран облигации вып-ся на внутр р-ке облиг заемщиком – нерез в местной валюте рынка. Размещ осуществляется местным инвест. банком на усл «андеррайтинг» (гарантия размещения =)продажа кр-фин учр-ям страны распр-я) на 20-30 л, прим= %ст ЦБ. Н-Йорк, Лондон, Цюрих (для заемщ с выс кр-сп-ю. Еврооблигации  не вып-ся на к-л одном нац р-ке. Для распр-я на неск р-ках – валюта не явл-ся местной для инвесторов. 75% с фикс % ставкой  (в долли фунтах), ок 8% краткоср обяз-ва с измен-ся % (5-7 л, ст изм-ся в завис-ти от усл-й на рынке), ост – простые обл-и с плав %. Доступ заемщика к рынку загр обл-й труднее, чем еврообл. Пок-ли загр обл-й – страх комп, сберб-ки, пенс ф, ф и юр лица, гот нести риски и плтитьвыс нал на дох. Еврообл-и облад выс степенью эласт-ти (по выбору вал), Б мобильность К-ла в м/н масшт (привл Б кл заемщ и инвесторов), Бол диверс портфель, выс дох, чем при влож в отеч обл-и. Дох не облаг подох налогом, анонимность ин-ров. Их приобр-т ин-ры разн стран на базе котировок их нац бирж. % ст в стаб вал. Усл-я размещ-я *место *выпуск путем откр подписки или частн размещ-е *конвертир или им купоны и др хар-ки *фикс и плав %ст Глобальн обл Предл одн-но на все осн рынки мира. Выс кач-во самый низк ур-нь % ст (напр обл МБРР) В совр усл-х вып-ся вед стр-ми. Е спец назв-я (chocolate bonds, Samouraibonds, Jankee bonds, bulldog). Рег-с язак-вом страны- эмитента, но учится усл-я вторичн рынка Виды Еврообл-й *с фикс и плав % ст *конвертир-е, кот можно обменять на др обл-и эмит-та через опр вр =) / дох *с «0» купоном (% не выпл-ся, но учит-ся при эмиссии).

Вопрос 65. ЕВС 79-98 гг. Осн. принц. построен. и функц. Цели и ф-ции ЕВС-2.

ЕВС – организац-экон. форма отношений ряда стран ЕС (Бельг, АН, ДАн, Ирл, Исп, Ит, Люкс, Нид, Фр, Гер) в вал. сфере, направл-я на стимулир-е интграц. процессов, уменьш. колебаний и взаимоувязку курсов нац. валют. ЕВС применяет осн. методы и инструм. вал. регул-я (поддержание суженных пределов колеб-й вал-х курсов наподобие "вал-й змеи", евр. вал-расч-е единица ЭКЮ), получившие практич-ю проверку в рамках сотруднич. ЦБ в западноевр. стран.

Задача, поставл-я перед ЕВС – постеп. превращение ЕС в зону вал. стабильности, базирующ. на собств. вал-стоимостных инструм-х, и органич-е роли долл. США в межд. расчетах стран сообщ-ва. ЕВС вкл. 3 составных элемента:

1) обязат-ва по согласов-у поддерж-ю измен-й рыночных вал. курсов в оговоренных колич. переделах с пом. вал. вмешательства ЦБ-в; 2) мех-зм кредит. помощи прав-вам, сталкив-ся с фин. затруд-и при поддерж-и рын. вал. курса на двустор-й основе, а также за счет српедств спец. Евро фонда вал. сотр-ва, к-е исп-ся для кратко (до 6 мес) и среднеср (от 2 до 5 лет) кредитов-я > 1/2 ресурсов ЕФВС сост. отчисления от зол. и долл-х запасов участв-х стран; 3) спец. евр. расчетная единица ЭКЮ, явл-ся полноценной коллективной межд. вал. ЕВС, призвана создать предпосылки для формир-я вал-фин. сферы единого внутр. рынка стран ЕС к 93 г, в частности в рез-те передача некот-х суверен-х прав в этой обл. наднац. органа.

Совет Европы подписал в июне 97 г. в Амстердаме окончат. соглаш-е о создании нового Евр. Вал. мех-ма, к-й регул-т отнош-я м/у евро и валютами тех стран, которые должны присоед-ся к ЕВС. В центре ЕВС 2 находится евро – в этом реальное отличие от старой ЕВС, в которой валюты должны колебаться  в пределе +-15 процентов по отношению ко всем остальным валюбтам, участв. в механизме. 29.9.98 (в силу 4.1.99) решение Греции и Дании о ступлени из ЕВС в ЕВС 2 (дат. крона в пред. 2,25%). По просьбе Вел. и Швец. участие в ЕВС не будет иметь обязат. хар-р.

вопрос 67: Значение и перспективы дальнейшего использования единиц СДР. 

Сущность, принципы испол-я СДР. Проблемы...1969 - Решение о создании СДР. Цель - создание главного резервного инструмента взамен золота с целью уменьшить значение золота и резервных валют. К настоящему времени, однако, доллар по-прежнему остается самой значительной резервной валютой, хотя резервные функции в некоторой степени приобрели и другие валюты (германская марка, швейцарский франк, йена). За шесть выпусков, проведенных с 1970г., МВФ распределил в общей сложности 21,4 млрд. СДР (примерно 29 млрд. долл.). Сейчас доля СДР в общей сумме резервов стран-членов (без учета золота) составляет 2,1%. доля в ликвидных рез-х незнач-на (1,5-2%).

Не выполняет те функции, кот. закладывались. 40 стран не явл-ся участницами. Мы вступили после последней эмиссии.

СДР – резервные валюты в дополнение к существующим долл.резервам. Если страна испытывает дефицит ПБ, она может обменять свои СпецПраваЗаимств. на валюту, указанную МВФ, без обязательства соблюдения каких-либо специальных условий  в области ее эк-й политики. Поэтому дефицит финансируется не самими СДР, а валютой, на которую они обмениваются.

Проблемы: эмиссии и распредел-я СДР. Объем эмиссии незначителен ( РС регулярно поднимают вопрос об их допол-м выпуске.  Возникли противоречия и дискуссии в связи с принципом распр-я СДР м/у странами пропор-но их взносу в капитал МВФ. ПРС – более 2/3 выпущ-х СДР, в т.ч. “7” - больше ?, США – около 23% (как все РС). США против доп-й эмиссии. 

Обеспечения. В отличие от золота они лишены собственной стоим-ти. Первоначально стоимость СДР фиксировалась в золоте, но с 1974 года ее определяют относительно корзины 16 валют в соответствии с долей страны в мировом Э-те. С 1980 года корзина была ограничена 5 валютами ($, DM, FF, фунт, иена). Курс СДР определяется ежедневно в зависимости от рыночной стоимости 5 валют корзины и их удельного веса. Состав и доля валют в корзине СДР меняются каждые 5 лет. Опред-е курса на базе валютной корзины привело к превращению СДР в м/н счетную валютную единицу. Не имея собственной стоимости и реального обеспечения, СДР не могут полностью заменить золото и резервные валюты.

Метод определения курса

Сфера использования. Практика использования СДР не соответствует целям, зарегист-м в измен-м уставе МВФ. СДР в основном применяются в операциях МВФ как коэф-т пересчета национ-х валют, масштаб вал.соизмерений; квоты, кредиты, доходы и расходы выражены в этой счетной валютной единице.  Вне МВФ СДР исп-я в ограниченных сферах (на мир.рынке ссудных кап-в нек-е счета и облигации выражены в СДР, более 10 МОРГов имеют право отрывать счета в СДР и т.д. ) Не достигнута главная цель СДР: они направляются на приобретение конвертируемой валюты не ст-ко в целях покрытия дефицита ПБ, сколько для погашения задолженности стран по кредитам МВФ.
Применение СДР: 1) в обменных опер (свопах), когда один участн. или уполномоч. держатель может перечислить др. участн. опр. сумму СДР в обмен на эквив. сумму вал или иного ден. актива, за искл. золота, при усл, что провед. опер. по согласованному м/у сторонами Об. курсу. 2) в форвардных операциях, когда уч. или уполномоч. держатель может покупать или продавать СДР с поставкой на оговор. дату в будущем против опред. валюты или иного ден. актива, а искл. золота, по обмен. курсу, соглас. м/у сторонами 3) для предост. ссуд в СДР по % ставкам и со сроками погашения, соглас. м/у сторонами (выплаты в счет погашения ссуд и % платежи могут произв. в СДР) 4) для урег-я фин. обяз-в перед др. участником или уполн. держат 5) в качестве гарантии вып. фин. обяз - СДА либо предост в залог, либо перечисл. в кач-ве гарантии выполнения обязва. 6) в пожертвованиях (безвозм. ссудах).

СДР в кач-ве рез. актива: поскольку до сих пор был распред. относит. небольшой кумулятивный объем СДР, по сост. на конец апр. 95 года на долю СДР прих. около 2,6% от общей суммы мир рез-вов. Поэтому роль СДР в ка-че межд. рез. актива остается довольно ограниченной. Невелика пока еще и та роль, кот. СДР играют как ср-во обращения, потому, что держать СДР и осущ. куплю-продажу СДР могут только офиц. учреждения. Помимо этого, в СДР выражаются нект. фин. инструменты, создаваемые вне Фонда (частные СДР), однако рынок для них остается огранич. Использ. выраж в СДР активов и обяз-в другими учр, помимо МВФ и органов ден-кред. урег, провод. опер. с МВФ, также не получило широкого распространения.
вопрос 68: современная роль золота как официального ликвидного актива: статус по Уставу МВФ, объем, распределение м/у странами, доля в общих официальных резервах

1875-1913г – в большинстве стран зол стандарта 2 принципа: 1) обмен банкнот ЦБ на золото гарантирован з-ном. Зол. исп. как покупю ср-во пл-жа, нак-я. рез-вы ЦБ 100% в зол 2) нерез-ты спок-но ввоз. и вывоз. зол =) банкноты всех стран взаимообратимы.

1) значен. зол. резервов => стремлен. гос-в поддерж. зол. рез. на опр. уровне на случ. эк, полит, воен. осложн. сер. 70х - периодич. их переоценка, ЦБ ревностно берегут зол.зап, сохранив их почти неизмен, с 73г, а нек. их них во Франц, Швец, покуп зол на аукцион для пополн гос. запасов. 80е - стр. ОПЕК (Иран, Ирак, Ливия, Индонез) - покупка вал.

2) ЦБ использ. св. зол. рез для сделок "СВОП", а также для обеспец. межд кредитов (Ит, Португ, Уругвай в сер 70х, и развив страны - в 80х гг) в целях покрыт. деф. ПБ и опл. внешн. долга.

3) в противовес полит. демонетиз. ЕС основ на частичн исп. зол в операц м/у ЦБ и ЕС. 20% офиц зол зап стр - член ЕС служ. частичным обеспец эмиссии экю.

Ямайск. вал. реф - юридич. заверш. демонетизации. (исключ любая ссылка на зол. при опр. паритетов и курсов вал, отмена зол. паритета и офиц цены зол => запрет на увел. зол. зап. сверх их уровня на сост. на 31 авг. 75 года, в теч 2х лет, - устав МВФ.

После 2 мир. войны возрос в-эк. потенц. США => борьба за господство долл. - вытеснение золота. до 71 года - заниженная офиц. цена золота 35долл - 1 тр. унцию, это было также базой офиц. масштабов цен и паритетов валют.

Демонетиз была 1) Юридической (ямайская вал. реформа зафиксир. юрид. заверш. демонетиз) и 2) фактической (не завершена, так как нет прямого отриц. зол. как межд. рез. актива, вопрос о роли золота решается не законодат. актами и волевыми решениями, а реальными условиями тов. пр-ва, мир. хоз-ва и вал. отношений)

осн. изменения роли золота в вал. сфере: 1) кредитн.деньги вытеснили золото из втнутр. и межд. товообор. Золото перестало обменив. на товары. Однако золото сохр. за собой важн. роль в эк. обороте в качестве: чрезвыч. мировых денег, обеспецения межд. кредитов, воплощения богатства. 2) сокровища перестали служить стихийным регулятором ден. обращения, так как золото не может автоматически переходить из сокровищ в обращение и обратно в силу неразменности кред. денег. Но сокр-ще выступ. как своеобр. страх. фонд гос-ва. 3) изменения ф-ции золота как мировых денег - а) тенденция к органич. межд. рассчетов золотом завершилась тем, что отпала необх. непоср. его исп. в этой сфере б) золото выступает как мировые деньги, служит всеобщим покупат, платежн ср-вом и материализацией обеств. богатства.

1875-1913г – в большинстве стран зол стандарта 2 принципа: 1) обмен банкнот ЦБ на золото гарантирован з-ном. Зол. исп. как покупю ср-во пл-жа, нак-я. рез-вы ЦБ 100% в зол 2) нерез-ты спок-но ввоз. и вывоз. зол =) банкноты всех стран взаимообратимы.

Изм-е роли зол 1. Чрезв мир М, вытеснено кред М-ми, но обесп м/н кредиты, воплощ-е бог-ва 2. Зол как ср-во образ-я сокровищ. Уже не стих рег-р М обр-я, но зол –своеобр страх фонд гос (36 тыс т в мире у гос, 25 – у част лиц). Оф зол запасы им-т интернац знач-е как эл-ты МВКО. Зол – 50% мир ликв-ти. Зол запас – 1 из пок-лей кр-спос-ти страны. США, ФРГ, Шв-рия, Фр, Ит. США –75%(50г) 28% (92г) Часть зол рез-в в м/н орг-х (МВФ – 3.2 тыс). Однородность, делимость, прочность, долговечность 3. Зол и сейчас всеоб-й тов мир р-ков. В криз сит / роль зол как чрезв мир М. РС пол-ли 46.5 тонн от МВФ в пор-ке возврата их взносов, продали 20т для погаш-я зад-ти.

вопрос 69: политика МВФ по вопросам валютной обратимости, в том числе по отношению СССР и России.

Регламентация МВФ обратимости валют и вал.ограничений

1. Согласно первоначальному Уставу МВФ гос-ва-члены должны были на базе фиксированных курсов валют вводить их обратимость по текущим м/н операциям. 1978 - в Уставе МВФ легализован режим плавающих валютных курсов. Вторая серия поправок к Уставу МВФ предоставила странам-членам следующие возможности: а) сохранить плавающий курс валюты; б) установить и поддерживать фиксированный курс валюты; в) "привязать" валюту к другой национальной валюте или корзине валют.

Обязательства стран-членов по регулированию валютных курсов в ныне действующем Уставе МВФ (по сравнению с предыдущим) носят расплывчатый характер. 

В зависимости от степени конвертируемости различают: 

СКВ (в новой редакции Устава МВФ 1978) это понятие заменено понятием “своб-но используемая валюта”. Фактически СКВ – это валюты стран, где нет ограничений по текущем операциям ПБ.

Частично конвер-е валюты стран, где сохраняются валютные огран-я,

Неконверт-е валюты стран, где введен запрет обмена валют.

2. Устранение валютных ограничений - важное направление регулирующей деятельности МВФ. 

Статья VIII содержит обязательства стран-членов: а) не вводить без согласия Фонда ограничений в отношении платежей и переводов по текущим операциям ПБ, Б) не использовать дискриминационных валютных режимов, В)  не прибегать к множественности валютных курсов.

Валютные ограничения допускаются только в двух случаях: а) на основании Статьи XIV Устава их могут сохранять или устанавливать новые члены МВФ в течение переходного периода, продолжительность которого не определена; б) официальное заявление Фонда о дефицитности определенной валюты дает право любой стране-члену после консультации с Фондом вводить врeменные ограничения операций в этой валюте. 

С момента создания МВФ постоянно добивается от стран-членов устранения валютных ограничений и множественности валютных курсов. Но значительная часть РС и ВЕ стран не имеет возможности установить в полном объеме свободную конвертируемость своих валют. В 1994 году 50% стран приняли на себя обязательства по статье VIII о недопущении валютных органичений.
Вал.огр: Блокирование инвал. выручки э-ров, лицензир-е продажи ин. вал. и-рам, сосредоточение вал. опер в Упбанках направлены на устр. деф ПБ путем огр. э-та кап-ла и стимулир. его притока, сдерживания и-та товаров. Так, в конце 70х - нач 80х, несмотря на либерализ. тек. опер, примерно 90% стран с конверт. вал. применяли огр-я по МДК. Страны ЕС отменили их лишь в нач. 90х.

примеры: после 2МВ многие страны - члены МВФ в нарушение его устава практиковали множ-ть ВК (напр, раз. курсы на и-т и э-т опр. товаров). Завышение к-са по опр. тов. или опер. имеет целью удешевить и-т т-ров 1 необх, уменьшить реальн. выплаты по ВД в данной вал, ум. э-т опред. товаров. Несмотря на реком. МВФ об отмене множеств. ВК, включаемые в стабилиз. прогр. МВФ, нек. РС прод. исп. их для защиты нац эк-ки.

Новым явл. в послев. период стало межгос. регулир. вал.э огранич через МВФ. Опираясь на устав МВФ, США добивались от стран-членов отмены вал. огр по тек. опер и введения обратимости валют. Но в усл-х послев. разрухи, кризиса ПБ, ЗЕ и Яп были против. Статья 14 предусм. перех. период, в теч. кот. в стране сох. вал. огр. Кроме того, устав предусм. возм. и в ряде случаев обязанность стран вводить вал. огр по движ. каплов в усл. нестабильности эк-ки. Более того, воз-ть получения кредита в Фонде поставлена в зав-ть от эф-ти исп. вал. огр. для выравнивания ПБ страны. ежегодно проводятся консульт. экспертов МВФ с соотв. странами по проблемам вал. огр.

Обратимость валют - при бреттонвудской сист. вал. считалась конвер, если страна отменила В.Огр. по тек. операциям ПБ и не препятствовала ее обмену на др. валюты и использованию в межд. расчетах. Требования устава МВФ того периода не распростр. на фин. опер (движ. каплов). => доминир. критерий конвер. вал-ты - отсутствие В.О. по тек. опер.

лишь с сер. 70х постепенно в теч. 20 лет страны распростр. конв-ть своих вал. на фин. оп, что объясняется тем, что межд. мигр. кап-ла, включая прямые и портф. инвестиции, сделки с ценбум, кред. оп, значительно опережает движение т-ров и услуг, что оакзывает сущ. влияние на ПБ и ВК.

76-78г - поправка к уставу МВФ, кот. зафикс, что одной из задач мир. вал. сист явл. обеспечение своб. движ. каплов.

PS: статья 8 МВФ - обяз-во стран-чл. не вводить без согл. МВФ огранич. в отн. плат. и перевод. по тек. опер ПБ, не исп. дискрим. вал. режим и не прибег. к множеств. ВК.

вопрос 70: Основы формирования валютного курса. Тенденции движения курсов осн. валют в 1997-98 гг

Важным эл-том вал.системы является вал.курс, т.к. развитие МЭО требует измерения стоимостного соотношения валют разных стран. Вал.курс необх. для: 1) взаимного обмена валютами при торговле товарами, услугами, при движении кап-лов и кредитов. Э-р обменивает вырученную иностр. вал. на нац. И-р обменивает нац. вал. на иностр. для оплаты товаров, купл. за рубежом. Должник приобр. иностр. валюту на нац. для погашения задолж. и выплаты % по внешним займам 2) сравнения цен мировых и нац. рынков, а также стоимостн. показат. разн. стран, выраж. в нац. или иностр. валютах 3) периодич. переоценки счетов в иностранной валюте фирм и банков.

Сущность - ВК - цена ден. ед. одной страны, выраженная в иностр. ден. ед или в межд. ден. ед (ЭКЮ, СДР). Внешне ВК представляется участникам обмена как коэф. пересчета одной вал. в другую, определяемый соотношением спроса и предл. на вал. рынке. Однако стоимостной основой ВК явл. покуп. способность валют, выражающая средние нац. уровни цен на товары, услуги, инвестиции. Произв-ли и покуп-ли товаров и услуг с помощью вал. курса сравнивают нац. цены с ценами др. стран. В р-тате сопоствления выявляется степень выгодности р-тия к-л пр-ва в данной стране или инвест-й за рубежом.

При продаже т-ров на мир. рынке продукт нац. труда получает обществ. признание на основе интернац. меры стоимости. Тем самым вал. курс опосредствует абсолютную обмениваемость товаров в рамках мирового хоз-ва. Стоимостная основа ВК обусл. тем, что в конечном счете интернациональная цена пр-ва, лежащая в основе мировых цен, базируется на нац. ценах пр-ва в странах, явл-ся осн. поставщиками товаров на мировой рынок.

Факторы, влияющ. на вал.курс. Многофакторность ВК объясняется его связью с др. эк. критериями - стоимостью, ценой, деньгами, %, Пбал. Факторы: 1) Темп инфл. Чем он выше, тем ниже ВК, что вызывает снижение покуп. способности и тенденцию к падению их курса к валютам стран, где темп инфл. ниже. 2) Состояние Пбал. Активные ПБ способств. повышению курса нац. вал. 3) Разница % ставок в разных странах. - изменение % ставок в стране воздействует на межд. движение кап-лов, прежде всего краткоср. 4) Деят-ть вал. рынков и спекулят. вал.оп. Если курс к-л вал имеет тенденцию к снижению, то фирмы и банки заблаговременно продают ее на более уст. вал. 5) степень использования опред.вал. на еврорынке и в межд. рассч. 6) На курсовое соотношение валют действуют также ускорение или задержка межд. платежей 7) степень доверия к валюте на нац. и мировых рынках 8) Вал. пол-ка. Соотношение рыночного и гос. регулирования ВК влияет на его динамику.

влияние ВК на различные формы Внешнеэк. связей

Выступая инструментом связи м/у стоимостными показателями нац. и мир. рынка, ВК играет активн. роль в МЭО и воспроизв. Используя ВК, предпр-ль сравнивает собств. издержки пр-ва с ценами мир. рынке. Это дает возможн. выявить р-тат внешнеэк. опер. отдельных предпр и страны в целом. При реализации товара на мировом рынке продукт нац. труда получает всеобщее признание на основе интернац. меры стоимости. А на мировом вал. рынке выявляется паритет интернац. ст-ти валют. ВК оказывает опред. влияние на соотнош. э-х и и-х цен, конкурсп. фирм, прибыль предпр. Резкие колеб ВК усиливают нестабильность МЭ-х, в том числе ВалКредитных и фин, отношений, вызывают негативные соц-эк. последствия, потери одних и выигрыши других стран.

При пониж. ВК, если не противод. др. факторы, э-ры получают эксп. премию при обмене вырученной подорожавшей иностр. вал. на подешев. свою и имеют возможность продавать товары по ценам ниже среднемировых, что ведет к их обогащению за счет мат. потерь своей страны. Э-ры увел. свои прибыли путем массового вывоза товаров. Но одновременно снижение курса нац. валюты удорожает И-т, что стимулирует рост цен в стране, сокр. ввоз товаров и потреб. или развитие нац. пр-ва товаров взамен И-тных. При повышении ВК внутр. цены становятся менее конкурентноспос, эф-ть э-та падает, что может привести к сокр. э-тных отраслей и нац. пр-ва, И-т наоборот - расширяется.

Разрыв внутр. и внешн. обесц. валюты, т.е. динамики его курса и покуп. способности, имеет важное значение для МЭО. Если внутр. инфл. обесценение денег опережает снижение ВК, то при прочих равных усл. поощряется и-т товаров в целях их продажи на нац. рынке по высоким ценам. Если внешн. обесценение валюты обгоняет внутр, вызыв. инфл, то возникают усл. вал. демпинга - массового э-та товаров по ценам ниже среднемировых, вязанного с отставанием падения покуп. спос-ти денег от пониж. их ВК, в целях вытеснения конкурентов на внешн. рынках.

Последствия колебаний ВК зависят от вал-эк потенциала страны, ее эксп. квоты, позиций в МЭО. ВК служит объектом борьбы м/у странами, нац э-рами и и-рами, является источником межгосуд. разногласий.

Основные методы регулирования величины ВК.

Теория регул. валюты: Кейнсианская теория. 2 направления теории: 1) теория подвижных паритетов - по Фишеру -стабилизация покуп. спос. денег путем маневрир. зол. паритетом ден. ед. По Кейнсу - рекомендовал снижать курс нац. вал в целях воздействия на цены, э-т, пр-во, занятость в стране, для борьбы за внешн. рынки. 2) - теория курсов равновесия или нейтр. курсов - Нейтральным явл. курс, соотв-щий состоянию равновесия нац. эк-ки.

Теория ключевых валют: сущность:1) необх-ть и неибежность деления валют на ключевые (долл, фунт), твердые (вал. ост. стран группы 10ти), и мягкие, или "экзотические", не игр. активн. роли в МЭО 2) лидир. роль доллара в противовес золоту 3) необх-ть ориентации вал. пол-ки всех стран на доллар и поддержки его как рез. валюты, даже если это противор. нац. интересам.  => гегемория доллара.

Теория фикс. паритетов и курсов: режим фикс. паритетов, допуская их изменения лишь при фундамент. неравновесии ПБ.

Теория плав. вал. курсов: неоклассики. - сущность данной теории состоит в обосновании след. преимущ. ражима плав. ВК по сравн. с фикс: 1) автоматич. выравнивание ПБ 2) своб выбор методов нац. эк. политики без внешнего давления 3) сдерживание вал. спекуляции, т.к. при плав. ВК оно приобр. характер игры с нулевым р-татом: одни теряют то, что выигрывают другие 4) стимулир. МТ 5) вал. рынок лучше, чем гос-во опред. курс. соотнош. валют

Нормативная теор ВК - рассматр. ВК как доп. инструмент регул. эк-ки, рекомендуя режим гибкого курса, контролируемого гос-вом.

Вопрос 71. Финансовый кризис ЮВА 97/98 гг: причины, проявление, пути преодоления.
Нач. признаки в Аз. стр. уже в 96 г. 97г – сниж. вал.курса, сниж. курса ц.бум – кризис ликвидности, инфл, замедл. темпов эк. роста, безраб.

В осн. криз – структ. пробл. Тайл, Мал, Индон, Филип -> пределы эксп. ориентир. разв. эк-ки.

Увел курса доллара, валюты Аз. стр привяз к долл, => сниж конк. сп-ти эт. стран + девальвация юаня, йены.

Высок. кап. влож. особ после Мекс. криз, влож. в осн. в спекулятивн. краткоср. операц (низк. % ст. в мире и высок в ЮВА).

Июль 96 г – обанкр. Банк. торг. Бангкока => поддержка ЦБ.

97 г – опублик. данные по бюдж

банкротство ряда крупн. комп => ин. инвесторы нач закрыв. св. позиции либо продажа аз. вал. на форв. рынк.

97г – увел. % ст. в Англ. и Герм, улучш. пресп. разв. Яп. эк-ки => увел. кратк. и долгоср. % ст.

· стан. менее выг. занимать деньги на Евр. рынке и вкладывать их в Аз. эк-ки => угроза девальвации => откр. коротк. позиц, особ. по тайл. батту.

2 июля 97 г Тайл – прин. реш. о своб. плав. батта. 14 июля  Малайз, 17 – Сингап, 14 авг – Индонез

“Стадное” повед. инвест. на фин. рынках.

ТАЙЛАНД

Ежег. темпы прироста ВВП – 9,4% 95 год. 6,7% - 96 г.

(связ. с уменьш. эксп. из-за сниж. конкурспос. тов. вызв. увел. в.к. батта и увел. з/п).

Высокие темпы роста => инфляц. давлен. на эк-ку, для сдерж. к. поддерж. высок %.

Инвест. играли на пониж. вал. курса, но позиции крепк. (40 млрд. долл – вал. резерв)

96г – девальвация =>помощь МВФ. Кризис ликвидности, жестк. усл. кредитов. 4 млрд – Яп, 4 млрд – МВФ + др. страны = 16 млрд. долл. – общая сумма помощи

НТР в Азии. Деньги через банки в Азию., рынки рискованные – нет рыночных отношений, мало существуют, нет рекоммендаций. Нет 100% рын. отношений (не защищено право частн. собств)

Фин. кризис – теряется ликвидность, => только потом валютный кризис.

1) декапитализация, утечка кап-ла 2) вал. кризис – кризис валют.

Фин. кризис – на Японию

У России – ставка реф. увел, нельзя менять долл. на рубли. Накручивать ставку.

Разница – пр-во падало, в Индонезии росло. Налоги не собирались. Изобрели ГКО. Сильнее кризис. Неплатежи.

В РФ гос. цен. бум – самые дорогие, так как рискованные и заемщик рисковал.

Пирамида всегда рушится – ГКО – пирамида.

У нас обрушилась и валюта, не чем платить по обязательствам.

Следствие – инфляция (эмиссия).

Кто-то в проигрыше, кто-то в выигрыше в рын. усл.

В США – самая сильная позиция, Они выигрывают. Валюта сильна своей экономикой, все будут ей пользоваться. Напр. в Сауд. Арав – нефть, золото. Швейцария – стараются не выпускать валюту чтобы не было инфл. Они сильны сферой услуг (банками)

В Америке – НТП, приток умов. США снизили ставку реф. из-за боязни фин. кризиса – чтобы мелк. хоз-ва брали кредиты, развив. пр-во.

Считается, что инфляция иногда “+”. После депрессии нужно было выпускать деньги для вел нац. пр-ва и объема сбережений населения. В нашем случае эмиссия в разумных пределах – хорошо.

В Чили в 80х годах. Они увел. ставки по обяз. депозитам до 30% 2) созд. пенс. фондов куда кажд. раб отдавал 19% з/п, позволило найти фин. возможности. 3) огр. на рынке – диферсиф. портфеля кредитодателя (банков) отчет Цбанку. Объем инвест. до 30%, и деф. бюдж. финансир. за счет инвестиций.

У нас отличие от Чили – у нас были инвестиции – инфл. капитал, у них – прямые инвестиции.

Вопрос 72. Теория паритета покупательной силы валюты.

Валкурс – пропорция, в которой обменивается 1 валюта на другую.

Т.е. каждая иностр. ден. единица имеет валютный курс – цену, выраженную в нац. валюте страны. Объект. основа такой цены – покупат. способность 1 валюты по отн-ю к другой.

Теория паритета покуп. способ-ти: цена товара в одной стране должна соответствовать цене на такой же товар в другой стране, пересчитанный по текущему курсу. Так при недооценке, допустим, йены, покупательная спос-ть доллара за рубежом выше. С оттоком долларов за рубеж происходит падение цен на товары внутри страны и рост цен за рубежом с одноt ростом спроса на товары внутри страны, которым должен привести к росту цен внутри страны, либо к росту курса иностранной валюты. Это будет происходить до тех пор, пока обе валюты не достигнут опред. пропорции.

Формула паритета ПС:

P(m)=SP(n),

где P(m) – цена на товар А внутри страны; S – курс спот, P(n) – цена на товар А за рубежом.

След-но валкурс определяется относительной стоимостью денег 2 стран, кот-я зависит от уровня цен, а последний – от количества денег в обращении.

В количеств-й теории денег (MV=PY) валкурс отражает равновесное состояние нацэкономик, представленное через равенство средневзвешенной ценовой оценки всей товарной массы сопоставляемых стран.

Факторы, влияющие на валкурс: 1) Структурные: а) показатели экон. роста, Б) состояние платбаланса (дефицит баланса по тек. операциям – рост внеш. задолженности страны – снижение курса нац. валюты.); В) рост денмассы на внутр. рынке, Г) уровень инфляции и инфляционные ожидания (рост ден. массы – рост цен – рост И-та – рост спроса на валюту – падение курса валюты); уровень % (рост % - удорожание денег – повышение курса валюты);

2) Конъюнктурные (спекулятивные операции на валютных рынках, степень развития других секторов мир. фин. рынка (рынка ЦБ));

баз-ся на номиналист и колич теориях М. Рикардо: низкая ст-ть фунта =) деф-т торг бал-са. Обесц-е М – следств-е их избытка, соотн-е пок спос-ти вал опр-ся кол-вом М в обр-и соотв стран.  Осн пол-я теории: вал курс опр-ся относ стоим-ю М 2-х стран, кот зав-т от ур-ня Р, кот зав-т от кол-ва М в обр-и. Теория напр-на на поиск курса равновесия, кот бы подд-л уравнов- ть ПБ. =)связь с конц-ей авт рег-я ПБ. 1918 г  швед Кассель: в усл-х норм торг уст-ся вал курс, кот отр-т соотн-е м/у покуп силой соотв валют. Теор отриц-т объект стоим-ю основу вал курса, объясн-т его по колич теор М. Выравн-е вал курса по покуп спос-ти под дей-м автомат факторов, т.к. изм-е курс соотн-й вл-т на М обр-е, кредит, Р, стр-ру внеш торг и дв-е К =) восст-ся равн-е. Разв-е гос рег-я =) нет автом восст-я равн-я. 32г  Кассель признал, что не учел вл-е гос-ва =) паритеты – грубый приблиз расчет. Дальн разв-е теории – присоед-е факторов, вл-х на вал курс (гос торг и вал огр-я, дин-ка кр-та и % ст-к, Кейнс (псих ф-ры и дв-е к), Маршалл (лаг и эласт-ть спроса по отн-ю к Р)). Но осн идея (вал курс опр-ся соотн-ми ур-ней Р 2-х стран) без изм-й. Самуэльсон: изм-е соотн-й вал курса при п.р.у. проп-н изм-ю соотн-ю м/у ур-ми Р 2-х гос-в.  теория преув-т рольстих ф-ров  и недооц-т гос регул-е =) отс-е целост-ти теор =) ее период-е возрожд-е. Сост эл-т монетаризма (преув-е роли изм-й М массы в эк-ке и рын рег-я)
вопрос 77: Формирование кредитных ресурсов МВФ. 

1) Собственный капитал. Он складывается из взносов государств-членов, производимых по подписке. Каждая страна имеет квоту, выраженную в СДР. Квота - важное звено во взаимоотношениях стран-членов. Она определяет: 1) сумму подписки страны на капитал МВФ;

2) возможности использования ресурсов Фонда; 3) количество голосов, которыми страна располагает в Фонде.

Размеры квот устанавливаются на основе удельного веса стран в мировой экономике и торговле. 

25% квоты оплачивались золотом (до 1978), ныне - резервными активами (СДР и конвертируемой валютой по согласованию страны с МВФ); 

75% суммы подписки - национальной валютой. 

Пересмотр квот производится раз в пять лет. С 1947 года квоты пересматривались 9 раз. В р-тате повышения квот и увеличения числа стран-членов капитал Фонда увеличился с 7.7 млрд. в 1947 до 146 млрд. СДР (более 200 млрд. долларов) в 1994 году. В феврале 1998 года Совет управляющих принял резолюцию об 45%-м увеличении всех квот МВФ примерно до 212 млрд. СДР (или 288 млрд. долларов). 

2) заемные средства. Каждый член МВФ имеет право несколько раз занимать у Фонда сумму своей квоты ( собст-х ср-в недостаточно.

1962 -  10 стран (Бельгия, Великобритания, Италия, Канада, Нидерланды, США, ФРГ, Франция, Швеция, Япония) заключили Генеральное соглашение о займах. Оно предусматривало предоставление кредитов Фонду до 6 млрд. долларов в национальных валютах стран-участниц, чтобы предотвратить или преодолеть расстройство мировой валютной системы. МВФ, в свою очередь, может предоставлять эти средства взаймы на 3-5 лет другим странам-членам. Первоначально соглашение было заключено на четыре года, затем оно неоднократно продлевалось.

 1983 - решение об увеличении лимита кредита до 17 млрд. СДР. 5 января 1993 года МВФ продлил Генеральное соглашение о займах в прежнем объеме до декабря 1998 года. Но: 

1996 – лимит кредита опять увеличен до 34 млрд. СДР. 

80-е годы – необходимость увеличения кредитных операций ( расширение источников заемных средств с целью укрепления его финансовой базы.  Фонд получал займы у казначейств и центральных банков Бельгии, Саудовской Аравии, Швейцарии, Японии и некоторых других стран. 

По уставу МВФ может занимать деньги у ЦБ стран-участниц, может приобретать ресурсы на частном рынке. Директорат Фонда вообще считает, что Фонд не должен занимать. 

На долю ПРС - 60% квот. (США - 18,2%, Герм - 5,:%, Яп - 5,6%, Вел - 5%, Фр - 5, Ит - 3, Кан - 2,9. ЕС - 27%, РС - 29%, РФ 2,91% голосов.

Вопрос 78. Платежный баланс. Понятие, построение по методологии МВФ. Современное состояние текущих ПБ основных индустр. гос-в.

ПБ - качественное и количественное выражение масштабов, стр-ры и хар-ра ВЭС страны за опред. период и на опред. дату.

Структура ПБ. Реком-на МВФ
1) бал. по тек. Операциям (торговый баланс, баланс услуг, доход от заграничных инвестиций и платежей по ним, односторонние переводы (част и гос) 

2) бал. движения кап и фин. Рес-ов. Счет кап-ла ( трансферты кап-ла, приобретение и реал-ия нефин-ых активов) и фин-ый счет ( движение прямых портфельных и иных инв-ий, резерв. Активы)

3) ошибки и пропуски (пок-ет неучтеное движение краткосроч. кап-ла)

Расчетный баланс: за  опред. период и на опред. дату. Активные статьи РБ за опред. ериод показывают сумму новых требований дан. страны к др. странам и произведенные ею инвест-ии за рубежом.

Пассивные: вновь возникшие об-ва дан. страны по кредитам и инвест-ям ин. гос-в.

РБ за период показ-ет динамику треб-ий и об-в одной страны по отн-ию к другой стране.

Платежный баланс - качественное и количественное выражение масштабов, стр-ры и хар-ра ВЭС страны за опред. период и на опред. дату.

1) соотношение платежей и поступлений за дан. период времени и позволяет выявить изменения в МЭО страны, состояние и развитие экономики.

2) изменение ежедневных соотношений платежей и поступлений, кот. подлежат исполнению на опред. дату. Если пост-ия больше платежей - активный ПБ.

Основные различия ПБ и РБ:

1) РБ вкл-ет требования и об-ва (в т.ч. непогашенные). ПБ отражает только фактически произведенные поступления и платежи.

2) В РБ входят все полученные и пред-ые кредиты (вкл-яя непогашенные)

3) Конечное сальдо акт. и пас. баланса не совпадают у ПБ и РБ и могут быть совсем разными.

4) В ПБ вкл-ют только оплаченные э и м 

По хар-ру операций в ПБ: 1) бал. по тек. операциям 2) бал. движения кап 3) ошибки и пропуски (пок-ет неучтеное движение краткосроч. кап-ла).

При опред-ии сальдо ПБ можно рассм-ть все статьи баланса как : 1) основные (обладают самостоятельностью (движ. кап) 2) балансирующие (опреации, не имеющие сам-ти, хар-т методы и ист-ки погашения сальдо ПБ. Могут включать: а) движение вал. резервов, б) изменение краткосроч. активов, в) отдельные виды ин. помощи, г) внешние гос. займы, д) кредиты межд. фин. орг-ям и т.д.)

Итоговые пок-ли основных и балансирующих статей взаимно погашают друг друга. Формально ПБ уравновешивается. Если платежи больше пост-ий по осн. операциям, дефицит погашается за счет баланс. статей.
Вопрос 79. Классификация кредитов в международной торговле

К. занимает важное место во ВТоп.: 1) оказывает стимулир. воздействие на внешнеэк. связи, в частности на внешн. торговлю, повышая ее эк. эффективность; 2) способств. бесперебойности м/нар. вал-расч. оп 3) создает благопр. усл. для вывоза за границу капитала. В тоже время кредит обостряет противоречия рын. эк-ки, способств. развитию прибыльных отраслей в ущерб тех отраслей, куда не вкладыв. иностр. инвестиции, ускоряет перепроизв-во товаров и т.д. Кредиторами ВТследок выступают банки, э-ры, и-ры или гос-во. В зависимости от объекта, кредиты подразд. на товарные (в осн. кредиты э-ра и-ру) и валютные (предост. комм. банками либо в нац. вал, либо в вал. 3х стран), причем их погашение осущ. в валюте. Наиб. распр. получили комм. кредиты (кред. отношения м/у и-ром и э-ром оформл. срочн. траттами, выставл. поставщиками и акцептуемыми покупат, или простыми векселями, оплата за которые обычно гарантируется банком и-ра), брокерские, банковские, гос и предост. Мфорг. По срокам кредиты: краткоср – до 1 года, среднеср – 1-5 лет и долгоср – свыше 5 лет. Хотя возм. и др. варианты. При этом срок кредита может быть полным, когда он исчисляется от момента его предост. до полного погашения этой ссуды, и средний, когда опред. период, на кот. в среднем приходится вся сумма кредита. По усл. реализ. кредиты бывают наличными (ссуда зачисл. на счет и-ра) и акцептные. По способу обеспеч. кредиты подразд. на обеспеченные и бланковые. Обеспеч. по кредитам явл. товары, товарорап. док-ты, аккр, выставл. в пользу э-ров, акцептованные и-рами тратты или векселя, гарантир. 3ми лицами, гарантии пром и торг. компаний, банков и др. Что касается бланк. кредитов, то они не имеют обеспечения, а предоставляются под обязательство и-ра погасить кредит в конкр. срок, либо при наступл. опред. усл. Такие кредиты э-ры предост. и-рам при поставках товаров с расчетом по откр. счету. В отнош. м/у банками получил распро. и такой бланковый кредит, как овердрафт. При этом банки в своих корр. согл. предусм, что с корр. счетов могут оплачиваться плат. поручения сверх остатка, но не выше опред. суммы. По усл. исп-я кредиты бывают разовые (предоставляются на опред. сумму и погаш в установл. срок) и возобновл (устанавл. лимит кредита и общ. срок пользования им, а погашенная часть автоматич. возобн), а по способу погашения – пропорциональные (погашение равномерными долями в течение опред. срока), прогрессивные (суммы погашения нарастают) и единовр (погашение кредита осущ. в один срок).

Во ВТ наиб. важную роль игр. комм, банк и брок. кредиты (явл. промежут. формой м/у комм. и банк кр, они связ. с операц. по реализации товаров). Источником брок. кредитов выступают ср-ва крупн. банков. Они предост. в ряде случ. кредты э-рам и и-рам не прямо, а через поср-во брок. фирм. 

Комерч кредит  Э-р пред-т кр-т И-ру в виде отсрочки пл-жа  Векс-й кр-т Э-р выст-т тратту на И-ра, кот акцепт ее после получ-я комм док-тов Кр-т по откр счету согл-е м/у Э-ром и И-ром, пост-к запис-т на счет пок-ля в кач долга ст-ть прод-х тов-в, И-р обяз-ся погасить кр-т в уст срок Аванс пл-ж  (И-р пл-т 10-15% аванс) Банковские кр-ты Э-т кр-т  Б-к Э-ра дает Б-ку И-ра для кред-я пост-к маш, обор Кр-т покуп-лю Б-к Э-ра кр-т непоср-но ин пок-ля  Акцептн кр-т Э-р дог-ся с И-ром, пл-ж за тов черех Б-к путем акцепта И-ром выставл-х Э-ром тратт Акц-рамбурсн кредит сочет-е акцепта векселей Э-ра Б-ком 3-й страны и перевода  суммы векс И-ром Б-ку акцептанту  Долгосрочн кр-ты (в осн – гос-е)  1)2-стор правит-е 2)кр-ты м/н вал-кр и фин орг-й 3)предост-е помощи  Лизинг и факторинг Ф-нг – пок-ка спец. компанией треб-й Э-ра И-ру и их инкассация (аванс Э-ру М до наст-я срока треб-я) Форфетирование пок-ка на полн срок на заранее уст-х усл-х векс-й, др долг и плат док-тов. Пок-ль треб-й берет на себя комм риски, связ-е с неплат-ю И-ра без права регресса док-тов на прежнего вл-ца

вопрос 80: Внешний долг РФ: причины образования и пути урегулирования.

1) предост. на обычн (рын) усл 2) на льготн - гранты (безвозм. фин. помощь), - с грант- элемент

Ек 2 - 1769 - 1 займ в Голанд.

СССР - первоклассный заемщик (вал. план - график погашений - всегда выполнялся). Всегда по рын. ст. у ПРС, в скв. 129,2млрд.долл. - долг РФ. Осн. долг - период Горби, долг 85-91 г вырос в 3 раза (с 22,5 - 65,3 млрд. долл) 1 янв. 97 г - 93,6 млрд. долл долг странам запада. При Горби перестали регулярно выпл. долги.

категории долга - 1) офиц. кредиторы (ком. банки зап. стр, кред. под гарант. прав-ва и при страх. кред. в гос.стр-рах) регурлир Пар. клубом. 2) кр. ком.банк. на неофиц. основе - Лонд. клуб. 3) разл. комм. структ на Зап (Фирмен. кредиты, отсрочка платежей за поставл. тов. и усл), 4) межд. фин. орг 5) долги СССР Чехии, Слов, Венгр (быв СЭВ) 6) внутр. вал. долг РФ (отеч. предпр. и банкам, выплач в СКВ.)
виды
СССР
РФ
Итого

зап. кред
82,3
11,3
93,6

пар. клуб
42.3
5,9
48,2

пр.
40,0
-
40,0

фин. орг
-
5,4
5,4

быв. СЭВ
28,0
-
28,0

долги ВЭБ
7,6
-
7,6

всего
117,9
11,3
129,2

1) не удалось найти компромиса в вопр. раздела межд. акт. и пассив. СССР (61% долг РФ странам зап, фактич. отвеч. по всем долгам). 2) неблаг. стр-ра ВД (по срочности), прих на 92-95г. 3) в связи с децентр. ВЭД, главн. ист. рассредоточ. по негосуд. структ, а ответств - на гос-ве.

реструкт. долга - урегулир. и офиц. переоформл. внешн. займов.

Переговоры с МВФ - 4 года, долги не списыв, отсрочка плат. Льготы по срокам предост, т.к. бегство кап. в СКВ из РФ все равно оседают на счет зап. банков.

Пар. клуб - сумма реструкт. долга - 38млрд.долл, 25 лет - общий срок погаш, до 2020, 6 летн льготн пер (погаш только %)

Лонд. клуб - реструкт. долга в 33,1млрд.долл (25,6 - осн, ост - %). На 25 лет, 6 летн льготн. пер.

Фирм. кредит - сложно подсчитать, тк долги б. слел Внешторгобъед, к уже не сущ. фирмы - кредит для реш. эт. пробл. объед в страновые клубы. РФ хочет списать долг в 7млрд.долл на 4млрд.долл, что их не устраивает.

СЭВ - сложная атмосф. урег, так как СССР был длонором всей системы, списывал больши. эк. кредитов. Нет общ. договор.  руструкт.

Вопрос 81: Задолженность зарубежных стран РФ и пути ее погашения. Последствия присоединения РФ к Парижскому клубу в качестве кредитора. 

Долг к РФ - 89,3 ин. вал. руб = 149 млрд.долл. более 50 стран. 80% приходится на 17 стран – Куба (28 млрд), Монг (18 млрд), Вьет (17 млрд), Афг (3,5 млрд.), Эф (3 млрд), Анг, Никар, КНДР, Камбоджа, Лаос, Йемен (3 млрд), Сирия (11 млрд), Египет, Индия (16 млрд), Алжир (2,5 млрд), Ливия (2,5 млрд), Ирак (7 млрд). 26млрд.долл - Куба.

Никарагуа - руструктуриз. долга (344 млн. дол, в теч. 15 лет в СКВ по 23 млн. долл ежег). Самый аккур. плательщик - Индия.

Чисто арифметически РФ - неттокредитор, эк-ки - мы чистые должники.

По погашению проблемы. 1) пересчет (после отмены указом презид ГБ СССР возникла эта проблема -> док-т по долгам ССР сохраняется курс ГБ СССР) 2) многие кредиты предоставлялись без. докум. оформления -> нет договоров и кред. инструментов задолженности; векселей, облигаций -> нельзя продать долги на вторичном рынке. 3) кред отношения носили политико-идеологический хар-р - > ушли прав-ва, изменилась полит. ориентация 4) 4/5 списка этих стран - самый бедные страны - нечем платить.

Погашение - группы должников: 1) не произв. платежей или постоянно нарушали Куба, Вьет, Монг, Сев. Кор, Алжир, Ангол, -> СССР предоставлял отсрочки 2) платежеспос. страны, это Ирак, Ливия, но тоже не гасят, т.к. имеются санкции межд. собщества. 3) Платежеспос. и выполняют свои обяз-ва - Индия, Индонезия, Пакистан.

Одна из основных проблем для России - это участие в межд. санкциях против ряда РС, которые являются нашими традиц. торг. партнерами и должниками. Убытки от этого участия достигают 30 млрд. дол.

Пути решения: 1) продажа долгов на втор. рынке, но необходимо: док-ты, согласие должника, цена 1-2 долл за 1 долл. 2) Капитализация долга - преврашения долга в титулы собственности или в собственность, + поставки товаров, + обмен наших долгов на их. Долги стран Бзаруб прим. 9 мрд. долл - тоже сомнительные.

К 96 году отношения Р- Перу, долг Перу 1,2 млрд.долл. 15% Перу выплачивает, 85 списано. Аналогично с Никарагуа  - 10% платят, 90 - списывается.

Страны СНГ должны России многомиллиардные суммы за поставки энергоносителей и др. рос. продукцию. Украина должна 4 трлн. руб. и 600 млн. дол.; Беларусь - 1 трлн. руб.; затем идет Казахстан и Молдова. Эти долги также безнадежны, поэтому с 1995 года все соглашения о поставках энергоносителей в кредит обеспечиваются собственностью на территориях должников.

Вопрос 82. Система государственной поддержки Э-тных кредитов в ПРС.

Важную роль в стимулир. э-та из развитых стран Запада играют гос. и полугос. кр-фин. институты, поддерж. нац. э-ров. Они заним. кредитов. э-та, предост. гос. льготы э-рам, осущ. рефинансир. э-та. В усл. все возрастающ. значения э-та маш. и обор. гос-во берет на себя осн. ф-цию по оказанию помощи э-рам в деле получ. ими средне-долгосрочн. кредитов.

В 1976г в рамках ГАТТ закл. «консенсус» об усл. эксп. кредитов, субсидир. гос-вом. Затем это согл. было продлено на непр. срок и охватило все страны-члены ОЭСР. В соотв с «консенсус»ом устанавл. максим. сроки погаш. кредитов, миним. процентн. ставки, а также суммы авансовых платежей. «консенсус» классиф. страны на 3 катег. с учетом уровня ВВП на душу населения. Под это согл. попадало кредитов. э-та сроком свыше 2х лет, если осуществлялось гос. субсидир. или страхование займов за счет гос-ва. «консенсус»ом предусм в обязат. порядке авансовые платежи, причем наличными оплачивалось не менее 15% (5% после подачи заявки, 10% - при отправке товара). В страны первой катег. не допускалось госпрефинансир. по эксп. операциям. Для стран 2 и 3 категорий оно устанавливалось размерами аванс.платежей. Для стран 1 и 2 катег. макс. срок платежа был уст в 8,5лет, а 3 – 10 лет.

Посл. измен. в «консенсус» в авг 1994 г. Макс период погаш установл. в 5 лет для стран первой кат, и 10 – второй. Осн. долг по эксп. кредиту должен погаш. равными и регул. взносами не реже, чем кажд. 6 месяцев, начиная не позднее 6 мес. после начала использования кредита. Мин. доля нал. платежей составл 15% от суммы эксп. контр. Ставки по кредитам не могут фиксироваться ниже мин. ставок матрицы (минимально допустимые ставки по субсидированным гос-вом кредитам э-рам с учетом сроков кредитования) или ставок «КИРР» (коммерч. справочн. ставки). Правила «консенсус» примен. к э-ту люб тов. кроме воен. техн. Не распр. на ЕС. Несмотря на «консенсус» в странах-членах ОЭСР продолжают ф-ционир. нац. системы эксп. финансир, пользующ. гос. поддержкой.

Во Фр. этим заним «ДРЭЭ» (упр. по вненеэк. свзям) при Минфине, «БФКЭ» (Банк для внешн. торговли Франции) и «КОАФАСЕ» (Компания по страхованию внешней торговли).

В качестве специализ. гос. кред. института в сфере влияния «БФКЭ»: стабилиз. %ставок по эксп. кредитам во фр. франках и в инвал; ведения переговоров по предост. и управл. смешаными кр; управл. портфелем средне- долгоср. займов, предоставл. до реформы системы финансир; кредитования ряда согл. по реструктрурир. долгов иностр. гос-в перед комм. банками Фр, а также упл. соглашениями по страх. нац. инвестиций за границей от полит. рисков, кот. были закл. до января 92 г.

БФКЭ осущ. префинансир (финансир. пр-ва товаров на э-т в случае, если оплата производится лишь в момент поставки и нет авансовых платежей) по стабилизац. %ставке, т.е. э-ры получают кредиты по ставкам, привязанным к базисной учетной ставке. Принимается во внимание то, что льготн. гос. эксп. кредиты (срок 2-10 лет) регламентир. «консенсусом» стран членов ОЭСР.

Средне и долгоср. кредитование осущ. в Фр. обычно в форме кредитов поставщику и кредитов покупателю в нац. валюте, или в инвалюте. Риск непогашения кредита берет на себя «КОФАСЕ», страхуя 90% суммы кредита поставщику и 95% суммы кредита покупателю.

Со странами и-рами часто закл. «протоколы о кредите покупателю», т.е. рамочн. согл, в кот. фиксируется лишь общая сумма предполаг. поставок машин и обор. В рамках этой суммы закл. отд. согл. о предост. кредита покупателям. Напр, комм. банки Фр. могут подписывать данные «протоколы» с заруб. странами в лице правит. органов или с частн. банками. Иногда «протоколы» подписыв. на межправ. уровне.

Еще до подпис. контракта э-р встречается с риском, связ. с изуч. тов. рынка и с пр-вом конкр. пр-ции, а после закл. ВТконтр – с риском непогаш. и-ром своих обяз, измен. валкурса, невозможности перевода выручки из страны и-ра и тд. Гос-во оказыв. нац. компаниям тут опред. помощь.

КОФАСЕ осущ. страх. э-та от рисков за гос.счет. Решение о страховании и его усл. принимаются комиссией по гарантиям и ВТкредитам. но КОФАСЕ функционир. и как обычн. страх. комп, страхуя от риска непогаш. по краткоср. кредитам. и предоставл. гарантии кредитн. институтам, осущ. финансир. ВТсделок. Доля страх. рыночных кредитов достигает у КОФАСЕ около 2/3, а удельный вес операций по страх-ю э-та за счет гос. составл 1/5. КОФАСЕ страх. фр.фирмы-э-ры, в частн., кредиты поставщику и кредиты покупателю. КОФАСЕ страх от 85 до 95% рисков, причем собл. опред. срок м/у датой наступл. страх. случая и датой возмещ. убытков и никогде не осущ. страх. вины страх. компании. КОФАСЕ страх. комм. и полит. риски, риск неудачн. попытки проникн. на заруб. рынок, риск с заруб капвлож, риск невозм. перевода из-за руб. вал., вал.рисков.

В США – Эксимбанк. в GB Департ. по гарант. эксп. кредитов. в Герм – Э-тный банк. в Яп Организ. внешн. торг – ДЖЕТРО.

Вопрос 83: Операции с иностранной валютой на срок. Сущность, цели, осн. виды

валютный рынок- часть финансового рынка, делится на биржевой и внебиржевой. На внебиржевом валютном рынке заключается основной объем операций (в нач. 90хгг.-95% валютных сделок). (валютные биржи в осн-м фикс-ют справочн. вал. курсы, их роль на вал. р-ке незначительна).

Банки занимаются котировкой валют на осн. кросс-курса (соотнош-е м/у 2мя валютами, которое устанавливается на основе их курса к 3й валюте (в ос-м, долл.)).

Сделки бывают: 1. кассовые (около 40% всех валютных операций).

Опред-е: сделки, предусматривающие немедленную поставку валюты (как прав., на 2й день).

Установление курса: а) при заключении сделки на основ-ии прогноза ( в % по сроч-м депозитам в данн.вал.

Цель заключения: а) получение валюты; б) арбитражирование

Виды: а) спот и всё

2. срочные (около 60% всех валютных операций)

Определение: валютные операции, предусматривающие поставку оговоренной валюты через определенный срок после заключения сделки.

Установление курса: на основе курса «спот» : курс= курс «спот»- дисконт/или+ажио.

Цель заключения: а) хеджирование финансовых (по торговым опер-м)  или коммерческих (по операциям с ц/бум.) рисков

Виды: а)форвардные б)опционы в)свопы

2.а) форвард

особенность: сделка предполагает совершение валютной операции: А) через определенное время (1,2, 3, 6 мес.); Б) курс фиксируется в момент заключения сделки (курс «спот» +/- премия/дисконт) (отражается по-разному: (ЛИБОР +/- %) или в виде курса аутрайт (просто %)).

преимущества: А) возможность хеджирования в отличие от спотовых сделок

недостатки: риск неисполнения

б) опционы (контракт,дающий право одному из участников сделки купить/продать или отказаться от покупки/продажи определенного количества валюты по строго фиксированной (страйковой) цене, в то время, как другой участник за денежную премию обязуется обечпечить реализацию права первого уч-ка.)

бывают опционы: А) call (на покупку); Б) put (на продажу); В) put-call (стеллаж)

особенности на внебиржевом рынке: А) закл-ся только между крупп-ми банками и фин. корп-ми; Б) опционный контракт не имеет стандартных условий (премия и срок по соглас-ю сторон, срок м.б. продлен, м.б. доп. усл-я). В) участники: помимо банков- брокерские конторы (посредничество) и индоссанты (гарантия выпол-я сделки + взаиморасчеты) (брокером и индоссантом м.б. одна и та же фирма, а можно и вообще без посредников!)

преимущества: можно зафиксировать величину возможного риска (на уровне опционной  премии)

в)свопы (вал. опер-я, сочетающая куплю-продажу 2 валют на усл-х немедл. поставки с одновременной контрсделкой на срок. При этом 2 партнера договариваются о встречных платежах)

особенности: А) сочетают сделки спот и форвард;

виды: А) процентный своп (средне- или долгосрочное согл-е м/у 2мя банками или фин. орг-ми: 1 сторона выплачивает по определенной ∑ кредита % по фиксир-й ставке, 2 сторона обязана выплачивать % по той же ∑ кредита, но по плавающей ставке).

Б) валютный своп (стороны согласовывают сумму основного долга в 1 валюте и ее эквивалент в другой)

цель заключения: А) хеджирование валютного риска в коммерческих сделках; Б) кредитование клиента банком ( я хочу швейц. франки, а у банка есть только долл.); В) приобретения банком валюты без валютного риска для м/н расчетов, диверсификации  вал. резервов Г) могут использоваться для временного подкрепления золотовал. рез-в ЦБ-ков при провед-ии вал. интерв-й.

преимущества: А) позволяют экономить на марже Б) позволяют страховать процентные риски, +позволяют принять на себя процентный риск, соразмерный с ожидаемой прибылью.

Вопрос 84: Евровалюты. Понятие, особенности, функции, сферы использования и география распространения.

Понятие: Евровалюта- валюта, переведенная на счета иностранных банков и используемая ими для операций во всех странах.  (Нац-й ЦБ теряет контрль над ней: например, российский  банк покупает у английского банка доллары, законодательство США эту сделку регулировать не может).

евровалюта неотделима от «просто валюты», курс евровалюты складывается под вл-ем вз-вия факторов как со стороны евровалюты (спрос на нефтедоллары формируется объемами м/н торговли нефтью), так и со стороны «просто валюты» ( рост Э-та из ФРГ удорожает марку по отн-ю к долл., и курс долл. растет).

(Первые центры подобных операций- страны Европы, потому ЕВРОвалюта)

причины возникновения еврорынков ( в 60е гг.) ( рынок капиталов и валют):

1). переход становления хозяйств европейск. стран в нов. стадию (( рост Э-та из Европы за долл.) 2). военные ассигн-я США в рамках НАТО (( приток долл. в Евр.) 3). план Маршалла (( долларовые влив-я в эк-ки стран Евр. ( долларопотребляющая структура эк-ки ( требуются долларовые инвестиции). 4). в 60х гг. в США- политика снижения ставок(( владельцы долларовых активов размещают доллары за пределами США). 5). политика ограничения Э-та К из США (( фирмы должны добывать деньги для своих филиалов abroad). 6) противостояние СССР и США (( СССР хранит свои нефтедоллары не в амер. банках).

Хар-ка: 1). охватывает ок. 500 банков (выдел-ся евробанки и м/н  банк. консорциумы),                                                                                                        вкл-ет межбанк. опер-ии и опер-ии с банк. клиентами., нет четких пространственных и временных границ. 2)  ставка- ставка ЛИБОР +/- маржа , причем ставки на одни и те же опер-ии на одинок-х усл-х (ся м/у собой.

3 вал. сделки на р-ке евровалют вкл-т: А) предоставление еврокредита (1-1,5 млрд.долл.); Б) выпуск еврооблиг-й; В) кр/срочн сделки
Значение: + +: 1). рынок евровалют ускоряет и облегчает пеермещение краткосрочных ссудных капиталов, в т.ч. «горячих денег» м/у странами (т.к. для него характерна автономность, быстрота оформления, неподконтрольность нац. органам). 

Минусы: 1) автономность и неподконтрольность нац. органам делает еврорынок фактором нестабильности валютной и денежно-кредитной систем: а) для нац. эк-ки: часто противоречит ден.-кред. пол-ке страны ( вызывают  нестабильность нац.эк-ки, кризисность). б) обмен евровалют на нац.вал. ( расширение кредитной экспансии внутри страны. в) влияние на платежный баланс: перелив кап-ла ( вл-е на баланс по тек-м опер-м. г) влияние на валютный курс и % ставки.

2). интернационализация капитала ( ден-кред. п-ка 1 страны влияет на д-кр. п-ку другой страны: США в 80хгг. ( %ст. ( перелив К ( в Европе тоже ( ли % ст., а это помешало выйти из кризиса.
Вопрос 86. Валютная система РФ: отличие от валютной монополии в СССР.

Горбачев пыт-ся увел. эф-ть сис-мы. Нет стимулов, т.к.страх ушел => разв-е хозрасчета: 1) с 86г пр-м право выхода на внеш р-к + вал хозрасчет и вал самоокуп-ть + вал самофин-е (пр-во за счет фин рез-та в вал) => пр-е само расп-ся вал-й => надо откр-ть вал счета => пр-е задумалось о вал курсе => вал курс стал раб-ть на микроур-не. Реал-е сопост-е Р СССР с Р мир р-ка => неконкур-ть нашей пр-ти => необ-мо корр-ть вал курс (чтобы пр-я имели приб). Оф-й вал курс ост-ся, но введ-на сис-ма диффер-х вал коэф-тов (ДВК). Самый низк ДВК в торг с соц стр-ми ДВК значил: 1) сис-ма множ-ти вал курса 2) фин костыль 3) доп. нагрузка на бюд-т, т.к. гос-во приплачивало по ДВК. =>Трансформация вал сис-мы. Эрозия гос вал моноп-и, разр-е пр-па единой кассы + изм-я в режиме конв-ти рубля:а)пр-я пол-т право вести вал счета, пол-ся ин вал-й; госпр-я вели гос вал счета (балансовый и забал-й). Эксп пр-е могло оставить от 5 до 97% вал выр-ки. Если пр-е нужд-сь в руб, оно прод-ло вал со своего счета, сумма в руб отр-сь на забал-м счету. Если снова нужна вал, пр-е могло пол-ть ту же сумму вал (это зародыш конв-ти вал) Огранич-й хар-р: 1) в пред-х суммы прод-й вал 2)только для госпр-й (99%). Не все пр-я могли эксп-ть, а вал хочется => распр-е вал по верт-ли => потр-ть в распр-и по гориз-ли => необ-м вал р-к => пр-я разр-ли обмен-ся вал, продавать пред-ть вал в кредит + инвест-ть за руб. Внешэкбанк пров-л вал аукционы за счет вал фондов пр-й. Встр-сь заявки пок-ля и прод-ца => разрушение еще од-го пр-па гос мон-и. Рег-е вал отн-й до весны 91г не было з-на о вал рег-и (инстр-и заинт-х ведомств) => З-н о вал рег-и на терр-и СССР. Рос з-н баз-ся на нем. До окт 92 г. дей-л вал з-н СССР.

Вопрос 88: нормативная база вал. контроль в РФ. 

Норм акты дел-ся на 2 гр: 1) общего назнач-я 2) спец-го (отд-е напр-я деят-ти). В рос вал зак-ве нет кодекса, но Е З-н о вал рег-и. первый док-т – инстр ЦБ №3 92г. “О порядке обязательной продажи предпр-ми валюты в вал. резерв РФ”

инстр. ЦБ №7 92г. “О порядке обяз. продажи орг-ями части вал. выручки”. инст. – описание рабоч. порядка. правила устанавл. указ пр-та “О либерал-ции ВЭС”.

все экс-ры обязаны репатриировать вал. выручку и продавать ее часть. 

92-93 гг. 50% вал выручки оставалось заграницей. процесс репатриации не отслеживался.

1) ухудшение условий гос-ва по обсуж. ВД. Единств. выход - получать В на рынке. 2) бегство К-ла резко снизило объем инвестиций. К 93-94 г ВК сложился в орг. части - соединения усилий ЦБ и ГТК - инф-ция о движении товара и движ. ср-в в ин. вал (самый большой объем оборота В - по ВТ).

инстр ЦБ №19 “О порядке осущ вал. к-ля за поступлен. в РФ валютной выручки от Э-та”. после этой инстр. зарубежом оставалось 12%, а не 50%.

1) ухудшение условий гос-ва по обсуж. ВД. Единств. выход - получать В на рынке. 2) бегство К-ла резко снизило объем инвестиций. К 93-94 г ВК сложился в орг. части - соединения усилий ЦБ и ГТК - инф-ция о движении товара и движ. ср-в в ин. вал (самый большой объем оборота В - по ВТ).

второй канал утечки – расчеты по И-ту

инстр ЦБ и ГТК №30 95г. “О порядке осущ. вал. кон-ля за обоснованностью платежей в ин. валюте за И-тируемые товары”.

осталась брешь по бартеру. Э-т осущ по стоим-ти в 2 р. прев-щей имп-т.

указ пр-та 96 г. “О гос рег-нии внешнеторг. бартерных сделок”

ВК направлен на обеспечение и проверку соблюдения принятых правил В.Деят. и на решительное сокращение "бегства К" из РФ. Закон "О ВР И ВК" -> направления ВК: 1) опр-е соответствия проводимых Вал. Оп. действ зак-ву и наличие необх. разрешений и лицензий 2) проверка выполнения резидентами св. обязательств по продаже ЭВВыр на внутр. росс. рынке 3) проверка обоснов. платежей в ин. вал. 4) проверка полноты, достов, объективн. учета и отчетности. Составл ВК: 1) В ВК выделяют прав. базу и нормы, определяющ. механизм ВК 2)институц. часть ВК - органы, осущ. ВК 3) мех-м, технология осущ. ВК.

В СССР ВК носил тотальный хар-р - гос. вал. монополия. С 1992 г - формир. ВК в РФ в прав. и инистит. частях. Однако он скорее отсутствовал, чем присутствовал.

1й принцип ВК: ВК носит комплексный хар-р, в кот. задейств. Уп.Б, ЦБ, таможня и все составляющие ВЭОборота. 2й принцип ВК - единообр. правил и норм ВК для всей росс. терр и для всех уч. В.об. при необх. диффер. прав.

В РФ ВК носит двухур. хар-р: 1 уровень - прав-во РФ, ЦБ, ГТК. Прав-во делегировало св. права Вал. контролера Федер. службе В и Э контроля (ВЭК). 2 уровень - агенты ВК - УПБ, кот. предост. право в соотв. с законом о ВР и ВК выступать в кач-ве Вал. контролеров - контролировать соблюдение банками (и клиентами) норм Вал. зак-ва. Уп.Б обязаны качественно и в срок выполнять поручения своего поручителя. Также агенты - там. органы на местах.

Гл. упр ВР и ВК: ф-ции: 1) разраб. проектов норм. актов по ВК 2) лицензирование Вал. оп. 3) сотр-во в сфере ВК с межд. орг и ЦБ др. стран.

У ЦБ есть отделы по проверке деят-ти Уп. Б.

Вопрос 92. Проблемы расчетов России со странами СНГ.

Нац. валюта - стержневой элемент в.с. Работает через мех-зм сопоставления с ин. вал. через вал. курс. Нужно обладать суверенитетом на свою валюту.

В Беловежских соглашениях не было ничего о развитии ден. прост-ва, кот. работало в СССР.

Р-тат: в СССР с т.з. эк-ки и ден. хоз-ва - унитарное гос-во (ден. хоз-во обсл-сь единой валютой с единым центром управления в лице госбанка СССР). После распада все бывшие союзные респ-ки пол-ли от СССР валюту. Рубль стал: 1) нац. вал. каждого нового гос-ва 2) единым плат. сред-ом в рамках СНГ 3) все произошло спонтанно. Рубль начал факт-ки превр-ся в нац. вал-у новых гос-в. Каждое новое гос-во восп-сь тем, что рубль их нац. валюта. Рубль стал эк-ки расходится. Каждое новое гос-во своими темпами стало проводить экономические преобраз-ия. С т.з. денег - это различное ценообразование . На каждой новой территории рубль стал приобретать свою покуп. спос-ть. Разные деньги с единым названием.

Союзные республики стали польз-ся рублями: либ-ся цен привела к острому ден. кризису. (цены ув-ся, обороты пред-ий не были проиндексированы).

У других гос-в тоже стала потреб-ть в рублях, кот. покрывалась: 1) рос. рук-во попыталось с пом. жесткой кредитной и эмиссионной пол-ой 2) Украина восп-сь эмиссионным правом. Контора на Украине стала с пом. суверен. права эмитировать рубли (92г - 500 млрд. руб). Тоже стали осущ-ть другие постсовет респ-ки.

1) Россия продолжала в порядке принятых на себя об-в снабжать наличными рублями  бывшие сов. респ-ки, но никаким управлением этих рублей не могла зан-ся. 2) Рубли продолжали ост-ся межд-ы плат-ым сред-ом. 3) как самая крупная из союзных респ. У РФ стал полож. торг. баланс со всеми другими респ-ми. Эти рубли в значит. части хлынули в РФ. Через рубли постсов. респ-ки имели бесприпят. доступ к рос. рынку, где цены ниже мировых. Индекс цен 0,6 мировых, пост-ли в РФ 0,7. Доступ к рос. рынку через собст. эмиссию + неэквивалентный обмен.

Эта сис-ма стоила России: за 92  РФ через сис-му рублевой зоны потеряла нац. бог-ва около 1,5 трлн. руб или 8% рос-ого ВВП. В % по тому курсу 7 млрд. дол, а по реал. мир. ценам 70 млрд. дол.

Почему Россия не меняла сис-му: считали, что единая валюта выст-ет в кач-ве объединенного фактора в постсов. прост-ве. В рез. ден. развода считалось, что углуб-ся кризис, безраб-ца, ост-ка пред-ий. Фак-ки это последний рычаг, с пом. которого можно управлять, быть первыми.

В рос. рук-ве понимали, что ситуация требует радикальных мер. В июне 92 г през-нт издал указ (21 июня) № 736 о мерах по защите ден. сис-мы  РФ: оградить интересы РФ от эмиссионного волюнтаризм др. республик.

ЦБ РФ в июне 92 г в одностор. порядке ввел новое правило расчетов с бывшими союз. респ. 1) расчеты должны быть централ-ны в ЦБ и пров-ся через спец. счета на каждую бывшую  союз. респ. 2) деньги (рубли) на этом счете могли  появ-ся если это гос-во  поставл-ло к-л товар РФ и рос. пок-ль заплатил рублями. 3)  рубли, оставшиеся в респ-ах теряли плат. силу.

Этот порядок расчетов: 1) 1 шаг по отделению рос-ого рублевого безналичного оборота от оборота бывших союз. респ-к - 1 шаг к суверенитету 2) т.к. без согл-ия с партнерами: ЦБ ввел сис-му расчетов в виде принудительного одностороннего клиринга.

Это вызвало  затор в расчетных отн-иях. Полож. сальдо  т.б. - это затор.

1)Уст-в этот порядок расчетов ЦБ тут же  стал предос-ть технические кредиты для осущ-ия бесперебойных расчетов, в этом непоследовательность  этой пол-ки. Конец 96 г долг 9 млрд. дол. Была попытка уст-ть лимит кредита, но не сделали. 2) в сис-ме расчетов по спец. счетам    брешь:  многие   комерч.  банки могли сами осущ-ть расчеты в рублях  3) в  этот момент расчеты стали осущ-ся налич. рублями.

РФ взяла на себя об-во снабжать респ-ки налич. рублями ( в США только за пост-ку товаров перелив дол.)

Такая ситуация до сер. 93г. ЦБ РФ в  одностор. порядке (07.93) обмен налич. рублей старого образа. Под шумок - конфискационная реформа: ограничения по срокам и по кол-ву. Это 2 шаг к суверенизации своего рублевого денежного простр-ва, т.е. отделение наличного оборота от других союз. респ-ик.

Рубль приобрел полномасштабный статус рос-ой нац. ден. единицы.

Рос. мероприятие 92-93 выступали катализатором, кот. активизировало др. гос-ва.

Узбек, Казах, Азерб, Туркмен, Армения предложили создание новой рублевой зоны (не на базе общей валюты и под коллектив. управлением, а на базе рос. рубля при руководящей роли ЦБ РФ. Было подписано рамочное соглашение в сент 93 г о созд-ии руб. зоны нового типа. РФ брала об-во пред-ть налич. убли, но в порядке оказания кредита под 50% обеспечение в виде 1) золотовалютных ценностей под залог на платной и возвратной основе 2) общие усилия по поддержанию ее вал. курса, сл-но общий фонд золотовал. резервов 3) необходимо унифицировать зак-ва (эк-ие, тамож, валют). Это условие, предложенное РФ др. гос-ва сочли неприемлемыми.

Иное с Белорус и Таджик. Таджик. принял все рос. условия, но ничего дальше не пошло. Формально с Белорус в 94 подписали согл-ие об объединении ден. сис-м, кот. должно было пройти в 2 этапа 1) там. союз 2) замена зайчиков на рос. рубли с предост-ем эмиссионного права в пределах лимита, кот. уст-л ЦБ РФ. Реально выполнена 1 часть, отменены там. пошлины. 2 часть не сост-сь, т.к. сначала нужна унификация налогового зак-ва, эк-ой пол-ки, валют. зак-ва, сис-мы образ-ия вал. курса, режима конвертируемости.

Вопрос 95.МВФ и РФ: проблемы и сферы взаимопонимания

В усл-ях возросшей взаимозависимости РФ не могла без ущерба для своих интересов оставаться в стороне от межд. валютно-финансового организма, с которым она взаим-ла при осущ-ии ВТ операций.

Бывший СССР принимал участие в создании двух спец-ых учреждений ООН: МБРР и МВФ в 1944 г, но в члены МВФ СССР не вошел. Форм. причиной стали разногласия по условиям ченства в фонде. Сов. делегация наст-ла на ув-ии выделенной СССР квоты с 800 млн. до 1,2 млрд. долл и отк-ась платить 25% суммы своего паевого взноса золотом, как этого требовал Устав МВФ. Обоснование: страны, пострадавшие в войне должны быть осв-ны от уплаты ден. ср-в в золоте. На 1 усл-ие согл-ись, на 2 нет и СССР не вступил в члены МВФ.

Посл-ие годы «холодной войны» и противостояния предопределили негативное отн-ие со стороны СССР к МВФ как «орудию империализма и диктата США».

Опред. сближение с бывшим СССР началось при перестройке. Реальные контакты и разработка общих программ совпали с началом проведения эк. реформ в РФ.

5 октября 1985г. Было подписано спец. согл-ие о прис-ии РФ к МВФ в качестве ассоциированного члена. МВФ обязался пред-ть РФ тех. и консультационную помощь.

7 янв. 1992 г. РФ подала заявление о вступлении в МВФ и МБРР. С учетом тр-ий МВФ был разработан меморандум о эк. пол-ке РФ, кот. был утвержден 28.02.92 г. 

Глав. пол-я меморандума: 1) снижение бюдж. деф. для стаб-ии эк-ки 2) прекр-ие кредитования неперспективных пред-ий 3) снижение темпов инф-ии 4) прив-ция круп. пред-ий и создание рын. эк-ки при усл. юр-ого обоснования этого процесса 5) реорг-ия с/х-ого и энерг-го секторов эк-ки с целью ув-ия ден-вал пост-ий 6) уст-ие реал. обмен. курса рубля.

МВФ согл-ся принять РФ. Благ-ые усл-ия для вст-ия РФ в МВФ были созданы 2 процессами: 1) деидеологизация и оздоровление межд. отн-ий под возд-ем нового полит. мышления, а также ослабление недоверия Запада к РФ и др. странам СНГ. 2) переход РФ и СНГ к форм-ию рын. отн-ий, утверждение многообразия форм собст-ти, введение част. и децентрализованного упр-ия эк-ой.

В рез. этих мер откр-ся возм-ти состыковки хоз. мех-ма РФ и СНГ с рын. эк-ой Запада, на кот. и ориентирована деят-ть МВФ. Эти обст-ва побудили принять РФ в МВФ 27.04.92.

Проблемы участия РФ в МВФ.

Большое знач. для всех членов имеет размер квоты, кот. им пред-ся. Спец-ы оценили  возможную квоту СССР в 4-7 млрд. $ или 5,5 - 6% кап-ла фонда.

Размер фонда опред-ет размер кредитов от МВФ и от нее зависит число голосов. После распада СССР МВФ разделил квоту проп-но между разл. респ-ми СНГ, и они были ув-ны у многих на 50%. Когда РФ вступила, была дана квота в 3%. (это много, авансом).Украина - 0,69%, Эстония - 0,04%. В соотв-ии с квотой РФ имеет 2,91% голосов. 3% квота не дает право РФ на пост. место в исполнит. совете фонда, в отл. от США, Герм., Яп., Вел-ии, Фр., у кот. 5%. Эта квота позв-ет единолично избирать собс-ого исполнит. директора.

РФ оплатила в конвертируемой валюте 22,7% своей подписки на капитал фонда. Остальная часть подписки была оплачена в нац. валюте и в форме векселей.

Основ. проблема, без реш. кот. затруднена интеграция РФ в межд. эк. сотр-во - урегул-ие ВнешнЗад. По данным Минфина РФ, общий долг составляет на 1.01.1994 г. 112,78 млрд. Долл.

Кредиты фонда:

Членство в МВФ дает возм-ть РФ пользоваться кредитами в ин. вал. в 1 очередь для погашения дефицита плат. баланса.

В нач. 90 г. страны Запада заявили о выделении пакетов помощи (1 - 24 млрд. ;) для оказания содействия РФ и СНГ.

МВФ пред-ил РФ кредит в размере 3 млрд. Долл, но МВФ предоставил кредит траттами для осущ-ия контроля. Этот кредит поделили на 2 транша.

1 часть была обус-на рядом треб-ий: А) деф. бюджета не должен быть больше 10% ВНП; Б) инф-ия должна соотв-ть разв-ю страны.

Эти усл-ия не были вып-ны и 2 транш не дали.

Пред-ли кредит на сумму 1,5 млрд. долл. Но по др. каналам. Направлен на стратегич. преобр-ие страны. 2 транш опять не пред-ли стразу, а только через год, в марте 94 г.

В 1995 году неоднократно приезжала делегация от МВФ, велись переговоры с премьер-министром. Фонд поддерживал Гайдара и после его замены стал настороженно отн-ся к РФ. Фонд занял выжидат. позицию и только после победы Ельцина в марте 96 г был предоставлен кредит на сумму 10,2 млрд. долл тремя траншами  из 5% годовых на 18 лет.

В апреле был получен первый транш, РФ была так уверена в его получении, бюджетникам з/п была заложена из этого кредита. В течении года этот транш пред-ся траншами по 1 млрд. После выплаты 1 части 2 опять затормозилась и только в янв. выплачены части 1 транша и часть 2 транша.

РФ берет на себя об-ва перед МВФ: 1) подд-ть конвер-ть нац вал. (хотя бы в огр-ых масштабах). 2) инф-ть фонд о своем плат. балансе, золотовалютных резервах и о сост-ии эк-ки.

СССР ни разу не опуб-ал данные о своем бюджете. С 1994 г. РФ публикует эти данные регулярно.

РФ пользуется тех. помощью: присылают за счет МВФ консультантов по вопросам фин. ситуации и из РФ напр-ся спец-ы на переподготовку.

Вопрос 96. Организация ВК РФ по Эту.

первый док-т – инстр ЦБ №3 92г. «О порядке обязательной продажи предпр-ми валюты в вал. резерв РФ»

инстр. ЦБ №7 92г. «О порядке обяз. продажи орг-ями части вал. выручки». инст. – описание рабоч. порядка. правила устанавл. указ пр-та «О либерал-ции ВЭС»

все экс-ры обязаны репатриировать вал. выручку и продавать ее часть. 

92-93 гг. 50% вал выручки оставалось заграницей. процесс репатриации не отслеживался

инстр ЦБ №19 «О порядке осущ вал. к-ля за поступлен. в РФ валютной выручки от Э-та». после этой инстр. зарубежом оставалось 12%, а не 50%

второй канал утечки – расчеты по И-ту

инстр ЦБ и ГТК №30 95г. «О порядке осущ. вал. кон-ля за обоснованностью платежей в ин. валюте за И-тируемые товары»

осталась брешь по бартеру. Э-т осущ по стоим-ти в 2 р. прев-щей имп-т.

указ пр-та 96 г. «О гос рег-нии внешнеторг. бартерных сделок»

Мех-зм вал. контроля построен на идее связать воедино инф-цию о движении т-ров и валюты экс-ров и имп-ров

составляется паспорт сделки – базовый док-т вал. кон-ля. оформляется в банке и содержит сведения о внешнеэкон. сделке, необх для осущ валютного кон-ля: А) наименов. валюты Б) сумма В) сроки поступления товаров и валюты

уполном. банк проверяет соотв-ие паспорта сделки и контракта на соответ-ие и удовлетв. законодательству, и подписывает паспорт (на 180 дн)

Экс-тер (имп-р) заверяет подписью, что в теч. 180 дн. придет валюта и товар.

уполном. банк своей подписью 1) берет обяз-во по расчетн обсл-нию оп-ции 2) берет ф-цию вал. кон-ля

при бартере пасп. подписывает уполн-ный мин-ва ВЭС (180 дн)

инстр. распростр. на 1) все экс. сделки расчеты по кот-м произв в валюте 2) на сделки, где хотя бы часть платежей осущ-ся в ин валюте.

не распространяется: 1) на эксп. сделки с платежами в рублях 2) на бартерные сделки без валютных платежей

И-т – те же обяз-ва сторон + если товар или валюта не получены, то имортер несет ответсвт. перед гос-вом в размере 100% контр. суммы, но это не распростран., если И-т был по гос. кредиту и также на И-т из СНГ товаров местного произ-ва

инструк-ция носит жесткий хар-р.

аванс возможен только при гарантии прав-ва на возврат аванса или при выдачи уполном. банком гарантии валютного кон-ля (возникает солидарная отв-ть по претензиям гос-ва.

вопрос 98: Вал. рынок РФ (стр-ра и осн. участники).

В нач. 90х гг была создана двухуровнев. банк. сист => соверш. сделок с вал. ценностями распредел. м/у комм. уп.банками. Ряд ком. банков получили ген. лицензию – право провод. вал. опер. на внутр и на мир. рынке, открыв. кор. счета без органич. в иностр. банках. Гораздо больше получили расшир. лиц – кор. отнош. с 6 иностр. банками. Банки с внутр. вал. лиценз – работа на внут. вал. рынке.

Создание двухур. банк. сист. явилось одной из предпос. к формир. вал. рынка. Осущ. опер. м/у УпБанками и ЦБ – "оптовый" вал. рынок – формирование обмен. курса валют; операц. м/у УпБанками и клиентами - "розничн." вал. рынок.

с 91 г – вал. биржа: ее задачи: 1) аккумуляц. S&D на вал. ресурсы; 2) установл. единого рын. курса рубля.

Осн. сегменты в. рынка – биржа и межбанк. рынок. В 92 г – ММВБ.

92 – 93 гг объем операций на Вал. Бирже 70-90%.

с 94 г. биржевой вал. рынок но объем операций стал отставать от межд-го (95 – 30%), 94 – 20%.

Факторы, способств. развитию вал. рынка: А) концентрация вал. операций в руках огранич. числа крупн. банков (прим. 40). на них подавляющ. часть операций по обслуж. ВЭС и внутр. оборота; Б) пол-ка ЦБ РФ (в операциях преобл. долл) и в целом сегментация по валютам отражает вал. структуру ВЭС (форма расчета – долл).

Интервенции на вал. рынке ЦБ осущ. в долл. США => преобл. позиция долл. в мир. вал. обороте.

С возникн. вал. биржи связана реализация потребностей по торговле вал-й регион. рынков. Сейчас регион. рынки развиваются интенсивнее, чем центральный. После образов ММВБ образ еще 5: в СПБ, Сибири, Владивостов, Ростов и на Урале.

с 95 г по наст. время – построение единого межрегион. рынка; снижение операций с вал. и увел. операц. с цен.бум.; выполнение биржами роли важн-х элем-в фин. инфрастр-ры в регионах; диверсификацйия вал. торговли на бирже за счет увел-я числа котируемых валют; совершенств-е мех-ма торгов и расчетов с целью увел. привлек-ти и надежности торгов.; усиление связей м/у вал. рынком и фин. рынком.

Внебиржевой вал. рынок – межбанк. рынок. Усл-я сделки – коммерч. тайна. Зав-т от личный взаимоотн-й. Межее организ-ц (нет инф-ции по торгам). Сущ: общие усл-я торгов, к-е банки соблюдают. Более гибкий и динамичный.

Вал. рынки - офиц. центры, где совершается купля-продажа ин. валют на нац. по курсу, складывающемуся на основе S и D. Вал. рынки сложились в 19в. Предпосылки - развитие рыгулярных международных эк. связей; - создание мир. вал. сист, возлагающ. на стр-уч опред. обяз-ва в отнош. их нац. вал. сист; широкое распростр. кред. ср-в межд. расчетов; усиление концентрации и централиз банковс. кап-ла, развитие корресп. отнош м/у банками разных стран, распрост. практика ведения текущ. корресп. счетов в ин. валюте; совершенств. ср-в связи и р-тие инф. технологий, позволивших снизить степ. кредитн. и вал. рисков и упростить контакты.

Особенности ВР: 1) усилилась интернац. ВР на базе интернац. хоз. связей, шир. исп. электр. ср-в связи и осущ. операц. и расчетов по ним 2) операц. соверш. непрерывно в течение суток попеременно во всех частях света 3) техника вал. опер. унифицирована, расчеты осущ. по корерсп. счетам банков 4) Шир. развитие Вопер с целью страх. вал. и кред. рисков. 5) Спекулятивные и арбитражные операции намного превосх ВО, связанные с комм. сделками

С ф-цион. точки зрения ВР обеспец - своеврем. осущ междунар. расч; - страх. вал. и кред. рисков; - взаимосвязь мировых вал, кред. и фин. рынков; диверсиф вал. резервов банков, предпр, гос-ва; регулир. ВК; - получ спекулят. прибыли их участн. в виде разницы курсов валют; - провед. вал. политики, направл. на гос. регул. эк-ки.

С институц. точки зрения ВК - совок. банков, брок. фирм, корпораций, особ. ТНК. Банки соверш 85-95% вал. сделок м/у собой на межбанк. рынке, а также с торг-пром клиентурой.

Виды ВР: различают мировые, региональные, нац (местн) ВР в зависимости от объема, хар-ра вал. оп и кол-ва исп. валют.

Вопрос 99. Валютно-финансовый кризис в РФ 98г. Политика Прав-ва и ЦБ РФ по его урегулированию.

До валютно-финансового кризиса, происшедшего в России летом 1998 года, на российском финансовом рынке доминировала тенденция к снижению доходности по государственным бумагам. Так в период с января по октябрь 1997 г.: 1) доходность по ГКО снизилась с 32-35% до 17-18%; 2) процент по межбанковскому кредиту от месяца снизился с 20% до 17%; 3) средняя ставка по кредитам юридическим лицам на все сроки снизилась с 41% до 23%; 4) темпы инфляции в 1997 году составили 11%.

Но в конце октября ситуация дестабилизировалась. С рынка в большом количестве стали уходить нерезиденты, усилилась политическая нестабильность, что привело к росту процентов по госбумагам и увеличило напряжение на валютном рынке.

К концу мая 1998 г. доходность по ГКО выросла до 60% годовых. Золотовалютные резервы по сравнению с октябрем 1997 г. упали на 1/3 о составили 14,5 млрд. $.

Причины валютного кризиса:

1. Непосредственной причиной является финансовый кризис в Юго-Восточной Азии. После ряда потрясений, произошедших на финансовых рынках в этом регионе, западные инвесторы стали извлекать свои капиталовложения из всех, по их мнению, нестабильных регионов (к которым они относили и Россию), что, соответственно, привело к уходу нерезидентов с финансового рынка нашей страны.

2. В 1997 году произошло резкое падение мировых цен на топливно-сырьевые товары (прежде всего на нефть и нефтепродукты), что явилось рекордным падением цен на энергоносители за последние 10 лет. Так мировая цена на нефть за 97 г. упала на 40%, мазут – на 50%, металлы – на 30%. По причине этого в 1997 году по сравнению с 1996 г. объем Э-та упал на 10,5%, а И-т увеличился на 5-6%, что привело к повышенному давлению на рубль.

3. Вследствие падения цен на нефть и нефтепродукты снизилась привлекательность акций нефтяных компаний для резидентов, что спровоцировало падение цен на акции.

4. Важной причиной возникшей нестабильности на финансовом рынке явился правительственный кризис. В тот момент, когда от нашего руководства требовалась предельная консолидация сил для решения актуальных задач, Президент, Государственная Дума и Правительство РФ (или скорее ИО) вместо предотвращения возникновения кризиса финансов устраивали между собой бесконечные баталии по поводу дележа министерских кресел в Правительстве. И подобная ситуация ни коим образом не могла положительно сказаться на общей стабильности в стране.

5. Резкий рост процентов по госбумагам в первой половине 1998 г. обострил проблему обслуживания внутреннего долга.

6. В мае 1998 г. был принят федеральный закон «Об особенностях распоряжения акциями РАО ЕЭС России и акциями других акционерных обществ электроэнергетики, находящихся в федеральной собственности», который ограничил долю иностранных инвесторов в этих компаниях 25 процентами, а в тот момент им принадлежало 28%. Это сразу спровоцировало разговоры о некорректных правилах игры на российском рынке по отношению к иностранцам, что добавило нестабильности на рынке.

7. Несостоявшийся аукцион по продаже 70% акций компании «Роснефть» привел к тому, что бюджет не дополучил более 2 млрд.$ - средств, которые уже были заложены в бюджете 1998 года.

8. Массовые шахтерские акции протеста усиливали политическую нестабильность и пугали иностранных инвесторов.

9. Но наряду со всеми этими причинами, несомненно, самым главным фактором, спровоцировавшим финансовый кризис, стало общее слабое состояние экономики России. Внешне это проявлялось в бюджетном кризисе. Общий объем госдолга на тот момент составляет 50% ВВП (критическим по МЭО является 60%), но структура этого долга является неблагоприятной, так как около 1/3 госбумаг имеют срок погашения 1 год.

Очень велики расходы по обслуживанию госдолга: 1995 г. – выплаты по долговым обязательствам – 17,4% госрасходов; 1997 г. – 27,1%; 1998 г. – 30%.

На внешние источники в госдолге приходится около 50%. Выплаты по внешним долгам в 1998г. составляют 9,9 млрд.$, а в 1999 г. – 17 млрд.$.

Нерезиденты активно участвовали в инвестировании в российские ценные бумаги, что привело к увеличению доли выплат нерезидентам (1996 г. – 0,6 млрд.$, 1997 г. – 3,4 млрд. $).

Доля нерезидентов в общем объеме ГКО и ОФЗ в мае 1998 г. составила 32%. Доля операций нерезидентов на вторичном рынке – 40%. Сумма обязательств до 1 года у нерезидентов – 80%.

Интересен следующий факт: если в 1993 году, когда ввели в обращение государственный ценные бумаги, от увеличения госдолга на 100 рублей в бюджет поступало 74 рубля, то в 1997 году эта сумма снизилась до 15 рублей, а в 1998 г. напротив приходилось выплачивать средства из бюджета на обслуживание госдолга. В мае-июне 1998 г. обслуживание госдолга составило 38% государственных расходов при плане в 25%.

В 1997-98 гг. ежемесячные налоговые сборы составляли 10-14 млрд. руб. при ежемесячных расходах по бюджету около 31 млрд. руб.. Эта огромная разница покрывалась за счет кредитов и ЦБ.

Однако фундаментальные причины разразившегося финансового кризиса стоит искать в изначально неграмотном разработанном курсе реформ, проводимых в 90-е гг. в России. Предпосылки последних событий создавались самим правительством РФ в течение долгих лет. Здесь сыграли свою немаловажную роль следующие события: 1) ваучерная приватизация и фактически бесплатная раздача в ходе приватизации огромной государственной собственности между ограниченным кругом лиц; 2) режим «Э-тных квот», позволяющий определенным лицам обогащаться, используя колоссальную разницу между внутренними и мировыми ценами, и, кроме того, оставляя основную часть выручки за границей. 3) таможенные льготы различным организациям (церковным, спортивным), особенно на спиртное, табак, продовольствие, автомобили. 4) Перекачка огромных и фактически бесплатных денег через уполномоченные банки, дополненная впоследствии продажей им краткосрочных государственных обязательств по немыслимый процент. Это и привело к ненормальному развитию банковской системы, которая показала свою несостоятельность при первых признаках нестабильности. 5) черный и безнаказанный криминал в виде финансовых пирамид, подпольного производства и контрабанды спиртного, расхищения и продажи военного имущества, коррупции, рэкета, торговли наркотиками и т.д.

Все эти факторы привели к тому, что экономика страны настолько гипертрофировалась  и по физическим объемам, и в «моральном плане», что при возникновении панических настроений на финансовых рынков она не смогла предложить экономическим субъектам более или менее разумное решение возникших проблем. Эта ситуация несомненно еще более усугубилась абсолютной неспособностью нашего правительства  принимать быстрые и решительные меры в экстремальных условиях.
1) декапитализация, утечка кап-ла 2) вал. кризис – кризис валют.

Считается, что инфляция иногда “+”. После депрессии нужно было выпускать деньги для вел нац. пр-ва и объема сбережений населения. В нашем случае эмиссия в разумных пределах – хорошо.
Вопрос 100. Валютные риски по внешнеторговым контрактам фирм РФ. Способы их минимизации.

2 валфинриск – возм. одной из сторон в данной сделке понести убытки в связи с изм. паритета, курса или покуп. силы вал. контр. Масштабы риска зависят от разрыва во времени м/у временной точкой закл. контр. и моментом осущ. самого платежа. Данный вид вал. риска имеет сущ. знач. в осн. при подпис. кр. догов, и явл. одностор, т.к. в усл. инфл. убытки возник. лишь у продавцов (кредиторов). Вал. риск, возник. вследств. изменен. курсов валют в данный период, может иметь место не только в отнош. продавцов, но и покуп. И-р или должник теряет, если повыш. курс валюты контракта, т.к. для ее покупки он должен выложить больше нац. валюты. Э-р или кредитор проигрыв. при пад. курса вал. контр., т.к. он получ. меньш. сумму в нац. валюте.

Для предотв. указ. рисков целесообр. вкл. в сделки с иностр. контраг. такие усл, которые позволили бы им избежать убытков в связи с падением стоимости вал. выручки при вывозе товара за гран или повыш. курса вал. платежа при и-те. Для уменьш. масшт. вал. риска нац. предпр. пытаются ускор. плат. и сокр. сроки м/у закл. контрактов и провед. по ним расчетов.

Сущ. неск. осн. методов стах. вал. рисков, в частности, на осн. взаимной догов. м/у уч. сделки, когда один из уч предприним. одностор. действ, или это связано с провед. соотв. операций банками и страх. комп. В практике обычно примен. защитн. огов, представл. собой усл. на договорной основе, входящие составн. частью в контракты и соглаш. В процессе исполн. контракта в соотв. с такими усл. возможен их пересмотр в целях страх. вал, кредитн и прочих рисков для снижения потерь участников внешнеэк. связей.

Э-р заинт. в том, чтобы в случ. несовп. вал. цены и вал. платежа, вал. контракта выступала тверд. уст. вал., имеющ. тенденцию к повыш, а вал. расчета – валюта, курс кот. имеет тенд. к пониж., т.е. чтобы получить макс. кол-во вал. платежа. Во внешторг. практике в кач. курса пересчета вал. контр. в вал. плат. примен. текущ. рыночн. курс на день платежа или на 1 день до. Если курс пересч. уст на день закл. контр, то э-р может понести убытки. В кач-ве рынка пересчета обычно берется рынок страны вал. пересчета. Примен. курс телегр. перевода (выг для прод) или ср. курс м/у курсами продавца и покуп. в той стране, в вал. кот. осущ. платеж (выг. покуп).

Простой способ уберечь свои поступл. от обесц – включ. вал. огов, предусм. изменен. суммы плат. и цены тов. с учетом измен. курса какой либо стаб. вал. в отнош. вал. платежа.

Если в контр. не ук. другое, то считается, что товар необх. оплатить в той же вал, в кот. уст. цена. Здесь валюта цены совп. с вал. расч. В таких случ. продавцы настаив. на опред. цены в наиб. стаб. вал.

При исп. вал. огов. важно установить, какой курс явл. основой для сравн: курс прод. или покуп и на каком рынке. Продавец настаив. на более выс. курсе устойч. валюты, т.е. на курсе продавца телеграф. перевода на нац. рынке этой валюты. В этом случ. он получ. макс. ден. ед. вал. расчета. Если контр. закл. в стаб. вал. с повышат. тенд. в изм. курса, э-р не заинт во вкл. вал. огов. И-р – про слабую вал.

Выбор метода оценки сост. вал. устанавл. с учетом усл. платежа: за нал. или в кредит, когда имеет место  отсрочка платежа. В 1 случае курс. риск продолж с подпис. контр до мом. платежа, т.е. относ. короткий срок. В этих усл. оценка основыв. на анализ. динамики курсов валют, особ. по срочн. контр, суть кот. в том, что передача вал. обычно произв. через 1-3 месяца после закл. сделки по спец. заранее фикс. курсам. Для страх. себя от риска возм. обесц. местн. вал. ее продают на срок.

Также в расчет берут сост. плат. и торг. балансов, задолж. страны, полит. обст.

Особенно в случ, когда набл. значит. разрыв во времени м/у закл. контр – опред. цены и платежом за товары, продавец заинт. в примен. индексной огов. о скользящ. цене или огов. о пересмотре цен. При инд. огов. сумма плат. ставится в завис.-ть от опред индекса цен. Она спасает продавца от сниж. покупат. силы получ. вал, но не ее курса.

Оговорка о пересм. цены включ в контакт, если продавец пытается обезопасить себя от вал. риска, а покуп. не идет на включ. в догов. какой-либо иной огов. В междунар. практике исп. и т.н. многовал. оговорка (типа сдр).

Получ. распростр. и товарообм. сделки. (встречные закупки).

Одним из методов страх. рисков выступ. регулир. вал. позиции по контр. с тем, чтобы она была закр. Напр. если у предпр. прослеж. эксп. ли имп. ориент, то риск можно сокр., заключая контр. в разн. вал., динамика измен. курса кот. имеет противоп. тенденции. Или возможен случай, когда эксп. и имп. контр. закл. почти одновр. в одной вал. и таким образом, чтобы сроки плат. по ним были как можно ближе др. к др.

Неуст. сост. мир. вал.сист.приводит к нараст. вал. рисков.

Э-т своеобр. ориент. на страны с сильн вал, а и-т – со слабой.

Своевр. и надежн. поступл. вал. выручки за пост. товар опред. правильно выбр. усл. плат.

Для росс. предпр.- э-ров наиб. выгодн. аккр, для и-ров – инкассо.

Вопрос 104. Виды аккредитивов. Обязанности и права сторон. Аккредитивы в приктике рассчетов российских фирм.

Докум. аккрв – соглаш, в силу кот. банк-эмитент, действ. по просьбе и в соотв. с инстр. клиента-приказодат. или от своего имени долж. осущ. платеж 3му лицу или его приказу (бенеф), или оплатить (акцепть) тратты, выставл. бенеф., или уполном-ть другой банк осущ. такой платеж, оплатить или акцептть тратты, или уполномть другой банк негоциирть против предусм. документов, если собл. все условия аккрва.

В док. аккр. участв.: приказод-и-р, поруч. своему банку открыть аккр, банк-эмит (обычно банк и-ра), открывший аккр, бенеф-э-р, а также банк-авизо, информирующ. э-ра об откр. аккр. и передающ. этот аккр. бенеф, и подтв. банк, который добавил свое подтверждение (обяз-во по аккр). В посл. случае таким банком м.быть авизобанк, или к-л. др. банк. Исп. банком выступ. банк, назнач. банком-эмит. исполнять аккр-в, которому э-р направляет док-ты для платежа, акцепта или негоц.

Авизование – передача аккр. от банка-эмитента бенеф-ру через банк авизо, ф-цией кот. явл-ся подтвержд. аутентичности передаваемого им аккр, причем в этом случае перед э-ром.

Док. аккр-в имеет 2 осн. принципа – принип абстрактности, т.е. независ-ть аккр. от контр., и принцип строгого формализма, когда стор. по аккр. имеют дело только с док-ми. Аккр-вы можно разд. на 3 вида – 1) «подтоварные» или «обеспеч», когда. д.быть представл. оригиналы товарорасп. док-тов. 2) «чистые» – док-ты направл. э-ром непоср. в адрес и-ра (минуя банки), а в банк предоставл. заявл. об отгрузке товара или расписка 3) «резервные» – заменяют банк. гарантии, т.к. рассчит. на случай неисп. контраг. своих обяз-в по ВТконтр.

По способу обеспеч. платежа аккр покрытые (если банк-эмит. предварит. предоставл. исп. банку вал. ср-ва в сумме аккр. на срок действ. обяз-ва банка-эмит) и непокр.

По хар-ру обяз-ва банка-эмитента аккр. делятся на отзывн. и безотзывн. (обяз-ва банка-эмит. не могут быть аннулир. или изменен. без соглас. на то в 1ую очередь э-ра и этот банк не может потребовать от э-ра получ. платежи вернуть. С точки зр. и-ра отзывный аккр – лучший вид, кот. может быть отозван в любое время до того момента, когда банк-авизо совершит платеж. Для э-ра наимен. благопр. вид. Если аккр. отзывн., то любые изменен., которые сообщаются бенеф, могут быть им отклонены. В практике большинство изменен. вносятся в пользу бенеф, напр, продлев-тся срок отгр. или срок действ. аккр или увел. сумма, подлеж. выплате. Внесен. в аккр. частичн. изменен., содержащ. в одном авизо, не разрешается.

Часто бенеф. настаивает на том, чтобы помимо банка-эмит, обяз. платежа принял и банк его собств. страны. Авизующ. банк, берущ. на себя обяз-во произв. платеж против соотв. док-тов, назыв «подтв. банком». Принятие им этого обяз-ва считается подтв. аккр. Подтв – самост. твердое обяз-во подтв. банка, которое выступ. в кач-ве доп-я к обяз-ву эмитента. Подтв. аккр. направл. на гарантир. э-ра от странов. и банк. рисков. Для э-ра подтв. аккр. – наиб. благопр. вид. аккр, т.к. гарантир. платеж бенеф.-у при вып. усл. аккр и если подтв. банк пользуется безупр. репутац. в стране э-ра. И-ру – ни чем не отличается.

По способу реализ. аккр – с немедл. плат., с акц. тратт, с рассрочкой платежа, с негоциац. Не разреш. выставл. тратт на приказодат, и в тоже время возм. аккр. с негоц. без представления выписанных бенеф. тратт. По плат. аккр. платеж осущ немедл. в банке против докум. без тратты бенеф, либо против тратты платежом по предъявл., выпис-ной бенеф на банк-эмит и сопровождаемой указанными в аккр. док-ми. При этом тратта выступ. в кач-ве плат. приказа и явл. доп. уведомл. о месте платежа по аккр.

При акцептном. акр – срочная тратта выставл. бенеф на указанный банк-эмит, кот. обязуется ее акцепт. против предост. док-в. Негоциац. тратты по акц. акр – бенеф. предост. своему банку док. для платежа и тратту, выпис. на и-ра, но еще не акц. им. Если банк э-ра уп.банком-эмит, то он может негоц. тратту. Банк э-ра имеет право согласиться на это, не имея на то полномоч. банка-эмит.

Аккр с рассрочкой (бенеф. получ. обяз-во банка осущ. в буд. платеж через опред. время после предост. док-тов) и с частичн. рассрочкой платежа (банк берет на себя обяз-во оплатить немедл. по предъявл. док-тов часть суммы, а др. долю – в кредит, по истечении опред. срока). Трансферабельный аккр – Базируется на внешторгконтр и на дог. поставки. Открыв. этот аккр.тогда, когда 1ый э-р не сам поставл. товар, а переводит часть или все свои права по аккр. одному или неск. вторым бенеф, которые поставят товар. Транзитный аккр – иностр. банк просит лонд. банк авиз., а иногда и открыть аккр. в пользу бенеф. в др. стране. Это делается через банк-корресп. в стране э-ра. Рамбурсные аккр. – транз. акр, при кот. авизобанк в стране э-ра прямо послал док-ты в банк и-ра. Хендон – аккред. письма банка и-ра, адрес. прямо э-ру. Авизобанк лишь передает их э-ру и подтв. полдинность подписей на аккр.

Компенс. аккр, применяем. при в тех же целях, что и трансферабельный, открывается по требов. э-ра по первому аккр. в пользу его поставщика. Э-р просит авизобанк открыть аккр. в качестве обеспеч. Э-р по 2 аккр-ву отвечает за возмещ. банку, кот. произвел платеж по этому аккр, незав. от получ. им платежа по 1 аккр. 1 и 2 аккр. должны относ. к одному товару. 1 аккр. открыв в пользу э-ра, кот. сам не может поставить треб. товар. Поэтому он поруч. своему банку открыть аккр. в пользу э-ра, способного поставить товар. Револьв. аккр – его сумма возобн. или восстанавл. без изменен. усл. Положения такого аккр. относятся к сумме, которая востанавл. по мере использов. ее в течение опред. периода или срока, когда устанавл. лимит, в рамках кот. с аккр. осущ. периодич. выплаты в пределах опред. периода. Если в теч. ук. срока сумма исп. не полностью, то аккр. автоматич. продлев. еще на 1 месяц и так до тех пор, пока акккр. не будет исп. полностью.

Также аккр. м.б. открыт на твердоустановл. срок, напр. на 6 месяцев на револьвирующую сумму в 15000 долл. Каждый раз, когда произв. платеж, аккр. автоматич. пополн. Аккр. с красной оговоркой – цель их – дать э-ру получить 100% суммы акр. до предост. отрг. документов и даже до отгр. товара. (например при И-те шерсти из Австр). Резервные аккр – в качестве гарантии обяз-в э-ра перед и-ром по надл. исп. поставки или возвр. аванса.

105. Документарное инкассо и его использование в российском Э-И товаров.

Инкассо – операция, осущ. банками на основании получ. инструкций с фин. и/или комм. документами в целях: 1) получ. платежа (акцепта) или 2) выдачи комм. док-тов против платежа (акцепта) или на др. усл.

Т.о. примен. в инкассо усл. платежа следующ: 1) выдача док-тов против платежа (в усл. платежа может быть указано или по предъявлении или немедленно по предъявлении, или в уст. срок, или не позднее оговор. даты) 2) выдача док-тов против акцепта (э-р предост. и-ру более длит. срок для платежа и и-р получает документы против акцепта перевод. векселя, выставленного э-ром на и-ра) 3) документы против векселя или док-ты против обязательств (и-р получает документы (и товары) посредством выдачи инкассир. банку письм. обяз-ва осущ. платеж в конкр. срок).

«Фин.док-ты» – переводн. векселя, простые векселя, чеки, плат. расписки или т.п., исп. для получ. платежа. «Комм. док-ты» – счета, отгрузочн. док-ты, док-ты о праве собственности, и тп.

Инкассо подразд. на «чистое инкассо» (инкассо фин. док-тов не сопровожд. комм. док-тами) и «док. инкассо» (инкассо фин. док-тов, сопровожд. комм. док-тами, или только комм. док-тов). Участв. сторонами явл: «доверитель» - клиент, который поручает операцию по инкассированию своему банку; «банк-ремитент» – банк, которому доверитель поручает операцию по инкассированию; «инкассирующий банк» - любой банк, не явл. банком-ремитентом, участвующий в операции по  вып. инкасс. получения; «представляющий банк» – инкассир. банк, делающий представление плательщику. «Плательщиком» явл. лицо, кот. д.быть сделано представление согласно инкасс. поручению.

На инкассо док-ты отправл. вместе с инкасс. поруч, содерж. полные и четкие инструкции. Банки могут действовать только в соотв. с этими инстр. Если банк не может вып. инструк, он обязан немедл. известить сторону, от кот. он получил поручение. В инк. поруч. отображ: 1) реквиз.банка, от кот. получ. инкассо 2) реквиз. доверителя 3) реквиз. плательщика 4) реквиз. представляющ. банка 5) сумма и валюта, подлеж. инкассир. 6) Список прилаг. док-тов 7) Порядок и усл, на ост. кот. д.быть получен платеж и/или акцепт, а также усл. выдачи док-тов (против платежа и/или акцепта, на др. усл). Сторона, напр. инк. поруч, должна ясно и четко указать порядок выдачи док-тов. 8) Комиссия, подлеж. взысканию, с указанием того, имеется ли возможность отказа от нее. 9) %, подлеж. взысканию. 10) способ платежа и форма его извещения 11) Инстр. на случай неоплаты, неакцепта, и/или несоотв. с др. инстр. В инкассовом поруч. указыв. точный период времени, когда плательщик обязан предпринять какие-либо действия.

Сущ. 2 вида инкассо: 1) инкассо, по кот. документы оплачиваются по предъявлении («док-ты против платежа») и 2) инкассо с рассрочкой платежа («док-ты против акцепта»). По второму виду – комм. док-ты выдаются и-ру против акцепта последним срочной тратты, кот. э-рвыписал после отгр. товара. При этом, если продавец имеет соотв. банк. плат. гарантию, срочной тратты в инкассо может и не быть. Банк в эт. случае в соотв. с полож. инкасс. поручения выдает док-ты и-ру без всяких условий. В инкассо не д. быть тратты (с оплатой в будущем) с требованиями о том, что комм. док-ты будут выданы против платежа. Если они имеются, то в инкасс. поруч. отмечается, что будут ли комм. док-ты выдаваться плательщику на усл. «док-ты против платежа» или «док-ты против акцепта».

Плательщику выдается фин. док-т только в случае получения от него полного платежа. Коммиссия и/или расходы по инкассо м.быть отнесены за счет и-ра, о чем указывается в инкассовом поручении. Если плательщик отказыв. их выплачивать, инкасир. банк выдает док-ты против платежа или акцепта и относит эти расходы за счет той стороны, от кот. пришло инкассо. Если такой отказ не допускается, то И-тер не платит коммис и/или расходы. Инкассир. банк контролир. полноту и правильность формы акцепта перев. векселя, но он не отвечает за подлиность какой-либо подписи. В инкасс. поручении д.быть даны инструкции банку в отношении протеста в случае отказа в акцепте или платеже, а если таких инстр. нет, то банк не обязан опротестовывать док-ты.

По инкасс э-р поручает своему банку получить от и-ра опред. сумму валюты против передачи последнему указанных в контр. док-тов. Получение валюты от и-ра в этом случае задерживается и осущ. лишь через опред. промеж. времени после отправки товара. Товарораспор. док-ты посылаются для их выкупа в банк фирмы-и-ра, кот. имеет право не только осущ. платеж через опред. срок после получения док-тов его банком, но и по различным причинам задерживать платежи до прибытия товара, т.к. до тех пор документы ей не будут нужны. Т.е. инкасс. форма расч. невыгодна для э-ров и благопр. для и-ров.

Доля ускор. получ. выручки э-р может включить в контракт усл. о штрафе, кот. устанавл. либо в опред. сумме, либо в % от стоимости поставл. товара за каждый просроч. день с момента получения док-тов банком и-ра до момента инкассации указ. в них суммы. В этом случае и-р обязан произв. платеж немедл. по получ. тов. док-тов его банком или через опред. срок после этого. Помимо того, что в процессе осущ. инкассовой формы расчетов э-р для восполнения своих обор. ср-в вынужден пользоваться банк. кредитом, он сталкив. с опред рисками. И-р может отказаться от выкупа тов. док-тов или стать неплатежеспос. Налицо риск невыкупа док-тов. Это принесет убытки э-ру, т.к. трансп. расх. осущ, и тп, надо куда-то девать товар. Важна надежность покупателя и его комм. репутация. Чтобы свести к мин. риск инкасс. формы расч. для э-ров 1) оплата и-ром осущ. против телегр. извещ. банка страны э-ра о принятии им на инкассо тов. док-тов и об отсылке их банку-и-ра. 2) расчет произв. 3м лицом (обычно банком) за счет ср-в и-ра, нах. на депозите у лица, кот. отвечает перед э-ром за своевр. и надлеж. оплату представл. и-ру тов. док-тов, соотв. установл. усл. 3) предост. и-ром банк. гарантии об оплате опред. суммы тов. док. э-ра.

Док-ты не выдаются и-ру до платежа или акцепта, а в случае неоплаты или неакцепта инкассир. банк, имея на то соотв. инстр. от э-ра, организ. хранение, страх, перепрод. товара. Данная форма рассч. может помочь э-ру в предэксп. и послеэксп. кредитовании. Инкассо – сравнит. недорог. операция. НЕдостатки: отсутвует от и-ра 100% обяз-во платежа; возможна задержка платежа, в связи с чем банк, не имея на то соотв. инстр., не обладает возм. защитить интересы э-ра и дело перед. в суд; в случ. предост. на инкассо неполн. компл. коносаментов недоброс. и-р может получить товар еще до оплаты док-тов.

При имп. операциях инкасс. форма расч. более выгодна, чем аккр. Настаивая на данной форме расчетов для и-ра, важно обеспечить макс. обращаемость вал. ср-в, занятых в операции. При обычном инкассо до момента платежа ср-ва и-ра не иммобилизируются. Платеж при инкассо часто осущ. через 20-30 дней после отгрузки товара. Часто и-ры добив. установл. срока платежа через опред. число дней после получ. док-тов банком и-ра. За это время товар уже прибыв. в порт и тп. Для и-ра важна сравнит. дешевизна инкассо. Он может отсрочить платеж, отказаться от него. Обычно инкасс. опер. оплач. э-р. Но в случае неплат. страдает имидж и-ра. А если покуп. акцептовал, но не погасил вексель, против него может быть возбуждено уг.дело.

Вопрос №106. Организация валютного контроля по И-ту.

Инстр №30 95 г. "О порядке осущ. ВК за обосн. платежей в ин. валюте за И-т. товары.

составл. паспорт сделки – базовый док-т ВК, оформляется в банке и содержит свед-я о внешнеэк. сделке, необх. для осущ. ВК: наимен. валюты; сумма№ сроки поступл. тов-в и вал-ты. УПБанк проверяет соотв. паспорта сделки и кгонтракта на соотв. зак-ву, и подписывает паспорт (180 дн).

И-р заверяет подписью, что в теч 180 дней придет валюта, и УПБанк своей подписью: берет обяз-во по расчетн. товарн. обслуж. оп-ции; берет ф-цию вал. контроля.

Если не получен тов. и деньги, то и-р имеет ответствнность перед гос-в в газмере 100% контракта.

Инстр. не распр: если имп-т по гос. кредитам, на имп. из СНГ только товаров тамошнего местного пр-ва.

Жесткий хар-р истр-и (заблокированы авансовые платежи, возможны только при гарантии прав-ва на возврат аванса ли при выдаче Упбанком гарантии ВК) (солидарная отв-ть по претензиям гос-ва).

=) письмо ЦБ отменило этот жесткий вариант =) не закрыт канал для утечки капитала.































